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Ayhan Kara
- Has Turizm Yonetim
Kurulu Baskani

www.tasimadunyasi.com Bagkani Siier Siiliin

Otomotivin iki duayen ismi Tasima Diinyasi’nda
o¢ Grubu’'nda 33
K oS calian basr. EN ZOF mugterl grubu
giil ve Anadolu

Grubu’nda 37 y1l ¢calisan oto b

Fatih Tamay ile Rahmi
Ko¢ Miizesi’'nde ¢cok
keyifli bir soylesi
gerceklestirdik.
Otomotiv alaninin iki
duayeni Basri Akgiil ve
Fatih Tamay’in ortak
gorusi ise; Otomotiv
alanin en zor miisteri
grubunun otobiisciiler
oldugu yoniinde...

Mercedes-§
Turk’ten
2023 yilingg
rekor lreti

13-14-15'te

Mercedes-Benz Tiirk icra Kurulu

MAPAR Otomotiv Baskani Yalcin Sahin:

2024, 2025°'TE
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2023 Otobus Pazarn

2023’de biiyiik otobiis pazarinda 1005 adet ile
son 7 yilin en yiiksek pazar seviyesine ulasildi.

v Sehirlerarasi ve [77RT Tagimacilig

turizm otobuisleri  |ifSITRVV.ET
143 milyon yolcu FrITIET
tasidh

Turizm ve servis tasimacilarina yeni otobiis
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Servis ve turizm tasimaci firma
sahipleri lveco yoneticileri ile

BASARILI OLUR P55

B Otobiiscii, yedek akcesi
olmadigi icin kaybediyor.
Hesaplar hep kazanc
tistiine yapiliyor. En ufak
aksama oldugunda da
firma batiyor.

M 2023'te otobiisciiyii
isten ziyade kendi
arabasinin deger
kazanmasi ayakta tuttu.

M Kim 2025’in sonuna
gemisini limana sag salim
yanastirirsa o kazancli
cikacaktir.

B Yedek akcesi olmayan isletmecinin
borcunu 6demesi cok zor. Bir arabasi
bor¢suz olmasi lazim ki, diger aracin
borcunu 6deyebilsin. Borclanma
oraninin yiizde 30’'u gecmemesi

S | 11-12de

400 adet iiretildi, Tiirkiye’ye
15 adetle simirh verildi
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Actros L Edition 3
ilk kez Turkiye
yollarinda

Mercedes-Benz Tiirk
Kamyon Pazarlama ve Satis
Direktorii Alper Kurt:
“Bugiin “Dahasi Yok” diyerek yola cikaracagimiz Actros
L Edition 3 aracini ¢cok degerli sahipleriyle bulusturmak
ve sizlerle tanistirmak icin biraraya geldik.”

Bogazici Beton’a
203 Mercedes-Benz kamyon ve cekici

L

TESA’dan
Kamil Kog¢’
10 Safir Plus

Adana’da yapilan teslimat toreninde
Temsa Yurtici Satis Direktorii
Baybars Dag, Kamil Kog Otobiisleri
Icra Kurulu Uyesi ve Operasyon
Direktorii Mehmet Tiirkyillmaz'a

21-22-23te

birlikte Crossway oniinde. araclar teslim edildi. [2'de | Z.i\liel‘. HOIg:)nI%A ingaat 16 ton iistii ithal
. Bus A : sirketine: an kamyon ve cekici
veg?k u§1 syave Dr. Zeki Mustafa Cumhur| Kamyon, Mertsan pazarinda;
Pasitik Bolgesi Ticari Dénmez Yildirim | roal 6 Man cekici, Ozsal
[O)peiasyonl\l/?r Insaat 4 Man cekici Volvo Trucks,
irektorii Marco \ o - EXH 2779 Kamyon satti
Franza: “Crossway araclarimiz, Tiirkiye’de ;P?;f:e“];‘i?ilign kim g‘ggﬁ:ﬁ;ﬂ?ﬁée %tNg’?_ﬂ _— Ziver insaat filosuna
yolcu tagimaciliginda . ; ' kalmal opuseit 50 Renault Trucks arac  Scania 26'da
yeni bir ¢cigir acacak” 2.775 Kamyon sath
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Kamil Ko¢ 6zmal
otobiis filosunu yeni
yilda 2024 model 10

adet Safir Plus ile
giiclendirdi.

Erkan Yilmaz - Adana

Adana’da 31 Ocak 2024
(Carsamba giinii
gerceklestirilen teslimat
torenine Kamil Koc¢ Otobiisleri
Otobiislei Icra Kurulu Uyesi ve
Operasyon Direktorii Mehmet
Tiirkyllmaz, Erzurum
Isletmecisi Arif Senkus, Adana
Isletmecisi Naif Demir, Temsa
Yurti¢i Satis Direktorii Baybars
Dag ve Bolge Satis Yoneticisi
ilker Canbolat katild1.

Kamil Ko¢ Otobiisleri Icra
Kurulu Uyesi ve Operasyon

'dan Kamil Kog’a 10 Safir Plus

Direktorii Mehmet
Tiirkyilmaz, 2024 yilina iyi
basladiklarini belirterek,
“Somestir tatiline yonelik talep
bekledigimiz yogunlukta
olmasa da fena degil. Bize
nefes aldirdi. 2023’ten daha iyi
bir sezon olmasini umuyoruz.
Sezona yonelik calismalarimiz
surtiyor. Sektériimiiz i¢cinde
kazasiz, belasiz bir y1l olmasini
diliyorum” dedi.

53 adetlik otobiis
yatirim plani

2024 yilina yonelik 53
adetlik bir yatirim hedefi
belirlediklerini vurgulayan
Mehmet Tiirkyillmaz, “Su anda
250'nin lizerinde 6zmal
aracimiz var. Toplam filomuzda
850 civarinda” dedi. W

; oo 3 : B F » 3
Temsa Yurtici Satis Direktori Baybars Dag, Kamil Kog Otobusleri
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icra Kurulu Uyesi ve Operasyon Direktorii Mehmet Tiirkyilmaz

KAMIL KOC

BIR KEZ DAHA YOLLARIN

EN ITIBARLISI!

Marketing Turkiye’nin Akademetre is birligi ile dizenledigi
The ONE Awards Odulleri’nde ist liste iigiincii kez Karayolu
Tasimaciligl kategorisinde en itibarli seyahat markasi secildik.

98 yillik yolculugumuzda bizleri yalniz birakmayan ve oylari ile
hizmet kalitemizi bu degerli 6dile layik géren
tum yol arkadaslarimiza tesekklr ederiz.

@ www.flixbus.com.tr r 4440562

3. Nesil Otobusculuk

rayolu yolcu tasimacihg, tarihsel siireg

icerisinde 6nemli bir evrimlesme yasa-
mistir. Oncelikle biiyiik sehirler arasinda,
sonrasinda llke genelinde yayginlasmis, dev-
let tarafindan calistirilan deniz, demir ve
hatta havayollarinin ¢ok 6tesinde, 6zel sek-
torce kurulan ve buytyen lider sektor haline
gelmistir.

1960’lar ve 1970’ ler otobiis tagimacili-

ginda daha fazla 6zel sektor katiliminin ya-
sandi@; sehirlerarasi yolculuklar icin otobts
hatlarinin, ama ayni zamanda rekabetin de
arttigl ve seyahat konforunun 6nem kazandig
bir donemdir.

1 950’lerde gercek manada baslayan ka-

1980’ler ve sonrasinda ise serbestlesme
politikalarinin etkisiyle rekabet daha da yo-
gunlasti. Yeni firmalar ortaya cikti ve mevcut
firmalar hizmet kalitesini arttirmak icin yeni-
liklere yoneldi.

2000'li yillardan itibaren teknolojik gelis-
meler ve online rezervasyonlar sistemlerinin
kullanimi, sektorde dijital dontistimd hizlan-
dirdi. Bugtin sehirlerarasi otobiis sektord,
genis hizmet yelpazesi, modern araclar ve re-
kabetci fiyatlari ile dikkat ceken bir yapiya
sahip hale geldi.

Turkiye'de Ggtinc nesil otobusctiliik,
cevre dostu ve yenilikci ulasim sistemlerini
tanimlar. Son yillarda, elektrikli otobdslerin
ve diger cevre dostu tasima araclarinin kulla-
nimi artmistir. Ozellikle biiyiiksehirlerde, be-
lediyeler ve 6zel sektor tarafindan bu
teknolojik gelismelere odaklanilarak gesitli
projeler hayata gecirilmistir.

Elektrikli otobsler, distik karbon salinimi
saglamalari ve sessiz calismalariyla cevre
tzerinde olumlu bir etkiye sahiptir. Ttrki-
ye'de bircok sehir, bu temiz enerji kaynakla-
rina gecis icin pilot projeler ytriutmekte, LNG
ve elektrik kullanan otobdis filolarini genislet-
mektedir.

Ayrica, akilli teknolojilerle donatilmig
otobuslerin yayginlasmasiyla birlikte, yolcu
konforu artmakta ve ulasim verimliligi arttiril-
maktadir. Bu yenilikler, Turkiye'deki otobdis-
cultk sektortintin dontstimiinde énemli bir
rol oynamaktadir.

Sehirlerarasi ve turizm tagimaciliginda,
hidrojen yakitl veya elektrikli arac kullani-
mina heniiz baslanmadi. Ancak cok da uzun

Cumhur
Aral

cumhﬁraral@gmail.com

olmayan vadelerde bu tarz araclarin test edil-
meye baslanmasi yakindir. Gegmiste tabu
kabul edilen otomatik vitesli araclar gibi bu
araclara da gecisi hep birlikte gozlemleyecegiz.

Benim, 3’tincti nesil otobutisciliikten anla-
digim sey, ne araclarin evrimi ne teknolojik
gelismeler ne de dijitallesmedir. 3’tincii nesil
otobusciiler en biyiik degisimdir. Dedelerin
kurdugu, babalarin gelistirdigi, dogdugundan
beri bu sektoriin icinde blytms, iyi egitim
almis, yabanci dil bilen, globallesen diinyada
isletmecilik konusunda trendleri takip eden
ve degerlendirebilen, bulundugu alana
adapte ederek yonetecek, yetkinlikleri olan
bir nesilden s6z ediyorum.

Dtine kadar, satin aldiklari otobtistin
marka ve model yili ile 6ne ¢cikmaya calisan
otobsctiler, daha sonra ikramlar ile fark ya-
ratmayi denediler. Cok kisa stirede bunda da
esdegerlik saglaninca, sehirici servis, tekno-
loji ile aray1 agmaya calistilar. Bunlarin hig-
biri fark yaratmadi. Tarihsel stirecte isin
dogasi geregi, hep olan rekabet, yine fiyat re-
kabetine donmeye basladi. Bu vahsi rekabet
nedeniyle devletin, deniz ve havayolu sektor-
lerine sagladigi OTV indirimi bu sektére asla
verilmedi.

Maalesef, bu sektorde st diizey profesyo-
neller cahistirllamiyor. Gegmiste bunu dene-
yen firmalar oldu ama uzun soluklu ve kalici
hale gelemedi. Getirilmedi. Bu ytizden oto-
bus firmalarin tamamina yakini aile sirketleri
olarak hayatini devam ettirmeye c¢alisiyor.
3’lincli nesil geng ve vizyon sahibi otobuiscu-
ler fark yaratabilir. Sektori bir Gst seviyeye ci-
karabilir.

Simdi, gercek isletmecilik rekabeti ile ve-
rimlilik saglayanlar kazanacak, digerleri ge-
ride kalip, 6ndekilerin egzozunu teneffiis
etmeye alisacaklar. W
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Mercedes-Benz Turk’ten
023 llinda rekor uretim

Mercedes-Benz Tiirk, 2023

-Fabrikasi
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bin adet kamyon
tiretme hedefi ile yola
cikan fabrikamiz, 2023
yilinda 27.680 adet ile
tarihinin en yiiksek
tiretimine imza att.
Yillar igerisindeki
iretim adetlerimizin
gelisimi bizim
acimizdan gurur

Otomotiv)) 03

- Fabrikasi

Diger bir gurur kaynagimiz ise tirettigi
otobiislerin yiizde 85’ini Avrupa’ya ihrag
eden Hosdere Otobiis Fabrikamiz. 2023
yilinda 4.308 adet ile tarihinin en yiiksek
tiretim adedine ulasan fabrikamiz,
Tiirkiye’de tiretilen her 5 otobiisten
2’sini banttan indirdi. Cok basaril bir yilh
geride birakirken her iki fabrikamizin bu
biiyiik basarisinda emegi olan tiim

yilinda Hosdere Otobiis
Fabrikasi’nda ve Aksaray
Kamyon Fabrikasi’nda

calisanlarimizi kutluyorum.”

verici. 1986 yilinda
acilan fabrikamizda  Tiirkiye’den diinyaya ulasan
50 bininci kamyonu

yildiz

gerceklestirdigi iiretimle ?gg{‘;ﬁ;‘iﬁiﬁgﬁn

ihi i i . ' Tiirkiye’de iiretilen her 10
tarihi rek(.)ra.l l,mza at.t.l’ Sirket tizerinden yaklagik kamyondan 6’sin1 bantlarindan indiren
ayrica tarihinin en yuksek aynisure gecmisken ve tirettigi her 10 kamyondan 7’sini
kamyon ihracat adedine aradaki 19 yillik Avrupa’nin 15 farkl tilkesine ihrac eden

zamanda 300 binin Mercedes-Benz Tiirk, iilke ekonomisine
lizerinde kamyon katkisini 2023 yilinda da siirdiirdii. En
tirettik ve 2023 y11 350 ¢ok kamyon ihracati yapilan ilk iig iilke
bininci ise, Almanya, Ispanya ve Fransa oldu.
kamyonumuzu Daimler Truck AG'nin en 6nemli
banttan indirdi§imiz  kamyon iiretim tislerinden biri haline
yil oldu. Biz sadece kamyon gelen Aksaray Kamyon Fabrikasi’'ndan
tretmiyor ayni zamanda tretti§imiz  bugiine kadar ihrac edilen toplam arac
kamyonlarin 6nemli bir kismini da sayisi 115 bini ast1. Hosdere Otobiis
Avrupa'ya ihrag ediyoruz. 2023 yilinda  Fabrikasi'nda 4.308 adet ile tarihinin en
Tiirkiye’den ihrag edilen her 10 yiiksek iiretim adedine ulagsan Mercedes-

e ssyes e kamyondan 7’sini Anadolu’nun Benz Tiirk, 56 yillik sirket tarihinde
Bagkam Siier Siiliin, Turkiye'nin merkezindeki Aksaray Kamyon toplam 105 bini askin otobiis tiretimine

kalkinmasina 6nemli katkilar Fabrikamizin bantlarindan indirerek  jmza atti. Hogdere Otobiis Fabrikasi 2023
sunmaya devam ettiklerini belirterek  tarihimizin en yiiksek ihracat adedine yilinda en cok Fransa, ispanya ve

sunlari soyledi: “Aksaray’da yillik 8-10  ulagtik. [talya’ya ihracat gerceklestirdi. M

ulasti.

tirkiye’de 56 yildir agir ticari
I arac¢ endiistrisinin oncii firmasi
olarak faaliyet gosteren, iilkenin
iretim, istihdam ve ihracatina 6nemli A d l ’
katkilar saglayan Mercedes-Benz nadolu'nun

Tiirk, 2023 yilinda Hogdere Otobiisve  merkezinden Avru pa’ ya
Aksaray Kamyon Fabrikalarinda

biiyiik basarilara imza atti. Kuruldugu kamyon ihracat rekoru
tarihten bu yana yillik en yiiksek
kamyon ve otobiis liretim hacmini
yakalayan sirket, ayni zamanda
kamyon ihracatina basladigi 2001
yilindan bu yana en yiiksek kamyon
ihracat adedine ulastu.

Mercedes-Benz Tiirk icra Kurulu

10. 0TOBUS ENDUSTRISI VE YAN SANAYI ULUSLARARASI [HTISAS FUARI
10th INTERNATIONAL TRADE FAIR FOR BUS INDUSTRY AND ACCESSORIES

TURKIYE iSTANBUL ‘ |
29-31 MAY 2024 &,

2
ALLABOUT BUS, COACH AND PEOPLE Otokar £ Dbozankaya  OtoKar EE busworld 2 e
WWW.BUSWORLDTURKIYE.COM
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BU FUAR 5174 SAYILI KANUN GEREGINCE TOBB (TURKIYE ODALAR VE BORSALAR BIRLIGI) DENETIMINDE DUZENLENMEKTEDIR.




Diuinya seyahat devinin tercihi
MAN TGE oldu

TUInin Ti rkiye'deki temSI|CIIIgI MAN Kamyon ve Otobiis Ticaret A.§. Hafif

. Ticari Araclar (HTA) ve Ikinci El Satis Direktorii
Antalya TANTUR TUI filosuna Cumbhur Kutlubay: “TUI tiim diinyada bilinen ve
41 adet TGE katti farkli kitalarda basarryla hizmet veren sektoriiniin

dev markalarindan bir tanesi. Yine MAN da

eni TGE'ler “41 Kere Masallah” sloganiile miihendislik harikas1 araclari, kokli bilgi ve
-Y firmaya teslim edildi. MAN’1n Antalya tecriibesi ile tiim diinyanin bildigi, tamidig1 kiiresel
Mecikogullar1 Bayii'nde gerceklestirilen bir marka. Boylesine giiclii bir markanin
teslimat torenine Antalya TANTUR TUI firmasi araclarimizi tercih etmesi bizler icin biiyiik bir
adina Caner Yildiz, Cezmi Ozkan, Erdem Giirsen, mutluluk. Bugiin de bu is birligimizin ilk adimi
Ozgiir Tik ve Caner Balbal ile MAN Kamyon ve olan 41 araclik teslimatimizi '41 kere Masallah’
Otobiis Ticaret A.§. adina da Hafif Ticari Araglar diyerek, gerceklestirdik. Yeni araclarimizin
(HTA) ve Ikinci El Satis Direktorii Cumhur kendilerine hayirli olmasim diliyoruz.” B

Kutlubay ve TGE Satis Koordinatérii Gokhan
Bakubala katildi. Térende Kutlubay, giiniin anisina
firma yetkilisi Erdem Giirsen beye plaket takdim
etti.

Antalya TANTUR TUI firmasi yetkilisi Erdem
Giines, “TUI bugiin Tiirkiye'nin yani sira diinyanin &=
dort bir yaninda havayolu sirketleri, otelleri,
kruvaziyer gemileri ve acenteleri ile turizm
sektoriinde basarryla hizmet veriyor. MAN
markasinin giivenirliligine ve saglamhigina
inaniyoruz. Ilk adimimni attigimiz bu is birligimizin
oniimiizdeki siirecte de artarak devam edecegine
inaniyoruz” dedi.
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Anadolu Isuzu’dan Mugla Biiyiiksehir Belediyesi’ne

7 Gitiport ve 2 Grand Toro

nadolu Isuzu Denizli Yetkili Saticisi Uzun Daire Baskani Emre Tiimer, Muttas Yonetim
Otomotiv kanaltyla Mugla Eski Otogar Kurulu Bagkani Halis Kabag, Muttas Genel
g eydan’inda teslimat torenini. Midiirti Sedat Bayrak, Anadolu Isuzu Yurtigi
diizenlendi. Mugla Bu.yu.kg?hlr Belediye Otobiis Satis Bayi Kanali Yoneticisi Emin
Baskani Dr. Osman Giiriin’e araclarin . e
Giinisik, Otobiis Bolge Satis Sorumlusu

anahtarlar1, Anadolu Isuzu Yurt I¢i Satig g _
Direktorii Yusuf Teoman ve Anadolu Isuzu Batuhan Uludag, Isuzu Uzun Otomotiv Satig

Yurt I¢i Otobiis Satis Miidiirti Murat Kiigiik Miidiiri Mustafa Ozen ve Isuzu Uzun
tarafindan teslim edildi. Torene DBB Ulasim Otomotiv Satis Sefi Erkan Celebi de katildi. B
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Bayraktarlar Merkon’dan
yilin ilk teslimati

Yiimaz Koyuncu’ya oldu

Bayraktarlar Merkon Metro Turizm’in
16 yildir Konya isletmeciligini yapan
Yilmaz Koyuncu’ya 1 adet Travego 16
2+1 teslimati gerceklestirdi.

B ayraktarlar Merkon’un Otobiis Satig

Miidiirii Cezmi Agirtas, “Sayin Yilmaz

Koyuncu ile uzun yillara dayanan bir
dostlugumuz ve aligverisimiz var. Yeni Travego
aracimizinda hem Yilmaz Koyuncu'ya hem de
Metro Turizm’e hayirli, ugurlu olmasini
diliyoruz” dedi. Otobiis yatirnmlarinda yine
miisterilerin alim siireclerine devam ettiklerini
de belirten Cezmi Agirtas, “2024 yili icerisinde
yeni teslimatlarimiz olmaya devam edecek”
dedi. m

Metro Turizm bireyselcisi

Asker Ali ve Ogullari’'na
Tourismo

ercedes-Benz Tiirk Hosdere Pazarlama
w Merkezi'nde diizenlenen torenle ile Metro
A Turizm bireyselcisi Asker Ali ve Ogullari’'na
1 adet Tourismo teslimati Hasan Aytemuz ve
Mehmet Aytemuz’a gerceklestirildi.

Bayaraktarlar Merkon Otobiis Satis Miidiirii
Cezmi Agirtas’ta Asker Ali Ogullar olarak
sunduklari servis hizmeti ile otobiisciiler tarafindan
cok tanindigini belirterek, “Babalar1 bizde atolye sefi
olarak yillarca ¢alismis. Daha sonra da Mercedes
bakim ve tamir isine girmisler. Bizde uzun yillardir
aile ile isbirligi yapmaktan memnunuz. Yeni
araclarinin hem aileye hemde Metro Turizm’e
hayirli ve ugurlu olmasini bol kazanclar getirmesini
diliyoruz” dedi. B
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AKLIN VE KALBIN YOLUNUN,

BIRLESTIGI YERDEYIZ

Birlikte ¢iktigimiz bu yolda, sehirler arasi yolculuklarin 3'te 2’sine kaptanlik ettik.
Bize duyulan glvenle, basariyi Turkiye’'nin dort bir yanina gururla ulastiran
degerli is ortaklarimiz, direksiyondaki kaptanlarimiz, hizmet veren
host-hosteslerimiz ve seyahat eden yolcularimiz basta olmak uzere bu ozel
yolcugun yildizlari olan tum paydaslarimiza tesekkur ederiz.

Mercedes-Benz

The standard for buses.




“Yeni bir is

baglantis -,
y o

yaptigimizda hemen

ara¢ almaya

b
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yoneliyorduk. Ama Yflrﬁ;z
artik boyle Srom
diisiinmiiyoruz.

Yetismis kalifiye sofor
bulmak, beyin cerrahi doktor
bulmaktan daha zor. Su anda
is sikintimiz yok. Aldiginiz isi
yiiriitebileceginiz yeterli
personeliniz var mi, biitiin
mesele bu.”

yildir turizm tasimacilig ala-
3 O ninda faaliyet gosteren Ari-

kan Turizm Yonetim Kurulu
Baskani1 Murat Arikan, 2023 yilini de-
gerlendirerek, 2024 yilina yonelik bek-

lentilerini aktardi.

2023 yilinda beklentilerin tizerinde
bir is hacmi elde ettiklerine dikkat
ceken Murat Arikan, “2023 gayet iyi
gecti. Operasyonel anlamda cok so-
runlu bir yil olmadh. ¢ pazarda, inco-
ming ve outgoingde variz. 2023 yilina
yonelik Tasima Diinyasi'na gortisle-
rimi aktarirken ‘Filolar kiiciilecek, yer
degistirmeler olacak’ demistim. Once-
den ‘Su firma biiyiik yatirim yapti, su
firma tasimacilik alanina girdi’ diye
cok fazla duyardik. 2023’te bu olmada,
ayni firmalar devam ediyor. Filolarini
yenileyen firmalar da arag sayisini art-
tirmiyor, alt model araci satarak yeni-
sini alabiliyor. Bu sartlarda sifirdan
yatirim yapmak ¢ok miimkiin degil.
Isin ¢ok yogun oldugu dénemde arag
sikintis1 yasandi. Bundan dolay1 da ta-
simaci belli bir siirede istedigi fiyati
acentesine kabul ettirebildi. Bu hak et-
tigini almak anlaminda oldu. Zaten
artan maliyetlerin bircogunu fiyatlari-
miza yansitamiyoruz. Su anda da ada-
letli bir fiyatlama yok. Hep fedakarlik
ile devam eden bir siire¢ yasaniyor” dedi.

Filoyu biiyiitmek yerine...

Arac sayisini arttirmanin degil,
daha genc yas ortalamasina sahip filo
ile hizmet vermenin 6nemini gérdiik-
lerini belirten Murat Arikan, “2020’den

Karavan turizmine ilgi
artiyor

Karavana doniistim eski
araclar acisindan c¢ok kolay
degil, maliyetli bir siirec. Biz
mevcut sartlarimizi etkilemeden
yumusak gecis yapabilecegimiz
alanlarda olmak istiyoruz. Kara-
van turizmi ¢ok farkl bir alan.
Yeniden bir ekip kurmak gereki-
yor. 2-3 yil icinde bu sektor ye-
rine oturacak. Sanayilerde
herkes karavan yapar hale geldi.
Ben ilk yapilan aracglarin ¢ok
saglikli oldugunu diisiinmiiyo-
rum. Simdi cok daha kaliteli ve
konforlu yapiliyor. Bu alanda
sz hakk tistyapicilarda.

Endise, 2024’e yonelik

2024 yilinda maliyetler artis-
lar acisindan c¢ok sikinti yasaya-
cagimizi diisinmiiyorum. Artik
biz de antrenmanly1z. Bu aci-
dan endisem yok, ama asil endi-
sem etrafimiz ates cemberi.
Yemen, Iran, Irak, Suriye’de bir
olumsuzluk olursa ve daha farkl
maliyet artislar1 bize yansir ve
turistlerin lilkemize talebi etki-
lenirse diye endiseleniyorum.

—
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itibaren calismamizi, filomuzu daha da
biiylitmek degil de, yas ortalamasini
yukariya ¢cekmek ve arac sayisini azalt-
mak yoniinde yaptik. 2023’te de bu
yonde devam ettik, ¢linkii hem yati-
rimlarin maliyeti artti hem de personel
sikintis1 biiyiidii. Bu sadece Arikan Tu-
rizm’de degil, diger firmalarda da ya-
sand1. Biz tlinelin ¢ikisinin karanlik
oldugunu gordiik ve o yiizden ‘oto-
biiste say1y1 azaltmak zorundayiz’
dedik. Hem yatirim hem isletme hem
de finansman maliyetlerindeki artis bu
diistincemizin hakl oldugunu gos-
terdi” diye konustu.

Beyin cerrahi bulmaktan
zor

Murat Arikan, en 6nemli sikintinin
su an iyi yetismis, kaliteli personel bu-
lamamak oldugunu vurguladi: “Su
anda yetismis kalifiye sofor bulmak,
beyin cerrahi doktor bulmaktan daha
zor. Kimsenin ihtiyaci olmasin ama
acil bir durumda, ameliyat gerekti-
ginde, doktoru belki 1-2 haftaya bula-
bilmek miimkiinken sizin can
tasimaya emanet edebileceginiz, yol-
lar1 bilen, giivenebileceginiz bir soférii
o siirede bulmak c¢ok zor. Insan kalitesi

ATS sistemi dogru bir
uygulama

Arac Takip Sisteminin (ATS) olmasi
onemli. Zaten araci takip etmek agisin-
dan da bu bir zorunluluk haline geldi.
Veri gondermede sikintilar olsa da gerek-
liligine inaniyorum.

Tabii, kamera sistemi fabrika cikish
olarak aracglarda bulunmali. Bunun icin
kamunun bir adim atmasi, aracin piya-
saya sunulurken bunun bir zorunluluk
haline getirilmesi ve fabrika cikish olarak
araglarda bulunmasi gerektigi diisiince-
sindeyim. 450 bin Euro’ya bir ara¢ alip
sonra icine 5 bin TL'lik bir kablo cekelim
mi, cekmeyelim mi diye diisiinmek pek
dogru degil. Sonra ara¢ yanginlari veya
farkli arizalar yasanabiliyor. Avrupa’da bir
otobiis alan miisteri sonra sanayiye gidip
kamera mu1 taktirtyor?

Kiralik-0zmal kural
degismeli

Asgari kapasite sartlarinin arttirilmasi
gerektigine inaniyorum. Bu sekilde kalite
diistiyor, kazalar yasaniyor. Kiralik 6zmal
yapisi da 2 6zmala 1, hatta 4 6zmala 1 ol-
mali. Bu mecburen ortaklik kiiltiiriinii ge-
tirecek. Kiralik araclar da, kendi nam ve
hesabina degil belgesine kayith firma
adina fatura kesmek zorunda olmal.

Arikan Turizm Yonetim Kurulu Baskani Murat Ankan:

Arac almadan once personeli
bulmak daha onemlii hale geldi

cok diistii, hatta son zamanlarda sos-
yal medyada kaptanla yolcularin ve
muavinlerin kavgasini gorebiliyoruz.
Bunu 6niimiizdeki yillarda daha ¢ok
gorecegiz. Son nokta burasi diyerek ta-
simacilik sektoriinde ¢calismak isteyen
insanlarin sayisi epey artti. Su anda is
sikintimiz yok. Aldiginiz isi yliriitebile-
ceginiz yeterli personeliniz var mx,
biitiin mesele bu. Biiyiiklerimizin bir
sozil var, ‘cok koyununuz varsa kurdu
daha fazla goriirsiiniiz’. Koyunu oto-
biis olarak nitelendiriyorum. Bizim, bu
asamada, koyunlar azaltmamiz lazim.
Allah bize bu zamana kadar filolar1
olusturmayi ve calistirmayi nasip etti,
ama bizim isimiz sadece arac¢ almakla
degil, sahada ekiple oluyor. Maalesef
ekip bulmak cok sikintili. Yeni bir is
baglantis1 yaptigimizda hemen arac al-
maya yoneliyorduk. Ama artik boyle
diistinmiiyoruz. Filolar kii¢tildd, bir se-
kilde arac bulabiliyoruz, ama buldugu-
nuz isin fizibiletesi, rantabili ne; bu ¢ok
onemli. Aldiginiz isle alakal yeterli
personeliniz var mi? Farkli bir noktaya
geldik. Artik ara¢ almadan 6nce isi
degil de operasyonu yapabiliyor
muyuz, onu diisiiniiyoruz. Ciinkii isi
yetistirecek, sahada operasyonu yapa-
cak ekiplerimiz yok. H

Meslek liseleri tesvik
edilmeli

Onceden Arikan Turizm olarak is
ilan1 yayinladigimizda, araya adam
sokup bu firmada yer alayim diyenler
varken; simdi birini bulunca ikna olsun
diye biz araya adam sokuyoruz. ‘Ben
masa basinda calisinnm’ diyen atil bir
personel var. Onlarin hizmet sekto-
riinde yer alabilecekleri bir becerileri
veya Ozellikleri yok. Bir anda ‘hadi, ben
kaptan olayim’ denilemiyor. Bence
meslek liselerinde okumak tesvik edil-
meli. Bu sadece bizim sektoriimiiz i¢in
degil, biitiin sektorler icin gecerli.
Yoksa higbir is siirdiiriilebilir olmaya-
cak. Iyi personelle yola devam etmemiz
icin elimizden geleni yapmak ve feda-
karlhikta bulunmak durumundayiz.
Ciinkii kaybettigimizi yerine koyamiyo-
ruz.

90 araclik filoda
ortalama yas: 2

Arikan Turizm toplam 90 araclik filo
ile servis tasimaciligi tarafinda da var.
2023 yilinda, filo kiralama alanina
binek araclarla girdik. Yaklasik 50
aracla hizmet veriyoruz. Bereketli gecti;
2023 yilinda 15 araclik minibiis ve mi-
dibiis yatirimi yaptik. Su an yas ortala-
masi 2. Bu 2 yas ortalamasindan vaz

Balkan turlari, yurtici
tatilden ucuz

2023 yilinda Balkan turlarina
talep artt1. Yurtdisinda tatil pahal
algis1 artik yok. Ciinkii Tiirkiye cok
pahali. 2023 Mart ayinda, Mayis’ta
gidecegi Karadeniz turunu 5 bin
TL’ye alirken, Balkan turunu 6 bin
TL'ye aldu. ikisinde de sabah kahv-
alt1 ve aksam yemegi dahil. Sadece
oglen yemegi ekstra. Cazip olan
yurtdisi turlari oldu. Eskiden yurtdist
tatille yurtici tatil arasinda yiizde 50
fark olurdu. Hatta bazi yerlerde yurt-
dis1, yurtici tatilinden daha ucuz. Bu
sene Mart ayinda Yunan adalarina
kapida vize uygulamasi baslayacak.
Bundan dolayi ¢ok fazla hareketlilik
olacak. Vize masraflar1 da olmaya-
cak, pasaportu olanlar gidebilecek.
Biz dinamik bir sektoriiz; nerede bir
talep artis1 varsa orada olmak zorun-
dayiz. Bu sene yine Balkan turlarina
ve Yunan adalarina yogunlasacagiz.
Yurticinde Karadeniz turlarina ve
Bati Ege turlarina ilgi olacak. GAP
turlarina deprem nedeniyle talep
azald1 ama Dogu turuna yonelik bir
talep var.

gecmek istemiyoruz. Filoyu biiyiitmek
degil, filonun yas ortalamasinin artma-
sin1 bnlemek icin yeni yatirim planlari-
miz var. On 6demeli sekilde
anlastigimiz markalar var ve yeni yati-
rimlarimiz olacak. Aslinda 2024, mev-
cudu koruma y1li olacak. Midibiis,
minibiis tarafinda turizm tasimacili-
ginda talep artmisti. 2024 yilinda da ar-
tacagini diistintiyorum. Hedef kitlenin
kendi aralarinda plan yaparak daha
kiiciik gruplar halinde tatil planlama-
lar1 2022’den itibaren artisa ge¢misti.
Bunun devam edecegini diisiiniiyo-
rum. 2023 yilinda, ‘fiyatlar daha artacak
ikinci veya Uli¢iincii tatilimi yapayim’
diyenler oldu. Bu yilizden bereketli
gecti.

Dijitallesme yatirimlar
karsihigini veriyor

Dijitallesmeye yonelik yatirnmlar:
stirdiirdiiklerini belirten Murat Arikan,
“Artik siire¢ bu yonde olacak biliyoruz.
Biz 1 adet daha otobiisiimiiz olsun ye-
rine yazilimimiz daha gii¢lii olsun isti-
yoruz. Djitallesmeye ayrilan biitgeler
de artik zorunlu yapilan harcamalar
arasina girdi. Aracin bakimi neyse, diji-
tallesme de o. Dijitallesmeye bir kere
yatirim yatirim yaptiginizda karsiligini
da veriyor. Sadece ilk siire¢ sabur isti-
yor. Bu sikintili siireci atlattiktan sonra
kazanimlarini aliyorsunuz” dedi.
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Terminalleri

varmak istedikleri bir noktaya gitmesi

seklinde tanimlayabilecegimiz
seyahat, bir tercih veya istegin 6tesinde
gliniimuz kosullarinda bir ihtiyac hatta
zorunluluktur. Bunun yapilabildigi 4 ayri
seyahat modunun 6zellikleri farklidir.
Denizyolu icin deniz, kara ve demiryolu
icin 0zel bir yol gerekir. Deniz ve
havayollari kalkis-varis veya indirme-
bindirme amacli 6zel tesisler gerektirirler.
Bunlarin yatinm maliyetleri ytksektir.
Karayolu disindakilerin araclari da cogu
zaman yiiksek maliyetlidir. Ustelik diger
modlardaki tagimalarla istenilen yere
ulasilabilmesi icin ayrica karayolu
kullanilmasi kaginilmazdir. Kitalararasi
veya adalara yonelik tasimalar disinda
karayolu ile istenilen her yere ulasmak
miimkiindir. Ustelik de bu, cogu zaman
daha dusuk yatirim ve isletme maliyeti
ile gerceklesir. Ginimz kosullarinda
karayolu mutlak kullanilmasi gereken
onemli bir tagima turtddr.

I nsanlarin bulunduklari bir noktadan

Seyahat vasitalari

Her tasima modunun kendine uygun
tasitlari, araclari s6z konusudur. Bunlari
degisik sekillerde isimlendirmek mim-
kiinse de bazi ortak 6zelliklerinden de
s0z edilebilir. Giiniimuizde, cevre konusu
cok 6ne cikmaktadir. Bu da buytk 6l-
ciide tiiketilen enerjiyle ilgilidir. Oteden
beri kati-sivi ve gaz kaynakli tasimalar
s0z konusudur. Kati yakit kullanan tren
ve vapurlar gerilerde kalmistir. Sivi akar-
yakit kullaniminda kisitlamalar s6z konu-
sudur. Ancak karayolu disinda bu
kisitlamalar hentiz pek uygulanamamak-
tadir. Karayolunda, sivi yakit kullanimin-
dan baska petrol gazi ve dogalgaz da
devreye girmistir. Hatta demiryolu ve ka-
rayolunu da kapsayan kara tasimacili-
ginda artik elektrik kullanimi asamasina
gecilmistir. Bazi olumsuzluklarina rag-
men karayolu tasimalari bu yonde Gstiin-
lik tagimaktadir.

Seyahat amaclari

Tum modlardaki seyahat vasitalarini
devlete ait (resmi) ve devlete ait olma-
yan, yani resmi olmayan (?) tasitlar sek-
linde ayirabiliriz. Resmi olmayan tasitlari
da ticari ve ticari olmayan (?) diye sinif-
landirmak mimkiinddr. Ticari tagitlar ve
ticari amacli kullanimlar bizim agimiz-
dan 6nem arz ederler. Bunlarla yapilan
yolculuklara da ticari seyahatler diyebili-
riz.

Karayolu tasimalarinin hususi kulla-
nimli tasitlar (gtinlik dilde 6zel otomo-
biller veya araclar) ile yapilmasi secenegi
vardir ve 6nemlidir. Ancak bunlarin alimi
ve isletilmesi 6zel bir parasal kaynak ge-
rektirir ki, bunu herkes saglayamaz.
Bunun otesinde, 6zel otomobili olsa bile
tasarruflu yasamak, yaslilik, yorulma,
kullanim riski, otopark problemi gibi pek
cok nedenle karayolu tasimalarinin ticari
olanlari -bu kapsamda- ticari yolcu tasi-

malari insanlar icin cok 6nemlidir ve ge-
reklidir.

Dr. Zeki
Donmez

zeki.donmez@tasimadunyasi.com

Ticari seyahat tiirleri

Ticari vasitalarla yapilan karayolu
seyahatleri yani yolcu tagimalari baslica
iki ttre ayriliyor: Tarifeli tasimalar ve ta-
rifesiz tasimalar. Aslinda bu ayrim bazi
farklarla buytk olctide diger modlarda
da var. Tarifeli tagimalar, tasima hatti ve
glizergahi, tasima zamani ve 6denecek
tcret bakimlarindan 6nceden acikla-
nan tarifelere gore yapiliyor. Bunlarin
cok onemli bir baska yani da bireysel
olarak faydalanmaya acik olmalaridir.
Yani herkes bunlardan faydalanma hak-
kina sahiptir. Tarifesiz tasimalar ise bu
trden tarifelere tabi olmayip tasima
hizmetini veren ile alan arasinda yapi-
lacak sozlesmeye gore gerceklesiyor.
Bunlardan sadece s6zlesmede adi
gecen kisiler yararlanabiliyor. Bu fayda-
lananlarin bir grup olusturmasi nede-
niyle bunlara tarifesiz tasima yerine
grup tasima da denilebiliyor. Aslinda
sozlesmede belirtilen kisilerden olus-
masi gereken grup pratikte birden fazla
grup seklinde uygulanabiliyor. Hatta bi-
reysel kullanicilar bile bir yolunu bulup
bunlara katilabiliyor.

Grup tasimalari, cenaze ve benzeri
bazi istisnalar disinda genelde istege
bagli olarak gerceklesiyor. Tarifeli tasi-
malar ise gruba katilamayan insanlarin
yapacaklari keyfi olmayan seyahatleri
de kapsiyor. Ustelik faydalanmanin tic-
reti daha dusik oluyor. Belirtilen ne-
denlerle tarifeli tagimalar mutlaka
olmak ve yapilmak zorunda. Bu ne-
denle bunlarin desteklenmesi engelleri-
nin veya zorluklarinin azaltilmasi bir
zorunluluktur. Bu kapsamda bunlara
0zgu zorunluluk olan bilet tanzimi, kal-
kis-varis, indirme-bindirme gibi mev-
zuat konusu olan alanlarda iyilestirme
yapilmalidir. Ozelikle de bunlarin hep-
sini ilgilendiren, tasimacilara 6zel mali-
yet ve zorluklar getiren, bu tasimalarin
cazibesini de azaltan terminal konusu
tzerinde durmak gerekir.

Terminal konulari

Bu kapsamda, bu tasimalarda kulla-
nilacak terminallerin 6zellikleri belge
diizeni, faydalanma, kullanim ve hiz-
met sartlari gibi hususlar akla geliyor.
Bunlardan 6nce, bunlari da ilgilendiren
isletme hakki, yani bunlari kimlerin isle-
tebilecegi hususuna bakmak gerekiyor.
Bu konunun iki mevzuatta yer aldigini
gortyoruz. Bunlardan birincisi biytk-
sehirler dahil Belediye Kanunlari digeri
de Karayolu Tasima Kanun ve Yonetme-

ligi.

Giindem )) Q7

Belediye mevzuatinda
terminaller

Biyiksehir Belediye mevzuatinda ter-
minallerin belediyeler tarafindan yapil-
masi, yaptirilmasi, isletilmesi ve/veya
islettirilmesi hususu yer aliyor. Bunun sa-
dece bir gorev mi yoksa bunun o6tesinde
bir imtiyaz mi oldugu pek net degil. Bu-
ylksehirler disindaki belediyeleri ilgilen-
diren kanuna baktigimizda bunun bir
imtiyaz oldugunu daha net gorebiliyoruz.
Zaten bagkalariyla birlikte belediyelerin
de yapabilmesi anlaminda olsaydi, mev-
zuatta ifade edilmesine gerek olmazdi.
Bu mevzuatlardaki ilgili konulara baktigi-
mizda, belediye disindaki kisilerin en az
belediyeden izin alarak terminal yapabi-
lecegi hususunu goriiyoruz. Bundan hare-
ketle en azindan (belediyelerin izni
disinda veya belediyelerden izin alma-
dan) bir terminalin yapilmasinin ve isletil-
mesinin mimkin olmadig apacik.

Tasimacilara soruldugunda hizmet ka-
litesi ve kullanim tcreti bakimindan en
iyi terminallerin belediyelerce isletilenler
oldugu cok net bir bicimde gortlir. Bu
nedenle, mevzuatta yeri olmayan, bele-
diye izni disindaki terminallere hig
olumlu bakmamak gerekir. isletenin kim
oldugu bu gercegi degistirmez. Bazilar
otobisctlerce isletilme halini bundan
ayri gostermeye calisiyor. Halbuki bu ttir-
den terminallerde tasimacilar igin en
olumsuz sartlari sunuyor. Her yontyle
dikkatli olunmasi gereken bir husus.

Karayolu tasima
mevzuatinda terminaller

Kanunda kimler tarafindan isletilece-
gine iliskin bir husus yer almiyor. Yani
burada bir problem yok. Sadece termina-
lin kullanma hakkina haiz olmak gibi ko6-
tiye kullanilmasi, yanlis anlasiimasi
mimkin bir ifade var. Yonetmelikte ise
yetki belgelerine iliskin 6zel sartlarin yer
aldig1 14’tinct maddenin, terminallere
iliskin 14’tinct fikrasinin f bendi 6nemli.

(f) Bu Yonetmelik kapsaminda sehir-
lerarasi, yurtici ve uluslararasi alanda faa-
liyet gosteren yetki belgesi sahipleri, bu
Yonetmelikte belirtilen terminal sartlarin
haiz olmak kaydiyla kendine mahsus 6zel
terminaller insa edebilir veya bu du-
rumda olan (Degisik ibare: RG-
14/1/2023-32073) terminallerin kullanim
hakkina sahip olarak terminal isletmeci-
ligi yetki belgesi almak suretiyle isletebi-
lirler.

Bazi sorular

1- “Kendine mahsus 6zel terminaller
insa edebilir” ifadesinin anlami nedir?

2- Bu durumda olan terminalleri kira-
layarak yetki belgesi almak suretiyle isle-
tebilmek ne demektir?

Kanun veya yonetmelikte terminal
veya isletmeciligi tanimlari yok. Sadece
terminal isletmecisi tanimi var ki, o da
icinde bu Yonetmelikte tanimlanan termi-
nal ifadesini barindirdigindan bize yar-

im isletebilir?

dimci olmuyor. Terminal yetki belgesi
alinmasi gerektigine gore, bu belgeyle il-
gili terminal Gcretleri gibi diizenlemelere
tabi olmasi s6z konusu. Yani bir nevi ti-
cari amach isletim sekli oluyor.

Kendine mahsus ifadesi sadece kendi
kullanimlart icin olma durumunu distin-
ddrtiyor. Yani hususi tagimacilik tanimin-
daki hususi kelimesinin anlamini iceriyor.
Bir anlamda kendine mahsus hususi ter-
minal insasindan s6z etmis olmali. Takip
eden 6zel kelimesi de bu anlama gelmeli.
Buradaki 6zel kelimesi, 6zel miilkiyet ko-
nusu ticari terminal anlaminda dustntile-
bilir mi? Burada tagimacilarin da herkes
gibi ticari terminal isletmeciliginden s6z
etmesi anlami tasiyabilir mi? Bence ke-
sinlikle hayir. Sadece onlara 6zgi, 6zel
bir haktan soz edilemez. ilgili kanunlarda
herkese yonelik olan diizenlemelerin, bu-
rada tasimacilar icin 6zel olarak tanim-
lanmasina gerek yoktur. Boyle bir yanlis
hak verilmis olsa bile bu haktan sadece
yurtici ve uluslararasi alanda faaliyet gos-
teren yetki belgesi sahiplerinin, daha
dogrusu sadece terminallerle ilgisi olan
terminal zorunluluguna tabi olan tarifeli
tasimacilarin bu haktan yararlanmasi s6z
konusu olabilir.

Bu ifadeden net bir sonu¢ ¢ikarmak
gerekirse tagimacilar, kendi kullanimlari
icin, yani hususi terminal yapip kendi
kullanimlari icin faydalanabilirler anlami
ctkmali. Bu hususi terminalin de yetki
belgesine tabi olacagi ayrica ifade edilmis
durumda. Bunun, yani hususi terminalin
de yetki belgesine tabi olmasi ayri bir tar-
tisma konusu.

Bir baska ‘6zel’ problemi

Tasima Kanunu ve Yonetmeliginde yer
alan kapsam maddesinde, 6zel otomobil-
lerle ve bunlarin romorklari ile yapilan ta-
simalarin bu mevzuattan muaf, yani
kapsam disi oldugu belirtilmekte kapsam
disi tutulan 6zel otomobil nedir?

Tasitlarla ilgili tim bilgiler trafik mev-
zuatinda ve buna bagl olarak arac tescil
belgesinde yer aliyor. Burada tasitin yolcu
ve yuk naklinde kullanilmasi, resmi ol-
masi, ticari veya hususi tasima yapmasi
belirtiliyor ama 6zel kelimesi hig yer al-
miyor. Bu 6zel kelimesi resmi olmayan
yani milkiyeti sahislara ait olan anla-
minda olabilir mi? Yoksa 6zel mulkiyetli
tasitlardan ticari amacli olmayan, yani ki-
sisel kullanimli, hususi anlaminda midir?
Bence bu hususi anlayisi hem terminal
ifadelerinde hem de kapsam ifadesinde
yer almalidir. Bu anlayis Yonetmelikteki
hususi kullanim anlayisina da ¢cok uygun-
dur. Boylece yukarida ifade edilen ticari
amac gutmeyen hususi terminal yapimi-
nin kapisi acilmis olur. Yine tasimacilarin
bunun disinda terminal yapip isletmeci-
ligi bakimindan hicbir ayricaliklari olma-
digi net bir sekilde anlagilir.

Sonug olarak soyleyebiliriz ki, termi-
naller belediyeler tarafindan yapilabilir
veya yaptirilabilir, isletilebilir veya isletti-
rilebilir. Ozel ticari terminal ancak bele-
diye izni ile yapilabilir. Tagimacilar,
sadece kendilerinin dogrudan ticari olma-
yan amaclari icin hususi terminal islete-
rek terminal sorumluluklarini yerine
getirebilirler. H
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Turizm ve servis taglmallarma yveni bir urun

Ilveco Bus Crossyvay, FSM Demirbas

Diinyanin énde gelen
otobiis lireticilerinden biri
olan ve Avrupa'da yolcu
tasimaciliginda 6nemli bir
oyuncu olan Iveco Bus,
yetkili saticisi FSM
Demirbas Otomotiv ile
birlikte Crossway tanitim
etkinligi gerceklestirdi.
Crossway, etkinlikte turizm
ve servis tasimacilarinin
yogun ilgisini gordii.

08 )) Etkinlik
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Servis ve turizm tasimaci firma sahipleri
Iveco yoneticileri ile birlikte Crossway Oniinde.

M Erkan YILMAZ

Iveco Bus Tiirkiye pazarindaki .
varligini biiytitmeye devam ediyor. 11k
Crossway otobiisleri, 2023 yilinin
sonunda Tiirkiye pazarina girdi ve
teslimatlar 2023 yili bitmeden
gerceklesti. Iveco Bus Yetkili Bayisi FSM
Demirbas Otomotiv tarafindan satisi
gerceklesen 20 adet Crossway otobiis
Balikesir Belediyesi ve Mugla
Belediyesi'ne kisa siire icinde teslim
edildi. Otobiisler havalimanlarindan
sehir merkezlerine ve Tiirkiye'nin en
onemli lokasyonlarina turist tasiyacak.

Iveco Bus, yetkili saticist FSM
Demirbas Otomotiv ile Crossway
aracini turizm ve servis tasimacilarina
Istanbul’da diizenlenen bir etkinlikle
tanitt. Etkinlige Iveco Bus Asya ve
Pasifik Bolgesi Ticari Operasyonlar
Direktorii Marco Franza, Iveco Bus
Global Projeler Direktorii Ahmet Ors,
Iveco Tiirkiye Genel Miidiir Yardikcisi
Tansu Giz, Iveco Tiirkiye Pazarlama ve
[letisim Miidiirii Melis Orhan, FSM
Demirbas Otomotiv Yonetim Kurulu
Baskani Mustafa Demirbas, FSM
Demirbas Otomotiv Genel
Koordinatorii Sedat Cinar ve ¢cok
saylda turizm ve servis tasimaci firma
sahibi katildi.

Marco
Franza

Hedefimiz pazarda lider
olmak

Etkinlikte konusan Iveco Bus Asya
ve Pasifik Bolgesi Ticari
Operasyonlar Direktorii Marco
Franza sunlar soyledi: “Iveco Bus
olarak hedefimiz; tasimacilik
¢Ozlimlerimizi Tiirkiye'ye getirmek ve
pazarda lider otobiis markasi olmak.
Sinifinin en iyi irtin 6zelliklerine
sahip, miisteri taleplerine en uygun
¢Oziimii olusturan Crossway'i simdi de
Tirkiye pazarina sunduk, ¢cok yakinda
genis arac yelpazemizden alternatif
yakath ve elektrikli otobiisleri de

goreceksiniz. Iveco Bus arag serisinin
tamami yolculara ve siiriiciilere
maksimum giivenlik ve konfor
saglarken, filo sahiplerine de ideal
toplam sahip olma maliyetini sunuyor.
En giiclii oldugumuz alanlardan biri,
toplam sahip olma maliyetine yapmis
oldugumuz katkilar ve sizin operasyon
maliyetlerinizi en aza indirebilmesi.
Son derece gelismis dijital
teknolojilere sahibiz ve araclarimiz
son derece giivenilir ve saglam
tirtinler. Her zaman miisteri odakl bir
sirketiz. Sizlerle bir ayaya gelerek bu
bakis acisini hayata geciriyor olacagiz.
Beraber ¢ok basarili olabilecegimizi ve
cok giizel isler yapabilecegimizi
diisiiniiyorum. Burada olmaktan ¢ok
mutluyum.”

LA,
LPDCAR Higa

FSM Demirbas Otomotiv
ile pazara deger katmaya
calisacagiz

Marco Franza’'nin ardindan Iveco
Bus Global Projeler Direktorii Ahmet
Ors de bir konusma yapt: “Sizlerle
birlikte hep beraber biiyiiyecegiz. FSM
Demirbas Otomotiv ile birlikte pazara
deger katmaya c¢alisacagiz. Dolayisiyla
Iveco Bus'un varligi Tiirkiye’deki
miisterilerle birlikte olacak. Iveco
Bus’un birinci amac siirdiiriilebilir
mobilite. Insanlarin ulagimini
siirdiiriilebilir sekilde saglamak
oncelikli hedef. Bu yonde tiriinler
gelistiriyoruz. Ikinci 6ncelik; cok
yonliiliik. Sehirici, sehirlerarasi, turizm
alani icin otobiisler ve bunun yani sira
elektrikli otobtisler ve hidrojenli
otobiisler iiretiyoruz. Her iirtiniin
miisterinin beklentisine uygun
gelistirilmesi Iveco Bus’un birinci
onceligi. Miisteri beklentisini
karsiladigimiz anda kendimizi basaril
sayryoruz. Once giivenlik, 6nce
teknoloji ve konfor diyerek
uirtinlerimizi tasarliyoruz. Iveco Bus,
Avrupa’da bulundugu pazarlarda lider
konumda. Ozellikle Crossway biitiin
Avrupa tilkelerinde var.
Satildig her tilkede de ylizde
50’nin lizerinde pazar payina
sahip. Bizim mutlulugumuz bu
tirlinii sizlerin de kullanimina
sunuyor olmamiz. Crossway’i
Ttirkiye’ye 6zel bir tiriin olarak
tasarladik ve son iki yilda
bunun i¢in ¢calismalar ytirtittiik.
Sizlerin ihtiya¢larina uyacak
sekilde bir tiriin yarattik: 320
beygir giiciinde, 12 metre ve 55
koltuk kapasitesine sahip.

Balikesir ve Mugla’ya
20 adet Crossway

Iveco’ya deger katabilecek bir is
ortagi ile pazara adim atmak istedik ve
Tirkiye'nin 1 numarasi FSM Demirbas
Otomotiv ile igbirligi ile pazara adim
attik. Kasim ayinda girdigimiz bu
pazarda Balikesir ve Mugla
belediyelerine 20 adet teslimat
gerceklestirdik. Bizler icin c¢ok iyi bir
baslangi¢ oldu. Bu iyi baslangicin
kutlamasini sizlerle yapiyoruz. Bu
noktada Sayin Mustafa Demirbas’a
tesekkiir ederek, sizlerin beklentilerini
karsilayacak sekilde pazarda
calismalar ytiriitecegiz.”

Iveco Crossway tanitim etkinligine
katilan ISTAB Baskani Aziz Bas,
Baskan Yardimcisi Esat Yildirim,
Yonetim Kurulu Uyeleri Ahmet
Akgenc, Biilent Dogmus, FSM
Demibas Otomotiv Yonetim Kurulu
Baskani Mustafa Demirbas ile
Crossway oniinde.

Mustafa
~ Demirbas

Crossway pazara
girer girmez cok
yogun ilgi gordii

FSM Demirbas
Otomotiv Yonetim
Kurulu Baskani1 Mustafa
Demirbas da yaptigi
konusmada, 1991
yilindan beri otomotiv
sektoriinde oldugunu
belirterek, “35’inci
yilimiza girdik. 1997
yilindan beri de otobiis
satiyoruz. Benim bir
ozelligim var. Ben
sattigim bir lirtinii tek
basima satarsam
sattyorum. Crossway,
pazara girmesinden
sadece 2 ay sonra yogun
talep gordii. Kisa siirede
Tiirkiye'de ilk tercih
edilen otobtislerden biri
olacagina inanryorum.
Onceligimiz her zaman
miisteri memnuniyetini
en iyi sekilde saglamak
icin miisteri ihtiyaclarina
uygun ¢Oziimler
sunmak” dedi. B

iveco Crossway tanitim etkinliginde Tamer Turizm
Yonetim Kurulu Bagskani Miimtaz Er, Bektaslar Turizm
Yonetim Kurulu Uyeleri Aydin Fatih Bektas, Yon
Turizm Yénetim Kurulu Baskani Yavuz Oniit, Koker
Turizm Genel Miidiirii Halim Koker ve sektor
mensuplari FSM Demirbas Otomotiv Yonetim Kurulu
Baskani Mustafa Demirbas ile birarada.

Ankara Toplu Tasimacilar Birligi Baskani Cemal Baltaci,
FSM Demirbas Otomotiv Yonetim Kurulu Baskani
Mustafa Demirbas’a tasimacilara verdikleri desteklerden
dolay1 tesekkiir plaketi sundu.

Iveco Turkiye Pazarlama
ve lletisim Midiirii
Melis Orhan



CROSSWAY

IVECO BUS Crossway
FSM Demirbas Otomotivile
simdi Turkiye'de

[T\ Demirbhas

www.fsmdemirbas.com
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Crossway araclarimiz, Turkiye’de yolcu
tasimaciliginda yeni bir cigir acacak

Iveco Bus Asya ve Pasifik
Bolgesi Ticari
Operasyonlar Direktorii
Marco Franza, “Balikesir
ve Mugla Biiyiiksehir
Belediyesi’ne teslim
ettigimiz 20 adet Crossway
aracimiz, baska
miisterilerin de alimlarini
pozitif etkileyecek.

iy

Crossway ¥ A&
araclarimizin, =
Tiirkiye’de yolcu \
tasimaciliginda Erkan

. b. @ YILMAZ
yeni bir c1gir wbroRTA]
acacagina

inaniyoruz” dedi.

Iveco Bus Crossway’in turizm ve
servis tasimacilarina tanitim etkinligi
oncesinde Iveco Bus Asya ve Pasifik
Bolgesi Ticari Operasyonlar Direktorii
Marco Franza, Iveco Tiirkiye Proje
Direktorii Ahmet Ors ve FSM Demirbas
Otomotiv Genel Koordinatorii Sedat
Cinar ile bir araya gelerek bir soylesi
gerceklestirdik.

En ideal otobiis

Iveco Bus Asya ve Pasifik Bolgesi
Ticari Operasyonlar Direktorii Marco
Franza’dan, 20 adet Crossway aracin
Balikesir ve Mugla’da hizmete
girmesiyle ilgili goriislerini aldik:
“Balikesir ve Mugla belediyelerine
verdigimiz 20 adet Crossway aracimiz
bizim icin ¢ok biiyiik dnem tasiyor. Bu
satisla birlikte Iveco Bus tiriinlerinin
kalitesini gbsterme sansi yakalayacagiz.
Biz suna gercekten inaniyoruz ki, bu
araclarimizdan miisterilerimizin
duyacagi memnuniyet, baska
miisterilerin de alimlarini pozitif
etkileyecek. Crossway araclarimizin
Tirkiye’de yolcu tasimaciliginda yeni
bir ¢igir agacagina inaniyoruz. Tiirkiye
pazarinin ana karakteristik 6zelliklerine
baktigimizda, yolcu tasimacilig
agirlikh olarak midibiis, minibiis veya
coach segment olarak adlandirilan
otobiislerle gerceklesiyor. Iste bu
anlamda sehirici segmentinde
Croosway, Tiirkiye pazarinin ihtiyaci
olan yolcu tasimacilig icin en ideal
otobiis olma 6zelligi tasiyor.”

Tiirkiye pazari ¢cok onemli

Iveco Bus'un vizyonunun, kiiresel
anlamda lider olmak oldugunu belirten
Franza, “Bunu da saglayabilecegimiz
sekillerden biri de Tiirkiye. Tiirkiye
pazari, bizi hedefe gotiirmek acisindan,
son derece 6nem tasiyor. Bu ylizden
Tiirkiye pazarina ¢ok ciddi 6nem
veriyoruz. Tabii beraberinde, FSM
Demirbas Otomotiv ile bunu yapmanin
en, dogru, en verimli ve en kuvvetli
karar olacagini diisiindiik” dedi.

LB HOET]

Dogru iiriin ve dogru
pazar

Tiirkiye pazarinda ¢ok biiyiik
rekabetin bulundugunu vurgulayan
Franza, “Biz bu rekabete bir katma
deger saglamak istiyoruz. Tiirkiye'nin
potansiyeli cok biiyiik. Ayn1 zamanda
Crossway aracimizin bu sektor i¢in ¢ok
uygun bir ara¢ oldugunu diisiiniiyoruz.
Clinki dogru tirtin ve dogru pazar
goriisiindeyiz” dedi.

2024 yiliicin tiim
siparislerimiz dolu

Marco Franza, 2024 yilina yonelik
de degerlendirmelerde de bulundu: “Su
an kim ne 6ngoriiyorsa aslinda
degisecek. Biitlin degisik senaryolara
hazir olmak zorundayiz, her sey
olabilir. Diistincemiz; enflasyonist
ortam geri gidecek, istikrar gelecek.
Bununla birlikte global parca tedarik
krizi bitecek gibi goriiniiyorsa da
Siiveys Kanalini bir grup kapatirsa,
parca tedariki ve diger alanlardan
gelecek kriz oyunu degistirebilir. Her
tlirli senaryoya hazir olmamiz
gerekiyor. Iveco Bus olarak siparis
havuzumuz tamamen dolu. Iveco Bus
ozelinde cok iyi bir performans
bekliyoruz.”

Crossway’in pazar payi
yiizde 52

Iveco Tiirkiye Proje Direktorii
Ahmet Ors de, Crossway araclarin
Avrupa pazarindaki konumuyla ilgili
bilgiler verdi: “Crossway Avrupa’nin
tim tilkelerinde kullanilan bir iiriin;
bulundugu her tilkede pazar lideri
konumunda. Genel ortalama olarak
bakildiginda sehiricinde Crossway’in
pazar payl ylizde 52. Herhangi bir
tiriinde ylizde 52 pazar payina
ulasmak, miisteri memnuniyetini tam
anlamiyla saglayabilmis demektir.
Amacimiz, bugiine kadar 60 bin adetle
Avrupa pazarlarinda kosan ve her
pazarda yiizde 50’ye ulasan
tirtiniim{iiziin artik Tiirkiye pazarinda
da sunulmasi. Aslinda iiriin eger dogru
sekilde miisterinin bekledigi tirtinse
artik endise etmenize de gerek yok.

Miisteri odakh bir iiriin

Miisterinin ihtiyacini saglamak icin
miisteri odaklihigi burada birinci konu.
Miisterinin gercekten verimli bir sekilde
calismasini saglayabildiginiz takdirde
miisteri o iiriine baglaniyor. Ciinkii siz
de miisteriyi dinlemis ve ona en uygun
araci sunmus oluyorsunuz. Yukardan
miisteriye degil de, miisteriden
yukariya eger iiretime, iirline geldiginiz
zaman basariy1 saghyorsunuz.
Crossway aslinda 25 yillik tecriibenin
miisteri taleplerinin iiriine doniistiigii
bir arag.”

Otokar isbirliginde 1500
adetlere gidiyoruz

Ahmet Ors, Otokar ile {iretime
yonelik isbirligi siirecinin ¢ok olumlu
gittigini de belirterek, “2023 yii
itibariyle 1000 adet Crossway iiretildi.
Bugiin, artik 1500’1 askin arac
iretimini konusuyoruz. Bu hem bizim
acimizdan hem pazar acisindan hem de
aslinda Tiirkiye acisindan ¢ok motive
edici” dedi.

Servis hizmeti icin de
hazirhiklar tamam

Iveco Bus yetkili saticis1 FSM
Demirbas Otomotiv’'in Genel
Koordinatorii Sedat Cinar, servis
hizmetleriyle ilgili bilgiler verdi:
“Mevcut Iveco'nun satis agi icerisinde
otobiisle ilgilenecek servisler daha dnce
belirlendi. Otobiislerin ¢alisacag
merkezlerde birer tane otobiis
servisimiz var. Belediye tarafinda,
sadece bu otobiislere 6zel
yetkilendirilmis servislerimiz var. Diger
kamyon servisleri icerisinde otobiisii
bilen, bu isin egitimini almis servisler
zaten Iveco tarafindan yetkilendirildi.
Bizim hic¢ ara¢ satmadigimiz bir
merkezde bile Iveco otobiislerine
bakacak, teknik personelimiz var.
Belediye tarafindan da otobiislere
bakim y6niinde bir talep olursa bunu
da saghyoruz.”

Pazar arastirmamiz devam
ediyor

Iveco’nun iirettigi tim
segmentlerdeki otobiislere
yonelik pazar
arastirmalarinin devam
ettigini belirten Sedat Cinar,
“Bu alandaki firsatlara
bakiyoruz. Hangi ihtiyaclari,
hangi iirtinlerle
karsilayabiliriz, bizim icin
onemli olan bu. Ama
odaklandigimiz nokta var
m1, derseniz, elektrikli
otobiisler tizerinde
calisiyoruz. Elektrikli
otobiislerin sahip olma
maliyeti ¢ok yiiksek.
Avrupa’da elektrikli
otobiisler i¢in ylizde 90’lara

verilen destekler var. 100 adet ve
tizerinde elektrikli otobiise yonelik
goristiiglimiiz belediyeler var.
Finansal ¢oziimler olusturmaya
calistyoruz. Elektrikli otobiislerde FSM
Demirbas Otomotiv’in yapabilecegi
adetler sinirli. Dolayisiyla biz, Iveco
Bus ile bu konuda dersimize
calisiyoruz” dedi.

2024 sonunda 100
Crossway satisina ulasmak

Ik etapta 50 adet Crossway satisi
hedefi belirlediklerini belirten Sedat
Cinar, “ilk 20 adedi zaten miisterilerle
bulustu. Bu senenin sonunda
hedefimiz miimkiin oldugu kadar 100
adede yaklasmak. Bu hedefe ulasmak
icin belediyeler ve kullanicilarla temas
halindeyiz. Pazara girisin belirli
noktalar1 var, 6nce hangi yerlerde
olacaginizi bileceksiniz, sonra kimin
neye ihtiyac duyacagini bileceksiniz;
sonra lirlinii tanitacaksiniz. Daha

sonra da finansal ¢oziimleri
tireteceksiniz ve talebe yonelikte
stokunuz olacak. Hepsini bir araya
getirmek ancak FSM Demirbas
Otomitiv’in finansal giicii ve Iveco
Bus’'un verecegi destekle birlikte
hareket etmekle miimkiin. Ama sunu
soyleyebilirim ki, bu birlikteligimiz
bugiinliik veya yarinlk degil. Biz, Iveco
Bus’un biitiin iirtinleriyle varhigini
siirdiirebilecegi bir pazarda, hakimiyet
saglayabilecegi kalici bir oyuncu olmak
icin yola ¢iktik. Sadece 1 model icin
degil” dedi.

ik geri doniisler olumlu

Sedat Cinar, Balikesir
Belediyesi'nde hizmet vermeye
baslayan Crossway araclara yonelik geri
doniislerle ilgili de su bilgileri verdi: “Ilk
etapta soforler siiriis konforundan ve
ozellikle de kokpitlerinden memnun. 10
aracin sofortinden 5’i uzun yoldan
gelme. Bu soférlerin bize geri doniisleri
alabildigine olumlu. Bu bizi ¢cok
umutlandirdi. Teknik anlamda ise
km'’ler cok olmadi. Beklenen yakit
tiiketimi ile hedeflenen arasinda ¢ok
yakiniz, makas ¢ok acik degil. Yakit
tiiketimi aracin calistig1 kosula gore
degisiyor. Fabrika verileri 100 km’de 26
litre tiiketim. Bunun altinda olan da, bir
tik tistiinde olan da var. Bu kullanima
gore de degisebiliyor. Balikesir
Belediyesi bu araclari tercih etmekten
dolay1 cok memnun. Ciinkii ulasim
tarafinda para kazanmak kolay degil.
Balikesir Belediyesi ilk defa Sabiha
Gokcen Havalimani hattinda kar
etmeye basladi.

Iveco Bus miisteri odakh
bir sirket

FSM Demirbas Otomotiv olarak,
bircok marka ile calistiklarin1 da
aktaran Sedat Cinar, “Calistigimiz
markalardan 6n 6nemli beklentimiz,
kullanicilarn isteklerinin tiretici
tarafindan miithendislik eliyle
karsilanabilmesi. Biz buna miisteri
odaklilik diyoruz. Iveco Bus full miisteri
odakli bir sirket. Miisterinin ihtiyacina
gore konfigiirasyon tarafini ¢ok iyi
yapiyorlar. Bu da bizim isimizi
kolaylastirtyor. Miisteriye gore
¢cOzlimler var; dyle cok sert duvarlar
icinde is anlayis1 yok. Iveco Bus ile
calismamizda en biiyiik avantaj bir
degil, birkac fabrikasinin olmasi. Esnek
ve hizl ¢6zlim iiretebiliyorlar.
Crossway ve diger modellerde
ongoriilebilir siparislerinin
karsilanmasi icin bir sikinti
yasamayacagiz gibi goriiniiyor. Biiyiik
projelerle ilgili tiretimler zaten
Tiirkiye’de yapiliyor. Ama bizim gibi,
ozel, Tiirkiye’deki miisteri yapisina
uygun arac secimi, donanimlarini
bizim belirledigimiz arac i¢in adres
(ekya fabrikasi goziikiiyor. Bizim
tirtinlerin tamami Cekya
Fabrikasi’'ndan geliyor” dedi. &



10 ) Giindem

5 Subat 2024

Medeniyetlerin besigi Hatay, depremin yaralarini sarmaya calisiyor

Ayhan Kara: Hatay’in normale donmesi

Deprem oncesinde Hatay’in
niifusu 1 milyon 800 bin
civarindaydi. Deprem
sonrasinda 1 milyon 200
bin civarina geriledi.
Gidenlerin Hatay’a
donebilmesi icin gerekli
kosullar olusmus degil.
Donebilecekleri bir sehir
yok. Daha enkazlar kalkmis
degil. Hasarli binalarin
yikimlari en az 4-6 ay daha
siirer. Bedel 6demeye
devam ediyoruz.

Roportaj - Erkan YILMAZ

Subat 2023 tarihinde tilkemiz, 11 ili

etkileyen cok biiyiik bir deprem
felaketi yasadi. Resmi rakamlara gore 53
binin {izerinde can kaybinin yasandigi
bu depremden en ¢ok etkilenen ve
yikimin da en fazla oldugu,
medeniyetlerin besigi olarak da
gosterilen, ilimiz Hatay oldu.

Tasima diinyasi olarak biz de Otobiis
Isletme Sahipleri Dernegi (OISD)
Bagskani ve Has Turizm Yonetim Kurulu
Baskani Ayhan Kara ile bir soylesi
gerceklestirdik ve aradan gecen 1 yilin
ardindan Hatay'in durumunu sorduk.

Bedel 6diiyoruz

“O biiytiik yikimin enkazi daha
duruyor” diyerek sozlerine baslayan
Ayhan Kara, calismalarin hala
stirdiiriildiigiinii sOyledi: “1 y1l sonra
biitiin kalic1 konutlar teslim edilecekti.
319 bin konutun, saniyorum 1 sene
icinde 40 bin kadar1 teslim edilecek; bu
rakam da muamma ama... Hasarl
binalarin yikimlari en az 4-6 ay daha
siirer. Biitiin Hatay su anda santiye
halinde. Bedel 6demeye devam
ediyoruz. En 6nemlisi, 170’den fazla
konteyner kentte insanlar 21 metrekare
icerisinde, yasiyor. 21 metrekareden
tuvaleti, banyoyu, mutfak, dolaplari,
yatagi ¢cikarin hareket alaniniz olarak 3
metrekare kaliyor. 3 metrekarede
yasamaya calistyorsunuz. Yagissiz
glinlerde toz, duman altinda insanlar;
yagmur yagsa diyorsunuz, konteyner
kentler sel altinda, camur icinde kaliyor.
Cukurlar insan boyu. ingaat makineleri,
hafriyat kamyonlarinin arasinda
yastyoruz su anda. Durum bu. Giivenlik
diye bir durum yok. Bu anlattiklarim
birebir yasaniyor.”

Tam bir kaos

Depremin ardindan hala
bulunamayan 200’e yakin insanin
oldugunu da belirten Ayhan Kara,
“Sadece Antakya’da bu. Yiizlerce insanin
kimlikleri belirlenememis ve kimsesizler
mezarliginda yatiyor. Trafik ¢ok biiyiik
bir problem. Ana arter zaten bir tane.
Antakya’dan Iskenderun’a, Adana’ya
cikan yol bir tane. Belen Gec¢idi'nde bir
sorun oldugunda zaten trafik duruyor.
Trafik arttiginda ilerlemek saatler aliyor.

en az 10 yil ahr

Hatay’in yeniden ayaga kalkmasi icin
hazirladigimiz fikir kumbaralari

laiklik gider. Her sey gider.

Gilivenli de degil yollar. Teknik sartlara
haiz olmayan araglar asir1 yiiklerle
kullaniliyor. Lastiklerde problem var.
Soférler acemi ve onlarin sebep oldugu
oliimlii ve yaralanmali kazalar var; is
makineleri ve kepceleri kullananlar da
acemi. Bircok operator hasarli binalarin
yikimi sirasinda enkaz altinda kaldi. Tam
bir kaos yasaniyor. Atom bombasi
atilmis Hirosima'y: gérdiiniiz mii
belgesellerde; Antakya ile ayn1” dedi.

600 bin insan sehirden gitti

“Hatay’in toparlanmasi en az 10 yil
alacaktir” aciklamasini yapan Ayhan
Kara, “Deprem dncesinde Hatay'in
niifusu 1 milyon 800 bin civarindaydi.
Deprem sonrasinda ise 1 milyon 200 bin
civarina geriledi. Gidenlerin Hatay’a
donebilmesi icin gerekli kosullar
olusmus degil. Depremde okullar, resmi
binalar, hastaneler yikildi. Ev yok, cadir
yok, konteyner yok. Donen nerede
kalacak? Donecekler icin ortada bir sehir
de yok; konteynerlerde 3 metrekarelik
alana hapsolmak istemeyen insanlar var.
Bir¢ok insan ¢ocuklarim gittikleri
sehirlerde okullara yazdirdi. Bircok
insan yine farkl sehirlerde saglik
hizmeti almak durumundalar. Onlar bu
imkani burada bulamayacaklari i¢in
donemiyorlar. Cok biiyiik bir niifus
kaybina ugradik. Su anda kente gelenler
genelde santiyelere gelen isciler,
goniilliiler, insaat sirketleri, hurdacilar
ve talancilar” dedi.

Depremden sonra ilk 5 hafta

Depremin yasandig1 6 Subat’in
ardindan ilk 5 hafta hic sefer
yapamadiklarini da aktaran Ayhan Kara,
“Depremde biz de kayiplar verdik.
Soforler, onlarin yakinlari, muavin
yakinlari, calisanlar ve yakinlar vefat
etti. Her birinin akrabasi enkaz
altindaydi ve onlar kurtarma
calismalarina katildilar. Elektrik yok,
internet yok, bilet satamiyorsunuz. Yakit
yoktu. Deprem dalgalarinda borular
kirilds, yakit cekemedik. Su depolarimiz
var, binalarimizin altinda. Samandiralar
deponun doldugunu hissetmedigi i¢in
binlerce metrekiip su binalarimizin alt
katlarini basti. Boyle bir ortamda ofis
yok, muhasebe yok. 5 hafta ¢alisamadik,

mutluyuz. Bizi ayakta tutan, umutlarimiz ve irademiz.
Biz inaniyoruz. Miicadele edecegiz. Hatay bizim. Bir de
Hatay’da demografik yapi degismesin diye miicadele
edecegiz. Hatay, Hatayhilarindir. Bu cok 6nemli. Ulkeye cok
giizel bir model burasi. Bu modeli kaybedersek, tilke gider,

ancak besinci
haftanin sonunda
baslayabildik
calismaya. Bunu
da ‘ise bashyoruz’
diye duyurduk ve
su andan itibaren
‘her
otobiistimiizde
depremzede

dedik. Hatay’dan
biitlin illere
gidisler ve
gelislerde ‘param
yok,
depremzedeyim’
diyen binlerce
insanimizi
ticretsiz tasidik.
Hatay’'dan ev tasidik farkli sehirlere.
Donmek isteyenlerin tekrar esyalarini
tasidik. Biitiin yardim malzemelerini
otobiislerimizle tasidik. Mercedes
bayiligimiz ve servisimiz var. Boyama
kabinlerinin oldugu boéliimii depoya
cevirdik. Bu arada ¢ok giizel bir sey de
oldu, otobiis isletmecilerine ¢agrida
bulundum; otobiisler dolusu yardim
geldi. Tirlar dolusu egyalar. Allah
hepsinden razi olsun. Hepsini ihtiyag
sahiplerine dagittik. Kimi
otobiisciilerimiz kendileri bizzat gelip
yardim dagittilar. Sektoriimiiz tam bir
dayanigsma 6rnegi gosterdi” dedi.

Hakkini teslim edelim

Depremin ardindan bolgeye cok ge¢
miidahale edildigini de belirten Ayhan
Kara, “Bu kesin. Yalniz bizim bir
sansimiz var. Haziran 2023’te kentimize
atanan su anki Hatay Valimiz Mustafa
Masatli, canla basla ¢alisiyor. Siirekli
sahada. Hatay'1 kendi meselesi gibi
kabul etti, miicadele ediyor. Bunu
soylememek, hakkini teslim etmemek,
vicdansizliktir. Ben buna sahidim ve
gortiyorum. Alkishyorum, takdir
ediyorum. Baska herhangi bir devlet
adami mevcut valimizin yaptiklarinin
yarisini yapamazdi. Ben bundan
eminim. Bu agidan sanshyiz.
Miizakereci, fikirlere acik bir insan”
dedi.

En biiyiik istegim

Ayhan Kara, en biiyiik istegini de su
sekilde acikladi: “Depreme direncli
kentlerin olusturulmasi. Bu benim en
biiyiik arzum. ikinci arzum; ilkinden
daha az 6nemli degil. 850 bin organ
ampiitasyonundan bahsedildi. Kol,
bacak kayb1. Su an engelli bir
toplulugumuz var. Hastanelerde hala
tedavi goren insanlarimiz var.
Diisiinebiliyor musunuz; saglikh bir
insansiniz ve 1.5 dakika sonra engelli
oluyorsunuz. Bu konuyla barismak ¢cok
kolay degil. Zaten toplumsal psikoloji de
altiist, sehri yeniden ayaga kaldirirken
bu faktorii de muhakkak gézetmek
lazim. Giivenlik konusunda ciddi bir
zafiyet var. Bu tiir facialarda, savas ve
dogal afetlerde en ¢ok zarar gorenler

kontenjanimiz var’

a

Hatay Ayaga Kalkiyor
Kent Meclisi

“Hatay Ortak Meselemiz” diye
bir meclis kurduk. Atatiirk’iin,
‘Benim Sahsi Meselem’ dedigi
Hatay’1 ortak meselemiz yaptik.
“Hatay Ayaga Kallkayor” adinda, 163
sivil orgiitiin bir araya geldigi bir
kent meclisi olusturduk. Isi sansa
birakmamaya calisiyoruz. Hatay
gibi bir memleketimiz oldugu i¢in
cok sansliyiz, bizim gibi evlatlari
oldugu icin de Hatay ¢ok sansli.
Insaniyla, tarihiyle, dogasiyla,
ekonomisiyle ayaga kaldiracagiz.

cocuklar ve kadinlar. Onlara 6zel bir
onem vermek gerekiyor. Biz sivil 6rgiitler
olarak sorumluluklarimizi biliyoruz ve
yerine getirmeye calisiyoruz. Sahsen,
ben hic terk etmedim memleketimi.
25 ayr1 yerde konteyner, ¢cadir, araba,
kamyon, tente, tir dorsesinde yattim.

1 hafta dus almadiginizi, elbiselerinizi
degistiremediginizi diistinebiliyor
musunuz, sicak hicbir sey icememis ve
yiyememissiniz.

Bu yasadiklarimizi biz hayal
edemedik

Doga bizi bir zorunlulukla kars:
karsiya birakti. Doga, ‘bakin’ diyor,
‘Bugtine kadar yapmis oldugunuz
hatalardan dolay1 6ldiiniiz.
Tekrarlamayin. Yoksa tekrar 6leceksiniz.’
Depremler bu iilkenin gercegi ve
tekrarlanacak. Depremle yasamay1
ogrenmeliyiz. Marmara Depremi
yasandi ve bundan ders alinmadi. Bu
hallere diistiik. Yaralarimizi saracagiz
ama bu aldigimiz dersleri de belgesel
haline getirecegiz. Fotograf ve videolarla
deprem riski olan bolgelere gidip
insanlara anlatip korkutacagiz,
gerceklerle. Bu yasadiklarimizi biz hayal
edemedik, zaten hayal etseydik tedbir
alirdik. Biz anlatacagiz insanlara.
Anlatmaliy1z. Deprem belki de bir
gercegi daha gosterdi bize... Sehir,
sadece bina ve isyeri degil. Yesil alanlar,
parklar, sosyal merkezler gerekiyor.
Bir¢ok arkadasimin da icinden gecen;
tarihi yapilar kalsin, restore edilsen,
yikilanlar yeniden yapilsin, diger alanlar
yesil birakilsin. Hataylilar da, Hatay’a
gelenler de tarih kadar dogal giizellikleri
de yasayabilsin, degil mi ki medeniyetler
besigi, kiiltiirler kavsagi Hatay burasi.” i
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Otobiiscii, yedek
akgesi olmadig
icin kaybediyor.
Hesaplar hep

Erkan

kazanc iistiine YILMAZ
yapiliyor. En ufak [rorortas

aksama oldugunda da
firma batiyor. Herkes,
2024-2025 yilinda
ozvarhgini koruyabilirse
cok iyi yapar. 2024 ve
2025’te cok temkinli
gitmeliler. Kim 2025’in
sonuna gemisini limana
sag salim yanastirirsa o
kazanch cikacaktir.

Tasimacilarin cok
yakindan tanidigi ve
sevdigi bir isim olan
Mapar Otomotiv Yonetim
Kurulu Bagkani Yalgin
Sahin ile bir araya geldik.
Yal¢in Sahin, 2023 yilini
degerlendirdi ve 2024
beklentilerini aktard.

yil1, otobiiscii

“ 2 O 2 acisindan, bence, kotii

degildi, ama benim beklentim daha
yiiksekti” aciklamasi ile
degerlendirmelerine baslayan Yal¢in
Sahin, 2023 yilinda otobiisciiyti ayakta
tutan en 6nemli sebebi su sekilde
acikladi: “2023’te, sehirlerarasinda ¢cok
yogun bir rekabet yasandi. Belli
aylarda cok iyi kazanclar elde edildi
ama otobiisciiliikten ziyade, iyi
olunmasinin bir sebebi ‘mal para etti’.
Yani sahip olduklari araclarin fiyatlar
artti. Eskiden otobiis aldiginizda bir,
iki y1l kullandiginizda eksi bakiyeye
geciyordunuz. 2023’te alinan her arac
deger kazandi. Otobiiscii sikistig1
anda, mali degerli oldugu icin,
sattiginda borcunu 6deyebildi.
Otobiisciiyii ayakta tutan yegane
sebeplerden biri bu oldu. ikinci el
aracinin iyi para etmesi, yeni araci alip
daha sonra satmak istediginde
degerinden yiiksege satabilmesi de
cok 6nemli bir etkendi. Yalniz bu,
sadece otobiis sektoriinde degil,
kamyonda, hafif ticaride ve
otomobilde de oldu. Son dénemde
aracin az uretilmesinden dolay1 alima
yonelik talep ytiksekti. Bu da araclarin
fiyatindan daha yukar1 satisini getirdi.
Ikinci el isi yapan galerici
arkadaslarimizin ¢ok istahli olmasi ve
stoka mal almasiyla, bana gore, otobiis
ylizde 10 - ylizde 15 degerinin {istiinde
satildi. Otobiisciiyii isten ziyade kendi
arabasinin deger kazanmasi ayakta
tuttu. Bence otobiiscii, hammaddesi

2022-2023 yilinda mal
kendini satti

Birebir otobiisc¢iiye dokunuyor
olsam da, otobiiscii ile ¢cok yakin bir
diyalog icinde olsam da acik
soylilyorum: Mal kendini satt1. Son
4 yilda hi¢ kimseye ihtiya¢ yoktu.
2020’den sonra, markalarin ellerinde
ikinci el araclar kalmadi. Mal o kadar
degerliydi ki vadeler ve faiz o kadar
diistiktii ki yatinnm amach bile arac
alanlar oldu. Her alinan deger
kazandi.

olan otobiisii deger kazandigindan
dolayi, para kaybetmedi. 2023 yilinda
beklentilerin ¢ok karsilandigini
sanmiyorum. Turizm tagimacilari
arasinda beklentilerini alanlar da,
alamayanlarda var. Tabii ki, 2023 cok
daha iyi olabilirdi; kotii degil ama
bekledigim diizeyde iyi gecmedi.”

Az arag, yiiksek fiyata
satis

Sifir arag fiyatlarinin olmasi
gerekenden cok daha yukariya
ciktigina dikkat ceken Sahin, “Arac
fiyatlari, Avrupa’da yillik ytizde 8-9
enflasyon olmasina ragmen, istem dis1
sekilde ¢ok artt1. Ulkemizdeki
otobtislerin fiyatlar yillarca belli bir
seviyeydi. Segment bazl olarak da 180
bin Euro’dan baslayip 270 bin
Euro’lara varan fiyatlar vardi. Ama bir
sey oldu, 300 ile 500 bin Euro araligina
geldi. Bu artis1, Avrupa’daki veya
Tiirkiye’deki enflasyon ve maliyet
artisi ile aciklamak ¢ok miimkiin degil.
Ben bu durumu su sekilde
acikliyorum: Ureticiler az sayida arac
iretip yasanan talebi ve fiyat artisini
goriince cok adetler liretmenin is
olmadigini gordiiler. Almanlar, 2000’li
yillarda ‘Biiytiik balik, kiiciik balig:
yiyecek’ diyordu; bu, biiyiik tireticiler
daha kiiciik 6lcekli arac tireticilerini
satin alacak anlamina geliyordu. Bu
tez o zamanlarda dogruydu. Biiyiik
markalar ufak markalar satin aldilar.
Almanlar 2015’e dogru, bunu daha da
gelistirdiler.

Hizli balik kazanabilir

Kiiciik balik ¢cok hizliysa, biiyiik
balig1 yiyebilir, pirana gibi. Birisi cok
biiytidiigii icin hantallast.
Hantallastigindan giderleri fazlalast.
Kiiciik iireticiler de cok fazla adetli
tiretim yaptiklari icin iyi paralar
kazaniyorlardi. Pandemi 6ncesine
kadar biiytik iireticiler; ‘su kadar arac
tirettik, su kadar satisimiz oldu’
aciklamalarinm sik yaparlardi. Simdi ise

alt segment tiretimlerini kaldirma
planlarini yapiyorlar. Ciinkii bu
suirecte liiks segment arag
ireticilerinin az arac tiretip karh bir
diizen icerisinde ilerledigi goriildii.
Diinya buna doniiyor artik; biiyiik
sirketler ¢ok biiyiik olmanin atilligini
asmak zorundalar. ‘Diinyada kartlar
yeniden dagiliyor’ deniliyor ya, evet
ticaretin kurallar1 tamamen degisiyor.
Ciinki ¢cok tiretim yapiyorum derken,
¢ok istihdam da olusturuyorsunuz ve
karhhginiz beklenen seviyede degil. O
ylizden ¢ok adetler degil, dogru
yapilanma ile daha ytiiksek karlilik
hedefleniyor.

Yeni bir merkez olusuyor

Ote yandan Cin devasa sekilde
geliyor. Bliylik markalar Cin ile bas
edemediklerini goriiyorlar. Onlarin
fiyatlarina biiytik iireticilerin gelme
sansi1 yok. Tiirk pazarina da cok fazla
Cinli otomotiv markasi girdi.
Onitimiizdeki siirecte Cin markalariyla
rekabetin boyutu daha da fazla
olacak” dedi.

Degisim her yerde,
herkese...

“Biz de, bu yasanan degisime ayak
uydurmaya ¢abaliyoruz” diyen Yal¢in
Sahin, “Ilk olarak 90 metrekarelik
yedek parca satisi ile basladik. Sonra
Hidir Usta’y1 kurduk, biiytidiik. Bir
siire sonra bayi olmak gerekiyordu.
Bayi olduk, bu bayilikten sonra
gidilecek siirec elektrikli araclar ve
onun da beraberinde hidrojenli
araglara dontisiim ile birlikte is siireci
daha ¢ok teknisyenlere kalacak,
mekanikciye ihtiya¢ olmayacak.
Bunun i¢in de sizin de yenilenmeniz
gerekiyor. 3-5 senedir bu ¢alismay1
yliriitiiyoruz. Biz, mesela, ikinci el
araclarin yeniden hizmet vermesine
yonelik siireci baslattik ve bu konuda
artik ok iyi bir yere geldik; yaptigimiz
araclar yurtdisina da satiyoruz. Ozel
talepler gelmeye basladi. Eski

2024, 2025’de ozvarhgini
koruyabllenler bagarlll olur

arabalara yonelik yeni bir vizyon actik.
Oniimiizdeki siirecte yine daha farkli
adimlar da atabiliriz” dedi.

Otobiisciiniin zarari
kendine...

2024’tin tim tiilkeye ve sektore
hayirli, ugurlu olmasini diledigini
belirten Yal¢in Sahin, “Insallah, iyi bir
sene olur. Yerel secimler geliyor. Son
artis ile faiz, yiizde 45’e ulasti. Bence
Mart ay1 sonuna kadar da faiz
artmayacak. Secimler sonrasinda da
faizlerde kademeli diisiisler olabilir.
Eger yeni bir savas veya herhangi bir
salgin riski olusmazsa, ben turizm ve
sehirlerarasi tarafin 2023’ten daha iyi
olacagini diistinliyorum.

Yalniz, 2024’{in iyi gecebilmesi icin
de sektoriin bunu kabulleniyor olmasi
lazim. Sektdr mensuplarinin,
duayenlerinin ve derneklerin birlik ve
beraberlik icinde hareket etmesi
gerekiyor. Otobiisciiniin kendine
verdigi zarar1 bir baskas1 vermiyor.
Hala rekabet cok yikici. Asgari {icret
550-600 Euro seviyelerine geldi, siz de
fiyatlandirmanizi dogru yapmak
zorundasiniz. Mazotun, aldiginiz
yedek parcanin fiyati belli. Kredi
faizleri ytizde 60’lara gelmis durumda.
Burada bilet fiyatlarinin ¢ok iyi olmasi
lazim. Iyi olmasi lazim derken halkin
alim giiclinii kontrol ederek orta
dengeyi bulmak gerekiyor. Biz bazen
fiyatlar1 abartiyoruz ya da rekabeti
birbirini bitirme seviyesinde
yapiyoruz. Ben ikisinde de degilim.
Dogru fiyatlandirma yapmak
gerekiyor. Dogru fiyatlandirma dogru
maliyet hesaplamasi ile olur. Ben
otobiisciiniin dogru maliyet
hesaplamasini yaptigina
inanmiyorum” dedi.

1000 adedi rahat gecer

2024 yilinda biiyiik otobiis
pazarinda yine 1000’li adetlerin
tizerine cikilacaginmi diistindiigiinii
belirten Yalcin Sahin, “On alima
yonelik ciddi talepler olustu.
Markalarin tamami Temmuz ayina
kadar siparislerini doldurmus
durumda. 2024’te 1000 adet seviyesi
rahat gecilir gibi gériiyorum. Benim
endisem; faizler bu seviyede devam
ederse, otobiiscii, 6'ncl1, 7'nci aydan
sonra bunu tastyamaz. Mal geriye gelir
de sattiginda borcunu karsilayamaz
ise esas depremler orada olacak. Belki
otomotiv finansman tarafi yazhk ve
kislik yapilanmaya gececek, vadeleri
uzatacak.

2023 satis hacmi, 2024
hedefleri

2023 y1linda; 113 sifir otobiis,
350-355 ikinci el otobiis satis
hacmine ulastiklarini belirten Yalcin
Sahin, “2024 y1li hedefimiz ise 150
civarinda sifir otobiis, 450 adet
civarinda da ikinci el otobiis
satmak” dedi.

Devamu > 12’de
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Bu sene ¢ok kritik

Ikinci el fiyatlari yerinde kalmaz,
geri donmeler olur ve stoklar olusmaya
baslarsa ¢cok olumsuz gelismeler
olabilir. Benim en biiyiik korkum;
iflaslar ve iflas ertemeleri. Bunu, daha
once, 1999-2000 yillarinda yasadik.
Yine ¢ok sayida firmanin battigini
gorebiliriz. Bu faizlerle kimse ayakta
kalamaz. Yiizde 50-60 kredi kullanan
biri varsa bu adamdan korkun.
Bankalarin herkese kredi
vermemesinin sebebi bu. Risk cok
yiiksek. Sektordeki ¢cok bor¢lu olmayan
firmalar eger dogru fiyatlandirma ile
giderlerse yollarina devam edebilirler”
dedi.

Borclanma yiizde 30’u
gecmemeli

2020 Subat ayinda Tasima
Diinyasi’na verdigim roportajda,
‘ylizde 50 pesinati olmayan otobiis
almasin’ demistim. Simdi 2024 yilinda
bir baska bir yerden geliri olmayan, bir
yedek akgesi olmayan kisinin borcunu
0demesi cok zor. Bir arabasi1 bor¢suz
olmasi lazim ki, diger aracin borcunu
0deyebilsin. Borclanma oraninin yiizde
30'u gegmemesi gerekiyor. Eski araci
ylizde 50’sini karsiliyor, yiizde 20
pesinat verebiliyorsa yiizde 30
borclanarak arac alsin. Bunun vadesini
en fazla 24 ay olarak belirlesin. Benim
yine 6ngoriim; dogru fiyatlama ile
calisan ve yolcu seviyesi y1l ortalamasi
yilizde 70-80 olan bir otobiis¢iiniin bir
kazasi, belasi olmazsa kazanacagi
paranin aylik ortalamada 300 bin, yillik
olarak da 3.5 milyon TL’yi
gecmeyecegini diisiintiyorum.”

Miisteri size dogru
hesaplamayla gelmisse
alnindan épeceksin

Bu siirecte miisteri belki de 7 aracini
verip 4 ara¢ almak isteyecek. Bu hesabi
yapanlar dogru miisteri. Ben hicbir
zaman miisterimi iflasa gotiirecek bir
ticaret anlayisi icinde olmadim.
Miisteri sana dogru hesaplamayla
gelmisse alnindan 6peceksin. Cilinkii o
adam size 6deyebilecegi paray1
soyliiyor. 1999-2000’lerde, 2005’lerde,
2010’larda 2 arac1 verip 1 araci alani, 7
alip, 4 arac satani ¢ok gordiim. Dogrusu

2024 ve 2025 zor
gececek

Kafasi calisan basiretli bir
ticaret adami malvarhigini satip
bankaya yatirsa hicbir sorun
yasamadan hayatini siirdiiriir.
Diinyada hicbir ticarette yiizde
46 kazanma sansiniz var mi,
yok.

‘Otobiis alacagim’ diyen
otobiisciiye, ‘ne kazanmayi
diistiniiyorsun’ diye soruyorum.
Cevap, ‘bu sene is ¢ok iyi olacak.
Ayda 500-600 bin kazanacagim’
seklinde oluyor. Bu 12 aya yayiliyor
mu diye yeni bir soru soruyorum.
‘Hayir 5-6 ay kazansam yeterli’
diyor. Y1l ortalamasi ne olur? 400
bin TL. 12 ay 4 milyon 800 bin TL.

Mapar Otomotiv Yonetim Kurulu Baskani Yal¢in Sahin
ile Basaksehir Organize Sanayi’de Hidir Usta Sirket
merkezinde bulusarak, Muammer Baskan’la birlikte
soylesimizi gerceklestirdik. Erkan YILMAZ

Peki, 10-15 milyon TL verdiginiz
paray1 bankaya koysaniz, zaten bu
paranin iistiinde kazanc elde
ediyorsunuz. Niye kazayla, belayla
ugrastyorsunuz?

Hicbir ticaretin su anda
bankanin verdigi faizi ¢cikartma
sansi1 yok. Var olan markalarin bu
ortamda cekilip gitmesi ¢cok
miimkiin degil, ama yeni ticarete
girecek olanlar icin 2026’ya kadar
faizin kazandirdig parayi ticaretin
kazandirabilme sansi da yok. Yeni

5 Subat 2024

yatirimci bu ortamda bu ise girerse
hayatinin hatasini yapar, para
kaybeder.

Ikinci el cok hareketli
olur

Faizin bu kadar yiiksek oldugu
bir ortamda piyasa kendi kimligine
doniiyor. Senet ve cekle ticaret
yapiliyor. Ufak arabayi vereyim,
biiyiik arabayi alayim denilir. Ikinci
elde al/ver ile ¢cok fazla degisim olur.
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Otomotivin duayen ismi Basri Akgul 33 yillik calisma hayatimi anlath

En zor musteri grubu:

Otobusculer

Arag boyu kiiciildiikce,
miisteri davranislari daha
kolaylasiyor. Otobiis
miisterisi en zor kesim.
Kamyon miisterisinden
daha zor. Orta boy otobiis
miisterisi kismen daha iyi.
Minibiis miisterisi en iyisi.
Otomobil ise en kolay
miisteri kesimi. Kamyon
miisterisini minibiis
miisterisi ile esdeger
tutarim. Alirken
pazarligini yaparsin
soyledigini anlar ve is
biter. Otobiis miisterisi
gibi asir1 ince taleplerle
gelmez. Otobiis miisterisi
stirekli yeni taleplerle
gelir. Faturayi kesip parayi
tahsil edene kadar otobiis
miisterisinin isi bitmez.
Otobiis miisterisi ¢ok
zordur, ciinkii otobiis en
pahali iiriindiir.

yil Ko¢ Holding biinyesinde
3 3 calisan ve bu siirecin 25 yili

Otokar’da gecen Basri
Akgiil, 28 Subat 2022 tarihinde emekli

olarak Otokar’a veda etti.

Basri Akgiil ile Rahmi Kog
Miizesi'nde bir araya gelip cok keyifli
bir soylesi gerceklestirdik.

Basri Akgiil’e ilk olarak ¢cok yogun
gecen calisma hayatinin ardindan
neler yaptigini sorduk: “Aslinda
sikilmaya pek vaktim olmadi. Siirekli
bir faaliyet ¢ikti. Amerika, 1ngiltere,
Hollanda, Romanya seyahatlerim
oldu. iligki yonetimi konusunda
goriismelerim oldu. Startup gruplari
ile tanistim. Su anda destek verdigim
iki grup var. Biri lojistik alaninda
elektronik kargo kutulari ile ilgili
calisma yapiyor, bununla ilgili
yurtdisinda is imkanlar arastiriyoruz,
Tiirkiye’deki kargo sirketleriyle
goriismelere yeni baslhyoruz. Diger
startup projesi enerji ile ilgili, Glines
enerjisinden kizgin buhar ve yag
tiretimi isi. Bunlar Bilisim Vadisinde
yerlesik startup gruplari. Bu isilerin
pazarlanmasina yonelik ¢calismalar
yapiyorum. Enerji tarafinda test
amach mini bir tesis de calisiyor su
an.

Yeni sektorlerle ilgili de
arastirmalarim oldu; birlikte is
yapalim diyen arkadaslarim ve
sektorden insanlar oldu. Yaptigim
biitiin isler su anda Otomotivin
disinda. Otomotiv alanina kisa
vadede c¢ok fazla girmek
istemiyorum, benim hemen
Otomotiv sirketlerinde ¢alismaya
baslayayim gibi bir diistincem yok.
Oniimiizdeki siireg icerisinde
Otomotivin belirli alanlarinda
calisabilirim ancak Otobiis
segmenti belli bir siire daha olmaz.”

33 yil cok hizl gecti

33 yillik siirecin “cok hizli”
gectigini diistindligiinii belirten Basri

ﬁ-"'
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calismalar:
bu defterlere not almigtim. Onlari
calisirken imha etmeye zaman
bulamadim. Simdi bunlardan imha
edilmesi gerekli olanlar1 imha etmeye
basladim. Imha ederkende notlar1
karistirtyorum ve yavas yavas
ayikliyorum. Pazar arastirmalari,
goriismeler, toplantilar bir siirii not
var. Okurken bir an geriye gidiyorum
ve unuttugum o kadar ¢ok sey var ki,
bunu da m1 yapmisim! ihale
goriismesine gitmisiz, otobiis
kooperatifine veya belediyeye
gitmisiz. Surada, suna dikkat et diye
bir siirti notlar almisim. Onlar
inceledikce ‘ne cok sey yapmisiz’
diyorum”

Fatih Tamay’a dikkat!

Mesela, “Fatih Tamay’a dikkat et”
diye bir not almisim. (Bu so6zle birlikte
hepimiz giiliiyoruz...) Ben, o donemde
Galip Oztiirk’e “Sen Fatih Tamay’1
Metro Turizm’de ise al, maasinin
yarisini ben verecegim” demistim.
Burada, tabii, yine giiliimseme... “Bu
anekdotumuz var. Galip Oztiirk de ¢ok
gilmiistii. Bu diyalog keyifliydi.”

Dostluk etik rekabeti
getiriyor

Basri Akgiil’e Fatih Tamay’in nasil
bir rakip yonetici oldugunu sorduk:
“Cok ciddi bir rakipti. Hep seviyeli
olduk. Bir isi kaybettiginde rakibine
kizarsin, ama onu icinde yasarsin.
‘Niye boyle yapmadim’ diye kendi
kendini elestirirsin. Bizim aramizda

cok
ciddi sekilde etik rekabet vardi. Bu etik
rekabet olmasa zaten dost olamazdik.
Toplantilar da, ayn1 masada
otururduk, sohbet ederdik. Otokardan
ayrildiktan sonra daha ¢ok goriismeye
basladik.”

Ko¢ Holding’de cok sey
ogrendik

Basri Akgiil, 33 y1l Ko¢ Holding gibi
bir kurumda ¢alisiyor olmanin ¢ok
biiyiik kazanimlar sagladigini
soyliiyor: “Biz farkinda olmadan ¢ok
sey 6grenmisiz. Ayrildiginizda bunu
goriiyorsunuz. Fatih ayrildiginda,
‘Bizim elimizin ucuyla yaptigimiz
islerin nasil zor yapildigini, disardaki
insanlarin ise nasil amator
yaklastiklarini goreceksin’ demisti.
Simdi onu gormeye basladim. Biz en
ufak projede bile bir planlama yapariz.
Bir is plani olusturur ve isin
programini yapariz. Bu her iste
boyledir ama disaridaki is yasamina
bakiyorum bu program yok, isi ne
zaman kim yapacak, aksiyonlar nasil
alinacak anlayis1 yok. Bu ¢alismalari
yapmak zor geliyor. Bir ¢ok sirket hala
dogru biitce yapmiyor. Hala
calakalem, gelirini giderini dogru
hesaplamiyor, ondan sonra sirketler
zaman icinde var olan giictinii
kaybediyor ve yok oluyor.”

Akilli yonetici zeki
insanlar calistirir

Basri Akgiil, akilli yoneticilerin her
zaman ekibinde kendinden daha zeki,

vv

daha akill insanlar calistirmalari
gerektigini vurguladi: “Benim
anlayisim bu. Boyle bir ekibin varhigi
beni hicbir zaman rahatsiz etmez. ilk
isime, askerden gelir gelmez Lucas
Dizel enjektor ekipman tireticisi bir
Ingiliz sirketinde bagladim. Lucas o
dénemde Kog¢ Grubu ile is yapiyordu.
Kog¢ Grubuna yan sanayi kazandiran
bir grup olan Ikmal Koordinasyon
grubu yOneticileriyle tanistim; ‘seni
Tofas’a alalim’ dediler. Randevu alarak
gidip goriistiim. Goriisme olumlu
gecti ve 2 Ocak 1990 tarihinde Tofas’ta
ise basladim. Beni kisa siirede Bolge
Miidiirii yaptilar. Goreve basladigimda
tek kisiydim ama sonrasinda ekip
kurmaya basladim. Ekip calisanlarini
hep secerek aldim ve aldigim arkadasa
sunu soyledim: ‘Biz birlikte
calisacagiz, ben senin yonetin olarak
senden ¢ok sey bekliyorum. Bir defa
siz benden daha gencsiniz, algilariniz
daha acik, dinamik ve zekisiniz.
[simizi en iyi sekilde yapabilmek icin
isleri omuzlariniza alip yukar1 dogru
tasimaniz gerekli, eger bunlari
yapamazsaniz bizimle
calisamazsiniz’. 9 yil Tofas’ta calistim.
O donemde birlikde calistigim
arkadaslarimin bircogu Otomotiv
sektortinde ve Otomotiv sektorii
disinda olanlar da var, ¢ogu st diizey
yonetici. Akilli yonetici akill
personelle calisir. Fatih’in soyledigi,
‘Seyhi miiritleri ucurur’ lafi cok dogru.
Onlar da bizim miiritlerimiz olarak
diistintirsek, iyi ¢alisirlarsa, daha
vizyoner olurlarsa, is ileri gider. ileri
giden bir iste, otomatik olarak siz de
ileri gidersiniz. Her isi tek basimiza
yapamayiz. Bu miimkiin degil.
Otokar’da ekibimize kattigimiz her
arkadasa ilk s6ziim, ‘Biz belli bir yasa
geldik, siz yeni fikirler getireceksiniz,
fikrinizi soylemekten sakin
cekinmeyin, akliniza ne geliyorsa gelin
konusalim. Kapimiz hicbir zaman
kapanmaz’. Dolayisiyla isi eniyi
yapabilecek arkadaslarla calistim. Bu
arada, ¢ok insan elemek durumunda
kaldim.

Otokar satis ve pazarlama ekibi son
10 yilda iyice kemiklesti. Ekibi bu hale
getirmek icin en az 15 y1l calistim.
Ekibin hepsi isleri ¢ok iyi yapryor.
Hepsi iyi arkadaslar ve her biri farkhi
sirketlerde konularinda yonetici
olacak vasifta.”

Takip edilmezse kizardim

(Galisma siirecinde hic kizdiginiz
anlar oldu mu, sorusuna Basri
Akgiil’'lin cevabi su sekilde oldu:
“Kizmadan olmaz. Bir sey takip
edilmezse en cok ona kizardim.
Yeni jenerasyonun hastaligi, ‘diin
e-mail attim bir cevap gelmedi. E-
mail atarak cevap gelmez, e-mail
atarak isi c6zemezsiniz. Buna ¢ok
kizardim. E- mail attiktan sonra o
kisiyi arayacaksiniz. Cevap gelip
gelmemesi 6nemli degil. Atim
maili benim gorevim bitti; dyle bir
sey yok. Birinin yiiziine
soyleyemedikleri seyleri yazarak
soylerlerdi. Mail atar bekler,
ondan sonra, ‘konustun mu’, ‘ben
mail attim’. Konusmamaya
direnenir, zorla konustururdum.
Bazen kizacaksiniz, bazen
seveceksiniz. Ben hicbir zaman
kin tutmadim, iki saat 6nce
toplantida kizardim, sonrasinda
hadi yemege gidelim derdim,
yemekte konu kapanirdi. Ekibin
giiclii olmasi icin ¢alisanlarin

33 yil Ko¢ Grubu’nda calisan Basri Akgiil ve 37 yil Anadolu Grubu’nda
calisan Fatih Tamay ile Rahmi Ko¢ Miizesi’'nde cok keyifli bir soylesi
gerceklestirdik. Muammer Bagkan - Erkan Yilmaz

Akgiil, “Otokar’dan ayrilirken bir siirii yoneticiden daha iyi olmasi lazim.

defterim, gilincelligi kaybetmis

notlarim vardi. Yaptigimiz tiim Devamu > 15’te
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Otomotivin duayen ismi Fatih Tamay, 43 yillik is hayatim1 anlatt

Otomotiv sektoru Turk is

hayatimin 50 yll iflerisinde

Tiim diinyadaki ayni
kiiltiirii bize ogrettiler ve
biz de bunu kiiltiiriimiiz
haline getirdik. Ben
program yapmadan hicbir
is yapmam. Benim bir
biitcem, is planim,
programim var. Tiirkler
hep projeyi koprii veya
baraj yapmak zannediyor.
Her konu bir projedir.
Tiirklerin zaman plani
yok. Biz Tiirkler, plan
yapmayi bile bir is
yapmak olarak goriiyoruz
ve yapmiyoruz. Bu
tembellikten
kaynaklaniyor. Aslinda
plan yapmak isimizi daha
da kolaylastiran bir siirec.

Anadolu Grubu’nda 37
yilhik calisma hayatinin
ardindan Fatih Tamay,
2017 yilinda Anadolu
Isuzu’ya veda etti. Fatih
Tamay ile Rahmi Koc¢
Miizesi’'nde bir araya
gelerek cok keyifli bir
soylesi gerceklestirdik.

T lk olarak soylesimize 37 yillik siireci
IkonU§arak basladik: “Bu siirecte
satin alma, tedarik, tiretim
planlama,ihracat, yedek parca satis,
pazarlama, altyapi, ERP sistemlerinin
devreye konulmasi ve kurumsallagsma
yolunda c¢ok farkli gbrevlerde
bulundum. Herhalde ¢ok caliskan
oldugum icin ¢ok gorev verirlerdi. Bu
gorevlerde bulunmak beni 6nce
donanim sahibi yapti, ardindan da
olgunlastirdi. Bunun, hem ben ¢ok
faydasini gériityorum hem de su an
yonetim kurullarinda gorev aldigim
sirketler goriiyor. Ciinkii hazir bir
tecriibeyi kazanmis oluyorlar.”

Sirketlerin en biiyiik
problemi

Tiirkiye’de sirketlerin neredeyse
tamaminin patron firmasi olduguna
dikkat ceken Tamay, “Biiyiik bir kismi
aile sirketi. Neredeyse de tamami
patron firmasi. Sirketin kurucusu
bazen bir baba veya biiyiik abi veya
amca veya dede oluyor. Sirketlerin
zaman igerisinde kurumsallasarak
siirdiiriilebilir biiylimeyi saglamasi
gerekiyor. Herkesin kurucu kadar zeki
veya sansli olmasi beklenemez. Sans
veya zeka genetik gecen bir sey degil,
dolayisiyla bu yapilamiyor. Sirketlerin
en biiyiik problemi; bir kisi karar
veriyor ve veriye bakmadan kararlar
aliyor” dedi.

Tiirklerin zaman plani yok

Fatih Tamay, otomotiv sektoriiniin
Tirkiye'nin is hayatinin yaklasik 50 y1l
ilerisinde olduguna dikkat cekti: “Ttim
diinyadaki ayni kiiltiirii bize verdiler
ve biz de bunu kiiltiirtimiiz haline
getirdik. Ben program yapmadan
hicbir is yapmam. Benim bir biitcem,
is planim, programim var. Bu
bulusmaya gelmek bile bir proje.
Ttirkler, bir projeyi koprii veya baraj

yapmak zannediyor. Her konu bir
projedir. Buraya gelmek, sizlerle
sohbet etmek hepsi bir proje.
Hepsinin is planina en azindan zaman
planina ihtiyaci var. Tiirklerin zaman
plani yok. Tiirk olmakla gurur
duyuyorum, ama yap1 olarak biz
Tiirkler tembeliz. Biz Tiirkler program
yapmaya1 bile bir is yapmak olarak
gorliyoruz ve yapmiyoruz. Bu
tembellikten kaynaklaniyor. Aslinda
program yapmak isimizi daha da
kolaylastiran bir stirec.

Biitiin notlarim ipad’de ve
bulutta

Calisma hayatimda tuttugum
notlar var. 15 yil 6nce ipad yoktu. Su
an biitiin notlarim orada. Hafizaya
kaydediyorum, her zaman da yanimda
tasiyorum. ipad 6ncesinde yillik
ajandalarim vardi. Tekrar eden isleri
bir sonraki yilin ajandasina bikmadan,
usanmadan gegirir ve yilin basinda 2
Ocak’tan itibaren o planimi yapardim.

Basri bey cok disli ve iyi
bir rakipti

“Sizin notlariniz arasinda da ‘Basri
beye dikkat’ boliimii var miyd1”
sorusunu yonelttik: “‘Basri beye
dikkat’ diye bir not yok, ama Basri bey
toplantilarda cok disli ve iyi bir rakipti.
Belden asag1 vurdugunu gormedim,
ama rekabet icin biz birbirimizi
yerdik. ikimiz de kendi
markalarimizin basarisi icin
calisiyorduk. Bu ¢ok dogaldi. Yogun
bir rekabet yapardik ama rekabet
kavga degildir. Rekabeti kavga ile cok
kanistirtyorlar. Rekabet ettigin kisi
diismanin degil. Herkes kendi
urtiniind, kendi bilgisini satmak
istiyor ¢cok dogal, ama bunu ¢elme
takarak yapmamak lazim. Rakibinizi

celme takarak, onu diisiirerek degil
ondan daha hizli kosarak
gecebilirsiniz.”

Her zaman iyi bir ekibe
ihtiyacimiz var

Fatih Tamay da ekip kurmanin ve
yetistirmenin 6nemini vurguluyor:
“Cogu sirketin yoneticileri de aynen
patron gibi davraniyor. Bu yanlis. Ben
hala ekip yetistiriyorum. istanbul
Sanayi Odas1 Vakfi'nda, Sabanci
Universitesi’'nin MBA programlarinda
mentorliik yapiyorum. Clinkii
Tiirkiye’de bunun zayif oldugunu
goriiyorum ve Tiirkiye’'nin geleceginin
bdyle sekillenecegine inantyorum.
Anadolu’da so6z vardir, ‘Seyh u¢cmaz,
miiritleri ucurur’ (bunu bir benzetme
olarak kullaniyorum. Kimse yanlis
anlamasin). Dolayisiyla profesyonel
yoneticilik siirecinde sizin iyi bir ekibe
ihtiyaciniz var. Dogru insanlarla
birlikte calismalisiniz. Ekiple birlikte
varsiniz. Clinkii bu bir takim
calismasi. Bu benim ¢ok inandigim bir
nokta. Ben Japon kiiltiirii ile
biiytidiim. Japonlar tamamen takim
calismasina inaniyorlar. Kiigiik
kararlar disinda danismadan,
tartismadan bireysel karar vermezler.
Ben Oyle insanlar yetistirmeye calistim
ki, benden sonra da sistem devam
etsin. Bu insanlarin bir kismai sirketten
muhtelif nedenlerle ayrildilar. Benim
yetistirdigim bircok kisi sirketlerde
CEOQO’luk, genel miidiirliik yapiyor. Ben
bundan biiyiik gurur duyuyorum.
Gurur duymamak miimkiin degil.”

Isin takip edilmemesine
kizarim

Kizdiginiz anlar olur muydu,
sorumuza Fatih Tamay’in cevabi su
sekilde oldu: “Ekip Arkadaslarima
kizdigim zamanlar da olurdu, ama

37 yil Anadolu Grubu’nda calisan Fatih Tamay ve 33 yil Ko¢
Grubu’nda calisan Basri Akgiil ile Rahmi Ko¢ Miizesi’nde ¢cok
keyifli bir soylesi gerceklestirdik. Muammer Baskan - Erkan Yilmaz

agzimdan hicbir zaman kotii bir s6z
¢ikmazdi, onlar kizginhigimi anlarlarda.
Beni en cok isin takip edilmemesi
kizdirirds, buna hala ¢ok kizarim.
Bazen birebir degerlendirme
toplantilar1 yapardik; ‘senin benimle
ilgili sdyleyecegin bir sey var mi, ben
senin su 0zelligini gelistirmen
gerektigini diisiiniiyorum, bu sene
biraz aksadin’ uyarisi yapardim. Ben
zaten kiifiir eden, kotii s6z soyleyen
eski klasik patronvari, stresini
karsidakine ileten biri olsaydim
buraya kadar gelemezdim. Is
hayatimda kiis oldugum hig bir
arkadasim yok. Ayrilmama ragmen
beni bayramlarda, yeni yilda,ozel
giinlerde arayan c¢ok is
arkadasim,bayim,miisterim,tedarikci
sanayicim oluyor, telefonum hicg
susmuyor. Esim de s6yliiyor; bu
telefon niye hi¢c susmuyor diye...
Basarimin en dnemli etkenlerinden
biri bu anlayisa sahip olmam. Apple
kurucusu Steve Jobs’un giizel bir sozii
var: “Ben iyi insanlarla calismay1
isterim,Biz eleman alirken, dyle bir
insan se¢cmek isteriz ki, biz ona degil.
O bize bir sey 6gretsin.”

Insan sevdigi isi yaparsa
hobisi olur

Fatih Tamay, hedef olarak
belirledigi isleri yapmaktan mutlu
oldugunu belirterek sunlar sdyledi:
“Eskiden yaptigim ise 6zlem
duymuyorum. Hala otomotiv
sektoriiniin icindeyim. 6 otomotiv
tedarik sanayi sirketinin yonetim
kurulundaylm Su an yaptigim isi cok
seviyorum. Ben hangi isi yaparsam
onu ¢ok severim zaten. Insan sevdigi
isi yaparsa hobisini her giin
yapiyormus gibi olur.”

2 yillik balayr donemi
sona eriyor

Fatih Tamay otomotiv pazarinda
son iki y1lda yasanan balay1
déneminin bittigine dikkat cekti:
“Tirkiye’de enflasyonu diistirme ve
kur enflasyon dengesini saglama
yoniinde bunu da piyasay1 biraz
biizerek, faizleri baslangicta yiiksek
tutarak, kurlar1 da belli bir zaman
icerisinde oturtarak ¢6zme yolunda
kamu maliye politikas1 var. Bu
politikay: tutturmak i¢in aslinda
pazarin biraz daha biiziilmesi
gerekiyor. Faizlerin bir ¢it daha yukar
cikmasi, kurlarin biraz daha serbest
birakilmasi gerekiyor. Ben yerel
secimler sonrasi piyasanin biraz daha
biiziilecegini diistinliyorum. Bu
biiziilme, 6nce ticari araci, sonra
binek tarafini vuracak. Vuracak derken
her sey bitecek, ¢cok kotii olacak
demiyorum. Ama son iki yilda
yasanan balayi sona eriyor. Sektorde
yer alan arkadaslarimizin en tepe
yoneticilerinden baslayarak en alttaki
satistaki arkadaslara kadar yeni bir
hayatin basladigini hissetmeleri ve
bunu kabul etmeleri ve buna uygun
yeni politikalar iiretilmesi gerektigini
diistintiyorum. Mevlana’'nin o giizel
soziini; ‘Diin, diinle birlikte yasandi
gitti cancagizim, artik yeni seyler
soylemek lazim’ hatirlatmak lazim.
Dolayisiyla eger yeni bir is
alinmadiysa, yeni bir filo kurulmasi
gerekmiyorsa, ‘otobiis ve kamyon
sahibi veya sirket sahibinin biraz daha
bekleyelim’ diyecegi bir doneme
geldik. Sirketlerin genellikle is plani,
biitceleri yok demistik ya, iste
sirketlerin is planini buna gore
yapmalari gerekiyor. Olmayanlarin
Allah yar ve yardimcisi olsun.”

Devami > 15°te
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Otomotivin duayen ismi
Fatih Tamay, 43 yillik i$
hayatim1 anlath

En zor musteri grubu:

Otobusciller

Bastarafi > 13’te

Otomotivin en zor
miisteri grubunu
soruyoruz: “Otobiis
miisterisi en zor
miisteri. Ara¢ boyu
kii¢iildiikce, miisteri
davranislar1 daha
kolaylasiyor. Otobiis
miisterisi en zor kesim.
Kamyon miisterisinden
daha zor. Orta boy
otobiis miisterisi kismen
daha iyi. Minibiis
miisterisi en iyisi. Otomobil ise
en kolay miisteri kesimi.
Kamyon miisterisini minibiis
miisterisi ile esdeger tutarim.
Alirken pazarhigini yaparsin
soyledigini anlar ve is biter.
Otobiis miisterisi gibi asir1 ince
taleplerle gelmez. Otobiis
miisterisi siirekli yeni taleplerle
gelir. Faturay kesip parayi tahsil
edene kadar otobiis
miisterisinin isi bitmez. Otobiis
miisterisi en zordur. Clinkii en
pahali irtindiir. Ciddi servet
yatiyordur. Otobtis miisterisinin
en kotii tarafi; servislere cok
para takarlar. Servislerin en
biiyiik derdi otobiis
miisterileridir. Otobiis miisterisi
geldi mi, zirhi giyer, tirnaklarini
c¢ikarir, bakalim nereden bana
zorluk c¢ikaracak, ona bakar.
Otobiis miisterisinin de sartlar
cok zor ve ¢ok zor para
kazaniyorlar.”

Saticilik degil,
dagiticilik yapildi

Son iki yi1lda miisterinin arag
almak icin kuyruga girdigine
dikkat ceken Basri Akgiil, “Arag
satisinda her sey piyasanin
gelisimine bagli. Rekabetin asir
derecede oldugu donemde arag
satmak cok zor istir. Biz pazarin
inisini de, ¢ikisini da yasadik.
Son dénemde arac¢ miisterisi
kuyruktaydi. Sira yaziliyordu.
Bu dénemde saticilik yapilmadi,
dagiticilik yapildi.

2024 ve 2025 zor
gececek

2024 ve 2025’in zor bir siirec
olacagini belirten Basri Akgiil,
“Ekonomistlerin aciklamalarina
baktigimizda ancak 2025 sonuna
dogru hatta 2026’da normale
donebilecegiz gibi goriiniiyor. Arz
fazla olunca o zaman saticilik
ortaya cikacak. O zaman araclarin
kalitesi, art1 yonleri, teknik
uistlinliik veya zayifliklar ortaya
cikacak. 2024 basinda hala talep
devam ediyor. Biraz stoklarin
birikmesi lazim” diye konustu.

Ziplamalar olmayacak

“2023’teki gibi ya da 2022’deki
gibi arac fiyatlar ¢ok fazla
yiikselmeyecek. Elinde parasi
olan, alimini erteleyip ytiiksek faiz
ortaminda parasini bankaya
yatirip oradan da ciddi bir faiz
geliri elde edebilecek durumda.
Bir kisim insan o nedenle alimini
ertelemis olabilir.

Biz sirketimizi kendi
isimiz gibi gordiik
[simizi ve sirketimizi cok
sahiplendik. Sahaya ¢ok inerdik.
Her yerde vardik. Miisteri ile kol
kolaydik. Satistaki arkadaslar ile
konusun anlayisina girmedik. Biz
de gittik. Cok fazla sahada
bulunduk. Birebir miisteri ile
diyalog i¢cinde olduk. Oyle olunca
da marka ile biitiinlestik. Bir de
diiriist calistik. Zaten diiriist

olmasak bu kadar uzun stire bu
gorevlerde kalamazdik.” B

Otomotiv sektoru Turk is

hayatinin 50

Bastarafi > 14’te

Ayakta kalmanin yolu

Cok calismak, diizenli calismalk,
diirtist olmak, seffaf olmak. Olabildigin
kadar iliski yonetimine gereken 6nemi
ve degeri verirsen ayakta kalirsin.
Bunlar iyi yaptigin zaman iyi bir ¢evren,
iyi bir takimin oluyor. iligki yonetimi
sadece miisteri ile degildir; takim
arkadaslarinla, yoneticilerinle,
hissedarlarinla, miisterilerinle, kamu
otoritesi ve basinladir. Bu sdylediklerim
zaman ve mesakkat ister. Hepsini
yapabilmek zor bir is. Bunlarin cogunu
yapabilen marka ile aniliyor. Kotii de
anilabilirsiniz. Bizi kimse kotii anmiyor.
Sosyal hayatimda da bunu yapiyorum.
Isle, sosyal hayat1 ayirmadim. Orada
nasil bir insan olmaya calisiyorsam, 6biir
tarafta da dyle biri olmaya calistim. O
ylizden hem sosyal cevremde hem de is
cevremde cok giizel iligkilerim var.

En zor miisteri grubu:
Otobiisciiler

Otobiis miisterisi Tiirkiye’deki zor
miisteri gruplar arasinda yer aliyor;
otomobil veya hafif ticari ara¢ satmak gibi
degil. Hatta kamyon miisterisinden daha
zor. Otobiis miisterisinin biiyiik bir kismi
patron seviyesinde bireysel miisteriler.
Genelde giiclii, servet sahibi insanlar.
Onlara arag¢ satmak ¢ok zor bir is. Ama zor
olunca zaten zevkli oluyor. Ben otomobil
satsam bu kadar zevk almazdim. Bir kere
Tiirkiye'nin en zeki tiiccarlar var
karsimizda. O zeka ile bu ise sahip
olmusglar. Onlarla oturuyorsunuz, karsi
karstya ticari miicadele veriyorsunuz.
Ikna ederseniz, ¢ok giizel. Iligkileri iyi
yonetemezseniz basarili olma sansiniz
yok. Kizdigim, hatta masalara yumruk
vurdugumuz miisterilerimiz de oldu. Ama
cok iyi dostluklar edindik. Ben hala baska
bir sehirde bir toplantim varsa artyorum.
Geliyorum. Oradan ‘hemen aksam
bizimlesin’ deniyor. Miisteri grubunu
anlatirken tam da o strada Mini Tur'un
sahibi Mehmet Oksiiz aradi. Konustular...
bize, sunlari soyledi, “Cok iyi, cok énemli
bir dost. Cok sik arar, sorar. Bende ¢ok
mutlu olurum.”

Sizden de cok sey 6grendik

[k tanistigimiz giinden bu giine kadar

vil ilerisinde

sizden de ¢ok sey 6grendik. Ogrenme
karsilikli olmazsa zevkli olmaz. Dogru
roportajlar, dogru bilgilendirmeler,
dogru insanlara sayfada yer verip, dogru
bilgilerini paylasmaniz ¢ok degerli. Ben
yayininizi son sayfasina kadar
okuyorum. Hatta bassaghig ilanlarina
kadar, hepsine bakarim. Burasi biiytiik bir
cemiyet, icinde herkesin bir pay1 var; siz
de paydassiniz. Basin ekonominin en
onemli diizenleyicilerinden biri.
Ozellikle dogru isi yapan basini
destekleyelim ki, dogru haber kaynagina
ulasabilelim, anlayisi icinde oldum.

ik is goriismemde hedefimi
soyledim

Fatih Tamay, Anadolu Grubu’'nda ise
baslayis siirecini de su sekilde anlatti:
“Anadolu Grubu, o dénemde Skoda
pikaplar tiretiyordu; Isuzu yoktu
biinyesinde. Ben ITU Uc¢ak Miihendisligi
boliimii mezunuyum, direkt o zamanki
Genel Midiirtimiiz Vural Ergun Bey ile
gorismustim.

Vural Bey “Bizim sizin gibi, genclere
bir sey ogretecek, bize de farkh bir diizen
getirecek, zeki arkadaslara ihtiyacimiz
var”dedi ve basladim. Is bagvurusu gibi
bir sey olmadi. Tiirkiye nin en yiiksek
puanla girilen fakiiltesini bitirmistim.
Bana “bu firmada gelecekte ne olmak
istersin”diye sormustu, ben de “Genel
Miidiir olmak isterim”demistim. Genel
Midiiriimiiz “iddiaya bak”dedi. “Ben
genel miidiir olmay isteyeyim, ama
olamasam bile ona yakin yiiksek bir
hedefim olsun”demistim. M

33 yil Ko¢ Grubu’nda calisan Basri Akgiil ve 37 yil Anadolu Grubu’nda

calisan Fatih Tamay ile Rahmi Ko¢ Miizesi’'nde cok keyifli bir soylesi
gerceklestirdik. Muammer Bagkan - Erkan Yilmaz
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2023 Otohiis Pazar:

2023’de biiyiik
otobiis pazarinda
1005 adet ile son
7 yilin en yiiksek
pazar seviyesine

ulasildi.
yilinda biiytiik otobiis

2 0 2 pazarinda satis 664 adet

olurken, 2023 yilinda pazar ytizde 51
artarak 1005 adete cikti. Son 30 yilda
ise biiyiik otobiis pazar1 17 kez 1000
adetlerin tizerine c¢ikt1. Yine son 30
yilin en yiiksek pazar1 1696 adet ile
2011 yilinda yasandi.

Biiylik otobiis pazarini ve halk
otobiis pazarini inceledik. 2023
yilinda biiyiik otobiis pazarinda 1005
adet satis gerceklesti. 2022 yilinda bu
rakam 664 adetti. Pazar bir 6nceki
yila gore yiizde 51 biyiidii.

En son 2016 yilinda 1000’li adetler
gecilmis ve 1100 adetlere ulasilmisti.
Daha sonraki yillarda ise pazar
rakamlan su sekilde olustu: 2017
yilinda 611, 2018 yilinda 387, 2019
yilinda 301, 2020 yilinda 543, 2021
yilinda 346 ve 2022 yilinda 664 adet
oldu.

Son 30 yilda en diisiik pazar
seviyeleri ve kriz yillarindaki satislar
su sekilde olustu. 30 y1l icerisinde en
diisiik pazar adetinin oldu yil kur
krizinin yasandig1 1994 yilinda 227
adet ile oldu. Global ekonomik krizin
yasandigi 1999 yilinda ise bu rakam
656 adet, finans sektorii krizinin
yasandig1 2001 yilinda 291 adet, 2002
yilinda 345 adet, global ekonomik
krizin yasandig 2009 yilinda 607
adet, Euro 6 motor normu gecisi ve
darbe girisiminin yasandig1 2017
yilinda 611 adet, 2018 yilinda 387
adet, 2019 yilinda 301 adet, Covid 19
pandemi siirecinin basladig1 2020
yilinda ise 543 adet satis oldu. 2021
yilinda ise satis adeti 346 oldu. Son 30
yilda satilan toplam biiyiik otobiis
sayisl ise 28 bin 613 adet oldu.

Markalarin satislari

2023 yilinda sehirlerarasi otobiis
pazarda yil sonu itibariyla
Merecedes-Benz Tiirk, 673 adet satis
ile ylizde 67 pazar payina ulastu.

Mercedes-Benz Tiirk bu satis adetleri
ile son 8 yilin en yiiksek satis adetine
ulasti. 2016 yilinda Mercedes-Benz
Tiirk’tin satis adeti 616 adet olmustu.

Man Kamyon ve Otobiis Ticaret
A.S ise 214 adet satis ile yiizde 21.3
pazar payina ulasti. Temsa’da 2023
yilinda 118 adet satis ile yiizde 11.7
pazar payina ulast.

Pazar paylari

2022 yilinda sehirlerarasinda
toplam pazar 664 adet olurken,
pazarda 469 adet satis ile Mercedes-
Benz Tiirk yiizde 70 pazar payina
ulagsmisti. Temsa ise 2022 yilinda 145
adet satis ile ylizde 21.8 pazar pay1
elde etmisti. Man Kamyon ve Otobiis

Ticaret A.S ise ylizde 7.5 pazar payi ile

50 adetlik bir satisa ulasmisti.

Sehirlerarasi ve turizm
dagilimi

2023 yilinda satis1 gerceklesen
1005 adet otobiisiin 832 adeti

sehirlerarasina, 166 adeti turizm
tarafina, 7 adeti de diger
tasimacilara oldu. 2022 yilinda ise
664 adetlik satisin 439 adeti
sehirlerarasina, 239 adeti turizm

tarafina 26 adeti diger tasimacilara
oldu.

SHD

2023 yilinda yine 10005 adet
otobiis satiglarinin 369 adetini SHD
segment olustururken, 637 adeti ise
RHD segmentten olustu. 2022 ylinda
664 edet otobiis satislarinin 236
adetini SHD, 637 adetini RHD
olusturdu.

2+1 orani

2023 itibaryla 2+1 segment orani;
toplam pazar i¢inde yiizde 78,
sehirlerarasi segmenti icinde ise
ylizde 91 seviyelerine ulasti.

Halk otobiisii satislari

2023 yilinda halk otobiisii
tarafinda satis rakami toplam
pazarda 712 adet olarak gerceklesti.
Bunun 287 adetini BMC, 147 adetini
Otokar, 78 adetini Anadolu Isuzu, 50
adetini Temsa, 49 adetini Giileryiiz,
36 adetini Mercedes, 26 adetini de
Akia olusturdu. H

Sehirlerarasi ve turizm otobusleri
143 milyon yolcu tasidi

2023 yilinda sehirlerarasi
otobiisler ile 89 milyon 898
bin 453 yolcu tasinirken,
turizm otobiisleri ile tasinan
yolcu sayisi 53 milyon 194 bin
115 kisi oldu.

lasgtirma ve Altyap1 Bakanlig
Ulastirma Hizmetleri
Diizenleme Genel Miidiirligi

2023 yili UETDS verilerini ve yetki
belgeli firma sayisini acikladi.

2023 yolcu ve sefer sayilari

Ulastirma, Elektronik, Takip ve
Denetleme Sistemi (UETDS) verilerine
gore 2023 yilinda tarifeli olarak
adlandirilan sehirlerarasi otobiisleri ile
2 milyon 914 bin 399 adet sefer
gerceklestirilirken bu seferlerde 89
milyon 898 bin 453 kisi tasindu.
Tarifesiz olarak adlandirilan turizm
tasimacilig alaninda yine 2023 yilinda
9 milyon 974 bin 775 seferle 53 milyon
184 bin 115 kisi tasindi. Sehirlerarasi ve
turizm otobiisleri ile 2023 yi1linda

Yolcu Tasimaciligi Belge Sayilari

Ulastirma ve Altyapi
Bakanligi, Ulastirma
Diizenleme Genel
Miidiirliigii 2023 sonu
itibariyle belge sayilarini da
aciklad.

ehirlerarasi yolcu tasimaciliginda tarifeli
D1 belge sayisi 384, turizm
saMs

tasimaciliginda ise tarifesiz D2 belge
13713. Kendi personelini tasimaya
yonelik alinan D3 belgesi ise 4237.
Yurtdist tarifeli tasimacilik belge sayisi ise
B1 84, tarifesiz belge sayis1 B2 488.
2022 yilinda ie D1 Belge say1s1 369, D2
belge sayis1 3495, D3 belge sayis1 3433, B1
belge sayis1 81, B2 belge sayisi ise 427.

2023-2022 karsilastirmasi

2023 yilinda 2022’ye gore sehirlerarasi
tarifeli alanda 15, turizm tasimaciligl
alaninda ise 218 yeni firma kurulmus.
Uluslararasi tarafta ise tarifeli tarafta 3 yeni
firma, tarifesiz tarafta ise 61 adet yeni firma
kurulmus.

D1 ve D2'nin son 5 yillik seyri

Sehirlerarasinda belge sayisindaki artis
son 5 yilda ise yiizde 14 ile 46 adet. Turizm
tasimaciliginda ise ytizde 25’lik artis ile 741
adet.

D3 belge sayisindaki artis

Kendi personeli tasimaya yonelik alinan
belge sayilarinda yillar icindeki yiikselis cok

dikkat ¢ekici. Sadece 2023 yilinda 804 adet
yeni D3 belgesi alinmis ve 3433 adet belge
say1s14237 adete yiikselmis. 2021 yilinda D3
belge sayis12848, 2020 yilinda 2237, 2019
yilinda 1862 adet. Son 5 yilda D3 belgesindeki
artis 2 katin da lizerinde artis gostermis ve
2375 adet daha yeni belge alinmus.

Belge sayilari tablosu

YIL D1 D2 D3 Bt B2
2023 384 3713 4237 84 488
2022 369 3495 3433 81 427
2021 364 3174 2848 74 378
2020 345 2966 2237 /4 368
2019 338 2792 1862 69 368

Belgelere Gore Arac
Sayilar

31 Aralik 2023 sonu itibariyle
yolcu tasimaciligi belgelerine gore
arag parki da su sekilde olustu.

Sehirlerarasi tarifeli tasima:
D1:6.932

Turizm tarifesiz (grup) tasima:
D2:58.454

Kendi personelini tagima:

D3: 8.600

Uluslararasi tarifeli tasima:
B1: 945

Uluslararasi tarifesiz (grup)
tasima B2: 5.460

yapilan toplam seferlerin sayis1 da 12
milyon 914 bin 756 oldu. Toplam

tasinan yolcu sayisi ise 143 milyon 9 2

bin 568 kisi oldu.

2022 yolcu ve sefer sayilari

2022 yilinda ise sehirlerarasi
otobiislerin gerceklestirdigi 2 milyon

765 bin 396 seferde 81 milyon 153 bin

665 kisi tasind1. Turizm tasimacihig

tarafinda ise gerceklesen sefer sayis1 7

milyon 588 bin 475 olurken tasinan
yolcu sayisi ise 40 milyon 559 bin 449
kisi oldu. 2022 yilinda toplam sefer

sayis1 ise 10 milyon 353 bin 871 olurken

tasinan yolcu sayisi da toplamda 121
milyon 713 bin 114 oldu.

2023 ve 2022
karsilastirmasi

2023 yilinda sehirlerarasi otobiisler,

2022 yilina gore 149 bin 3 adet fazla
sefer yapti. Yine sehirlerarasi

otobiislerde 2022 yilina gore 8 milyon
744 bin 788 fazla yolcu tasindi. Tarifesiz
tarafta ise 2023 yilina gore 2022 yilina

gore 2 milyon 386 bin 300 daha fazla
sefer yapildi. Bu seferler ile 2022’ye

gore de 12 milyon 634 bin 666 kisi fazla
tasinmis oldu. Toplam sefer sayisindaki

fark ise 2 milyon 560 bin 885.
Sehirlerarasi ve turizm

Sehirlerarasi tarafta yolcu artisi
yiizde 10 civarinda olurken, tarifesiz
tasima tarafinda ise artis yiizde 30
civarinda. Sehirlerarasi alanda sefer
sayisindaki artis orani ise yiizde 5.4

oldu. Tarifesiz sefer sayisinda ise artis

2022’ye gore 2023 yilinda yiizde 34
olarak gerceklesti.

Doluluk oranlarn

Sehirlerarasinda yapilan sefer
sayllarina ve tasinan yolcu sayisina
bakildiginda 30 ortalama yolcu elde
ediliyor. Tarifesiz seferlerde ise
ortalama yolcu ise 5.3 olarak
gerceklesti. B

ISTE SON 5 YILIN
VERILERI

2019 OCAK-ARALIK

Tarifesiz sefer sayisi: 3.270.157
Tarifeli sefer sayisi: 2.691.079
Toplam sefer sayisi: 5.961.236
Tarifesiz yolcu sayisi: 21.341.097
Tarifeli yolcu sayisi: 69.143.126
Tarifeli-tarifesiz toplam tasinan
yolcu sayisi: 90.484.223

2020 OCAK-ARALIK

Tarifesiz sefer sayisi: 1.613.669
Tarifeli sefer sayisi: 1. 827.165
Toplam sefer sayisi: 3.440.834
Tarifesiz tasinan yolcu sayist:
8.563.059

Tarifeli tasinan yolcu sayisi:
38.941.118

Tarifeli-tarifesiz toplam yolcu
sayis1: 47.504.177

2021 OCAK-ARALIK

Tarifesiz sefer sayisi: 3.720.111
Tarifeli sefer sayisi: 2.152.823
Toplam sefer sayisi: 5.782.934
Tarifesiz tasinan yolcu: 21.940.396
Tarifeli tasinan yolcu: 52.894.772
Tarifeli-tarifesiz toplam yolcu
sayis1: 74.835.168

2022 OCAK-ARALIK

Tarifesiz sefer sayisi: 7.588.475
Tarifeli sefer sayisi: 2.765.396
Toplam sefer sayisi: 10.353.871
Tarifesiz tasinan yolcu: 40.559.449
Tarifeli tasinan yolcu: 81.153.665
Tarifeli-tarifesiz toplam tasinan
yolcu sayisi: 121.713.114

2023 OCAK-ARALIK

Tarifesiz sefer sayisi: 9.974.775
Tarifeli sefer sayisi: 2.914.399
Toplam sefer sayisi: 12.914.756
Tarifesiz tasinan yolcu sayisi:
53.194.115

Tarifeli tasinan yolcu sayisi:
89.898.453

Tarifeli-tarifesiz toplam yolcu
sayist: 143.092.568 kisi
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Ilveco Crossway

Izmirli servis ve turizm
tasimacilariyla bulustu

Istanbul’da
gerceklestirilen tanitim
etkinliginin ardindan,
Iveco Crossway, yetkili
saticisi FSM Demirbas
Otomotiv’in
organizasyonuyla
Izmirli servis ve turizm
tasimacilariyla bulustu.

023’tin son aylarinda Tiirkiye
2 yollarina ¢ikan Iveco

Crossway, tasimacilarla
bulusmaya devam ediyor.
Balikesir ve Mugla Biiyiiksehir
Belediyesi'nin filosunda hizmete
giren ilk 20 adet Crossway
kullanicilarinin biiyiik begenisini
kazandi.

17 Ocak 2024 tarihinde
Istanbul’da gerceklestirilen
tanitimin ardindan, Iveco
Crossway’in bir sonraki duragi, 29
Ocak 2024 tarihinde bu kez Izmir
oldu. Crossway’in tanitimina
Iveco Bus Global Projeler
Direktorii Ahmet Ors, Iveco
Tirkiye Genel Miidiir Yardimcisi
Tansu Giz, Iveco Tiirkiye
Pazarlama ve Iletisim Miidiirii
Melis Orhan, Iveco yetkilileri
Ertugrul Sinar, Ege Uslu, Furkan
Tasbas, Mustafa Er, Riistii
Bastargan, Siikrii Uzun, FSM
Demirbas Otomotiv Yonetim
Kurulu Baskan1 Mustafa
Demirbas, FSM Demirbas
Otomotiv Genel Koordinatorii
Sedat Cinar, Ege Turizm
Tasimacilar1 Dernegi
(EGETURDER) Baskani ve Oz
Ikizler Turizm sahibi Ozer Biir,
[zmir Toplu Tasimacilik ve Servis
Hizmetleri Dernegi (IZTAD)
Baskani ve Altin Turizm sahibi
Coskun Altin, Kemal Duman
Turizm'’in sahibi Kemal Duman,
Esenli Turizm’in sahibi Koray

Esenli, Ege Hakan
Turizm’in sahibi
Mehmet Hakan
Ozkarali, Ferhan
Turizm’in sahibi
Melik Turan, Atmaca | cumhur

Turizm’in sahibi ARAL
Necattin Atmaca, iZMIR
Parlayan Yildiz

Turizm’in sahibi Siilleyman
Kumac, Duygum Turizm’in sahibi
Siileyman Pilav, Nil-Er Turizm'’in
sahibi Vehbi Garip, Ucel
Turizm’in sahibi Yusuf Kafa,
[laydam Turizm'’in sahibi Yiicel
Sengiin, Agar Nakliyat'in sahibi
Adnan Agar, Sebo Tur’un sahibi
Aytac Ugurlu, Altintas Turizm'’in
sahibi Alp Altintas, Tekyon
Turizm’in sahibi Azam Varan,
Eker Turizm'’in sahibi Burhan
Eker, Cagr1 Tur’'un sahibi Cagr1
Oktay, Salihli Giiven Turizm’in
sahibi Ali Aydin Calar, Cesme
Seyahat’in sahibi Erkan Barbun,
Mim Royal Servis Tasimaciligl
sahibi Musa Turan katild1.

Iveco Crossway ile
bilgiler aktarildi

Etkinlikte Iveco Bus Global
Projeler Direktorii Ahmet Ors,
Crossway ile ilgili bilgiler aktarda.
FSM Demirbas Otomotiv Yonetim
Kurulu Baskani Mustafa
Demirbas ve Genel Koordinator
Sedat Cinar, [zmirli tasimacilarla
bir araya gelmekten ve Crossway
araci tanitmaktan mutluluk
duyduklarini ifade ettiler.
Etkinlikte konusan EGETURDER
Baskani ve Oz ikizler Turizm
Yonetim Kurulu Baskan1 Ozer
Biir, tasimacilik sektoriinde yogun
bir rekabet yasandigini belirterek,
“Maliyetlerimiz her anlamda
artiyor. Bizim alternatif araglara
ihtiyacimiz var. Ureticilerin de
rekabet icinde olmasi 6nemli.
Iveco Crossway’in de sektoriimiiz
icin bir alternatif olacagina

/§hmet
Ors,

bilgiler
verdi.

araclara

= soyledi.

Crossway
aracla ilgili

Ozer Biir,
alternatif

" oldugunu

-
.

Antalya’da personel ve
ogrenci tasimaciliginin

onde gelen firmalarindan

Cetin Tur Tasimacihk,
aracg filosunu
Volkswagen Ticari Arac

modelleriyle giiclendirdi.

Firmanin filosuna yeni
katilan araclar,
Volkswagen Ticari Arac

Yetkili Saticis1 Basaran’da
gerceklestirilen bir torenle firma
yoneticilerine teslim edildi.

etin Tur Tasimcilik arac filosunu Volkswagen
Ticari Ara¢ modelleriyle genisletti. 14 adet
Crafter Servis modelinin teslimatinin

n Tur Tasimacihik 14 Volkswagen
Crafter Servis’i filosuna kath

gerceklestigi is birligi
kapsaminda firmanin arag
filosundaki Volkswagen Ticari

L Arac sayis1 44’e yiikselirken,

firmanin ileriki donemde
filosuna katacag 16 adet Crafter
Servis modeliyle birlikte bu say1
60’a ulasacak.

Cetin Tur Tasimacilik Yonetim
Kurulu Baskani Liva Cetin ile
Yonetim Kurulu Uyeleri irfan
Cetin ve ilhan Cetin’in katildig
teslimat téreninde, Dogus
Otomotiv Volkswagen Ticari Arag

Filo Satis Yoneticisi Onurcan Tosun ve Basaran

Otomotiv Yonetim Kurulu Baskani ibrahim
Basaran, Genel Miidiir Aydogan Bayraktar, Genel
Miidiir Yardimcist Cumhur Tekin ve Satis Miidiirii
Deniz Kocaoglu da hazir bulundu.

Cetin Tur Tasimacilik Yonetim Kurulu Baskam

Liva Cetin, Volkswagen Crafter’1 yiiksek teknolojisi,
diisiik yakat tiiketimi, konforu ve yiiksek ikinci el
degeri sebebi ile tercih ettiklerini belirtti. l

tkinlik )) 17

izmirli servis
ve turizm
tasimacilar
Crossway’in
ozelliklerini

S (itizlikle

incelediler.
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Allison Tam Otomatik Sanzimanh 72 Adet
Yeni AKIA Metrobusler,

IETT Genel Miidiirliigii
tarafindan Aralik 2022’de
acilan metrobiis alim
ihalesini kazanan AKIA,
Allison tam otomatik
sanziman donanimh 72
adet yeni metrobiislerin
teslimatini tamamladi.

[ ]
IETT Genel Midiirliagi, Allison

Torgmatic® Serisi donanimli 72 adet

yeni AKIA metrobiis teslimatlarini
tamamlayarak metrobiis hattini (BRT)
yerli tiretim araclar ile giiclendirmeye
devam etti. ilk olarak 2022’de filosu icin
60 adet AKIA metrobiis alimi
gerceklestiren IETT’nin filosunda toplam
132 adet Allison tam otomatik sanziman
donanimli AKTA LF25 metrobiis
bulunuyor.

Niifusu ile Avrupa’nin 23 iilkesinden
biiyiik olan Istanbul’da toplu ulagimin
%53’ lastik tekerlekli ulasim ile
saglaniyor. Bunun cok biiyiik bir kismi ise
otobiis ve metrobiislerle ile
gerceklestiriliyor. Diinyanin farkl

metropollerinde, birden fazla kurum bu
hizmeti verirken IETT, Istanbul’daki
tlim otobiis ve metrobiis isletmesini
yliriiterek 1 giinde 1 milyon 255 bin
km mesafe katedip 4 milyon 800 bin
yolculuk yapilmasini saghyor. Giinde 1
milyon yolcu tagiyan metrobiis hatti
ise Istanbul’un toplu ulasiminda ana
sistemlerden birini olusturuyor. Yeni
teslim alinan AKIA LF25 metrobiisler
ile filosundaki metrobiis sayisi
yaklasik 700 araca ulasan [ETT, toplam
sehir ici tasima hizmetlerinin ylizde
20’sini metrobiislerle gerceklestiriyor.

Filo verilerine gore Istanbul’da
hizmet sunan bir metrobiis yillik
140.000-150.000 km arasinda yol kat
ediyor. 2022’de teslim edilen AKIA
metrobiisler ortalama 150.000 km
seviyelerine ulasirken rutin bakim-
onarimlariyla en iyi sekilde hizmet
sunmaya devam ediyor. AKIA
metrobiisler 52 km uzunlugunda ve
44 duraktan olusan toplam 6 hatta
kullaniliyor.

Ulagim i¢ ve Dis Ticaret A.S.
Yonetim Kurulu Baskani Remzi Baka,
“AKIA LF25 metrobiis, Tiirkiye'de
tiretilen ilk yerli ve ytliksek kapasiteli
metrobiis. Otobiis
kabiliyetinde,
tramvay
kapasitesinde AKIA
LF25 metrobiis,
siiriicii ve yolcularin
. konfor ve giivenligi
acisindan yiiksek
teknolojiye sahip
ekipmanlar ile
donatildi. Allison
tam otomatik
sanziman donanimi
ise bizim icin
vazgecilmez
- bilesenlerden biri”

dedi. ®

IETT Filosunda Gorevde

Sena Turizm,
kuruluslarinin 30. yilina
ozel, filosunu 28
Mercedes-Benz Sprinter
Minibiis ve 5 Mercedes-
Benz Vito Tourer ile
giiclendirdi.

urizm ve personel
I tasimaciligi alaninda hizmet

vermek i¢in Antalya’da
kurulan Sena Turizm, sundugu st
diizey hizmet kalitesini korumak
amacityla arac yatirnmlarin
Mercedes-Benz aracglaryla
siirdiirerek filosunu genisletiyor.
Sena Turizm, kuruluslarinin 30.
yilina 6zel son satin alimini
gerceklestirdigi 28 adet Sprinter
Minibiis ve 5 adet Vito Tourer ile
filosundaki Mercedes-Benz marka
arac¢ oranini ylizde 95’e cikardi.
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Antalya’da gerceklestirilen
teslimat toreninde Mercedes-Benz
ile is birliklerinin uzun bir ge¢misi
oldugunu vurgulayan Sena Turizm
Genel Miidiirii Tolga Okan,

o

miisterilerinin kendilerinden
bekledigi tistiin hizmet kalitesini
Mercedes-Benz’in yiiksek
teknolojili, giivenlikli ve konforlu
araclariyla sunduklarin belirterek,
“Bugiin teslim aldigimiz 28 adet
Mercedes-Benz Sprinter ve 5 adet
Vito Tourer ile filomuzun ytizde 95’i
Mercedes-Benz oldu. Sena Turizm
olarak hizmet kalitesinin en temel
unsurlarindan olan arag
yatirimlarina biiyiik nem veriyor
ve filomuzu yeni teknolojiye sahip
araclarla donatmaya gayret
ediyoruz. Filomuza yeni katilan
Mercedes-Benz araclarimizla hem
kaliteli hizmet vermeye hem de
miisterilerimizin bizden bekledigi
hizmeti sunmaya devam edecegiz”
dedi.

Mercedes-Benz Hafif Ticari
Araglar Icra Kurulu Uyesi Tufan
Akdeniz, “Konfor ve giivenligin 6n
planda oldugu premium minibiis
seklinde tanimlayabilecegimiz
Mercedes-Benz Sprinter,
Tirkiye’de trafige ¢iktig1 giinden bu
yana tasimacilik sektoriiniin en ¢ok
begenilen ve tercih edilen
araclarindan biri. Vito Tourer ise
kendi sinifina gore ilk satin almada
sundugu diisiik maliyet, yiiksek
kalite standartlari, ekonomik yakat
kullanimi, artirilan giivenlik

Sena Turizm filosuna 28 Mercedes-Benz arac katti

kullanan yolcular tarafindan
onaylandigini gosteriyor.

Sena Turizm ile is birligimizin
daha uzun siire devam edecegine
ve yeni araglariyla miisteri
memnuniyetinin artarak
siirecegine inaniyorum” seklinde
konustu. B

avantajiyla segmentinin en iddiali
aracl. Biz is birliklerimizin her
zaman uzun soluklu olmasina ¢ok
deger veriyoruz. Clinki bu bize
araclarimizin kalitesinin,
konforunun ve giivenliginin hem
miisterilerimiz tarafindan hem de
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Biiyiik Istanbul Otogar’’nin
tasinmasi Istanbhul halkina
eziyet ve maliyettir

lararasi Ulastirma Toplantisi An-

kara’da gerceklestirilecek. TOBB
tarafindan organize edilen bu toplan-
tida; Bakanliklar arasinda bir koordi-
nasyonun saglanabilecegi bir kurulun
olusturulmasini talep edecegiz. Ulas-
tirma hizmetlerinde birden fazla ba-
kanlikla yarattigumiz islerimiz var.
Dolayisiyla hakli oldugumuz konularin
bile ¢coztimiinde sikintilar yasiyoruz.
TOBB organizasyonuyla, bakanliklar-
dan yetkililerin katilacagi bu toplanti
gerceklestirilecek.

7§ubat 2024 tarihinde, Bakanlik-

Mevzuatlar arasindaki
celiskiler

Toplantidaki amacimiz; bugtine
kadar kanunlar ve yonetmelikler ara-
sindaki celiskileri gtindeme getirmek.
Toplanti icin belirlenen 3,5 saatlik stire
biraz kisa gibi gortintyor. Aslinda bu
ilk toplanti olacak, taleplerimizi akta-
ramadigimiz takdirde bir toplanti daha
talep edecegiz. Secimlerden 6nce ta-
leplerimizi sekillendirip secimler son-
rasinda bunlarin uygulamaya girmesi
icin Ulastirma Bakanligi ve diger ilgili
bakanliklarla koordinasyon saglamaya
calistiyoruz.

Toplantinin giindeminde bircok
madde var. Biz de meslek orgtitleri ola-
rak toplantiya yonelik hazirligimizi
yaptik. Toplantiya kamudan cok fazla
katilim olacagi icin cok sayida kisi ile
gitme sansimiz yok. Az sayida meslek
orguti temsilcisi ve yine az sayida
firma sahibi ve yoneticisi toplantiya
katilabilecek. Sektor Meclisindeki ar-
kadaslarimizla katilim saglayacagimiz
bu toplantida uzun yillardir biriken so-
runlarimizin ¢6zimu icin gtizel bir fir-
sat yakalayacagimizi distintiyorum.
Umariz, ilgili bakanliklarin temsilcileri,
toplantinin amacina uygun bir sekilde
gerekli notlari alirlar ve bundan son-
raki stirecte Ulastirma Koordinasyon
Kurulunun kurulmasi igin gerekli
adimlar atilir.

Isin icine, 4925 sayih Kanun, 1618
sayill TURSAB Yasasi, 5216 sayili ve
5393 sayili Yerel Yonetimler Yasasi
gibi bircok mevzuat giriyor. Mevzuatlar
arasinda celiskiler dogabiliyor, UKO-
ME’lerde sorunlar yasanabiliyor. Farkli
uygulamalar ile karsilasilabilinir. Bele-
diyeler, 6zellikle yetkileri olmadig
halde servis araclarina turizm belgele-
rini verebiliyorlar. Haksiz ve yikici re-
kabet ortami dogabiliyor.

Hazir sahis araclar var

D2 ve B2 belgelerinde 6zmal-kira-
lik oranini artirma yoninde bir talebi-
miz de var. Firmalarin yatinm yapma
sansi yok, ama piyasa da calismaya
hazir sahis araclari var. Burada tek bir
sartimiz var: D2 belgesine kayitli kira-
lik tasitlarin kendi nam ve hesabina fa-
tura kesmelerinin 6nlenmesi gerekiyor.
Yoksa korsan tasimacilik yapiyorlar.

Korsan ve denetim

Korsan tasimacilik ve denetim ko-
nularini da giindeme tasiyacagiz.
Ozellikle D4 belgelerinin sehirlerara-
sinda dolasimina misaade etmek bu
sektore vurulacak en buiytik darbedir.
Sehirlerarasi tasima, mesafeye bakil-
maksizin sehirlerarasi otobusctlerin
hakkidir. Ulastirma Bakanliginin dene-
tim kadrosu son derece yetersiz, kayit
disi ve korsan tagimacilikta ciddi vergi
kaybi var. icisleri ve Ulastirma Bakan-
lig1 denetime yonelik ciddi bir yapilan-
mayla donatilmali. Denetimler de
yetmez, yaptirrmlarin da agirlastinil-
masi gerekiyor.

UETDS ve ATS konularini da gori-
secegiz. ATS konusunda Maliye, icisleri
ve Sanayi Bakanligi'nin da devreye gir-
mesi gerekiyor. Onun icin, bir kez
daha tekrar ediyorum: Ulasim Koordi-
nasyon Kurulu kurulmali ki, mevzuat
ile ilgili sikintilari cok daha hizl se-
kilde ¢oziime kavusturabilelim.

Yine popiilist soylem

Toplantida otogarlarla ilgili konu-
lari da giindeme getirecegiz. Istan-

Mustafa
= Yildirim

TOBB Karayolu Yolcu Tagimacilidi
Sektor Meclis Bagkan

my@tasimadunyasi.com

bul’da, yerel secim streciyle birlikte,
2019 yilinda oldugu gibi yine Buyuk
Istanbul Otogari’nin tasinmasi vaatler
arasina girdi. Sayin Murat Kurum da is-
tanbul Otogari’nin taginacagina yone-
lik bir aciklama yapti. 2019’da Sayin
Binali Yildirim adayken ayni sekilde
bunu giindeme getirmisti. Sayin Ekrem
Imamoglu da adayken séylemis, ancak
baskan olur olmaz, istanbul Otogari-
nin iyilestirilmesine yonelik cok
onemli calismalar yurtti ve otogar
cok daha gtizel sekilde hizmet verir
hale geldi.

Sayin Murat Kurum’un yaptigi bu
aciklamayi popiilist bir soylem olarak
goriiyorum. Bu otogarin kime ne zarari
var? Konumu, erisim imkanlari ile cok
uygun bir yerde. Yolcunun yiizde 601
rayl sistemlerle otogara ulasiyor. Diin-
yanin her yerinde otogarlar insanlarin
erisimine en uygun yerlerde insa edilir
ve hicbir zaman da yeri degistirilmez.
Otogari, Istanbul’un daha disina tasimak
bu kentin insanina eziyet ve maliyetten
baska bir sey getirmeyecek ve ters istika-
mette trafik sorununu daha da buytte-
cektir. Ortalama 12-15 km ile istanbul
Otogari’na erisen insanlar, eger tasinma
s6z konusu olursa 40-50 km ile ulasa-
caklar. Bu vaat, Sayin Murat Kurum’un
incelemeden, arastirmadan giindeme
getirdigi bir konu bizce. Kendisi ulagim
bilimci de degil.

Biiyiik Istanbul
Otogari’nin tasinmasi
Istanbul’a ihanettir,
sektore ihanettir

Bu dogru bir karar degildir ve goz-
den gecirilmesi gerektigine ve bu se-
kilde yanlis bir vaatte bulunulmasini
da hi¢ dogru bulmuyoruz. Yine Sayin
Kurum, 6 tane lojistik merkez yapaca-
gini vaat ediyor, ama yolcu tasimacili-
ginda merkez terminaldir. Lojistik
merkezler yiik tasimaciligi icin ak-
tarma merkezleridir. Biz, burada da bir
kavram karmasasi oldugunu gortiyo-
ruz.

Anadolu Yakasi Otogari
ve cep terminaller

Biiyiik istanbul Otogari’nin tasin-
masindan once Anadolu Yakasi Otoga-
rn’nin ¢coziimiini bekliyoruz. Once bu
konuda adimlar atilsin. Avrupa Yaka-
sinda cep terminalleriyle ilgili cozim-
ler dretilsin. Sayin Murat Kurum isterse
biz kendisine otogar ve cep terminal-
leri ile ilgili bir sunum yapabiliriz. Ol-
mayacak duaya amin denmez.
Belediyeyi yonetmeye aday kisilerin
bu tir projelerde 6nce sektortin gor-
stint almasi gerektigine inaniyoruz.
Transfer merkezleri ve servis sorunlari-
miz var, onlar tGzerinde ¢alisma yapil-
mali.

Fikrimizi alin, fikrinizi
alalim

Sektoriimiziin siyasete bakisi
farkli. Her partiden insanlara hizmet
veren bir sektortiz. Her siyasi parti
adayinin da bizim fikrimizi almasini
isteriz. Turkiye’de ulagsim bilimi yok.
Universiteden miithendislik egitimi
almis insanlar daha sonra ulastirma
konularina da egilmisler. Ama gercek
anlamda tilkemizde ulagim miihendis-
ligi ile ilgili bir kavram yok. Bu cerce-
vede, birtakim onyargili bakislari
degistirmemiz gerekiyor. Siyasetciler
ve yonetmeye aday olanlar 6ncelikli
olarak bu temeli atmalilar. H
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Anadolu Is_uzu
2023 Yili Midibus lhracatinda
20. Kez ihracat Sampiyonu

Tiirkiye’nin ticari
arac markasi
Anadolu Isuzu,
Otomotiv Sanayii
Dernegi (OSD) 2023
verilerine gore
midibiis segmentinde|
20. kez “ihracat
Sampiyonu” olarak
zirvede yer ald.
Anadolu Isuzu, 733 adetle toplam
midibiis ihracatindan yiizde 43,8
pay alarak 2023 yilinda en cok
ihracat yapan marka oldu.
Inovatif ve yenilikgi tiretim anlayisini

benimseyen Anadolu Isuzu, yurtdisi

pazarlardaki basarisini her gecen yil
artirmaya devam ediyor. Midibiis
ihracatinda 2023 yilini zirvede tamamlayan
Anadolu Isuzu, Otomotiv Sanayii Dernegi
(OSD) 2023 verilerine gore bu segmentte
20. kez “Ihracat Sampiyonu” oldu.
Toplamda 773 adetlik midibiis ihracatiyla
dis pazarlardaki konumunu gii¢glendiren
marka, 2022 yilina kiyasla ihrac ettigi
toplam arac sayisini yiizde 27 artirdi ve
Tirkiye'nin toplam midibiis ihracatinda da

Tugrul
F Arikan ,_
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ylizde 43,8’lik pay elde etti.
Her yil yeni pazarlara
acilan Anadolu Isuzu, satis
ve teslimat rakamlari ile
Tiirkiye ekonomisine
katkisini 2023’te de
siirdiirdii. 40’1nc1 yilini
geride birakan marka, 2024
yilinda da bu basarisini
devam ettirme kararhihiginda.

“Rekor ihracat
artist”

Anadolu Isuzu Genel Miidiirii Tugrul
Arikan, marka olarak 2023 yilinda en yakin
rakibinden yaklasik 2 kat daha fazla
midibiis ihracati yaptiklarini belirterek
“Tiirkiye’'nin 6nde gelen ticari arag
iireticisi olarak yurt dis1 pazarlarda biiyiik
bir atilim i¢indeyiz. 2023 yilinda gelen bu
liderlikten biiyiik bir mutluluk ve
memnuniyet duyuyoruz. 44 {ilkeyi
kapsayan 36 distribiitorliigiimiizle
diinyanin say1l otobiis, midibiis gibi toplu
ulasim araclarinda lider iiretim {issii olan
tilkemizi bu alanda da basariyla temsil
etmenin gururunu yastyoruz. 40’inci1
yilimizda 20’nci kez ulastigimiz bu
birincilik tiretim siire¢lerindeki hizimizin,
teslimatlarimiza yansimasinin da bir
karsiligidir” dedi. B

gecebilirsiniz.
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MAN Kamyon ve Otobiis Ticaret
A.S., 2023 yili 2. Donem Yetkili
Servisler toplantisini Ankara’da
gerceklestirdi. Toplantida, Yetkili
Servis Degerlendirme ve
Gelistirme Programi kapsaminda
basarili olan MAN Yetkili Servisleri
diizenlenen 6zel bir torenle
odiillerini aldi. Ug farkh
kategoride yapilan
degerlendirmeler sonucunda B
Tipi Yetkili Servisler kategorisinde
Izmir Avos Yetkili Servisi, C Tipi
Yetkili Servisler kategorlsmde de
Erzurum Dogu-Trans Yetkili Servisi
1inci oldu. Mugterl Memnuniyeti
kategorisinde ise, izmir MAN
Yetkili Servisi EGEMAN ilk sirada
yer aldi.

AN Yetkili Servisleri 2023 yilinin
M son toplantisi icin Ankara’da bir

araya geldi. MAN Kamyon ve
Otobiis Ticaret A.S.'nin ev sahipliginde
19-20 Aralik’ta JW Marriott Otel’de diizen-
lenen toplantiya MAN’1n yani sira Tiirkiye
farkli noktalarinda hizmet veren MAN Yet-
kili Servislerinin yoneticileri katildi. Top-
lant1 kapsaminda verilen gala yemeginde
MAN markasinin ruhunu yeniden yasayan
katilimcilar, ayrica 2023 yilin1 degerlendi-
rip, 2024 yilinin vizyonuna iliskin de g6-
riislerini paylastilar. MAN Kamyon ve
Otobiis Ticaret A.S Genel Miidiirii Tun-
cay Bekiroglu'da etkinlige katilarak kati-
limcilara kisa bir konusma yapti.

“Biiyiiyen pazarda rekabet
ve miisteri iliskileri acisindan
yogun bir siireci yasadik”

Toplantida konusan MAN Kamyon ve
Otobiis Ticaret A.S. Miisteri Hizmetleri
Direktorii Aydin Yumrukcal, yila iliskin
genel degerlendirmelerde bulundu ve
sunlar soyledi:

“2023 y1li, pek cok agidan zorlu bir y1l
oldu. %25 oraninda biiylime gisteren pa-
zarda hem rekabet hem de miisteri iliski-
leri acisindan yogun bir siireci yasadik. Bu
nedenle 2023 yilinda miisteri memnuni-
yetini saglamak 6nceki senelere gore daha
zorlu oldu. Ancak bu yili hep birlikte basa-
riyla geride biraktik. Simdi 6niimiizdeki
yila bakiyoruz. Ancak gelisen ekonomik
kosullar 2024 yilinin daha da ¢etin gecece-
gini gosteriyor. Dolayisiyla cok daha iyi
hazirlanmamiz gereken bir yila giriyoruz.
Bu sene gerceklestirdigimiz iistiin perfor-
mans ve misteri odakli hizmet anlayisi-
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Bekiroglu

MAN Kamyon ve
Otobiis Ticaret A.S
Genel Miidiirii Tuncay
Bekiroglu etkinlige
katilarak katilimcilara
bir konusma yapti.

miz1 da 2024’{in bir 6n hazirlik calismasi
olarak gortip, yeni yilda da ayni calisma
azmi ile isimizi yapmaya devam edecegiz.

“2024 yilinda da
yeniliklerimizle sektore
onciiliik etmeye devam
edecegiz”

Bununla birlikte 2023 yilinda baslattigi-
miz basarili kampanyalarimizi, yeni yilda da
siirdiirmeyi planliyoruz. Ayrica hizmet kali-
temizin korunmasi ve gelismesinde en
onemli unsur olan ve alt1 ay boyunca devam
eden Yerinde Denetleme ve Merkezden Per-
formans Izleme Yontemimizi de devam ede-
cek. Her sene oldugu gibi 2024 yilinda da
yine Servis Degerlendirme ve Gelistirme
Programimizi yeni kriterlerle daha da gelisti-
rip, yetkili servis ve bayilerimizin gelisimine
daha fazla katki saglamay hedefliyoruz. Yet-
kili bayi ve servislerimizin, performans de-
gerlendirme programimiz sayesinde
onlimiizdeki yilda da yine sektoriin 6nde
gelen oyuncular arasinda yer alacaklarina
Inaniyoruz.

MAN Ailesi olarak, simdiye kadar oldugu
gibi bundan sonra da hep birlikte sektorde
fark yaratmaya ve yeniliklerimizle sektore
onciiliikk etmeye devam edecegiz.”

“Hedefimiz; hizmet ve servis
ag1 kalitemizi daha da iist
noktalara tasimak”

MAN Kamyon ve
Otobiis Ticaret A.S. Ser-
vis Ag1 ve Is Gelistirme
Miidiirii Gamze Har-
mandali ise, yeni yilda
da hizmet kalitesini
daha da gelistirmek
adina calismaya devam
edeceklerini vurgulaya-
rak, sunlan kaydetti:

“MAN kamyon ve Otobiis Ticaret A.S.
olarak, zor bir y1li basariyla geride biraktik.
Bizi, bu zor débnemde basariya tasiyan miis-
teri iligskilerimizi yeni yilda daha da gelistir-
meyi amachiyoruz. Ozellikle miisterilerimize
verdigimiz hizmetlerimizi ve yetkili servis
agimizi siirekli gozden gecirerek, hizmet ka-
litemizi daha da iist noktalara ¢ikartmay he-
defliyoruz. Bu bulusma hepimiz icin ¢ok
verimli bir organizasyon oldu. Ayrica, bu
toplantimizda alt1 aylik degerlendirmeler so-
nucunda 6diil almay1 hak eden tiim is ortak-
larimiz1 kutluyoruz. Hep birlikte yeni yi1lda
da miisterilerimizin ‘yasam boyu is ortagr’
olmaya devam edecegiz.” B
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500'ii askin kriter lizerinde degerlendirildi

Basarih servisler odiillerini ald

MAN Bayi ve Yetkili Servis
temsilcilerinin de fikirleri ile katk:
sagladiklar1 2. Donem Yetkili
Servisler Toplantisi’'nda, 2023
yilinin ikinci yarisinda yapilan
MAN Servis Degerlendirme
Gelistirme Programi
denetimlerinin sonuclar1 da
aciklandi. Miisteri memnuniyetini
temel alan program kapsaminda,
500’1 askin kriter tizerinden
yapilan degerlendirmenin
sonucunda ilk 3’e giren basaril
yetkili servislere diizenlenen 6zel
bir torenle ddiilleri verildi.

Degerlendirmede, B Tipi Yetkili
Servisler kategorisinde Izmir Avos
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MAPAR BURSA

Yetkili Servisi 1’inci siray alirken,
MAN’1n Bursa servislerinden
Mapar 2’inci, EGEMAN ise 3’iincii
sirada yer ald1. C Tipi Yetkili
Servisler kategorisinde ise,
Erzurum Dogu- Trans 1’inci oldu.

Almanya merkezin
diizenledigi “Miisteri
Memnuniyeti” odiilii
EGEMAN’In oldu

Toplantida ayrica, biiytik bir
heyecanla beklenen Almanya
merkez tarafindan gercgeklestirilen
2023 yili 2. Dénem Miisteri
Memnuniyet anketlerinin
sonucunda belirlenen “Customer
First” odiilii de sahibini buldu.
Miisteri memnuniyeti ve sunulan
hizmetin kalitesini yansitan ve
servisler arasinda biiyiik bir prestij
anlamina gelen anketin
sonucunda, Izmir’den EGEMAN ilk
sirada yer alarak, “Miisteri
Memnuniyeti” 6diiliiniin sahibi
oldu.

C Tipi Yetkili sar_vi_iiﬁ‘r‘ai'r"iﬁ:tm{\
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Tiirkiye’nin dort bir yanindaki r R
kamyon soforlerine saglik ve .

bakim hizmeti gotiiren Saghk  Fg§ [ ! "

¥

Bakim Tir1, 2023’te 3.600 S

kisiye ulasti. 7 bélge ve 10 : PR
sehirde, 14 etkinlige imza atan NEE S
proje; Cumhuriyet’in 100. yili

ve soforler giiniinii de

kutlayarak 2023’e damgasini

vurdu.

ercedes-Benz Kamyon, Tiirkiye
M genelinde kamyon soférlerinin
ihtiyaclarini karsilamak
amaciyla hayata gecirdigi Saglhik Bakim
Tir1 projesiyle, 2023’te de adindan s6z
ettirdi. Ozel olarak tasarlanan dorsesiyle ' Yilin son du rag %e_f senek(zllfiugu (%ibiBbulsene de biiytik
Actros L 1851 LS model Saglik Bakim . ilgi ve takdir gordii. Binlerce
Tir1, y1l boyunca istanbul,%\ksaray, GaZ|antep’te rekor katihm soforiimiiziin ihtiyaclarini dinledigimiz
Diizce, Bursa}, Amasya, Erzmce.m, Yil boyunca Tiirkiye'nin 7 ve o.nlaFa hizmet sundugumuz
Adana, Mersin, Manisa ve Gaziantep béleesinde 10 farkl sehirde projemiz, reklam ve pazarlama
olmak tizere Tiirkiye'nin 7 farkl 5 3 diinyasinda biiyiik yanki uyandirirken
boélgesindeki illeri ziyaret etti. kazandigimiz édiiller de bizi
gururlandirdi.
Mercedes-Benz
Kamyon olarak
yollarin kahramanlari
uzun yol soférlerimiz
icin calismalarimiza
devam edecegiz”
dedi. ®

gerceklestirilen projenin final duragi
Gaziantep oldu. 14 aymn etkinlikle
“Hislere Terciiman kamyon soférlerini bir araya getiren

Sarkilar” odiilleri topladi

proje, Gaziantep etkinliginde rekor
diizeyde bir katihm ve cosku ile y1l1

Yil boyu etkinliklerini siirdiiren tamamladi. .
Saglik Bakim Tir1, pazarlama ve reklam Mercedes-Benz Tiirk Kamyon &
kategorilerinde 6nemli 6diillerin sahibi ~ Otobiis Pazarlama Iletisimi ve Miisteri
oldu. 2023’te hayata gecirilen “Hislere ~~ YOnetimi Grup Miidiirii Serra
Terciiman Sarkilar” uygulamasi, 1 Felis,  Yesilyurt, “Saghik Bakim Tir1 projemiz
3 Basgar1 Odiilii ve 2 Giimiis Elma olmak
tizere toplam 6 6diil alarak seneye
damgasini vurdu. “Hislere Tercliman — . — =
Sarkilar” projesi kapsaminda, kamyon Lo 7,
soforlerinin yolda en fazla dinledikleri o) m——— e
sarkilar tespit edilerek bu sarkilara 6zel o GU C LU ’
albiim kapaklar1 tasarlandi. Verilen
psikolog hizmetiyle paralel olarak
tasarlanan projede, albiim kapagina
tiklandiginda sof6rleri, psikologlarin
sarkiyla baglantili séylemleri karsiladi.
Proje, bilinen sarkilarla dikkat cekerek I ,
soforleri, Saglik Bakim Tir etkinliklerine ' o 4§ BUTE <
davet etmeyi amacliyor. :

Actros L Edition 3

DAHASI YOK.

Guicl, konforu ve benzersiz siirtis deneyimi ile her acidan zirve.
Actros L Edition 3 ile yollarda standardinizi list seviyeye ulastirin.

Mercedes-Benz

Trucks you can trust.
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Kamil Kog, iiciincii kez ‘Yilin Itibarhsy’ secildi

Tiirkiye seyahat sektoriiniin
oncii ve koklii markasi Kamil
Kog, yilin en itibarl
markalarini belirleyen The
ONE Awards’tan yine odiille
dondii. Kamil Kog, yil icinde
itibarini en ¢cok arttiran marka
ve paydaslarini édiillendiren
ilk ve tek etkinlik olan ‘The
ONE Awards Biitiinlesik
Pazarlama Odiilleri’'nde
Karayolu Tagimacihg
kategorisinde ‘Yilin Itibarhs’
secildi. Halk jiirisi tarafindan
markalarin pazarlama
alanindaki performanslarinin
degerlendirilmesi sonucu
verilen bu prestijli odiilii iist
liste liciincii kez kazanan
Kamil Kog, istikrarli basarisini
bu yil da siirdiirdii.

arketing Ttirkiye ile

Akademetre Research and

Strategic Planning is birligiyle
gerceklestirilen The ONE Awards
Biitiinlesik Pazarlama Odiilleri'nde
yilin en itibarli markalar belli oldu.
Pazarlama ve iletisim sektoriiniin en
onemli standartlarindan biri olan ve
bu y1l 10'ncu kez diizenlenen The ONE
Awards’da “Yilin Itibarlilar1” yine halk
jurisi tarafindan belirlendi.

“Itibar ve Marka Deger Performans
Ol¢iimii” arastirmasi kapsaminda, 12
ilde toplam bin 200 kisiyle yiiz ylize
goriismeler yapildi. Goriismelerin
sonucunda, 70 kategoride yi1l icinde
itibarini en ¢ok arttiran markalar ve bu

basarinin en biiyiik paydaslari olan
reklam, medya planlama ve halkla
iliskiler ajanslar1 6diile layik goriildii.
Tirkiye seyahat sektoriiniin en ¢ok
tercih edilen markas1 Kamil Ko¢ da
The ONE Awards Biitiinlesik
Pazarlama Odiilleri'nde Karayolu
Tasimacilig kategorisinde ‘Yilin
Itibarlist’ secildi. 2021 ve 2022’nin
ardindan 2023 yilinda da halk jiirisi
tarafindan sektoriiniin en itibarlh
markasi secilen Kamil Koc, boylece {iist
iste liclincii kez bu prestijli 6diilii
kazanarak, 6nemli bir basariya imza
atti.

“Bizzat yolcularimiz
tarafindan odiillendirilmek
apayri bir mutluluk”

Kamil Ko¢ Genel Miidiirii Cagatay
Kepek, halkin oylari ile bir kez daha
yollarin en itibarhh markasi
secildiklerini belirterek, sunlar
soyledi:

“Kamil Kog Ailesi, 1.000’e yakin
aractan olusan dev filosu, yaklasik

2.000 ¢alisani ve her
yil tasidigy
milyonlarca yol
arkadasi ile ¢ok biiyiik
bir aile.
Cumbhuriyetimizin
100’tincii yilinda da
basarimizi boylesine
prestijli bir 6diille
taclandirmak bizler
icin cok ayr1 ve 6zel
bir anlam tasryor.
Clinki bu degerli
odiil, bizzat
araclarimizi tercih
eden yol
arkadaslarimizin
oylart ile veriliyor. Yol
arkadaslarimiz
tarafindan boylesine
bir 6diile layik
goriilmek bizler icin
apayri bir mutluluk.
Ustelik bu 6diilii son
ti¢ yilda st tiste
tictincii kez kazaniyoruz. Bu istikrarh
basari icin tiim ¢alisma arkadaslarimi

KAMIL KOC
BiR KEZ DAHA YOLLARIN
EN ITIBARLISI!

memnuniyeti odakli bir yaklasimla yol
arkadaslarimiza Kamil Ko¢’un hizmet

kutluyorum. 2024 yilinda da yine yolcu kalitesini yasatmaya devam edecegiz.” B

KARAYOLU TA$IMACILIGI KATEGORISI

\A@l l.,g'(C

Hazir beton iiretiminde
faaliyet gosteren ve en yiiksek
iiretim kapasitesine sahip hazir
beton firmalarindan biri olan
Bogazici Beton, arac parkini
203 adet Mercedes-Benz
kamyon & cekici ile daha da
genisletti. Heska Motorlu
Araclar’in ev sahipliginde
gerceklesen torende Mercedes-
Benz Arocs 4142 B, Actros L
1848 LS, Arocs 4148 K, Arocs
4143 P ve Arocs 4443 P model
araclar Bogazici Beton’a teslim
edildi.

eslimat torenine; Mercedes-Benz
I Tiirk Icra Kurulu Bagkan Siier

Siiliin, Kamyon Pazarlama ve Satis
Direktorii Alper Kurt, Satis Sonrasi
Hizmetler Direktorii Tolga Bilgisu, 2. El
Kamyon ve Otobiis Satis Direktorii
Didem Ozensel, Kamyon Filo Satis Grup
Miidiirti Yusuf Adigiizel, Pazarlama
[letisimi Grup Miidiirtii Serra Yesilyurt,
Kamyon Filo Satis Miidiir Yardimcisi
Onur Nurdogan, Mercedes-Benz
Kamyon Finansman CEO’su Gokmen
Onbulak, Mercedes-Benz Kamyon
Finansman Kamyon Satis ve Pazarlama
Miidiirti Onur Sagdi¢, Kamyon Satis
Finansman Yetkilisi Aydin Goktas,
Heska Motorlu Araclar Yonetim Kurulu
Bagskani1 Hekim Tolog, Yonetim Kurulu
Uyeleri Hamdi Yiincii ve Nihat Tolog,
Kamyon Satis Miidiirii ilyas Tolog, Mali
[sler Miidiirii Nurullah Tolog, Satis
Sonras1 Hizmetler Miidiirii Renas Tolog
ile Bogazici Beton Yonetim Kurulu
Bagkani Abdurrahim Zengin, Genel
Miidiirii Omer Erbayraktar, Agrega ve
Teknik Isler Direktorii Kivang Bas,
CFO’su Burhan Aktas, Lojistik Direktorii

203 Mercedes-Benz kamyon ve gekici

Bogazici Beton’a

Bogazigi Beton'a
 pp3/Adet Merced s&!enz
#ﬁg Tes[[mau '
[

08 Ocak 2024

Erkan Zengin ile aile iiyeleri Eren
Zengin ve Emir Zengin katild.

10 yilda 1500 adet
Mercedes-Benz kamyon aldi

Mercedes-Benz Tiirk Kamyon
Pazarlama ve Satis Direktorii Alper
Kurt, “Bogazici Beton'un filosunun
tamaminin Mercedes-Benz markali

| Mercedes-Benz'den Bogaznqi Beton'a Yildiz Tmnsfen

08 Ocak 2024
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araclardan olustugunu paylasmaktan
gurur duyuyorum. Bogazici Beton, son
10 y1lda yaklasik 1.500 adet Mercedes-
Benz kamyon alimi yapt1 ve bugiin
teslim edilen 203 aracla birlikte tamami
Mercedes-Benz marka 435 adet
kamyon&gekiciden olusan bir filoya
sahip.

Bogazici Beton’a, degerli bayimiz
Heska Motorlu Araclar’a, araglarin

Bogazici Beton'a
-Benz

e
Bocazig)

kredilendirilmesini gerceklestiren
Mercedes-Benz Kamyon Finansman’a
Mercedes-Benz Tiirk ailesi adina
tesekkiir ediyorum” seklinde konustu.

“Is ortakhigimizin uzun
yillar siirecegine
inantyorum”

Bogazici Beton Yonetim Kurulu
Bagkani Abdurrahim Zengin, “Uretim
ve satis faaliyetlerini Istanbul’da 23
farkli lokasyonda, 31 hazir beton tesisi
ile siirdiirdiiriiyoruz. Mercedes-Benz
Tiirk ile uzun yillar karsilikli giiven
icinde calistyoruz. Is ortakligimizin daha
uzun yillar siirecegine inaniyorum”
dedi.

Heska Motorlu Araclar Yonetim
Kurulu Baskani1 Hekim Tolog:
“Araglarin tamamina yakin1 Mercedes-
Benz Kamyon Finansman tarafindan
finanse edildi. Mercedes-Benz Tiirk
giiven ve kalitesiyle gerceklestirdigimiz
bu satisin hayirli olmasini diliyorum.
Oniimiizdeki yillarda bu is birliginin
devam etmesini umut ediyorum.” B
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400 adet iiretildi, Tijrki’ye15 adetle sinirl verildi

Etkinlik ) 23

Actros L Edition 3 ilk kez Turkiye yollarinda

“Dahasi yok” mottosuyla Daimler
Truck biinyesinde yalnizca 400 adet
iiretilen ve Tiirkiye’de de 15 adet
olarak sinirli sayida satisa sunulan
Actros L Edition 3, Mercedes-Benz
Tiirk ev sahipliginde diizenlenen
etkinlikte tanitildi. Tanitimin
ardindan Actros L Edition 3, 12
miisterisiyle bulustu.

sahipleriyle bulustu.

B ERKAN YILMAZ - Mercedes-Benz Tiirk
Pazarlama Merkezi - Esenyurt - Istanbul

€( ahas1 yok” mottosuyla sinirh
saylda tiretilen tasarim ve
konforun benzersiz boyutu

Actros L Edition 3, 18 Ocak’ta Mercedes-
Benz Tiirk’te gerceklesen etkinlikte tanitildi.

Actros L Edition 3 -
Edition 3 ile sunulan yeniliklere ilave olarak one gkan azellikler;

- 4 Mator B sanmmen S0 T W~ 5esi 8 Spansiyon & Lastik

= 630 PS5 Motor Gloll *  Hava Sispansiyoniu On Ak
B = Powershift Advanced G 330-12 = Addmiryum Hava Tapleri
I w* DerinSiyah jasi
*  385/55 R 22.5 Pilot Lastik

= brtmal & Sofutrmal Deri SOrbed Koltugu

= Yan Glneglikler ve Muavin Tarafinda Masa
*  S00mm Geniglifinde Premium Uist Yatak

= Tras Aynas

*  Artinlmig Saklama Alanlan

= Aktif SOry Asistar 2
Tw aktif Yan Gonls Askstam
= Shrlol Hava Yasisg)

Mercedes-Benz Tiirk Uriin Yonetimi Grup Miidiirii Cagdas Ozen,
Actros L Edition 3 aracla ilgili teknik bilgileri aktardi. Aracin en goz
alic1 6zelliklerinden bir tanesi kendine has rengi. Ozel metalik, mat ve
celik grisi renk detaylar1 aracin dis tasariminda hemen dikkat ¢ekiyor.

Uriiniin 6zelliklerinin detayh anlatildigi
etkinlikte, ayn1 zamanda Actros L Edition 3

Mercedes-Benz Tiirk Kamyon
Pazarlama ve Satis Direktorii Alper Kurt,
“Bugiin “Dahas1 Yok” diyerek yola
cikaracagimiz Actros L Edition 3 aracini ¢cok
degerli sahipleriyle bulusturmak ve sizlerle
tanistirmak icin biraraya geldik. Actros
aracimizi ilk defa 2008 yilinda pazara
sunmustuk. O tarihten bugiine kadar arac
siirekli olarak teknolojisiyle, tasarimiyla,
konforuyla, ekonomisiyle yenilendi. Bugiin
bugiin baktigimizda ¢ok genis portfoy
cercevesi ile pazara sunuluyor. 1842 Ls, 1845
LS, 1848 LS, 51LS ve 53 Plus olmak tizere 5
farkli tipte sunuyoruz. 1863 L Edition ise
Mercedes-Benz markasinin teknolojide,
konforda ve giicte ulastig1 zirvenin bir
ifadesi olarak karsimiza ¢ikiyor” dedi. ®

DINCTUR beass yay

s h

DAHA..S' _ AYE LouisTik
YOK.

HASMER OTOMOTIV'DEN AYK
LOJISTIK'E ACTROS L EDITION 3

Ayk Lojistik’ten Serkan Coban ve
Hasan Aydogan’a plaketini
Mercedes-Benz Tiirk Kamyon
Pazarlama ve Satis Direktorii
Alper Kurt ve Hasmer
Otomotiv’den Kamyon Satis
Danismani Giirkan Zeki sundu.

GELECEK OTOMOTIV'TEN
DINCTUR NAKLIYAT'A ACTROS L
EDITION 3

Dinctur Nakliyat’'tan Rana
Cavus’a plaketini Mercedes-Benz
Tiirk Kamyon Pazarlama ve Satis
Direktorii Alper Kurt ve Gelecek
Otomotiv Erzurum Subesi Satis
Danismani Sedat Karayel sundu.

ATEM LORE T
FREE LINE LoilsTik

KOLUMAN MOTORLU
ARACLAR’DAN AZEM LOJISTIK
VE FREE LINE LOJiSTiK’E ACTROS
L EDITION 3

HESKA MOTORLU ARACLAR'DAN
EKOVAR CEVRE GRUP’A ACTROS L
EDITION 3

Ekovar Cevre Grup’tan Bugra
Kaan Ozer’e plaketini Mercedes-
Benz Tiirk Kamyon Pazarlama ve
Satis Direktorii Alper Kurt ve
Heska Motorlu Araclar Satis
Danismani Agit Tolog sundu.

Azem Lojistik’ten Omer
Akdas’a plaketini Mercedes-Benz
Tirk Kamyon Pazarlama ve Satis
Direktorii Alper Kurt ve Koluman
Motorlu Araclar Tarsus Subesi
Kamyon Satis Miidiirii Onur
Kahyalar sundu.

Iste Actros L Edition 3

araci alan firmalar

Sadece 400 adet iiretilen
ve Tiirkiye pazarinda
sadece 15 adetin yola
cikacagr Actros L Edition 3
arag yeni sahiplerine
teslim edildi. Firma
sahiplerine etkinlikte
plaketleri sunuldu.

EREN YAMARDAg

GELECEK QTOMOTiV'DEN EREN
YANARDAG'A ACTROS L EDITION 3

Eren Yanardag’'a plaketini Mer-
cedes-Benz Tiirk Kamyon Pazar-
lama ve Satis Direktorii Alper Kurt
ve Gelecek Otomotiv Diyarbakir
Subesi Kamyon Satis Danismani
Sedat Karayel sundu.

AR O
ULLISLARARASI s, feay

DAHASI =
“OK.

BURSA ODABASI _OTOMOTiV'DEN
KARALOG LOJISTIK'E ACTROS L
EDITION 3

Karalog Lojistik’ten Ilker
Kara'ya plaketini Mercedes-Benz
Tiirk Kamyon Pazarlama ve Satis
Direktorii Alper Kurt ve Bursa
Odabas1 Otomotiv Kamyon Satis
Miidiirii Cevdet Giiney sundu.

Tiirkiye’de de 15 adet olarak sinirl
sayida satisa sunulan Actros L
Edition 3, Mercedes-Benz Tiirk ev
sahipliginde diizenlenen etkinlikte

tanrtildi.

HATAY HAS
OTOMOTIV'DEN
OZTRANS

GETRANS GRyp
Logis

L EDITION 3

Oztrans
Grup’tan Yusuf g
Dénmez ve Mehmet Ozkan’a plaketini Mercedes-
Benz Tiirk Kamyon Pazarlama ve Satis Direktorii
Alper Kurt, Hatay Has Otomotiv’den Umut Sat
sundu.

HASMER OTOMOTIV'DEN UCAR TiCARET'E ACTROS
L EDITION 3

UGAR TCangT
U(;ar VAHDETTIN ygup
Ticaret’ten
Vahdettin

Ucar’a plaketini
Mercedes-Benz
Tiirk Kamyon
Pazarlama ve
Satis Direktorii Alper Kurt ve Hasmer Otomotiv’'den
Kamyon Satis Danismani Giirkan Zeki sundu.

HAS _OTOMOTiV'DEN UNSAL DIRi'YE ACTROS L
EDITION 3

Unsal Diri'ye
plaketini
plaketini
Mercedes-Benz
Tiirk Kamyon
Pazarlama ve
Satis Direktorii
Alper Kurt ve
Has Otomotiv’den Erdal Bahadir sundu.

HASSOY OTO_IVI_OTiV'DEN ALBAYRAK GRUP'A
ACTROS L EDITION 3

Albayrak
Grup’tan Bayram
Albayrak’a
plaketini
Mercedes-Benz
Tiirk Kamyon
Pazarlama ve Satis |
Direktorii Alper
Kurt, Hassoy Motorlu Araclar Genel Miidiirii Selim
Saral sundu.

Tanitimin ardindan Actros L
Edition 3, 12 miisterisiyle bulustu.
Torende Mercedes-Benz Tiirk ve
Bayiler ile birlikte koleksiyon arac
sahipleri birarada.

s 2 98 &



24 )) Otomotiv

5 Subat 2024

‘En verimli tasima coziimleri
ile deger yaratmak’
vizyonuyla ilerleyen Ford
Trucks, Tiirkiye genelindeki
bayi agina bir yenisini daha
ekledi. istanbul Hadimkéy’de
hizmete acilan Ford Trucks
tesisi; satis, servis, ikinci el ve
yedek parca olmak iizere tiim
hizmetleri ayni cati altinda
verecek.

ord Trucks miisterilerine satis,
F servis, yedek parca ve ikinci el

olmak tizere 4S konseptiyle hiz-
met verecek olan, yaklasik 15 bin
metrekarelik alana kurulu Cetas Oto-
motiv istanbul Hadimkéy Ford
Trucks tesisinin acilis1 gerceklesti.

Acilisa Kog¢ Holding Yonetim Ku-

rulu Baskan Vekili ve Ford Otosan Yo6-
netim Kurulu Bagkani Ali Y. Kog, Ko¢
Holding Otomotiv Grubu Baskani
Haydar Yenigiin, Ford Otosan Lideri
Giiven ﬁzyurt, Ford Otosan Lideri Jo-
sephine Payne, Ford Trucks Lideri
Emrah Duman ile Cetas Otomotiv
Yonetim Kurulu tiyeleri ve yerel y6-
neticiler katldu.

Ali Y. Ko¢: Kamyon
tiretiminde kiiresel bir basari
oykiisii yaziyoruz

Acilis toreninde konusan Ko¢ Hol-

L

ding Yonetim Kurulu Baskan Vekili
ve Ford Otosan Yonetim Kurulu
Baskani Ali Y. Koc, “Koc¢ Toplulugu
olarak, iilkemizin yiiksek katma de-
gerli tiretim kapasitesini artirmak ve
uluslararasi rekabette 6ne ¢ikmasini
desteklemek hedefiyle ¢alisiyoruz. En
verimli tasima ¢oziimleri ile deger ya-

Ford Truck Hadimkoy Bay|S| Aglldl

ratmay1 kendine misyon olarak be-
nimseyen kamyon isimiz de bu anla-
yisimizin en somut neticelerinden
birisi. 1982 yilinda Eskisehir’de basla-
digimiz kamyon iiretiminde bugiin
kiiresel bir basarn dykiisii yaziyoruz.
Ford Trucks ile sadece araclarimizi
degil, ayn1 zamanda miihendislik ve
teknolojimizi de ihracg ediyoruz.

A’dan Z’ye Tiirk miithendislerinin
st diizey yetkinlikleri ile gelistirdigi
agir ticari araglarimiz gerek Tiirki-
ye’de gerekse yurt disinda biiytiik rag-
bet goriiyor. Kiiresel pazarlarda “Tiirk
Mal1” ibaresiyle giderek artan pazar
paylarina kavusmamiz bize biiyiik
gurur veriyor” dedi.

Cetas Otomotiv Kurucu Onursal
Baskani Hasan Tasar, “Ford Trucks
tesisinin acilisinda sizlerle bir arada
olmaktan biiyiik bir mutluluk ve onur
duyuyorum. Bu tesis, modern tekno-
lojilerle donatilmis, genis iiriin yelpa-
zesi ve uzman personeliyle hem
Cetas ailesine hem de Hadimkoy, Bii-
yiikcekmece ve cevresine hizmet ve-
recektir” diye konustu. ®

Mercedes-Benz Tiirk’iin

Bomag, Marubeni Dagitim ve
Servis ile Turkiye’de!

Yol ve asfalt makinalari
lireticisi Bomag'in Tiirkiye
temsilciligi, Marubeni
Dagitim ve Servis A.S."ye
gecti. Fransiz Fayat
Grubu’nun bir parcasi
olarak yol ekipmanlarini

@ BOMAG

Avrupa, Cin, Hindistan ve f:_:fj Rkl

ABD’deki kendi iiretim
tesislerinde lireten
Bomag, toprak ve asfalt
silindirleri, yama
silindirleri, finiserler,
frezeler, cop
kompaktorleri, toprak
stabilizerleri ve hafif
sitkistirma ekipmanlari ile
genis bir iiriin gami
sunuyor.

tinyaca tinlii markalarin
D Tiirkiye temsilcisi Maru-

beni Dagitim ve Servis’in
katma degerli hizmetlerle ¢6ziim
ortag: olma vizyonu, Bomag
markasinin degerleri ile bir araya
gelerek, hem satis hem de satis
sonrasinda markanin ¢ok daha
giiclii bir konuma gelmesini sag-
layacak.

Marubeni Dagitim ve Servis

Genel Miidiirii Esref Zeka; “Is

makinalar sektoriinde 40 yili
asan,tecriibemiz ve sektorde

|
¥
|

o Y

[T TR

oncii is modelimizle, Bomag’a
katki saglamak icin birlikte hare-
ket etme karar1 aldik. Bomag
markasi, sirketimizin vizyonu ve
degerleri ile birebir ortiisiiyor.
Biz sadece makina satmiyoruz;
¢Oziim sunuyoruz, miisterileri-
mizin isine ne kattigimiza baki-
yoruz” dedi.

Bomag CEQ’su Ralf Junker;
“Ttirkiye’nin karayolu tasimacili-
gindaki siirdiiriilebilir gelisim
potansiyeline ek olarak, biiytik
projelerin devam etmesiyle, Tiir-
kiye pazarinda birlikte biiytiye-
cegiz” dedi.
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urcak Birand  Ralf Junker

Dagifim ve Servis

Esref Zeka

Marubeni Dagitim ve Servis
Is ve Maden Makinalarindan
Sorumlu COO’su Burcak Bi-
rand; “Bomag iiriinleri, miisteri-
lerimizin isletme giderleri
azaltirken karhiliklarini artiracak.
Hem operatorlerin hem saha ca-
lisanlarinin hem de is verenlerin
cok daha rahat ve kazanch faali-
yetler siirdiirebilmesini 6ncelik-
lendiriyoruz. Temsil ettigimiz
diger markalarimizda oldugu
gibi, Bomag’da da uzman satis
kadromuz, kullanilacak makina
modelinin seciminde danisman-
lik yaparak miisterilerimizin ve-
rimliligine katkida bulunacaklar.
Ayrica Tiirkiye'nin dort bir ya-
nina dagilmis yaygin servis agi-
miz ile, makinalarimizin
sorunsuz bir sekilde ¢calismasini
saglama prensibimizi, Bomag
icin de siirdiirecegiz” dedi. B

bayi ve yetkili servisi
Has Otomotiv
Ege Subesi acildi

ercedes-Benz Tirk’iin bayi ve yetkili
M servisi Has Otomotiv Yatirim ve

Pazarlama Ege Subesi, kamyon &
otobiis iirtinlerine yonelik hizmet veren yeni
lokasyonuna tasindi. 8.500 metrekarelik arsa
tizerine kurulu 2.800 metrekarelik kapali alanda
hizmet verecek yeni lokasyonu yeni konsepte
gore insa edilen sube, sagladigi ulasim
kolayliginin yani sira Mercedes-Benz Tiirk’iin
yliksek standartlardaki hizmet kalitesini en tist
seviyede sunacak.

“Hizmette kaliteden ddiin vermlyoruz

Has Otomotiv Yatirim ve Pazarlama Ege
Sube Genel Miidiirii Turan Dik: “Bugtin;
[zmir’de Mercedes-Benz Tiirk’iin hem kamyon
hem de otobiis iiriin grubunda hizmet veren,
yeni konsepte gore tasarlanmis tek lokasyonu
olarak faaliyetlerimizi stirdiiriiyoruz. Son
teknoloji ile donattigimiz yeni lokasyonumuzda
miisterilerimize en iyi hizmeti verebilmek icin
onlar dinliyor, geri bildirimlerini isimizi daha
iyi yapmanin anahtari olarak goriiyoruz.” i
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Ziver Holding, insaat sirketinin filosuna.

MAN Kamyon ve Otobiis
Ticaret A.S., 2024 yilinin en
biiyiik teslimatlarindan birini
gerceklestirdi. Taahhiit,
insaat, akaryakit, havacilik,
gida, turizm ve sigorta olmak
lizere bircok alanda ortaya
koydugu basaril islerle
Tirkiye’nin koklii gruplar
arasindaki yerini alan Ziver
Holding, ara¢c yatirnminda
zor islerin giiclii ve giivenilir
cozim ortagit MAN
kamyonlarini tercih etti.

Grup, yeni ara¢c alim
kapsaminda lokomotif sirketi
Ziver insaat biinyesinde
kullanmak iizere 20 adet
MAN TGS 41.440 8x4 BB
CH ve 10 adet MAN TGS
41.520 8x4 BB CH olmak
lizere toplam 30 adet MAN
kamyon ile filosunu
giiclendirdi.

iver Holding, yeni arag
2 yatirnminda MAN kamyonlarini
tercih etti. Ankara Akyurt’taki
MAN Tesislerinde diizenlenen torenle
araclar teslim edildi.

Torene, Ziver Holding Yonetim
Kurulu Baskani Veysel Demirci ve
MAN Kamyon ve Otobiis Ticaret A.S.
adina da Kamyon Satis Midiiri
Tayfun Kazazoglu katild:.

Ziver Holding Yonetim Kurulu
Baskani Veysel Demirci: “Ziver
Holding’in lokomotif sirketi olarak,
kuruldugumuz giinden bu yana
taahhiit ve insaat alaninda basariyla
faaliyet gosteriyoruz. Ulastirma
projelerinden baraj ve isale hatti
projelerine, bina kompleks
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projelerinden endiistri tesislerine, yol
calismalarindan altyapi projelerine
kadar pek cok alanda aktif bir sekilde
rol aliyoruz. Bugiine kadar da
tilkemizin farkli noktalarinda kaliteli
is giicli kaynagimiz ve yarim asr1 agan
koklii tecriibemiz ile ulusal capta
bir¢ok 6nemli projeyi zamaninda ve
basariyla tamamladik. Yeni donemde
de yine dinamik yapimiz ve giicli
arag parkimizla bu alandaki
basarimizi daha da ileri tasimay1
hedefliyoruz. Bunun icin de 2024
yilina yeni ara¢ yatirnmlar ile
basladik.”

MAN Kamyon ve Otobiis Ticaret
A.S. Kamyon Satis Miidiirii Tayfun
Kazazoglu, “MAN olarak, 2024 yilinda
da teslimatlarimiza hiz kesmeden
devam ediyoruz. Tiirkiye'nin
alanindaki koklii ve lider sirketlerin
tercihi olmak, onlar i¢in giivenilir
¢Oziim ortagi olmak bizler icin biiyiik
bir mutluluk. Yeni yilda da aracg ve
hizmet kalitemiz ile bize duyulan
giiveni daha da pekistirmeyi
hedefliyoruz. Bu giivenin bir
gostergesi olarak da bugiin tilkemizin
farkli sektorlerde basariyla hizmet
veren Onemli gruplarindan biri olan
Ziver Holding’e 30 adet MAN kamyon
teslimat1 gerceklestirdik.
Araglarimizin kendilerine hayirh
olmasini diliyoruz.” B
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Is Bankasi ve Petrol Ofisi Grubu’ndan
“Bilim Kusag: Atolyeleri”

6 Subat deprem felaketinden etkilenen
bolge basta olmak iizere iilkemizde
cocuklarin erken yasta bilim ve
bilimsel diisiince ile tanismasina
katkida bulunmak amaciyla Tiirkiye is
Bankasi ve Petrol Ofisi Grubu
tarafindan “Bilim Kusag: Atolyeleri”
projesi hayata gecirildi. Bilimi seven,
kesfeden, merak eden, sorgulayan
nesiller yetistirilmesine destek olmayi
amaclayan proje ile 3 yilda 8-13 yas
arast 750 bin cocuga ulasiimasi
planlaniyor.

Genel Miidiirii Hakan Aran,

projenin, gecen y1l yasanan 6
Subat’taki deprem felaketinin actig1
yaralar1 sarmak, deprem bolgesindeki
cocuklarin hayal kurmaya tesvik
etmek, gelecege giivenle ve umutla
bakan bireyler haline doniistiirmek ve
bolgede istihdami artirmak amaciyla
gelistirildigini sdyledi.

1 00. yilini kutlayan is Bankas1

Petrol Ofisi Grubu CEQ’su
Mehmet Abbasoglu ise, Bilim
Kusagi Atolyeleri’nin toplumun
ylizde 25’inden fazlasini olusturan
cocuklarin gercek potansiyellerinin
aciga cikmasinda onemli rol
oynayacagina inandiklarini
belirterek; Projede, 6 Mayis-27 Aralik
2023 tarihleri arasinda toplam 52
atolye gerceklestirildi, 1.402 cocuga
ulasildi ve 154 okula bilim seti
gonderimi yapildi. Okullarda
gerceklestirilen atolyelerle kademeli
olarak 85.902 ¢ocuga ulasildi.
Boylece 2023 yilinda proje
kapsaminda toplam 87.304 cocukla
bulusuldu.

2024 yilinin ilk Bilim Kusag:
Atolyeleri ise 13-14 Ocak
tarihlerinde Adana ve Hatay’'da
gerceklestirildi. Atdlyelere
Adiyaman, iskenderun ve
belirlenecek diger sehirlerle devam
edilecek. W
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Mertsan, pazardaki 6ncii konumunu

Yeni MAN cekicilerle
daha da guclendirdi

Mertsan A.S., yeni yil
yatirimlarina MAN ile
basladi. Artan pazar payini
daha da ileri tasimak
hedefiyle filosunu yeni MAN
cekicilerle giiclendirdi.
MAN’In, ayni zamanda
istanbul Anadolu Yakasi ve
Bati Karadeniz Bolge
Bayiligini de vyiiriiten sirket,
2024 arac yatirimlari
kapsaminda filosuna 6 adet
TGX 18.520 BL SA 4x2 Gx
kabin cekici katti.

eni araclar, diizenlenen torenle
Mertsan A.§. yetkililerine
teslim edildi. Térende Mertsan

A.S. adina Murat Ertem ve MAN
Kamyon ve Otobiis Tic. A.S. adina da

Ozgiir Tutumlu hazir bulundu.

Mertsan A.S. Murat Ertem:
“Filomuza yeni kattigimiz 6 adet
MAN cekicinin gliciimiize 6nemli
bir gii¢ katacagina inaniyoruz.
Mertsan olarak, MAN’1n hem arac
hem de hizmet kalitesine giivenimiz
tam. Bu yatirimi ile de MAN
markasina ve TGX serisi ¢ekicilerin
sektordeki basarisina olan
giivenimizi daha da pekistirdik.”

MAN Kamyon ve Otobiis Tic. A.S.
Ozgiir Tutumlu ise, yeni yilda da
teslimatlarina hiz kesmeden devam
ettiklerini belirterek, sunlar
kaydetti:

“MAN olarak, ayni zamanda iki
onemli bolgede yetkili servis ve
bayiligimizi yliriiten Mertsan A.S. ile
olan is birligimizi bir adim daha ileri
tasimaktan ¢ok mutluyuz. Yeni
dénemde de yeni is birlikleri ile
aramizdaki bu giiven bagini daha
giiclendirmeye devam edecegiz.” B

fizsal insaat, 4 cekici alds

bir yilda filosuna 15 MAN katt

Yarim asra yaklasan koklii
tecriibesi ile ingaat, taahhiit
ve altyapi islerinin lider
firmalarindan Ozsal insaat,
filosunu 4 adet MAN cekici
ile giiclendirdi. Arac¢ parkinin
biiyiik cogunlugu
MAN’lardan olusan firma,
boylece son alimlarla birlikte
yil icinde toplamda 15
adetlik MAN alimi
gerceklestirmis oldu.

Insaat; yillardir ingaat, taahhtit,

enerji, madencilik sektorlerinde
basariyla faaliyet gosteriyor. 300
adedi asan makine techizat parki ile
sektoriiniin lider firmalar1 arasinda
yer alan Ozsal Insaat; insaat
sektoriinde otoyol, képrii, viyadiik,
demiryolu, bina, konut islerinin yani
sira enerji sektortinde de Gilines
Enerjisi Santrallerinde (GES) elektrik
tiretimi alaninda calisiyor.

MAN’1n Ankara Akyurt’taki
tesislerinde diizenlenen térende
Ozsal ingaat’in sahibi Emrah
0Ozcan, sembolik MAN anahtarini,
MAN Kamyon ve Otobiis Ticaret A.S.
Kamyon Satis Miidiirii Dogucan
Suyani’den aldi1. B

1 978 yilinda kurulan Ozsal
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Ziver Insaat

90 Renault Trucks arag ile
filo yatinnm gerceklestirdi

Ziver Ingaat Yonetim Kurulu Bagkan
Veysel Demirci; “Ziver Ingaat olarak
ulastirma projelerinden baraj ve isale
hatti1 projelerine, bina kompleks
projelerinden endiistri tesislerinin alt
yap1 projelerine kadar tistlendigimiz
her projenin taahhiitlerini basariyla
tamamlamaya devam ediyoruz.
Santiye sahalarimizda en biiytik goreyv,
deneyimli ekibimiz kadar arac
filomuza diisiiyor. Renault Trucks'in
gelismis T,C ve K serisilerini arastirip,
inceledik. Kullanicilarindan da
aldigimiz referanslarla ihtiyaclarimiz
karsilayacagina inanarak bu araclarin
alimlarini yaptik. Renault Trucks ve
Ceyhan Otomotiv’'in yaklasimlari
nedeniyle yalnizca araglara degil ayni
zamanda iyi bir ¢6zlim ortakligina
yatirim yaptigimiza inaniyoruz” diye
belirtti. ®

Ankara merkezli Ziver insaat,
tamami ADR’li 10 adet
Renault Trucks T480 cekici, 5
adet C520 ve 35 adet K520
kamyon olmak iizere toplam
50 adet arac alimi
gerceklestirdi.

rojelerinin tiim siireclerini
Pozmal araglaryla yiirtitmeyi

hedefleyen Ziver Insaat’'in yeni
araclarinin teslimat toreninde Renault
Trucks Tiirkiye Bagkani Sebastien
Delepine, Ziver Insaat Yonetim Kurulu
Baskani Veysel Demirci’ye tesekkiir
plaketlerini takdim etti.

Ankara’da Ceyhan Otomotiv’in

tesislerinde diizenlenen teslimat
toreninde aciklamalarda bulunan

|

Cumhuriyet'in 100. yllma 6zel tasarlandi
Prestige aracin sahibi,
AGIT Uluslararasi Nakliyat

AGIT Uluslararasi Nakliyat,
Renault Trucks’in Tiirkiye
Cumbhuriyeti’nin 100.yilina
ozel tasarladigi Prestige
cekicisinin sahibi oldu.

yn1 zamanda UND Yiiksek
Aisti@are Konseyi Uyesi de olan

Muazzez Arac, bolgesinde
lojistik sektoriiniin aktif kadin

sirasinda aciklamalarda bulunan
Muazzez Arac; “Renault Trucks
cekicilerden memnuniyetimizi 100.y1l
Ozel tasarim araci ile taclandirmak
istedik. Milli duygulan yiiksek bir aile
sirketi olarak bu aracla yollarda
olacagimiz i¢in onur duyuyoruz. Ote
yandan Prestige, Turbo Compound
teknolojisine sahip ilk Renault Trucks
aracimiz olacak. Bu 6zel teknolojinin
saglayacag yakit tasarrufunu
deneyimlemek icin de oldukca

16 ton iistii ithal kamyon ve cekici pazarinda;

Scania 2775 adet sath
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Senyiicel

yiikselis ile kapatan agir ticari arag
pazarinda Scania olarak ithal ¢ekici
satislarinda en cok tercih edilen
marka olduk. Yilin son ¢eyreginde
teslimatina basladigimiz Super
modelimiz bu liderligimizde 6nemli
bir rol oynadi. Avrupa’da uzman
gazetecilerin katilimi ile Alman
ekonomi ve ticari arag dergileri
tarafindan diizenlenen
karsilastirmali test siiriislerinde
Super modelimiz en yiiksek
ortalama hiz ile en diisiik yakit
tiiketimi degerine ulasarak topladigi
yliksek puanlarla sektériindeki 6ncii
konumunu bir kez daha gosterdi”
dedi. ®

Tiirkiye agir ticari arac
pazari, 16 ton iistii kamyon
ve cekici adetleri 2023 yili,
bir 6nceki yila gore yiizde
19’luk artisla 38.466 adetlik
satis ile tamamlandi. Scania
yiizde 7.2 Pazar payi ile
toplam pazarda en cok satis
gerceklestiren 4. marka
olarak yer aldu.

cania, TAID tarafindan
Syaymlanan rapora gore; 2023

yilini 54 adedi kamyon, 2.721
adedi cekici olmak tizere toplamda
2 bin 775 adetlik satis ve
ylizde 7.2 pazar payi ile
tamamladi. Cekici
satislarinda, yiizde 11 Pazar
pay1 ile toplam pazarda
3.ncii sirada yer alirken
ithal ¢ekici pazarinda
Tiirkiye’'de en ¢ok tercih
edilen marka oldu.

“Agir Ticari Arac
Pazari’nda 2024
yilinda ihmli seviyede
yavaslama olabilir”
Tiirkiye agir ticari arac
pazarini degerlendiren
Dogus Otomotiv Scania

Genel Miidiirii Tolga
Senyiicel “Son 2 yili

Erk Insaat filosunu giiclendirdi
5 Scania Gekici ve 5 Meiller
Havuz Damper aldi

Ankara merkezli Erk insaat,
filosunu 5 adet Scania R500
A4x2NA Dynamic Paket
Cekici ve 5 Adet 23
metrekiip Meiller Havuz
Damper ile giiclendirdi.

ogus Otomotiv Scania ve Meiller
DYetkili Saticis1 UCR Otomotiv

tarafindan satis1 gerceklestirilen cekici

Erkut Yurdemi, Meiller markasinin sektorde

yoneticilerinden biri. Teslimat

heyecanlyiz” dedi. B

ve damperler bayi tesislerinde ERK Insaat
Yonetim Kurulu Baskani Erkut Yurdemi ve
firma yetkilisi Ahmet Cinar’a teslim edildi.

“Tirkiye’de kabul gormiis,
onaylanmis bir marka”
ERK Ingaat Yonetim Kurulu Bagkan

taninmis, kendini kabul ettirmis bir marka
olarak geri donmesinden duyduklari
memnuniyeti dile getirerek “Dayanikliligi ile
yiiksek ikinci el degerine sahip Meiller, ilk
doneminde insaat sektoriinde basarili bircok
projede yiiklenici firmanin ¢6ziim ortagi ve
referans markasi haline geldi. Biz de yeni
projelerimiz icin Meiller de karar kildik.
Scania ise diinyanin 6nde gelen ve Tiirkiye
pazarinda en cok tercih edilen markalar
arasinda yer aliyor. Bugiin teslim aldigimiz bu

! set, hedeflerimize ulasmada biiyiik katki
*saglayacaktir” seklinde konustu.

Meiller, sektoriin en kisa siirede yiikiinii
bosaltabilen damperi olmasi ile isletme
maliyetleri acisindan biiyiik avantaj
saglarken, dayanikliligi, uzun kullanim 6mrii
ve yiiksek ikinci el degeri ile sektoriin tercih
edilen markalar arasinda ilk siralarda yer
almaktadr. ll
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6. Agir Vasita, Treyler Zirvesi
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22 Subat 2024°te yapilacak

Cumbhuriyetimizin 100.
yilinda tarihi rekorlara imza
atan Tiirkiye treyler sektorii
yeni rekorlara ulasmanin
anahtarini yine Agir Vasita,
Treyler Zirvesi’nde arayacak.
Bu yil altincisi diizenlenecek
zirve; “Gelecegin Treyleri,
Tiirkiye’de Treyler Uretiminin
Gelecegi” ana bashgiyla
yapilacak ve Tiirk treyler
tarihinin 6nemli kilometre
taslarindan biri olacak.

vrupa’'nin ikinci biiytiik treyler
Aﬁretim merkezi haline gelen

Tiirkiye, biiyilik bir basariya imza
atiyor. Cumhuriyetimizin 100. yilinda
60 bin adetlik tiretimi gecen Tiirk
treyleri, bir milyar dolarlik ihracat ve
100 bin adetlik iiretim hedefine her
gecen giin daha ¢ok yaklasiyor.

Treyler sektoriiniin tek temsilcisi
Treyler Sanayicileri Dernegi (TREDER),
sektoriin hedeflerine ulasmasi icin
ilgili kamu, 6zel sektor, kurum ve
kuruluslarinin iist diizey yoneticilerini
Agir Vasita, Treyler Zirvesi'nde
bulusturuyor. Cekici, kamyon, treyler
ve listyap1 alanlarini kapsayan genis
bir perspektifte yapilacak Zirve'nin bu
defaki ana temas: ‘Gelecegin Treyleri,
Tiirkiye’de Treyler Uretiminin
Gelecegi’ olacak.

Sektoriin bu en 6nemli
bulusmasina tedarikgiler giiven ve
destekleriyle giic¢ katiyorlar. Zirve
onemli markalarin sponsorluk
destegi ile kapilarin1 agmay1 bekliyor.
Altin Sponsorlar; BPW, Cloos, dyo,
Intermobil, Nevpa, Prometeon,
Sampa, Saf Holland. Glimiis Sponsor;
Atik, Aspock, BASE GOS, Hobi, MTD,
Neva Orman, Betek-Nippon, Sanel.
Bronz Sponsor; Glimas Jost, Knorr-
Bremse, LID, Matrix Shipping,
Mobilite.

Zirve yine sektore yol
gosterecek

TREDER Baskani Yalcin Sentiirk,
Zirve'nin tiim sektor ve paydaslarinin
ufkunu actigini belirterek “Tiirkiye;
Avrupa, Afrika, Orta Dogu’nun en
onemli treyler iretim merkezi haline
geldi. Bu basarida herkesin biiytiik
emegi var. Ancak daha yakalamamiz
gereken hedeflerimiz var. 2024 yili
kolay bir y1l olmayacak.
Birbirimizden aldigimiz giicle,
insallah tiretim carklarini,
tekerlekleri dondiirmeye devam
ederiz. Agir Vasita, Treyler Zirvesi, bu
sektoriin en 6nemli organizasyonu ve
platformu haline geldi. Her gecen yil
tistline koyarak ilerliyoruz. Bu yilki
zirvenin yine sektore yol
gosterecegine inantyorum” seklinde
konustu. &

Siemens, Elektrikli Ot_obiisler Ve
Elektrikli Kamyonlar Igin Hizh Sarj

GCozumlerinde Uzmanlasan
Heliox’u satin ald

Siemens AG, elektrikli
otobiislere, elektrikli kamyon
filolarina ve binek araclara
hizmet veren DC hizl sarj
coziimlerinde teknoloji lideri
konumundaki Heliox’u satin
aldi. Siemens, bu satin alma ile
birlikte hizla biiyiiyen
e-Mobilite is kolunda deger
tiretimini daha da artirdu.

iemens, e-Mobilite’'nin hem
S giinden giine biiyiiyen elektrikli

otobiis ve elektrikli kamyon
pazarina hem de ¢éziimlerine yonelik
irtin ve hizmetlerinin kapsamini
genisletti. Sirketin portféyiine depolar
ve yol iistii sarj i¢in 40 kilovattan (kW)
megavata kadar sarj coziimlerini
kapsayan yeni iiriin ve hizmetler
eklendi.

Siemens AG Yonetim Kurulu iiyesi
ve Akalli Altyapi CEO’su Matthias
Rebellius, “Elektrikli arac sarj altyapisi
pazarinda daha 6nce benzeri
goriilmemis bir biiytimeye taniklik
ediyoruz. Elektrikli otobiis ve elektrikli

kamyon filolar1 icin DC hizli sarj
¢Ozlimleri, bu alanin en hizh biiyiiyen

segmenti kabul ediliyor. Heliox’un satin

alinmasiyla birlikte Siemens e-
Mobilite, diinyanin her yerindeki
miisterilerimize daha etkin hizmet
sunabilecek” dedi.

Iki sirketin sarj portféylerinin bir
araya gelmesiyle birlikte elektrikli
otobiis ve elektrikli kamyon miisterileri
icin sunulan iiriin ve hizmetlerin
kapsam ve niteligi de gelistirildi.
Heliox, Siemens’in sanayilesme
kabiliyetlerinden, kiiresel satis agindan
ve altyapisindan yararlanarak tiretim
faaliyetlerini biiyiitecek ve artan
miisteri taleplerini daha verimli sekilde
karsilayabilecek. B

16 ton iistii ithal kamyon ve cekici pazarinda;

Volvo Trucks, 2779 adet satti

Marubeni Dagitim
ve Servis A.S.
distribiitorligiinde
temsil edilen Volvo
Trucks, basarilarla
gecen 2023 yilini,
Tiirkiye’nin en
fazla satis
gerceklestiren ithal |
kamyon ve cekici
markasi olarak ilk sirada
tamamladi. 16 ton iizeri
ticari arac¢ pazarinda 2023
yilinda 2.779 adet kamyon
ve cekici teslimatini
gerceklestirerek birinci olan
Volvo Trucks, elektrikli
kamyon satistyla da bu
segmentin liderlik
pozisyonunu elde etti.
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Kivang K

arubeni Dagitim
ve Servis A.S.
Ticari Araclar

COQ’su Kivang Kizilkaya;
“2023’te Tiirkiye kamyon
ve c¢ekici pazar yiizde 17,3
oraninda artis gosterirken,
Volvo Trucks olarak yiizde
69,34’lik bir biiylime
yakaladik. Miisteri odakli

i yaklasimimiz sayesinde
= 2022’de yiizde 5,1 olan
1izilkaya pazar payimizi da 2023’te

7,4 seviyesine getirerek,
marka tarihimizin siirdiiriilebilir
yiikselisini devam ettirdik” dedi.

2023’te de ilkler
Gerceklestirildi!

16 ton lizeri ticari araclar
pazarindaki liderligini pek cok ilk ile
pekistiren Volvo Trucks, “2024
Uluslararasi Yilin Kamyonu” 6diillii
Volvo FH Electric ile lojistik
sektoriiniin elektromobilite
doniistimiine 6nciiliik etti. Haziran
2023’te Unilever Tiirkiye ve Arig
Lojistik’e teslim edilen Volvo FH
‘ elektrikli cekici

ile “Tlirkiye’nin

| 11k Elektrikli
Kamyon
Teslimat1”
gerceklestirildi.
Aralik 2023’te ise
DSV Lojistik’in
siparis ettigi
Volvo FH Electric
modelleriyle,
“Tiirkiye'nin Ilk
Elektrikli Kamyon
Filo Teslimati”n1
Volvo Trucks
baslatt1. B

Sarp Intermodal
900 Milyon Lira
Yatirnm Yapti

Sarp Intermodal, Cumhuriyet’in
100. yilinda yatirimlarini artirdi.
Sirket, 2023’te yaklasik 900
Milyon Lira tutarinda arac,
ekipman ve vyesil lojistik yatirimi
gerceklestirdi. Sarp Intermodal
CEO’su Onur Talay, “2023’te 100
cekici, 300’den fazla dorse,
konteyner ve swap-body satin
aldik. 2024 yilinda da dikkat
cekici yatirnmlar
gerceklestirecegiz.” dedi.

arp Intermodal CEO’su Onur Talay,
S 0zmal arac ve ekipman filo

biiytiikliiklerini 5 binin {izerine
tasidiklarini s6yledi. Talay,
“Cumhuriyetimizin 100. yilinda yurt icinde
ve yurt disinda 900 Milyon Lira yatirim

yaptik. 100 cekici, 300’den fazla dorse,
konteyner ve swap-body satin aldik.

Yatirimini 2022’de gerceklestirdigimiz
konteynerlerimizin bir kismini bu y1l teslim
aldik. Calisma arkadaslarimizin sayisi da
650’yi ast1.” diye konustu.

“Ilk elektrikli cekiciyi aldik,
enerjimizi giinesten
sagladik”

Tiirkiye'nin ilk yiizde 100 elektrikli
¢ekicisini filolarina kattiklarini, aracin
simdiden 25000 kilometre yol kat ettigini
acikladi. Yakin zamanda Tiirkiye'nin ilk
elektrikli treyler yatirimini da
gerceklestireceklerini sdyleyen Talay,
siirdiiriilebilir odakl yatirimlarin sadece
aragc ile sinirh olmadigini vurguladi. Sirket
merkezlerinde ve Sekerpinar tesislerinde
giines enerjisi yatirimi gerceklestirdikleri,
arag sarjl1 icin bu enerjiden
faydalandiklarinin anlatti. B

ITT Lojistik,
10 Volvo FH500
filosuna katti

Tiirkiye distribiitorligiinii
Marubeni Dagitim ve Servis
A.S.nin yiiriittiigi Volvo Trucks,
teslimatlarina hiz kesmeden
devam ediyor. Koklii bir gecmise
sahip olan ve miisterilerine Likit
Kimyasal ve Tehlikeli Madde
Tasimaciligi konusunda lojistik
hizmeti sunan ITT Lojistik’e 10
adet Volvo FH500 teslimati
gerceklestirildi. Bu teslimatla
birlikte; ITT Lojistik filosundaki
toplam arac sayisi 125 adede
ulasti.

Lojistik Kurucu Bagkam
Tekin Oztanik, “Firmalar
arasindaki is birligi

stratejisinin her zaman giivene dayali
olmasi gerektigine inanan bir firmayiz ve
bu konuda Volvo Trucks markasina
giivenimiz tam. 2024 yili itibariyla, yeni
hedeflerimize giden yolda, bize eslik
edecek giiclii markalarla is birligi yapmak
onceligimiz. Yeni donemde Volvo Trucks
markasinin satis sonrasi hizmetleriyle de
yanimizda olacagini biliyoruz. ilerleyen
donemde arac yatirimlarimiz artarak
devam edecek” diyerek konusmasini
tamamlad.. H




YENi YILIN TOM oro_aiis r!mmn_nmn
BOL KAZANCLAR GETIRMESI DILEGIYLE... »=




