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Asi siirecinin tiim diinyada
baslamasi ile birlikte,
pandeminin ekonomiler ve
seyahatler iizerinde yarattig
baskinin éniimiizdeki aylarda
azalmasi herkesin ortak
beklentisi. 2020yi biiyiik
ekqnom.lk k.aylp larla seciren Dernegi Bagkani Celal Bayraktaroglu,
turizmciler ise 2021 Ylll Denizli Turistik Otelciler ve
beklentilerini arttirmis durumda. Isletmeciler Dernegi Baskan Gazi

eni sezonun gecen seneden
daha iyi olacagina inandiklarini
belirten sektor temsilcileri

simdiden rezervasyon sayilarinin
artmaya basladigini ifade ediyorlar.

v/ Sektor temsilcileri; Diinya Kardes
Sehirler Turizm Birligi Genel Sekreteri
Hiiseyin Baraner, Kusadasi Otelciler
ve Yatinmcilar Dernegi Baskani
Tacettin Ozden, Alacat1 Turizm

Kasim ayina uzamasl.

Murat Sen, Fethiye Otelciler Birligi
Baskani Biilent Uysal, Izmir Ascilar
Dernegi Baskani Turgay Bucak,
Turizm ve Gastronomi Duayeni
Rahmi Yilmaz, rezervasyonlarin
simdiden yapilmaya basladigini, cok
zorlu bir siire¢ yasanan bu ortamda
ekonominin asisinin turizm olacagini
belirttiler. Yeni sezonda otellerde
doluluk oranlarinda yiizde 40’a varan
artis 6ngordiiklerini de ifade eden
sektor temsilcilerinin ortak istegi, yeni
sezonun Nisan ayinda baslamasi

o/ Tasima Diinyasi’na aciklamalarda
bulunan Bodrum merkezli Asist
Turizm Baskan1 Mehmet Fakkasoglu
ve Istanbul ile Bodrum merkezli DAE
Turizm Yonetim Kurulu Uyesi Barig
Coskun’un beklentileri de
turizmcilerle ayni ¢izgide.

¢/ 2021 turizm sezonuna yonelik
acentelerden ve tur operatorlerinden
cok olumlu sinyaller aldiklarini
belirten tasimacilar, yatirimlarini bu
perspektifle yaptiklarini agikladilar.

4-8-11'de

Asist Turizm’in Bagskani Mehmet Fakkasoglu:

2021 Turizm Sezonu
icin sinyaller olumlu

Mercedes-Benz Travego ve Tourismo otobiisler

Sahada tespitler ve 1,5 yil
siiren gelistirme calisma-
larinin ardindan 41 yeni-
ligin bulundugu Travego
ve Torismo otobiislerin
miisterilerle bulusma za-
mani geldi.

41 yeni
dq_nann_nla

; )
Miray Kutlu Osman Nuri Aksoy

Burak tumlu

Tlga Bilgiu

bulusuyor

ercedes-Benz Tiirk Oto-
Mbﬁs Pazarlama ve Satis

Direktérii Osman Nuri
Aksoy, “Bu donanimlar hem gii-
venlik hem ekonomik anlaminda
sektore cok 6nemli kazanimlar
saglayacak. Sigorta sirketleriyle
toplanip bu giivenlik donanimla-
rin1 anlatarak, sigorta primi mali-
yetlerinin asagiya cekilmesi icin
caba gosterecegiz. Artik bu dona-
nimlarla kaza riski minimize

edilmis oluyor” dedi.

Otohuscuydiuler,
nakliyeci oldular...

17 Temsa Prestij SX yatirimi

Bodrum’da VIP transfer ve arag kiralama
alaninda hizmet veren Asist Turizm, filo-
suna 17 adet 2021 model Prestij SX daha ek-
ledi. Araclarin satisini Temsa bayii Antalya
Oto gerceklestirdi. Araglari Temsa Yurtigi
Satis Miidiirii irfan Ozsevim’den teslim
alan Asist Turizm Bagkan1 Mehmet Fakka-
soglu, biiylik acenteler ve tur operatorlerin-
den gelen rezervasyon verileri iyiye gidilen
bir seviyeyi gosterdigini soyledi.

Mercedes-Benz Finansal Hizmetler’den

Kamyon ve otobiis modellerinde
Subat aymna dzel firsatlar

1.750.000 TL kredi, 2 ay 6demesiz,
48 ay taksitli ve % 0,79 faiz oranu...

MAN cazip firsatlarla cekici
sahibi olma imkam sunuyor

Kamil Ezer
Dr. Zeki Mustafa Mevliit ; Cumbhur
Donmez = Yildirim Ilgin Aral .
Sami e
. : Aceriiziimoglu
Korona giinleri Istanbul Ulagim Istanbul Ulagtirma Sapkalar... ilinci el otobis
Platformu érnek olmali | Platformu hayirh olsun 11C1 €1 otodus
pazarinda
hareketlilik

MAPAR Otomotiv Bagkani Yalcin Sahin:
2019’un yiizde 50 potansiyelini yakalarsak

AN Trye, 2uoz1 ‘her'esna
“Hcin‘1yi bir
- sene olur

APAR Otomotiv
Bagkani Yal¢in
Sahin, yilin ilk
toplantisinda satis ekibiyle
— bir araya geldi. 2020 yilinin
degerlendirildigi toplantida,

y 2021 yilina yonelik stratejiler
Yal¢in Sahin

de belirlendi. m

Mapar'dan
DAE Turizm’e 20 otohus

APAR Otomotiv, Is-

tanbul ve Bodrum
merkezli DAE Turizm’e
ikinci el 10 adedi MAN
Lion’s Coach, 10 adedi
Temsa Safir otobiis satisi

katilip tasima hizmeti de
sunuyoruz. Kamil Ko¢
biinyesinde otobiisleri-
miz ¢alisiyor.”

Baris Coskun, “Arac-
larimizin yiizde 100’tinii

gerceklestirdi. MAPAR Otomotiv'den
DAE Turizm Yone- temin ediyoruz. Ozellikle
tim Kurulu Uyesi Baris  Yal¢in Sahin alim 6nce-

sinde, teslim alirken ve
sonrasinda ¢ok yakindan
ilgileniyor. Tesekkiir edi-

yoruz” dedi. | 8'de |

Coskun: “Agirlikli olarak
turizm tasimacilig ala-

ninda c¢alisiyoruz. Kamu
kurumlarinin ihalelerine
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Gecirdigi degisim her kesim
tarafindan hayranlikla izlenen
Biiyiik istanbul Otogari’nda,
yeni kiralama donemine gi-
rildi. Aralik 2019’da, 3 yilli-
gina “IBB Biiyiik istanbul
Otogari Ticari Alanlar Is-
letme Ve Kiraya Verme Isi
ihalesi”ni kazanan Bogazici
Yonetim AS, kiralama islerini
yiiriitmeye basladi. Ayrica,
otogarda kiralama islemleri
2020’nin fiyatlari iizerinden

yapihyor.

ap islet devret modeliyle insa
.Y edilen, miilkiyeti istanbul Bii-
yiiksehir Belediyesi'nde (IBB)
olan Biiyiik istanbul Otogar1’nin 25 yil-
lik isletme dénemi 5 Mayis 2019 sona
erdi. Otogarda yepyeni bir donem ise
IBB’nin 9 Eyliil 2019’da isletmeyi dev-
ralmasiyla basladi.

ihale Canli Yayinlandi

Bu devir islemlerinin ardindan IBB,
otogardaki ticari alanlarin kiralanma-
sina esas kira bedellerinin tespiti icin
profesyonel bir degerleme sirketine
calisma yaptirdi. Degerleme sirketinin
ortaya koydugu kira bedelleri referans
alinarak 25 Aralik 2019’da, “IBB Biiyiik
Istanbul Otogari Ticari Alanlari Is-
letme Ve Kiraya Verme Isi Ihalesi” ger-
ceklestirildi. Canli olarak Internet
tizerinden yayinlanan ihaleyi, 16 Ocak
2020’de baslamak tizere 3 yilligina iBB
istiraki Bogazici Yonetim AS kazand.

Oncelik Eski Kiracilarin

Yeni donemle birlikte kiraya verme

isinde tek s0z sahibi olan Bogazici Yo-
netim AS, en bastan itibaren, diikkan
ve ticari alanlarin kiralanmasinda,
(ayn1 zamanda kiralama 6ncesine ilis-
kin ecrimisile esas muhatap olan)

icinde fiilen faaliyet yiiriiten isletmeci-

lere 6ncelik verildi.

25 Yillhik Sozlesmeler Bitti

Biiyiik istanbul Otogar1 isletme
Miidiirii Fahrettin Besli, eski kiracila-
rin elinde yer alan, “Ticari isyeri Tah-
sis Belgesi”nin, yalnizca otogarin
gecmis donem isletmecisi ile kendi
aralarinda tesis ettikleri kiralama isle-
mine iliskin oldugunu belirterek,
[BB’nin bu kira iligkisinin ve tahsisin
tarafi veya garantorii olmadigini soy-
ledi. Besli, aciklamasini soyle stir-
diirdii:

“Her ‘Ticari Isyeri Tahsis Belgesi’
eki olan ‘Kesin Tahsis Belgesi Sartla-
r’'nin 1, 2 ve 9.cu maddelerinde, is bu

tahsis isleminin 25 yillik oldugu ve eski

isletmecinin s6zlesme siiresi biti-
minde sona erdigi acik hiikiim olarak
yer almaktadir.”

Kiracilar Sektorden

Otogarda yolcu tasimaci yazihane-
lerinin sadece sehirlerarasi yolcu tasi-
yan eski, yeni firma ve acentelerinin
yetkililerine kiraya verildiginin altinm1
cizen Besli, “Sektoriin 6zellikleri ve is-
leyisi, bir tasimaci yazihanesinde bir-
den fazla firma bileti satis1
yapilabilecegi veya hizmet verebile-
cegi gerceginden hareketle yalnizca
tasimaci yazihanelerinde alt kiracilik
olanagi saglanmistir. Bu yontem, oto-
gardaki kiracilarimizin geriye kalan

i

4/5lik kesimde uygulanmamaistir”
dedi.

2020 Fiyatlar1 Uygulaniyor

Yazihane alt kiralarinin 5 bin ile 15
bin lira arasinda oldugunu ve 26 bin
lira bedelle kiralama duyumu aldikla-
rin1 soyledi. Rakamlardaki bu degisi-
min, alt kiraci firma biiytikliigii veya
icinde bulunan firma sayisindan kay-
naklandiginin altini ¢izen Besli, kira
bedellerine dair su rakamlar verdi:

“Tasimaci yazihaneleri kiralar1 2020
yiliicin 8.500 TL + KDV + Genel Gider
Pay olarak belirlenmis; bu tutarin 5.250

o

15 Subat 2021

Yolcu tasimaci yazihaneleri sehirlerarasi yolcu tagiyan eski, yeni firma ve acentelerine kiraya veriliyor

Biiyiik Istanbul Otogar’nda
Kiralamalar Basladi

TL si pesin nakit, kalan kismi1 “15
TL/Peron Tahsis Bedeli x Sefer Sayis1”
seklinde tahsil edilmektedir. Kiraci ile alt
kiraci arasindaki kira bedelleri gecmis-
ten gelen taraflar aras1 mutabakatlar
dogrultusunda belirlenmis ve uygulan-
mustir. Uygulanan kira bedellerine tara-
fimizca 2020 y1ili icin artis kisitlamasi
getirilmistir. Biiyiik Istanbul Otogarinda,
166 adet tasimaci yazihanesinde kiraci-
larimiz firma ya da acente olarak sehir-
lerarasi yolcu tasimacilig1 hizmeti
vermekte; bunlardan D1 / F1 / F2 belge
alma stirecleri devam eden 61 adedinde
alt kiracilar hizmet vermektedir.”

|
l

“Kadinlarin ozgiirce dolasabildigi
her yer, artik olmustur”

1B B, Biiyiik istanbul Otogari’ni bastan asagi yeniledi. IBB Bagkan1 Ekrem
Imamoglu, 6nceden korkunun kol gezdigi alanlarda canli miizik
performanslar gerceklestirilen, resim sergileri

yerinde

incelemisti.
Imamoglu’na,
daha 6nce b b
otogarin metruk - % ©
haldeki bodrum &,
katlarindaki bir
isletmede
calisan ve o
donemde sosyal “= -
medyada verdigi roportajla glindeme gelen, Elif
Can, eski is yerinde yasanan degisimi, “Giivenlik,
temizlik, her sey had sathada gercekten. Otogar,
[stanbul’un kalbi ya; Istanbul’un kalbi giizellesti.
Bana gore, kadinlarin 6zgiirce dolasabildigi her
yer, artik olmustur. Bence otogar, su an tam
anlamiyla cok giizel oldu. Benim icin en biiyiik
degisim, kadin olarak séyliiyorum bunu;
giivenlik. Etrafta sagma sapan insanlarin
gezmemesi. Bir de en 6nemlisi, koku. Cok kotii
kokuyordu otogar. Su an asla bir koku
alamazsiniz. Her yer yenilendi, her yer
temizlendi”sozleriyle dile getirmisti.

acilmaya baslanan otogarda yasanan degisimi,
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41 yeni donanimia
musterilerie bulusuyor

Mercedes-Benz Tiirk, 2019
Subat ayinda Travego ve Tou-
rismo araclarda yenilenme sii-
recini baslatmisti. Sahada
tespitler ve 1,5 yil siiren gelis-
tirme calismalarinin ardindan
41 yeniligin bulundugu Tra-
vego ve Torismo otobiislerin
miisterilerle bulusma zamani

geldi.

ravego ve Tourismo araclarda ya-
I pilan 41 yenilikle ilgili Mercedes-

Benz Tiirk, online basin
bulusmasi gerceklestirdi. 15 Subat Pa-
zartesi giinii gerceklesen basin toplan-
tisina Mercedes-Benz Tiirk Otobiis
Pazarlama ve Satis Direktorii Osman
Nuri Aksoy, Otobiis Satis Operasyonlari
Grup Miidiirii Tolga Bilgisu, Otobiis
Filo Satis Grup Miidiirii Burak Ba-
tumlu, Uriin Yoneticisi Ciineyt Siitcii
ve Kurumsal Iliskiler Miidiirii Miray
Kutlu katildi.

Yenilikler kazanim saglayacak

41 yeniligin bircok ilkleri de icerdigi
belirten Mercedes-Benz Tiirk Otobiis
Pazarlama ve Satis Direktorii Osman
Nuri Aksoy, “Bu donanimlar hem gii-
venlik hem ekonomik anlaminda sek-
tore cok onemli kazanimlar saglayacak.
Giivenlik konusundaki donanimlar
sektorde bir ilk ve tiim araglarimizda
standart olarak sunuluyor. Sigorta sir-
ketleriyle toplanip bu giivenlik dona-
mimlarini anlatarak, bir sekilde sigorta
primi maliyetlerinin daha asagiya ce-
kilmesi icin ¢aba gosterecegiz. Artik bu
donanimlarla kaza riski minimize edil-
mis oluyor” dedi.

Yeni donanimlar ve kullanim-
lar

Araglarin gelistigini, ancak kullani-
cilarin da gelisime uyum saglamasi ge-
rektigini belirten Aksoy, “Bu bilincin
olusmasi da ¢cok 6nemli. Kaptanlarin
aliskanhklarin kirmak da ¢ok zor. Sek-
torde, yakit ekonomisi anlaminda, ytik
tasimaciligina gore ¢cok daha az ekono-
mik siirtis standardi var. Burada firma
sahiplerine cok is diisiiyor. Egitim de-
partmanimizin egitimleri cok 6nemli
katkilar saghyor” dedi.

Aksoy, araclardaki tiim kablo altya-
pisinin degismedigini de belirtti: “Arac-
larimizdaki kablo altyapisi son derece
saglam ve giivenilir. Biz sadece sonra-
dan miidahale edilen yerlerde ileride
riskler olusmamasi icin, bazi kablolara
altyapi sagladik, bazilarinin da kablola-
rin gereken noktalari belirgin bir nok-
taya getirdik. Multimedya kablo
altyapisinda da gelismeler saglandi.”

Teslimatlar ¢cok yakinda

Yeni donanimlara sahip aracglarin
teslimatinin ¢ok yakinda baslayacagini
vurgulayan Aksoy, “Biz yeni araclar pa-
zara sunmaktan mutluyuz. Yiikselen
faizlerle birlikte bir kampanya ile alhm
imkani sunabilmek adina bir 6zel fon
getirdik. Iki ay ugrastik bunun icin. Ilk
tirtin de ¢ikti. Kirmizi bir arag. Cok kisa
siirede teslimatlar yapacagiz” dedi.

Her zaman oncii marka
Mercedes-Benz Tiirk Uriin Yoneti-

41 farkh yenilik

3 ANA BASLIKTA 41 YENILIK

Sunulan tiim yenilikler ‘Yeni
Giuivenlik Standartlar?’, ‘Yeni Konfor
Standartlart’ ve ‘Yeni Ekonomik Siiriis
Standartlar1’ olarak 3 ana baslhk
altinda 6zetleniyor.

YENi EKONOMIK SURUS
STANDARDI

Powershift otomatik sanziman da
2021 yili itibanyla, yeni ekonomik
siirtis paketinde standart olarak
sunuluyor. PPC Ongériilii siirtis
sistemi, otomatik karoser indirme,
lastik basing izleme ve Eko siirtiis
asistani, Adaptif hiz sabitleme
sistemi...

Asistani (Side

YENI GUVENLIK
STANDARTLARI

[k olarak ve simdilik sadece
Mercedes-Benz sehirlerarasi
otobiislerde sunulan donanimlar
arasinda Doniis

Guard Assist),
Dikkat Asistani
(Attention Assist),
Dontis far1 ve Dur
& Kalk (Stop & Go)
ozelligi
sunulurken; Park
Sensorii/Asistani
ve Yokus Kalkis
Destegi de

Tolga Bilgisu

cisi Ciineyt Siit¢ii, 2019 yilinda arac ye-
nileme calismalarina basladiklarini be-
lirterek, “Oncelikle sahada tespitler
yaptik, miisterilerle, bayilerle konustuk,
tiim ekip bir Giresun seyahati yaptik.
Bu seyahatte yolculardan, soforlerden,
muavinlerden geri bildirimler aldik.
Kendi aramizda toplantilar yaparak bu
geri bildirimleri degerlendirdik. Bu geri
bildirimlerin yani sira zamani yakala-
mak icin de teknolojiyle ilgili yapilmasi
gereken degisiklikler oldugunu diisiin-
diik. Sahadan aldigimiz geri bildirimle-
rin ylizde 80-90’1 araclarimiza yansidi.
Hostes ile ilgili degisiklerin hepsi, kablo
altyap1 uyumunun da saglanmasi saha-
dan geldi. Bu nedenle degisik kap-
samda cok yenilik var. Bugiine kadar
biiyiik oranda bir degisim de olma-
must1. 2021 yili ile birlikte araclarimizi
kullanima sunar hale geldik. Bu siirecte
75 kisilik bir ekip calisti. Mercedes-
Benz Tiirk her zaman giivenlik ve kon-
foru odak merkezine almis ve bu
konularda onciiliik yapmais bir marka.
Bu donanimlar arasinda giivenlik
onemli yer tutuyor. Araclarimizi 41 ye-
nilikle miisterimizin karsisina ¢ikariyo-
ruz. Bu hepsi ¢cok 6nemli yenilikleri
siniflandirmak gerekirse, giivenlik, eko-
nomiklik, konforu sayabilirim. Ayrica
Covid siireci nedeniyle birtakim giiven-
lik degisimleri yapildi. Klima ile ilgili
0zel antiviral filtreyi araglarimizda
standart olarak sunuyoruz. Su an, bildi-
gim kadaryla, sadece Mercedes-Benz
tarafindan sehirlerarasinda uygulani-
yor. Klimalar1 miisterinin istegine b1-
raktik, havayi yiizde 33 daha hizh
temizliyor ve {icretsiz yaptik. Marka
olarak multimedya sistemleri ile daha
fazla uyumlu bir altyap1 olusturduk.

Geri bildirimleri
degerlendirdik

flave bir akii verme stz konusu ola-

bilir, bunu degerlendiriyoruz. Akii ile il-
gili yanlis kullanimlar da s6z konusu.
Arac park halindeyken multimedya sis-
temlerini aciyorlar, akii bosalmiyor
ama arizaya gecmesi soz konusu olu-
yor. Motor boliimiinde yangin s6ndii-
riicii bir yasal zorunluluk. Ayrica bagaj
yatma yerinde bir duman detektorii-
miiz var, otomatik yangin sondiiriicii
zaten standart bir 6zellik” dedi.

Egitim baslayacak

Ciineyt Stitcii, araclardaki yenilikle-
rin aktarilmasi adina kaptanlara yéne-
lik sistematik bicimde egitim
verilecegini acikladi: “Egitim c¢ok
Oonemli. Siz istediginiz kadar donanim
devreye alin, eger bu dogru anlasilma-
mis, dogru kullanilmamuis ise veya kul-
lanimi tercih edilmemisse, devreye
aldiginiz fayda ve iyilestirme, sahada
karsilik bulmuyor. Egitim departmani-
miz yogun bir sekilde ¢alisiyor. Bir iki
ay icerisinde bu egitimlerin baslama-
st planhiyoruz. Oncesinde bayileri-
mize egitimler verdik.”

Tesvik ediyoruz

Mercedes-Benz Tiirk Otobiis Filo
Satis Grup Miidiirii Burak Batumlu,
egitimin ¢cok 6nemli oldugunu ve miis-
terileri bu egitimleri almasi i¢in stirekli
tesvik ettiklerini belirterek, “Belirli
tarih araliklar ile bir kontenjanimiz
var, ancak o egitim siirecinde konten-
jan1 dolduramiyoruz. Soforlerin ge-
nelde tavri, ‘ben zaten biliyorum’
oluyor, zaman zaman da ‘miisait degi-
liz, seferimiz var’ deniyor. Ama bu egi-
timleri almak ¢cok 6nemli” dedi.

Bir fark var, odagimiz artik
insan

Bir farka dikkat cekmek istedigini de
belirten Burak Batumlu, “Bu yenilikleri
satislarimizi artirsin diye hayata gecir-
medik. Oncelikli amacimiz, tamamen
miisteri memnuniyeti ve daha fazla gii-
venlik sunmakti. Bu yeterli midir, tabii
ki hayir. Yillarca odagimiza iiriinii koy-
mustuk, fakat odaga insani1 koyunca o
tarafi dinlemek ¢ok 6nemli hale geldi.
Daha 6nce de dinliyorduk, ama biraz
daha fazla dinler olduk. Odaga en gii-
venli, en konforlu araglarla seyahat de-
neyimi saglanmasini koyunca donanim
gelistirmeleri zorunluluk haline geldi.
Cok detayl bir ¢alisma yapildi. Burada
herkese dokunuldu. Sunu da sdylemek
gerekiyor; Avrupa’ya gore donanimlari-
miz ¢cok daha fazla” dedi. m

otobiislere eklendi. Park
Sensorii/Asistani, Yokus Kalkis Destegi
de standart olarak sunulmaya
baslandi. Bi-Xenon farlar yikama
ozellikli, LED takip lambasi ve geri
goriis kamerasi bulunuyor. Covid-19
salginina kars1 yeni antiviral etkili
yiiksek performansh partikiil filtreleri
standart olarak sunulurken, yeni
iklimlendirme sistemi de opsiyonel
olarak sunuluyor

YENi KONFOR
STANDARTLARI

Ttim yolcu koltuklarinda USB
tiniteleri standart. 2+1 koltuk
diizeninde yeni koltuk ray sistemi
sayesinde koltuklarin yeniden
konumlandirilmasi kolaylasiyor ve
deger kayiplarinin 6nlenmesi
amaclaniyor. Ozel donanimlar
arasinda koyu renkli camlar, koyu
renkli cift caml tavan kapaklar1 ve
Lounge koltuklar yer aliyor. Siirticii
konfor paketi deri direksiyon simidi,
surliciiniin yatma yerinde perde
yerine rulo siirgii kapak kullanilarak

bir ilk daha Mercedes-Benz ile
gerceklestiriliyor... Hostes konfor
paketinde genisletilmis c¢ift kol
dayama destegi ve koltugun 50 mm
asagl indirilme imkani sunuluyor.
Tourismo modellerinde de genisletilen
ayak dayama yeri, bardak tutucu ve
hostes cagirma diigmesi sayesinde
konfor ve fonksiyonellik arttirildi.
Mutfak iistii dolap, Genisletilmis cift
kol dayamali koltuk sunuluyor. Ayrica
Tourismo 15 modellerinde otobiis
icindeki anonslar icin sunulan
kablosuz mikrofon da bir ilk olarak
standart olarak sunuluyor. Kablo
altyapasi ile wifi, server, anten ve FMS
altyapisi gliclendirildi.
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Tasimacilig:
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‘,\&1,\\ Asist Turizm'in Yénetim Kurulu Baskani Mehmet Fakkasoglu:

2021 Turizm Sezonu

Herkes umutlu bu yil icin.
Bodrumlu turizmciler
pandemiye ragmen 2020’den
memnun, ciinkii pandemi
vesilesiyle hi¢ beklentisiz
girdikleri sezon umulmadik
derecede iyi gecti. Ekim ve
Kasim ayinda hala
cahisiyorlardi. 2021 yilina
yonelik degerlendirme
yapmak heniiz erken, ancak
Nisan ayinda biraz daha
belirginlesir. Ama alinan
sinyaller olumlu. Biiyiik
acenteler ve tur
operatorlerinden gelen
rezervasyon verileri iyiye
gidilen bir seviyeyi gosteriyor.

Roportaj: Erkan Yilmaz

sist Turizm Yonetim Kurulu Bas-
kan1 Mehmet Fakkasoglu, 17 adet
Temsa Prestij SX arac yatiriminin

ardindan Tasima Diinyasi'na 6zel acikla-
malarda bulundu.

En iyi savunma saldiridir

Mehmet Fakkasoglu, yasanan bu zorlu
siirecte yatirim yapmasini, ‘En iyi sa-
vunma, saldiridir’ olarak acikliyor: “Bu
dogrultu da ilerliyoruz. Saldir yapacak
alanlar1 da yaratiyoruz. Arabalar kapinin
oniine koymak icin almiyoruz, hepsi gor-
evinin basinda, ¢alistyor. Ayni isi 20 yildir
yapinca bilinen bir marka haline geliyor-
sunuz. Hizmeti nasil verdiginiz ¢ok iyi bi-
liniyor ve tercih sebebi de oluyorsunuz.”

Bodrumlu turizmci 2020’den
memnun

Bodrumlu turizmcilerin pandemiye
ragmen 2020 yilindan memnun oldugunu
belirten Mehmet Fakkasoglu, “Diinyadaki
pandemi vesilesiyle hic beklentisiz girdi-
gimiz sezon umulmadik derecede iyi
gecti. Aradaki fark sezonun uzamasiyla
kapatildi. Biz Ekim ve Kasim ayinda hala
calistyorduk. Bodrum’da, diger turizm
merkezlerinin aksine, bircok otel acikt1.
Acilmayanlarin payini da digerleri alinca
doluluk daha da yiiksek oldu. Bodrum’da
esnaf arkadaslarimizdan aldigimiz bilgiler
1s181nda 2020 yilindan herkes memnun.
Beklentiler karsilandi, hedefler tutmus
durumda” dedi.

Bu yil icin de herkes umutlu

2021 yilina yonelik degerlendirme
yapmanin heniiz erken oldugunu belirten
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Mehmet Fakkasoglu, “Nisan ayinda blraz
daha 6nlimiizii gorebiliriz. Ama aldigimiz
sinyaller olumlu. Herkes umutlu bu y1l
icin. Biiyiik acenteler ve tur operatorle-
rinden aldigimiz rezervasyon verileri iyiye
gidilen bir seviyeyi gosteriyor. Insanlar
artik pes etmis durumda. Bir yerden
sonra, ‘ne olacaksa olsun’ kivaminda. Ben
inaniyorum ki insanlar son 3 aydir ‘as1
bulundu, sunu bir gérelim buraya kadar
dayandik, bir iki aya kadar su as1 siirecini
takip edelim’ diyerek kendini disar1 atmi-
yor. Ama bu siire¢ Mayis ayina kadar ne
olursa olsun, zihniyetine doniisecek.
Bunu zengin miisteri tarafinda da, daha
az gelir grubunda da gordiik. Insanlar ta-
tile ¢ikiyor, aliskanliklar degisiyor ama
neticede tatil yapiliyor. Insanlar villa kira-
lamay tercih ederek tatilini yapti. Liiks
tasimacilik tarafimiz gérebilecegi maksi-
mum diizeyi gordii. Umudumuz iyi bir
sezon olmasi. Temennim, kazasiz belasiz,
herkesin mutlu olacag bir sezon. Yola
umutsuz sekilde cikarsak zaten basariy1
elde edemeyiz. Umutlu olmak bir mecbu-
riyet. Her seyden 6nce umudumuz ola-
cak. Biz miicadele edecegiz. Sartlar zor,
tilkenin ekonomisi ortada. Zaten birkag
sifir yenigiz, ama bu bile umudumuzu yi-
tirmemiz icin yeterli gerekgeler degil. In-
sanlar bunun farkinda; bununla yasamay1
ogrenmek gerekiyor. Hiiyen, hayatimizda
daha 6nemli bir yer kaplyor. Bu virtis var
ve bununla yasamay1 6grenmek zorunda-
yiz. Biz saglikli tasima siirecine yonelik
bircok makine aldik. Giinde bir kere degil,
kimi zaman ii¢ kez ilaglama yaptik. Vere-
bildigimiz kadar 6nem verdik ve cok
stikiir bu siirecte kotii bir sonug yasama-
dik” dedi.

Tas yerinde agirdir
Mehmet Fakkasoglu, Bodrum disinda

Temsa’dan Asist Turizm’e
17 Prestij SX

e Ozse_\"m

faaliyet gostermemelerml Biz a(;gozlu
degiliz’ diyerek acikliyor: “Yoksa Istan-
bul’da da is var. Tanidigimiz insanlar, ‘gel
bu operasyonu burada da oturt’ diyorlar
ama yaptigimiz is yeterli. Bizim icin bu is
kafi. Tas yerinde agirdir. Biz buradaki
operasyonu layikiyla yapabiliyoruz. Yoksa
diger illerdeki operasyonunu buradaki
kadar yapip yapamayacagimiz muamma.
Hi¢ denemedik. Mahc¢up olmak korkutur
beni” dedi.

Is siireclerinde degisen bir sey
olmayacak

Mehmet Fakkasoglu, herkes tarafin-
dan dile getirilen ‘Higbir sey eskisi gibi ol-
mayacak’ ctimlesini de degerlendirdi:
“Ben bunu duydugumda ‘eskisi gibi ol-
mayacak olan ne’ diye soruyorum. Eski
hayatimizi yasityoruz. Maske mi eskisi gibi
olmayacak dedirten? Bir siire sonra o da
normallesecek. Is siirecle-
rinde, benim bildigim ka-
danyla, degisen bir sey
olmayacak. Yatirim yapip
yapmamak, az veya ¢ok
yapmak kisinin bireysel
tercihi. Bunu genele yay-
mak zor. Neticede herkes
ticaret yapiyor, aldiginiz
gelir oraninda risk aliyor-
sunuz. Bu tercih. Kimisi
hic¢ bor¢lanmaz, kimisi
risklere sonuna kadar
gogiis gerer. Eskisi kadar
yapmadigim ne var benim
hayatimda, onu ben bil-
miyorum. Hijyen stirec-
leri, araglarin temizligi
denilirse, aslinda bu bizim
faydamiza. Pandemi ol-
masa da yapsaymisiz daha
iyi olurmus. M

ralama alaninda hizmet veren

Asist Turizm, tamami Temsa’dan
olusan arac filosuna 17 adet 2021 model
Prestij SX daha ekledi. Araclarin satisin
Temsa bayii Antalya Oto gerceklestirdi.
Asist Turizm'’in yeni alimla birlikte filo-
sundaki Temsa markal1 ara¢ sayis1 57
oldu. Firma 2021 y1li icinde 12 adet Pres-
tij SX alim1 daha planhyor.

B odrum’da VIP transfer ve arac ki-

Asist Turizm Yonetim
Kurulu Bagskani Mehmet
Fakkasoglu:

Araclan diizenlenen torenle Temsa
Yurtici Satis Miidiirii irfan Ozsevim’den
teslim alirken, “Temsa’dan ilk arac1 2011
yilinda aldim. 10 yildir isbirligi stireci-
miz sorunsuz devam ediyor. Temsa ter-
cihimizde diyalog siireclerinin ¢ok

icin sinyalier olumliu

Antalya Oto

Asist Turizm Yonetim Kurulu
Baskani1 Mehmet Fakkasoglu,
araclarin satisini gerceklestiren Antalya
Oto’dan memnuniyetini de dile getirdi:
“Antalya Oto heniiz yeni bir bayi
olmasina ragmen son derece dikkatli
sekilde her asamay takip ederek, sifir
hata ile siireci tamamladilar. Tebrik
ediyorum kendilerini.”

Midibiislerin tamami Temsa

Temsa Yurtici Satis Direktorii Bay-
bars Dag, “Asist Turizm, Bodrum'un en
onde gelen firmalar arasinda, her
zaman is birligi icinde olmaktan mutlu-
luk duydugumuz bir firma. Ara¢ parkim
siirekli biiyliten firmanin 57 araghk mi-
dibiis segmentinde tek marka olmak
bizim i¢in ¢ok kiymetli. 17 adet Temsa
Prestij SX'in firmaya hayirl olmasin di-
liyorum. Umariz 2021 yilinda pandemi
siirecini atlatiriz ve tilkemizin en
onemli sektorleri arasinda yer alan tu-
rizm 6zledigi hareketlilige kavusur ”
dedi.

Dogru coziimler tiretmek
onemli

Temsa Yurtici Satis Miidiirii irfan
Ozsevim, ‘Asist Turizm, verdigi kaliteli
hizmetle fark yaratiyor, tam anlamiyla
VIP hizmet sunuyor. 10 yildir devam
eden isbirligi siirecinden tabii ki ¢ok
memnunuz. Her kosulda yaninda ol-
maya 0zen gosteriyoruz. Yatirim karari
aldiginda dogru coziimler iiretmek
amaciyla elimizden gelen cabay1 goste-
riyoruz. Isbirligimiz 17 adet ile kalma-
yacak, yine yeni arac teslimatlari
yapacagiz. Prestij SX araclarin Asist Tu-
rizm’e hayirli olmasini diliyorum” dedi.

onemli pay1 var. Otobiis tarafinda, yeni
yatirim surec;lennde tercihi daha (;ok

geliyor, bizim i¢in (;ozumler iiretiyor.
Satis 6ncesinde de, sonrasinda bu des-
tekleri goriiyoruz. Daha arac¢ alimi konu-
sulurken, teklifler verilirken projeler
tiretiliyor. Bu ¢cok 6nemli. Bir ara¢ almak
herkesin yapabilecegi bir adim. Ama
araclar dogru zamanda dogru sekilde
almak cok 6nemli. Temsa Prestij aracla-
rin en belirgin 6zelligi muadillerine gore
yiizde 10’luk bir fark sagladig1 yakat ta-
sarrufu. Prestij'lerde, bugiine kadar,
ikinci el konusunda da herhangi bir s1-
kint1 yasamadik, karar verdigimiz anda
zorlanmadan sattik. Temsa yonetimine
de bu isbirligi siirecinde gosterdikleri
ilgi ve destekler icin tesekkiir ediyorum.
Yatirim siireci bununla da bitmeyecek
12 adet Temsa Prestij SX alim planimiz
daha var” diye konustu.
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MAPAR Otomotiv Yonetim Kurulu Baskani Yal¢in Sahin:
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2019°un yuzde 50 potansiyelini yakalarsak,
2021 her esnaf icin 1yi bhir sene olur

: l ll'E

Cok uzun siiredir, yila yonelik
strateji olusturmanin bu kadar zor
olmadigini vurgulayan Yal¢in
Sahin, “Hic kimse, 2020 yilinda
bir salgin siireci yasanacak, bu
siirec tiim diinyayi etkileyecek ve
aylarca siiriip, hatta bir sonraki
yila tasinacak, maskesiz sokaga
cikilmayacak, evlere kapanilacak
diye diisiinemezdi. Biz pandemi
siireciyle birlikte neleri daha
dogru yapabiliriz, nerelerde
kisintiya gidebiliriz cabasi icinde
olduk. Yili cok zarar etmeden, ¢cok
da karhlik elde etmeden kapattik.
2021 yihi icin beklentimiz ise bu
pandemi tamamiyla bitmese bile,
biz 2019 yilinin yiizde 50
potansiyelini yakalarsak, 2021 her
esnaf icin iyi bir sene olur” dedi.

Roportaj / Erkan YILMAZ

APAR Otomotiv Yonetim Kurulu

Baskani Yalcin Sahin, yilin ilk

toplantisinda satis ekibiyle bir
araya geldi. 2020 yilinin degerlendirildigi
toplantida, 2021 yilina yonelik stratejiler de
belirlendi. Toplantiya MAPAR Yonetim Ku-
rulu Uyesi Hidir Erdi Sahin, Bursa Genel
Miidiirii Tanju Nayar, [zmir Genel Miidiirii
Caner Perk, Otobiis Satis Miidiirleri Ender
Keskin, Gokhan Cerioglu, Ozgiir Sarnig ve
Aydin Cakmak, Kamyon Satis Miidirii
Sevki Atalay, Kamyon Satis Danismanlari
Bilal Siirmen ve inan Yiicesan, ikinci El
Yurtdisi Satis Sorumlusu Mehmet Akin
Sahin katildi.

Her yil 3 toplanti

MAPAR Otomotiv Yonetim Kurulu Bas-
kani Yal¢in Sahin, yaptiklar toplanti ve de-
gerlendirmeleri Tasima Diinyast ile paylast.
10 yildir diizenli olarak her y1lin basinda bir
onceki yili degerlendirdiklerini belirten Yal-
c¢in Sahin, “Aslinda her yilin basinda 3 top-
lant1 diizenliyoruz. Bu toplantilar birer
hafta veya 10 giin arayla yapiyoruz. Birinci
toplantimiz satis ekibiyle; 2020’yi degerlen-
diriyor ve 2021’ye yonelik bir strateji olustu-
ruyoruz. Bunun akabinde servis ekibiyle bir
toplanti gerceklestiriyoruz. Burada miisteri-
lerimize nasil bir hizmet sunmusuz, arag
girislerinde nasil bir seviye elde etmisiz ve
arag¢ giriglerini nasil daha yukariya cekebile-
cegimizi konusuyoruz. Son toplantimiz da
genel miidiirliik iist diizey toplantimiz olu-
yor. Bu toplantida da biitcemiz belirleniyor”
dedi.

2019’un yiizde 50’si...

Cok uzun siiredir yila yonelik strateji
olusturmanin bu kadar zor olmadigini vur-
gulayan Yalcin $ahin, “Artik her an her seyin
olabilecegini gordiik, yasadik. Hi¢ kimse
2020 yilinda, bir salgin siireci yasanacak, bu
siirec tiim diinyay1 etkileyecek ve aylarca
siirlip, hatta bir sonraki yila tasinacak, mas-
kesiz sokaga cikilmayacak, evlere kapanila-
cak diye diisiinemezdi. Biz, pandemi
stireciyle birlikte neleri daha dogru yapabi-
liriz, nerelerde kisintiya gidebiliriz cabasi
icinde olduk.

—

i :
Yalcin Sahin

Y1l cok zarar etmeden, yiiksek karhlik
da elde etmeden kapattik. 2021 yili icin bek-
lentimiz ise; bu pandemi tamamiyla bit-
mese dahi, 2019 yilinin yiizde 50
potansiyelini yakalarsak, 2021 her esnaf icin
iyi bir sene olur. Hedefimiz ve odaklandig-
miz: Arag satislarimiz, ikinci el siireclerimiz,
arac yenileme, servis girislerimizde hedefi-
miz 2019’un yarisi kadar seviyeye ulasmak.
Oyle biiyiik bir biiyiime beklentimiz yok.
‘Y1l cok iyi olacak’ demiyoruz. Asilama sii-
recleri basladi, ancak mutasyon da konusu-
luyor. Bir anda evden herkesin ¢ikabilecegi
bir ortam olusacak diye diisiinmiiyoruz. Biz
biitcemizi 2019’un yarisina gore yaptik.
Bunun daha yukarisi biraz da Milli Pi-
yango'nun ¢ikmasi gibi cok zor. Ocak ay1
verilerimiz de bizi hakh ¢ikariyor. 2019'un
yarisi seviyesinde gelir-gider rakamlarimiz.
Yeni arac sayis1 daha az olurken, burada
kaybettigimizi ikinci el talebi ile dengelemi-
siz. Emsal ayni degil ama karhlik ayn1” dedi.

ikinci elde karsiligini
aliyoruz

Stoklarinda 55 adet ikinci el otobiis bu-
lundugunu belirten Yal¢in Sahin, “Bu ¢ok
biiyiik bir stok degil. 2020 Ocak-Nisan do6-
neminde 66 sifir otobiis satis1 yapmistik.
Simdi ise tam tersine, Ocak ayinda 60 adet
ikinci el otobiis sattik. Eger siz hedefinizi gi-
disata gore belirlerseniz, ciro bazinda, bir
sekilde masraflarinizi da biliyorsaniz, tab-
loyu cikartabiliyorsunuz. 2020 yilinda da

sOyledigimi tekrar etmek istiyorum: faizle-
rin 1,70 - 1,90 seviyesinde oldugu bir d6-
nemi yasiyoruz. Bir marka, faizleri 0,79’da
diisiirddi, bu hamle dogrudur. Olmasi gere-
ken de budur. Piyasada sifir otobiislerin 2-
2,5 milyon TL arasinda fiyatta oldugu bir
siirecte, faizler 1,70 ise otobiis¢iiniin sifir
ara¢ alma sansi yoktur. Siz konuslanmanizi
ikinci ele yaparsaniz ki, biz bunu 2020 y1-
linda fark ettik, ikinci el alim1 yaptik ve bu
alimin meyvelerini de aliyoruz. ikinci el
otobiis tarafinda hareket basladi, fiyatlar
da artiyor. Sifir ara¢ konusunda tamamini
Odeyebilse bile, otobiisciiniin dogru islem
yapacagini diistinmiiyorum. 2 milyon TL
paray1 verdiniz, ama faize yatirsaniz 400 bin
TL kazanacaksiniz, hicbir otobiis yilda 400
bin TL kazandirmiyor. Niye sof6r ve mua-
vinle ugrasacaksiniz. Bu yiiksek faizlerle
yeni arac almak dogru degil. Burada belki
otobiis firmalar1 marka degerini koruyacak-
tir, ikinci el aracini verecektir, bu arac da si-
firin maliyetinin yiizde 50’den fazlasini
karsilayacaktir. Yeni alim o zaman olabilir,
bunun haricinde alim yapanlar hata iginde-
dir” dedi.

Biiyiik otobiis projeleri

2021 yilinda ¢ok kotii gelismeler olma-
dig1 takdirde, sifir otobiis pazarinin 400
adetler seviyesinde olacagini diisiindiigiinii
belirten Yal¢in Sahin, “Ureticiler faizleri
daha asag cekerse bu pazar seviyesi elde
edilebilir, 400 adede ¢ikarsa da ¢ok iyi olur.

Firma ismi sdylemeyecegim, ama 4 veya 5
firmada cok biiytiik proje var. Eger bu proje-
ler 50-100 araliginda olursa, belki pazar
500-600’1eri zorlar. Bu projelerin olmasi ¢ok
onemli, olmaz ise 400 bile zor olur” diye ko-
nustu.

2021 lojistik yili olacak

Yalcin Sahin, MAPAR Otomotiv’in 2021
yilina yonelik ne gibi adimlar atacagini da
acikladi: “Kendi icimizde iyilestirmeler yap-
maya devam edecegiz; ara¢ yenileme, yurt-
dis1 tarafiyla, servis girigsleriyle, arac
kiralamayla ilgili. Ara¢ kiralamanin boyutla-
rini1 biiyiitiiyoruz. Her tiirlii kamyon kira-
lama isine de girdik. Bir lojistik sirketi
kurduk. Ek isler yaparak, kaybedilen hacmi
yakalamaya ¢alisacagiz. Otobiiste yaptigi-
miz isin benzerini damperli kamyonlarda,
dorseli kamyonlar icin de gecerli sekilde ya-
pacagiz. Pandemi siireciyle herkesin evine
kapanmasi sonrasinda lojistik sektorii cok
hareketlendi. 2021 lojistik y1l1 olacak.”

Araclarin servise
getirilmesi

Yalcin Sahin, parklarda yatan otobiislere
yonelik sezon dncesinde servislere cagirma
yoniinde bir ¢alismaniz olacak mi, soru-
muzu da cevapladi: “Tanidigimiz ve isbirligi
yaptigimiz biit{in firmalara soyledigimizi,
kendi arabalarimiza da yapiyoruz. Araclari-
miz1 yiiriiterek haftalik calistirtyoruz. Subat
ayia geldik, bu araclarin sezon 6ncesinde
bir bakimdan ge¢cmesi ¢cok 6nemli. Clinkii
sezonda olusacak bir ariza ciddi ekonomik
kayiplar getirecektir. Ikinci elde olan biitiin
araclarin yatar halden ¢ikip biran énce ser-
vislerde hazir hale getirilmesi 6nem tasiyor.
Biz bakim ve onarimlarda zaten miisterile-
rimize yonelik cok ciddi ekonomiklik sagli-
yoruz. Arag sayisina gore de ozel fiyatlar
veriyoruz, miisterilerimiz de bunu biliyor.
2020 yilinda servis girislerimizde planlari-
mizin ylizde 100’1 gerceklesti. Bu siirecte
insanlar araclarina gercekten iyi bakmaya
da cahisti.”
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I nsanlik olarak bilinmezlerle dolu kott

giinler yastyoruz. Oncelikle bilinmesi

gerekir ki, bu insanhigin basina gelen ilk
buytk felaket degil. Klasik olarak, “son fe-
laket olmayacak” demek gerekir. Ama
bunu dahi diyemiyoruz, zira son felaket
demek bir daha felaket olmayacak demek-
tir. Bu ancak insanligin sonu ile miimkiin
olabilir. insanlik yasayacak, ama felaket
olmayacak demek zaten mimkiin degildir.

Uzun ge¢misinde diinyamiz c¢ok fela-
ketler yasadi. Cok uzun stiren bir buzul
cagi oldugunu biliyoruz, iklim degisiklik-
leri nedeniyle 6nceden var olan pek cok
canlinin neslini stirdiiremeyip yok oldu-
gunu da biliyoruz.

insanligin bilinen tarihinde cok kétii
doga olaylari oldugunu unutmak mimkiin
degil. Bunlar icinde seller, depremler, vol-
kanlar ilk akla gelenler. Bunlarin iki ana
ozelligi var: Birincisi etkisinin sinirli olusu.
Ne kadar yaygin ve etkili olurlarsa olsun-
lar, belli bir bolgeyi ve nifusu etkilerler.
ikincisi ise, bunlarin cogunlukla tekrarla-
nabilir olmasidir. Neredeyse bunlarin hic-
birine “geldi gecti” diyemeyiz. Ornegin
bazi volkanlarin sondugtind biliyoruz. Bu
tam olarak tehlikenin gectigi anlamina
gelmez. Bir glin az da olsa tekrarlanma
olasiliklari vardir. Bir de hig gortilmedik-
leri bir yerde ortaya cikabilirler.

iklim kosullari hep énemli olmustur.
Zaten sel tiri felaketler timuyle iklim so-
nuglar degil mi? Bir de kuraklik seklinde
gortlen iklim olaylarinin kitlik, aclik gibi
cok kot sonuclar getirdigini biliyoruz.
Bunda da az acilar yok.

Buraya kadar anlatilan hususlar, doga
olaylari olarak adlandinlip iginden cikil-
maya calisilabilir. Ancak iklim ve sonuclari
konusunda insanlar pek de masum degil-
ler. Artan nifus ve istenen yasam tarzi ile
standartlari, insanligin dogaya zarar ver-
mesine yol agmiyor mu? Bu husus yakin
donemde 6nemini iyice hissettirdi, yakin
gelecekte daha da agirlasan sonuclar ver-
mesi en buytk olasiliktir.

insanligin artan ihtiyaclari dogayi daha
cok tuiketmesini gerektiriyor. Buna ragmen
yeterli besin ve diger ihtiyaclari elde ede-
miyoruz. Yakin gelecekte beslenme sorun-
lari artabilir. Hele bir de yukarida soziin
ettigimiz kurak iklimler etkili olursa. Agir
kurakhigin hentiz olmadigi giiniimizde
bile su imkanlarinin hem dogrudan tiike-
tim hem de besinler ve endistriyel ihtiyac-
lar icin yetmemeye basladigini
gormekteyiz. Ya kott donemler gelirse.

Doga olaylari konusunda insanhgin so-
rumlulugunun az oldugu akla gelebilir.
Belki gecmiste bu biraz dogrudur. Bugiin
ise diinyanin ve tizerindeki kaynaklarin
cok ve kot kullanimi seklinde fayda-
lanma tarzi, cevre felaketlerini yaratiyor.
Bu felaketler de tabii, diger felaketleri ¢cog-
altiyor, etkinlestiriyor. Bunun bir 6nemli
yani da bireysel kurtulusun olmamasi. Ko-
tulerin yaptiklari yanlislar iyileri de olum-
suz etkiliyor. Diinyanin bir yerindeki
olumsuzluklar baska yerdeki sartlari da
bozuyor.

insanlarin bunlardaki payinin son za-
manlarda artmis olmasi gecmisin tam ak-

Tasimah
egitimde hizmet
veren serviscinin
sorunlarina
cozum arayisi

Orhangazi Ticaret ve Sanayi Odasi
Meclis Uyesi ve Orhangazi Servisciler
Kooperatif Baskani Muhammet Ali
Varh, tasimali egitimde yasanan
sorunlar1 Milli Egitim Bakanhg:
Destek Hizmetleri Genel
Miidiirligii'ne ilettiklerini soyledi.
Varly, servis esnafinin iflasa
stiriiklendigi yoniindeki
degerlendirmelerin ve sorunlarin
taraflarin katiliminin olacag bir
Calistay ile konusulmasi gerektigini
soyledi.

uhammmet Ali Varl;, Bakanhga
Msunduklarl yazida madde madde

sorun tespiti yaptiklarinm belirtti.

Dr. Zeki
Donmez

zeki.donmez@tasimadunyasi.com

lanmasini getirmiyor. Bu konuda insanla-
rin gecmisten beri yaptigi 6zel bir yanhslik
var: savaslar. Insanlar cesitli gerekcelerle
hep birbirleriyle savasmislar. Sorarsaniz
herkes kendince hakli, suclu baskasi. Kay-
beden daha cok zarar gorebilir ,ama kaza-
nanin da uzun vadeli zararlari yok mu?
isin ilginc yani, bunun bugiin de siirmesi.
insanhgin geldigi medeniyet diizeyi bunu
¢6zmeye yetmiyor, yetecek gibi de degil.

Salgin hastaliklar

Bugtin de icinde yasadigimiz bu tiir-
den felaketler gecmisten beri var. Peki hep
ayni mi? Diger felaketlerle benzer mi, su
anda yasadigimiz virus felaketi dogal kay-
nakli mi, yoksa insan muidahalesi var mi,
yoksa tiimuyle insan kaynakli diyebilir
miyiz? insanlar sunu yapmasalardi, ol-
mazdi denebilir ama bu yanlislarda da do-
ganin kullanilmasi sart. Diger taraftan
doga kaynakli olanlarda da insanin roli
olmamasi ihtimali pek az. Gecmiste yasa-
nan salginlarin nereden nasil ¢ciktigl, zarar-
lari anlasiimis, belki bugtinki salgin igin
de bu aciklamalar gelecekte yapilacak,
ama ne zaman? Bu husus salginin pek cok
bilinmezi ile birlikte ¢coziimlenmesi anla-
mindadir. Belki de bunlar hicbir zaman
Ogrenemeyiz. Bizim dmriimdziin yetme-
mesi bizim icin hi¢ 6grenmemeye esit
degil mi?

Gecmiste pek cok salginin kendiligin-
den sondugiini biliyoruz. Bazilar ¢cok da
etkili olamadan bitmisler. Yapilan asi ve
ilag calismalari da bosa gitmis. Bugiin de
boyle olabilir mi? Bugtin de salgin bitebilir
mi? Evet, ama artik cok yaygin boyuta
geldi zaten. Asi calismalari sonug verdi
bile. Bitse de agir sonuclari oldu, simdi-
den. Bitmeme, daha da artma, yaygin-
lasma, hatta da daha da kotu sekillere
dontisme olasiliklari vardi ve bu kismen
de olsa yasaniyor.

Bu sartlar altinda nasil bir miicadele
yontemi sececegiz. Fazla stirmez, daha
fazla zarar ver(e)mez, sonu yakin deyip,
bunun icin fazla caba ve kaynak harcama-
maya, kisacasi gecistirmeye mi calisaca-
g1z? ikinci olarak, bu zaten agir, daha da
kott olacak deyip tzerinde daha ¢cok mu
yogunlasacagiz? Son olarak da ¢ok kot
sekiller alip hepimizin yasamini tehdit
edebilir diyerek her seyi birakip bununla
mucadeleye mi odaklanacagiz? Bu di-
since tarzlar gelecekteki yasam tarzlari-
mizi ¢cok etkileyecek.

Baskan Varli, “Tasimali egitim 6g-
renci tasima ihalelerinde yakla-
stk maliyet hesaplama
formiilii" cetvelinin kullanil-
mast ile ortaya c¢ikan tasima
fiyatlarinin piyasada gecerli
olan ve uygulanan servis ta-
sima fiyatlarini yansitma-
dig1, tasimaci esnafinin
maliyetini karsilamadig ve es-
nafin bu tasima hizmetini ifa
ederken iflasa siirtiklendigi hususu-
nun arastirilmasini ve gerekli diizenleme-
nin Bakanlikc¢a yapilmasi ile ilgili yazimizi
Milli Egitim Bakanh@ Destek Hizmetleri
Genel Midiirliigii'ne sunduk” dedi.

Orhangazi Ticaret ve Sanayi Odas1
Meclis Uyesi ve Orhangazi Servisciler Koo-
peratif Baskan1 Muhammet Ali Varly, yap-
tiklar1 tespitleri maddeler halinde Tasima
Diinyast1 icin de aktardi. Varli, sorunlarin
tam olarak tespitinin de tiim taraflarin ka-
tilacagi bir Calistay ile degerlendirilmesini
istediklerini de belirtti.

Tagimali egitimde yasanan
sorunlara yonelik iste tespitler

1) KDV FARKI; Yaklasik maliyet cetve-
linde motorin fiyatinin KDV hari¢ alinmasi
ile olusan kayip motorin KDV orani %18
iken tasima KDV orani %8 kesilmesi ile
%10' luk bir kayip olusmaktadir.

2) ARAC NITELIGI; Arac katsayisi ola-

Giindem )) 7

Bunlarin her birinin getiri, gotdruleri
ve riskleri farkli. Virtistin aniden yok ol-
masi, siirmesi ve hatta uzun stire hep ol-
masi seceneklerinin olasilik paylari ne?
Bunlari da bilmiyoruz. Bir hareket tarzi
daha var; ‘olacagina varir’ demek. Bunu
diyenler hicbir sey yapmaya gerek yok de-
seler de her tiirlt olumlu sonucu gozleri-
nin ucu ile izleyip faydalanmaya
calisiyorlar. Bana gore bu salginin iki belir-
gin yani var. Birincisi, bilinmeyenlerin cok
olusu.

Peki, gelecekte nasil bas edecegiz?
Bugtin bulunan asilarin dahi ne kadar su-
reyle koruma saglayacagini, gelecekte ko-
ruma saglayip, saglamayacagini
bilmiyoruz. Yeni asilar ve ilaclar bulunup,
bulunmayacagini da bilmiyoruz.

ikinci belirgin yani, salginin yayilma
sekli. Bugtin esas olarak insandan insana
oldugunu biliyoruz. Bunun gelecekte de
boyle sirlip stirmeyecegini bilemesek de
bunun stirecegini kabul edip buna gore
mucadeleye hazirlanmak zorunlulugu tek
secenek. Bu sartlar altinda bugtin de viri-
stin bulasmasini 6nleme cabasi icinde
olmak gelecekte de bunu stirdiirmeye yo-
nelmek kacinilmaz oluyor. Ta ki, yeni bil-
gilere ulasana kadar. Virtistin risk
olmaktan ciktigi ana kadar bu degismeye-
cek gibi.

Bulasmayi 6nlemenin tek yolu temas-
sizlik. Diger bir ifadeyle izolasyon yani
yalitma. Bugiin mesafe dedigimiz sey tam
izolasyon degilse de virtistin bulagma ihti-
malini aza indirecek kadar yakin temastan
kacinmak. Peki, timuyle yalitma mimkin
mui? Bence degil. Hayat devam edecek.
insanlardan tiimiiyle yalitilmis bir yasam
miimkiin degil. Ornegin aile ve is cevresi.
Hatta bu miicadeleyi uzun zaman sirdu-
rebilmek icin belirli sosyal iliskilere ihtiya-
cimiz var.

Mesafe disindaki maske ve temizlik
tedbirleri zaten yalitim cabalarinin yetersiz
kalmasi, bazi kagaklar olmasi halinde ge-
cerli. Once, gelen viriisiin hastalk yapa-
cak yerlere girmesini 6nleyici maske
kullaniyoruz. Hastalik yapacak yerlere
gelmeyen virislerin de oraya aktarilma-
masi icin de geldikleri yerlerde temizlikle
yok etmeye calisiyoruz. Bunlari 6zetler-
sek, elden geldigince yakin temastan kaci-
nacagiz. Bu kaginmalardaki aciklar
maske ve temizlik ile kapatmaya calisaca-
8iz.

Sanirnm micadelenin 6zt bu olacak
ve bu olmaya devam edecek. Bunlar bu-
lasmay1 6nlemek icin. Bulasma halinde
hasta olmamak icin asi ve hasta olunca da
tedavi bunun takip eden asamalari. Bunlar
bireysel degil, toplu ¢cabalar. Bize diisen,
bize sunulan mimkiinse tcretsiz, gere-
kirse Gcretli miicadele yontemlerinden
kendimize gore secim yapip, faydalanma,
kullanma sorumlulugu. Saglikli bir yasam
stirdirmemiz dilegiyle...

rak formiilde ifade edilen ve arac
kapasitesini belirleyen etken
de reel tasimacilik esaslari ve

mevzuata aykiridir. Piyasada

14 kisi kapasiteli servis araci

bulunmamaktadir. For-

miilde 14 kisi kapasiteli ola-

rak tespit edilen giizergaha
tasimaci 17 kisilik arac ile
hizmet vermektedir. 17 yolcu
kapasiteli arac ile 23 yolcu kap-
asiteli aracin ayni carpan ile hesap-
lanmasi dogru degildir. Ehliyet sinifi
farkhdir, sigorta maliyetleri farklidir, bakim
onarim maliyetleri farklidir, yakit km birim
maliyeti cok farklidir bu ve diger sebepler-
den dolay1 17/23 arac katsayisi ayni grupta
olmasi dogru degildir.

3)TABAN KATSAYISI; Ayni formiilde
taban katsayisi olarak belirlenen ve asgari
ticreti temsil eden rakam asgari ticretin
giinliik tutarinin altinda kalmaktadir. Ay-
rica yil icerisinde olusan asgari ticret artisi
yansitilamamaktadir.

4) MESAFE OLCUMU; Yaklagik maliye-
tin hesaplanmasinda yerlesim birimi ile ta-
sima merkezi okul arasindaki mesafe ile
hesaplama yapilirken, arac yerlesim biri-
mine o mesafenin ¢ok cok tistiinde yol gi-
derek ulasabilmektedir.

5) DAMGA VERGISI; S6zlesme bedeli
tizerinden 6denen DV ayni is icin kesilen
fatura tizerinden tekrar alinmaktadir.

6) EKSIK CALISMA; Siiriicii ve perso-

Muhammet
Ali Varh

Ulasim

Tasima insanlarin yer degistirmesidir. Her
degisiklik ve hareket az da olsa risk igerir
ancak bazi riskler pahasina bazi yer degistir-
meler ve seyahatler olmak zorundadir. Ge-
riye bu riskleri azaltma kalyor. isteyen riske
girip aksini secebilir. Bu yalnis da degil. Ya-
sama bakis agisi. Hani ¢ilgin yasayip, geng
olmekte bazilar igin secenektir ve ben bunu
anlarim.

Yeter ki, bu seciminde baskalarinin ris-
kini arttirmasin veya en az artirsin. Yolcu ta-
simaciliginda tasinan yolcu sayisinin
azalmasi kacinilmazdir. Bugtin biraz daha
oOtesi olarak riskin az oldugu ulasim yontem-
leri elden geldigince seciliyor tabii imkani
olanlar icin. Bunlar kendine ait araci kul-
lanma, yakin temasi olmayan ulasim araci
kullanma gibi.

Seyahat siresinin kisa oldugu ucgak gibi
hizli ulagim araclari riski azaltabilir mi! Her-
kes kendine ait bagimsiz villada disariya ¢ik-
madan oturma imkanina sahip olmadig gibi
herkesin hic seyahat etmeme, kendine ait
ozel araclarla cok korunmus sekilde seyahati
de mumkdin degildir ve seyahat zorunludur.
Peki araclar degisecek mi! Daha iyi havalan-
dirma vs.. olabilir ama ¢ok fazlasini ben
simdilik beklemiyorum.

Eskiden trenlerde 4,6,8 kisilik komparti-
manlar vardi sonra bunlar azaldi. Vapurlarda
da kamaralar vardi ve hala bazilarinda strd-
yor. Gecen yil Subat ayinda salgin 6ncesi
Kars-Van turu yaptim. Riskli is yaptigimi son-
radan anladim ama dondiikten sonra risksiz
olarak bunu gecirdigim icinde seyahat yap-
maktan pisman olmadim. Simdi boyle bir
imkanim hic yok. Bu seyahatin gidis veya
dontsten birinin iki kisilik kompartimanl
ekspres ile yapilmasi makbul. Bende oyle
yaptim. Virts endisesi olmadigi halde yatakli
kompartiman cok buiytik keyif verdi. Tabii
birde trenin iki-l¢ saatlik duraklamalarin-
daki gezilere bayildim. Cok glizel yerler gor-
diim. Birde trende hizmet ve temizlik iyi
olsaydi, daha iyi olurdu ama buna ragmen
gittigim gtizel yerleri gormekten ve seyahati
tren ile yapmaktan hala da memnunum. Pis-
man da degilim. Belki simdi trenle seyahat
edecek olsam ne yaparim; gecen yil zorunlu
bir sekilde kompartimani se¢cmistim ama
simdi varsa iki kisilik kompartimanda seya-
hat etmek isterim. Bu bir ulagim tarzi olur
mu? Diger araglarda buna gore yapilir mi,
salgin hep stirse uzun mesafelere gitmek icin
buna gore otobtsler yapilip isletilir mi? Zor
ama neden olmasin. Bundan sonrasi ayri bir
uzmanlik konusu. Ben falci veya gelecek bi-
limci degilim.

Buna ragmen birseyler soyleyeyim; asi
yayginlasir risk duiserde seyahatler epey arta-
cak. Risk tamamen veya buytik 6lctide kal-
karsa hala harcayacak parasi kalanlar
seyahatler, geziler dahil ¢cokca tiiketime yo6-
nelecekler. Ama bu donemin aliskanliklari
kismende olsa stirecek. Evden calisma, inter-
net ahisverisi, kiictk arag kullanimi gibi alis-
kanliklar epey stirecek. Ayrica seyahatlerin
yazlik bolgelerde yilin geneline yayilmasi da
mumkin olabilecek.

Ben ne yazik ki, iyi gtinlerin yakin oldu-
gunu dustinenlerden degilim. 1

nelimize tam ticret ddememize ragmen
kurumdan 178 is glinii deme aliyoruz.
Personel ve kiralik ara¢ stzlesmeleri yillik
yapiliyor ancak tasimali egitim is glinii 180
giinli tamamlamiyor bile.

7) YOL KATSAYISI; Yaklasik maliyet
formiiliinde bulunan yol katsayisi secenek-
lerinin uygulanmasinda yolun, karayollar
veya ilgili kurum tarafindan tespit edilmis
durumu, mevcut tabelalara gore kullanil-
madig1 goriillmektedir. Kis tabelas1 olan
yolda kar yagmiyor diye “zincir baglaniyor’
seceneginin secilmememsi hak kaybidir.

8) TEMSIL KURUMU; Tagimal Egitim
sozlesmeleri gbzden gecirildiginde goriile-
cektir ki s6zlesmelerin %80’i TOBB’A bagh
isletmeler tarafindan imzalanmaktadir. Bu
durum goz 6niine alinarak yapilacak calis-
malara, toplantilara, calistaylara TOBB ve
Bagh odalar davet edilmelidir. Bunlar ve
daha pek ¢ok etken icin makaminizdan sa-
hada arastirma inceleme ve ¢6ziim icin
CALISTAY talep ediyoruz. M

)
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2021 yilina biiyiik adetli tesli-
matlarla giren MAPAR Oto-
motiv, Istanbul ve Bodrum
merkezli olarak faaliyet goste-
ren DAE Turizm’e ikinci el 20
otobiis satisi gerceklestirdi. Bu
otobiislerin 10 adedi MAN Li-
on’s Coach, 10 adedi Temsa
Safir oldu. DAE Turizm, bu yil
yine MAPAR Otomotiv’den 10
adet ikinci el otobiis alimi
daha planhyor.

Haber / Erkan Yilmaz

APAR Otomotiv, 2021 yilinin
Milk iki ayinda teslimat riizgari

estiriyor. Mersin Vif Turizm’e
Ocak ayinda yapilan 10 adetlik arac tes-
limatinin ardindan bu sefer Istanbul ve
Bodrum merkezli DAE Turizm’e 20
adetlik ikinci el otobiis satisi gercekles-
tirildi. Otobiisler 12 Subat Cuma giinii
MAPAR Otomotiv Yonetim Kurulu
Uyesi Hidir Erdi Sahin tarafindan DAE
Turizm Yonetim Kurulu Baskani Tur-
gut Coskun, Yonetim Kurulu Uyeleri
Baris Coskun ve Soner Coskun’a tes-
lim edildi.

Miisterimiz is ortagimiz

Diizenlenen torende, Tasima Diin-
yast'na 6zel agiklamalarda bulunan
MAPAR Otomotiv Yonetim Kurulu
Uyesi Hidir Erdi Sahin, DAE Turizm ile
uzun yillara dayanan isbirlikleri bulun-
duklarini belirterek, “Pandemi orta-
mina ragmen tasimacilar filolarini
biiylitmeye devam ediyor. Bu da isle-
rini ne kadar tutkuyla ve 6zveriyle yap-
tiklarinin gostergesi. DAE Turizm
Yonetim Kurulu Bagkani Sayin Turgut
Coskun hem sehirlerarasinda hem de
turizm tasimacilig tarafinda yillarini
bu sektore vermis cok degerli bir isim.
Sayin Baris Coskun ve Sayin Soner Cos-
kun da her zaman en iyi hizmeti ver-
meye 6zen gosteriyor. Miisterimizin
sadece aragc satis slirecinde degil, her
an her sorununda yaninda bulunmaya,
is ortagi olmaya 6zen gosteriyoruz. Bu
olumlu yaklasim yeni isbirlikleri getiri-
yor. DAE Turizm’e teslim ettigimiz
araclarin hayirli olmasini ve bol kazang
getirmesini diliyoruz. En biiytiik dilegi-
miz bir an 6nce pandemi siirecinin
sona ermesi ve tasimacilik sektoriiniin
eski hareketli giinlerine donmesi” dedi.

53 yildir otobiis sektoriinde

Tasimaciligin baba meslegi oldu-
gunu belirten DAE Turizm Yonetim
Kurulu Uyesi Baris Coskun, yeni oto-
biis yatinmlari, MAPAR Otomotiv isbir-
ligi ve sektoriin mevcut durumunu
Tasima Diinyasi’na su sozlerle agikladi:
“Yonetim Kurulu Baskanimiz, babamiz
Turgut Coskun 6zellikle sehirlerara-
sinda 53 y1l aktif sekilde calist1. 1980 y1-
linda Mersin Expres firmasini kurdu, 4
yil kadar islettikten sonra devretti.
Bugiin bu firma Mersin Vif olarak faali-
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yet gosteriyor. Daha sonra da Kamil
Koc¢'un Istanbul ve Ankara bolge mii-
diirliiglini, Uludag Turizm’in genel
miidiirligiini yapti. 10 y1l dnce DAE
Turizm’i kurduk. Bir teknem vardi
onun adi da DAE idi. Bu ismi sirketi-
mize de koyduk. Ugurlu da geldi. Agir-
likl olarak turizm tasimaciligi alaninda
calisiyoruz. Kamu kurumlarinin ihale-
lerine katilip tasima hizmeti de sunu-
yoruz. Bunun disinda Kamil Kog¢
biinyesinde otobiislerimiz ¢alisiyor.
Yine Kamil Ko¢’un Bodrum Yazihanesi-
nin isletmeciligini yapiyoruz.”

MAPAR hep yanimizda

MAPAR Otomotiv ile isbirliklerinin 6
yildir devam ettigini belirten Baris Cos-
kun, “Araclarimizin yiizde 100’tinii
MAPAR Otomotiv’den temin ediyoruz.
Clinkii her konuda, her siirecte bize cok
ciddi kolayliklar saghyorlar. Ozellikle
Yalcin Sahin alim 6ncesinde, teslim
alirken ve sonrasinda ¢ok yakindan ilgi-
leniyor. En ufak bir sikint1 da hemen
¢Ozlim iiretiyorlar. Bize ¢cok yardimc1
olduklar icin bundan sonraki siirecte
de ikinci el olsun, sifir olsun yine
MAPAR Otomotiv’'den almay1 planlhyo-
ruz” dedi.

ikinci el prim yapacak

Baris Coskun, 20 adetlik ikinci el
otobiis yatirimi yapmalarinin nedeni
de su sekilde acikladi: “Pandemi siireci
ikinci el otobiislerin fiyatlarini cok ciddi
geriletti. Sifir araclarin fiyatlandirilmasi
Euro karsihiginda oldugu icin kendini
korudu. Oniimiizdeki siirecte prim ya-
pacak araclar ikinci eller. Sifir araca
ulasmak kolay olmayacak. Bu yiizden
ikinci ele yoneldik. 2019 ve 2020’de bi-
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reysel otobiisciiler de azaldigi icin sek-
tore yeterli derecede arac girisi olmadi.
2019’da arac ihtiyacin gordiik, piyasa
biraz hareketlenirse yeniden arac ihti-
yacinin oldugunu goérebilecegiz. Asi-
lanma stirecleri olumlu seyrederse
sehirlerarasi tarafta Mayis ayinda, bay-
ram Oncesinde, yiizde 100 kapasiteye
doniilebilecegini diistintiyorum.”

Kamil Ko¢’ta hizmet verecek

Yeni alinan otobiislerin Kamil Kog
biinyesinde hizmet verecegini belirten
Baris Coskun, “13 otobiistimiiz vardi.
Bu yeni alimla birlikte 33 adetlik bir fi-
loya ulastik. 10 adetlik bir alima yonelik
bir anlasma daha yaptik, yani toplamda
30 adetlik yatirim. Bunlarin tamami
ikinci el. 23 ara¢ Kamil Koc¢ biinyesinde
hizmet verecek. Yeni gelen araclar,
Kamil Kog ihtiya¢ duyarsa filoya katila-
cak. Yoksa ihalelerde ve turizm tara-
finda kullanacagiz. Boylesi etkin bir
pandemi siirecinde yeni yatirim yap-
mak gercekten cesaret isi. Ancak baba-
miz Turgut Coskun’un, 53 yillik
tecriibesi ile sektore yonelik 6ngortileri
var, hep ‘krizler akilli insanlar icin, yati-
rimcilar i¢in ¢ok biiytik firsatlar sunar,
bunlarn degerlendirmek gerekir’ der.
Biz de bu 6ngoriiyle yatirnma yoneldik,
clinkii ihaleler normal siireclerine
dondii. Ulkemizde yeni otobiis yatirimi
yapilmiyor, ¢ok ciddi ara¢ sikintisi ya-
sanacagini diislinliyoruz. Biz bu yati-
rimi1 sadece sehirlerarasina giivenerek
yapmadik, turizm tarafinda ve ihale-
lerde de degerlendirme sansimiz var
” dedi.

Kamil Kog ile biiyiidiik

Baris Coskun, Kamil Kog isbirlik-
lerini su sekilde anlatti: “Zaten arac-
larimiz Kamil Ko¢’un Bodrum ve
[zmir hattinda calisiyordu. Babamiz,

Bodrum'’a yerlesme karari alinca 1 yil
once Kamil Ko¢’'un Bodrum yazihanesi
isletmeciligini aldik. Artik bir ayagimiz
Bodrum’da, bir ayagimiz Istanbul’da.
Babamizin 22 yili Kamil Kog¢’ta gecti.
Bundan dolay bir sicakhigimiz var. Biz
Kamil Kog ile biiyiidiik. Kamil Ko¢un
kanitlanmuis bir ismi var. Ayrica Kamil
Koc¢’un iist yonetimi gerek Kadir Bey;,
gerek Cagatay Bey, gerek Baki Bey, ge-
rekse de Aydin Bey ile babamiz cok iyi
gortiisiiyor. Bu da bizim i¢in bir avantaj
oldu, sorunlarimiza ¢ok hizhi ¢éziimler
bulabildik. Bir¢ok firmada bunu yakala-
yamazsiniz. Kurumsal ¢calistig1 icin her
siire¢ nizami yiirtiyor. Kurallara sartlara
uydugunuzda sikinti yasamiyorsunuz.”

Acentelerden olumlu sinyal

Baris Coskun, pandemide ne yapti-
niz sorumuzu ve 2021 beklentilerini
acikladr: “Sirketimizin ¢ok ciddi dis
borcu yoktu. Bu siireg ilk bagladiginda
biz var olan borclar1 da hemen kapat-
tik. Sonra da kendimizi korumaya
aldik. Yaz sezonunda bir iki ay araclari-
miz1 degerlendirdik. Devam eden iha-
lelerde araglarimiz calisti. Araclar 5-6
ay da parkta bekledi. 2020 y1l1 2019’a
gore ytizde 40 diisiik gecti. Sadece Bod-
rum ve Antalya i¢in iyiydi. Ancak 2021
yilina yonelik cok olumlu sinyaller ali-
yoruz. 2019’un yiizde 10 iistiinde bir
seviye bekleniyor. Acentelerin birgcogu
garantiye girdi, pek cok otelde yatak
satin almalar yapildi. Rus, Ingiliz ve
Arap turist agirhkh bir hareketlilik bek-
liyoruz. m

DAE Turizm YK Uyesi
Baris Coskun

Bu isi severek yapiyoruz

Babamiz bu isin temelinden
gelme. Biz gozlimiizii actik
sektordeydik, yazihaneler icinde
biiytidiik. Babamiz bizi sektérden
uzaklastirmak icin bir caba
gostermedi. Bize tavsiye de etmedi,
ama ben de kardesim de bu isi
severek yapiyoruz. Benim ikiz
cocuklarim var biri i¢c mimar digeri
doktor olmak istiyor. Bakalim
kismet. Hi¢bir zaman su olsun
demiyorum, kendi tercihleri olacak.

Cok fazla olmasa da olur

Bizim is kapasitemiz normal
doénemlerde 80-90 otobiisii
kaldirabilecek seviyede. Ancak
babamizin da, benim de,
kardesimin de 6ngoriisiinde arag
sayisini ¢ok fazla biiytitmek yok. Biz
bu sene otobiis sayimizi1 40’a
tamamlayip birkac yil bekleme
siirecine girecegiz. Sektoriin
gidisatina gore arag filomuzu
yenileyecegiz.
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Ikinci el otobiis
pazarinda hareketlilik

Sami |
Aceriiziimoglu

sami.aceruzumoglu@tasimadunyasi.com

e

2021’in bizler icin hayirl, bereketli,
saghkli ve eski gtinlerimize
yakinlasacagimiz baslangic yili olmasini
istiyor ve Ulkece, yapilan asilama ve
kisitlamalar ile yavas da olsa iyilesme
stirecini bekliyoruz. Zaten bu beklentileri
firsatlara, bu firsatlari da firsatgiliga
cevirme konusunda, uzmanlasmis bir
milletiz...

*

Neden mi?

ikinci el ticari araclarda, 6zellikle
otobdis sinifinda gorilen hareketlilik bir
anda 50 ila 200 bin TL. arasinda fiyatlarin
yikselmesine sebep oldu.

Tabii, bu kendiliginden olmadi, nasil
oldu? Baktik, piyasada biraz hareketlilik
var; madem talep var, hemen gectik
bilgisayarin basina, satilik araglarimizin
rakamlarina ufacik(!!) dokunuslar yaptik..
Yanlis anlamayin soyle 50 ila 200 bin
TL... Bir sey degil canim, nasil olsa
alacaklar. Yok boyle bir sey! Tamam, ara¢
sahipleri sunu soyleyebilir: “Kardesim,
uretici firma stirekli zam yapiyor, bizim
araclarimiz onlarin yaninda eriyor.” Cok
haklisiniz ve yurekten katiliyorum. Ancak
uretici firmalar sizlere imkanlar yaratiyor,
cazip krediler, katkilar, 6demesiz aylar,
yazlik-kiglik 6deme, balon 6deme, buy-
back satis, kiralama vb. alternatifler
sunabiliyor. Bu arada aracin garantisini
uzattigr gibi bakim hediyeleri ve
kampanyalari ile musteriye cazip
gelebilecek sistemler gelistirebiliyorlar.
Ayrica Uretici firma istedigi zaman arag
uretir (talebe gore) istemedigi zaman
uretmeyebilir. Neden bu tiir aciklamada
bulundum? Ciinkt bizlerin boyle
alternatifi yok.

*

Haberlerde bir stiredir market ve
buna benzer alisveris merkezlerinde
yasanan fiyat dengesizliklerini izliyoruz
degil mi? Arkadaslar neler oluyor Allah
askina, ne oldu sehirlerarasi yolcu sayisi
mi artti, veya turizm mi patladi?
Yapmayin litfen, boyle kendimizi
kandiriniz. Bizler bu fiyatlara misteri
beklerken yiikii alan Uskiidar’i gecmis
olur, bizler de arkasindan bakariz.

Elbette malimizi degerinde satalim ve bu
gtinlerde gelen firsatlari makul sekilde
degerlendirelim.

*

Evet, bir hareketlilik oldu bizler de
boyle gitmesi icin dua ediyoruz.

Neler oldu?

Her sene oldugu gibi ihaleye ¢ikan
ozel ve kamu kurumlari ile yeni sozlesme
imzalayarak islerine baslayan personel
tasimaciliginda eski veya yeni isletme
sahiplerinin, kiralayacagi aracglarin model
yillarini bolgesel olarak degistirmeleri
pazara biraz hareket getirdi. Giizel de
oldu... Ancak fiyatlari yukari ¢cikartacak
bir durum yok.

*

Ornegin, ben bir miisterimin,
fizyonomisi diizglin, bakimlari yapilmis,
kazasi olmayan 2015 model Travego 15 S
aracini 1 milyon 350 bin TL’sina
satiyorum, hatta 1 milyon 225 bin TL’sina
kadar fiyati distrdiim... Bir misterimiz
araca bakmaya gelecegini, fakat
Gaziantep bolgesinde ayni tip araca 1
milyon 215 bin TL. fiyat teklif ettiklerini,
once o araca bakip olmaz ise bana
geleceklerini soylediler. Nihayetinde 1
milyon 185 bin TL’sina anlasip araci
aldigini soyledi. Bana, “hayirli olsun”
demek diser. Rabbim kaza bela
vermesin. Bereketli bol kazanclari olur
insallah...

*

Takasli/takassiz bir sekilde ticaret
hareketliligi devam ediyor. Ben de bircok
arag paylastyorum. Uygun olan araclar
satiliyor. Bolgesel olarak, 2000 ile 2015
model araliginda araclar, el degistiriyor,
bilgilerinize... ®

Anadolu Isuzu’nun Yeni Modeli Grand Toro

Allison Konforu ile Yollarda

nadolu Isuzu’'nun Tiirkiye ve
AAvrupa pazarindaki personel ve
turizm tasimaciligi
uygulamalarinin ihtiyaclar
dogrultusunda gelistirdigi Grand Toro
modeli, 8,5 metre midibiis segmentine
yeni bir soluk getiriyor. Grand Toro,
dahili retarderli Allison T3270R
xFE™ tam otomatik sanziman
donanim opsiyonu ile sunuluyor.
Allison Transmission Tiirkiye
Satis Miidiirti Meltem Darakci,
“Grand Toro’'nun gelismis
ozellikleri dogrultusunda
Allison’un midibiis pazarindaki
kanitlanmis basarisi ile dahili
retarderli Allison T3270R xFE
tam otomatik sanziman
opsiyonunun hem yurti¢i hem
de yurtdis1 pazarda talep
gorecegine inaniyoruz” dedi.
Allison tam otomatik
sanzimanlar, hidrolik tork
konvertorii sayesinde hem
sarsintisiz vites gecisleri ile
siiriicii ve yolcu konforunun

miimkiin olan en {ist seviyeye
cikarilmasina, hem de turizm ve
personel tasimaciliginin en 6nemli
gider kalemlerinden biri olan bakim
maliyetlerinin azaltilmasina katkida
bulunuyor. B

15 Subat 2021

tiksek yolcu kapasitesi, motor

giicli, zengin aksesuarlari ve

istiin giivenlik 6zellikleriyle g6z
dolduran Sultan otobiisleri, AC Tu-
rizm'in de tercihi oldu. Filosuna 5 adet
Sultan Mega katan AC Turizm'in filo
teslimati, Otokar bayilerinden Cansin
Otomotiv tarafindan gerceklestirildi.

Otokar, miisteri beklentileri ve ihti-

yaclar dogrultusunda gelistirdigi Sul-
tan ile turizm ve servis tasimaciiginda
trendleri belirlemeye devam ediyor.

IMCTurizm'in tercihi,
Sultanioldu;

— .

Tasarim ve teknik 6zellikleri ile Tiirki-
ye'nin yani sira diinyanin dort bir ya-
ninda biiytik ilgi goren Sultan, ceyrek
asra yakin siiredir turizm, 6grenci,
personel tasimacilig1 ve transfer hiz-
meti sunan AC Turizm'’in filosuna ka-
tilda.

Otokar bayilerinden Cansin Oto-
motiv tarafindan gerceklestirilen tesli-
mat téreni AC Turizm'’in sahibi Dervis
Ogiit ve Cansin Otomotiv’'in sahibi Ali
Can Unal’'m katihmu ile gergeklesti. B

Samsun merkezli turizm
sirketi Pasa Ari Tur filosuna
2020 model Tourismo 16
RHD 2+1 otobiis katti.

racin teslimatin1 Zafer Usak
Ag)tomotiv Otobiis Satis Yetkilisi
ami Acertiziimoglu, Pasa Ar1 Tur
sahibi Pasa Ar1’ya yapti. Teslimatta Pasa
Arn Tur kaptanlar Cetin Zorlu, Murat
Bugaz, muavin Oguzhan Ivgen, Zafer
Usak Otomotiv sahibi Zafer Usak, Sigorta
Yetkilisi Bulut Candansayar ve Bas
Kaptan Necati Dede hazir bulundu.
Ikinci el otobiis pazarinin yila
hareketli basladigini belirten Sami
Aceriliziimoglu, “Bu satista takas islemi de
yapildi. 2011 model 2+1 koltuklu Travego
15 SHD araci takasa aldik. 2020 yilinda
ikinci el otobiis pazari cok 6nemli bir
hareketlilik yasadi. Otobiiscii, aracinin
degerlendigini gordii. Pandemi ve
getirdigi olumsuzluklar ile ikinci el
otobiis pazarinda gerileme yasandiysa da

Pasa An Tur’a Tourismo
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2021 yilina herkes umutla girdi.
Asillanmanin artmasiyla bu umut daha da
biiytidii. Su anda 2021 yilinda umut verici
bir hareketlilik var. Pandemi siirecinin
atlatilmasi ve sektériimiiziin eski
hareketli giinlerine donmesi en biiyiik
istegimiz. 2020 model Tourismo’nun Pasa
Ar Tur’a hayirh olmasini ve bol kazang
getirmesini diliyorum” dedi.

Pasa Ar1 Tur firma sahibi Pasa Ari,
Samsun bolgesinde tasimacilik
faaliyetinde bulunduklarini belirterek,
“2020 y1h tiim {ilke icin zorlu gecti.
Pandeminin getirdigi olumsuzluktan
yolcu tasimaciligi da cok olumsuz
etkilendi. Ancak 2021 yilina daha biiyiik
bir umutla girdik. Asilanma siirecleri
basladi. Bu umutla yeni model araclara
yatirim yapiyoruz. Umariz pandemi bir
an once biter, biz de yine Karadeniz
bolgesinde yogun bir sekilde turlar
gerceklestiririz” dedi.

elecegin toplu tasima
Gtrendlerine uygun olarak

tasarladig1 araclariyla
Avrupa’da en cok tercih edilen ticari
ara¢ markalarindan biri olan Anadolu
Isuzu, 700’den fazla araciyla
Sirbistan'in en biiyiik
operatorlerinden biri olan Lasta'ya 28
Ocak 2020 tarihinde gerceklestirilen
teslimat toreni ile 10 arachik Turkuaz

Isuzu Turkuaz
Sirbistan yollarinda

A1

teslimati gerceklestirdi.

Sirbistan’da 2000’li yillardan
itibaren bircok modeli ile hizmet
veren Anadolu Isuzu’'nun test edilmis
ve glivenilir orta boy turizm araci
Turkuaz, 2600 rpm’de 190 PS iireten
Isuzu motor tarafindan destekleniyor.
Turkuaz, sik i¢ tasarimi ve ¢ok cesitli
konfor ekipmanlar ile sofore ve
yolculara keyifli bir yolculuk sunuyor. B
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Tiirkiye turizm sezonuna
hazirlaniyor. Turizmciler
2021’den umutlu. Sektor
temsilcileri yeni sezon
doluluk oranlarinda yiizde
40'a varan artis
ongoriiyor.

andemiyle birlikte durma
Pnoktasma gelen diinya turizmi

icin turizmciler yeni dénemde
yeni kararlar almaya basladi. Yeni
sezonun gecen seneden daha iyi
olacagina inandiklarina dikkat ceken
turizmciler, asilanmayla birlikte diisen
vaka sayilarinin simdiden
rezervasyonlara yansimaya basladigini
soyledi. Sektor, sezon acilis1 6ncesinde
diizenlenecek turizm fuarlarinda ise
govde gosterisine hazirlaniyor.
[zmir'in ev sahipligi yapacagi
HORECA Fair'de doluluk orani yiizde
60'1 gecti. Sektoriin 6nemli bileseni
gastronomi diinyasi da sezonun erken
acilip gec kapanmasinin 6nemine
dikkat cekerek, "Pandemi kurallarina
ne kadar iyi uyulursa, sezon acilis1 o
kadar erken olur" c¢agrisi yapti.

Iste turizm sektor temsilcilerinin

2021 sezonu ile ilgili degerlendirmeleri:

Diinya Kardes Sehirler Turizm
Birligi Genel Sekreteri Hiiseyin
Baraner:

Tiirkiye cok daha olgun bir master
destinasyon olarak Diinya’ya acilacak.
Artik temiz, yesil ve siirdiiriilebilir
destinasyon devri bashyor. Yabani
turist, glinese kavusmak istiyor,
hareket istiyor. Bu Tiirkiye icin ¢cok
giizel bir sinyal. Sezonda yurt disindan
ciddi sayida rezervasyon alacagimizi
ve Tiirkiye'nin pandemi sonrasi ikinci
baharinin baslayacagini
soyleyebilirim.

Tam da bu noktada fuarlar bir
anahtar gorevi goriiyor. Turizm
sektoriiniin bulusma noktasi
“HORECA Fair” bu acidan 6nemli.
Hem bilgi alisverisini hem de
Tirkiye'ye yonelik Haziran satislarini
da hizlandiracaktir. Bu fuarin
gerceklesmesi piyasalar icin biiyiik
onem arz ediyor.

-
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Tiim planlar Nisan ayina
gore

Kusadasi
Otelciler ve
Yatirnmcilar
Dernegi Baskam
Tacettin Ozden:

Yeni sezonun
Nisan ayinda
baslayacagini
diistiniiyor ve
buna inanmak istiyoruz. Asilamalarin
da basarili sonuclar vermesiyle bu
konudaki umutlarimiz artti.
Planlarimizi da Nisan ayina gore
yaplyoruz.

“Yurtdisi baglantilarina
oncelik verilmeli”

Alacati Turizm Dernegi Baskam

Celal Bayraktaroglu:
Yeni sezonda  ggmes
ozellikle yurtdisi
turizmine yonelik g
baglantilara

oncelik verilmeli. |
Tiirkiye’de siki bir
denetim
mekanizmasi var,
bu sayede yerli ve
yabanci turistlere ‘glivenli turizm’
uygulamalari ile hijyenik bir tatil
ortami sunuyoruz. Tedbirleri elden
birakmazsak olumlu déniisler
alacagimiza inaniyorum. En 6nemlisi
de sezonun Kasim ay1 sonuna kadar
uzamasi gerekiyor ki kayiplarimizi geri
kazanabilelim. Fuarlar da bu
kapsamda hem tanitim hem de
sektorel giicbirligi icin cok 6nemli.

“Doluluk orani 2020’den
iyi olacak”

Denizli Turistik Otelciler ve
Isletmeciler Dernegi Yonetim Kurulu
Baskam Gazi Murat Sen:

Sezon acilisini
dort gozle
bekliyoruz. Nisan
ayinda ¢ok hizh bir
acilis olmasa da
kademeli olarak
once yerli,
ardindan da
yabanc turisti

-
:".-.‘-

agirlamaya baslariz diye 6n goriiyoruz.

Bu asamali acilis da uzun zamandir
kapali kalan tesisler icin sezon
hazirhig: niteliginde olur. Bu yil
doluluk oranimizin gegen yila oranla
daha iyi olacagina inaniyoruz.

“Sezon iki ay uzatilsin”

Fethiye Otelciler
Birligi Yonetim Kurulu
Baskamn Biilent Uysal:

Turizm sezonun
Nisan ayindan acilmasi
beklentimiz. Haziran’a
kayma ihtimalinde

sezonu iki ay uzatarak bu a¢ig1
kapatabiliriz. Temmuz sonu Agustos
basi gibi tiim tesislerimiz dolmus olur
diye diistiniiyorum. Ulkemize gelmek
isteyen yabanci misafirlerimiz hava
trafiginin acilmasini bekliyor.
Rusya’dan, Almanya’dan 6zellikle de
Ingiltere’den ¢ok fazla talep geliyor
ancak hem onlarin hem de bizim
asillamay1 tamamlamamiz gerekiyor ki
uluslararasi hava trafigi acilabilsin.
Yurtdisinda ¢alistigimiz acentelerle bu
yonde goriismeler yapiyor, yeni
adimlar atiyoruz.

“Rekabetten geri
kalmamaliyiz”

Izmir Ascilar Dernegi Yonetim
Kurulu Baskani1 Turgay Bucak:

Uzun stiredir
uygulanan
pandemi
kisitlamalar ile
turizm sezonunu
kaybetmemek
adina saglam
adimlar atildi.
Nisan ve Mayis
aylarina
rezervasyonlar
basladi. Inaniyoruz ki bu aylarin
olumlu etkileri tiim sezona yansir.
Olur da sezon acilis1 Haziran’a kalirsa,
turizmde rekabette oldugumuz
tilkelerden geri kaliriz, yabanci turist
diger iilkelere kayar. Her sey yolunda
giderse gecen seneye oranla yaz
déneminde doluluk oranlarimizda
ylizde 30-40 oraninda artis bekliyoruz.

=

Asi calismalariyla
umutlarimiz yeserdi

Turizm ve Gastronomi Duayeni
Rahmi Yilmaz:

Artik insanlar hem gida hem turizm
hizmetinde saghgi, cevreyi ve
surdiiriilebilirligi cok daha fazla 6n
planda tutuyor. Tam bu noktada
Tiirkiye olarak ¢ok sansliyiz. Turizmin
ihtiya¢ duydugu benzersiz
destinasyonlara ve en iyi hizmeti
sunabilen otellere sahibiz. Yeni sezon
oncesi as1 calismalarinin giderek
hizlanmasiyla 2021 i¢in umutlarimiz
yeserdi. Yerli turistin biiyiik bir turizm
hareketi olusturacagini ve yabanci
turist akisinin baslayacagini
diistinliyoruz.

Fuarlar sezonu
atesleyecek

GL Platform Genel Miidiirii Giil
Ceylan:

Pandemi siirecinde Tiirkiye'nin
turizm planlamasini son dereye iyi
yapti. Sezon aslinda simdiden hazir.
Tek beklentimiz vaka sayilarinin hizla
diismesi. Bu konuda iyi bir tablo
ortaya konuyor. Ama rehavete
kapilirsak hepsi tersine doner. Sezon
oncesi izmir'de diizenleyecegimiz
Horeca Fair, tem sektortiin sesi olacak.
Uzun bir aradan sonra ilk kez fiziksel
bir fuar olacak. Biz hazirliklarimizi bu
yonde siirdiiriiyoruz. Fuara katilim
acisindan yiizde 60'a ulasan doluluk
oranlarini simdiden yakaladik. Bu y1l
icin iyi bir sezon bizi bekliyor. Yeter ki
su kritik donemde herkes pandemi
kurallarini uysun. m
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Istanbul Ulasim Paformu
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ornek olmali

stanbul Biyuksehir Belediyesi’nin
I daha énce planladigi istanbul

Ulasim Platformu’nun kurulusu
gerceklesti. Meslek orgtitleri, sivil
toplum orgdtlerinin katilimiyla kurulan
bu platform inaniyorum ki, katilimci
bir anlayisla sorunlarin ¢coziimiine
yardimci olacaktir. Biz Ttrkiye
Otobusctler Konseyi olarak bu
platforma katilmay1 uygun gordik.

Platformun ilk toplantisi 11 Subat
2020 Persembe guinti yapildi ve TOBB
Sektor Meclisi, TOE TOFED, servisciler,
turizm tasimacilari katildi. Ozel halk
otobiisctileri toplantida yoktu. Onlarin
da ben komisyonlara alinmasi
onerisinde bulundum.

Platform biiyiik bir sans

Sorunlarin katilimci bir anlayisla
¢Ozlilmesi icin platform ile taraf
olanlara firsat verilmesini blyuk sans
olarak gortiyorum. Bu modelin
Turkiye’de 6rnek olmasini istiyoruz ve
tim yerel yonetimlerde uygulanmasini
bekliyoruz. Kararlar sektorlerin gorisi
alinarak uygulamaya konulsun
istiyoruz.

Toplantida, benim disimda, TOFED

IMustafa
Yildirim

TOBB Karayolu Yolcu
Tasimacilign Sektor
Meclis Bagkani

my@tasimadunyasi.com

Baskani Sayin Birol Ozcan, TOFED
Genel Sekreteri Sayin Mevliit ilgin
talepleri aktardilar. Taleplerimizden biri
Ucretsiz servislerin belediye tizerinden
kurumsal bir sirket tarafindan
yapilmasi oldu. Sektorin artik bu yiki
tastyamayacagini ifade ettik. Platform
gercekten bundan sonraki stirecte
bircok soruna ¢6ziim arayisinda ¢ok
ciddi katkilar saglayacaktir.

Doniisiim siireci

Mart ayinda baslayan pandemi
stireci cok sey ogretti. Bircok hizmet
sektort degisime ugradi. Evden
calisma streci kalici hale geliyor. Bu
sektorde de artik geleneksel calisma

modelinden zamanin ruhuna uygun
calisma modeline gecilmeli. Sektorin
yol haritasi ve vizyonunu Ttrkiye
Otobusctler Konseyi ile birlikte
belirleyecegiz. Konseyde, su anda
kurucu firmalar yer aliyor daha sonra
sektortin tim paydaslari bulunacak ve
katki saglayacak.

Sektor menfaatlerini 6n planda
tutacak adimlari atacagiz. Hat esasi,
siniflandirma ve haksiz rekabet
konusunu iyice irdeleyecegiz. Konsey
ile otogar cikis ticretleri ve isletme

modelleri konusunda adimlar atacagiz.

Sektorde ciddi daralma var. Cok firma
kapandi, ulusal firma sayisi artti.
Sektorde ciddi bir kaynak israfi ve
verimsizlik var. Ote yandan sektor
Ankara merkezli hatlarini yeni tren
hatlari ile kaybediyor, ama tren
tasimaciligl da ¢cok ciddi stibvanse
ediliyor. Ayni sekilde THY de zarar
ediyor. Bir an once stibvansiyonlar
kaldirilmali.

Bu arada iki dénem istanbul
Buytiksehir Belediye Baskanligi yapan
Kadir Topbas’in vefat haberi geldi.
Istanbul’a biiyiik hizmetleri var.
Kendisine Allah’tan rahmet, ailesi ve
sevenlerine bassagligi diliyoruz. m

istanbul Biiyiiksehir Beledi-
yesi Ulasim Daire Bagkan-
hig1, siirdiiriilebilir ve
kapsayici ulasim politikala-
rinin olusturulmasina ve uy-
gulanmasina destek olacak
Istanbul Ulasim Platfor-
mu’nun kurulusunu tamam-

ladi.

latforma yonelik IBB tarafin-
dan meslek orgiitlerine da-

vetler yapildi. Davette,

Istanbul Ulasim Platformu'nun
tlim paydas ve vatandaslarin katki
sunabilecegi genis tabanh bir plat-
form olmasinin amaclandigi vur-
gulandi. Platform ¢alismalarinin
katihmci ve kapsayici Istanbul viz-
yonunun ulasim alaninda da tesis
edilmesine ve siirdiiriilebilir hale
gelmesine destek olmasinin hedef-
lendigi belirtildi. Istanbul Ulasim
Platformu ulasim alanina yonelik
farkli birimlerde yapilan ¢calisma-
lar ortaklastirmak ve stratejik he-
defleri belirlemekle sorumlu
olacak. Istanbul Ulagim Plat-
formu’nda yerel yonetimden yetki-
liler, akademisyenler, meslek
kuruluslari, odalar, uluslararasi 6r-
giitler, ticari isletmeler, sivil top-
lum kuruluslarn ve vatandaslar da

er aliyor. Platform Ust Kurulunda
IBB Baskani, IBB Genel Sekreteri,
IBB Genel Sekreter Yardimcisi,
Baskan danismanlari ve sektor
temsilcileri bulunuyor. Yine plat-
form biinyesinde danisma kurulu,
platform direktorii ve platform se-
kreteryasi bulunuyor. Platform di-
rektorliigiiniin altinda
koordinasyon kurulu, onun altinda
calisma komisyonlari yer aliyor. 1-
8 Subat danisma kurulu ve koordi-
nasyon kurulu acilis toplantilari,
15-22 Subat’ta ise komisyon top-
lantilar1 planlandi. Mart ay1 icinde
Ulasim Calistay1 yapilmasi planla-
nIyor.

ik toplanti
Istanbul Ulasim Platformu, ilk
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toplantisini 11 Subat Persembe
giinii IBB Genel Sekreter Yardim-
cis1 Ibrahim Orhan Demir ve Ula-
sim Daire Baskani1 Utku Cihan
baskanliginda, zoom telekonferans
tizerinden yapildi. Toplantiya IBB
ulasimla ilgili birim y6neticileri,
TOBB Karayolu Yolcu Tasimaciligi
Sektor Meclisi Baskan1 Mustafa
Yildirim, Tiirkiye Otobiisciiler Fe-
derasyonu Bagkani Birol Ozcan,
Genel Sekreter Meviliit ilgin, Istan-
bul Tasimacilar Birligi Baskani
Turgay Giil, ISTESOB temsilcisi, Is-
tanbul Taksiciler Esnaf Odasi tem-
silcisi ve ¢cok sayida meslek orgiitii
yoneticisi, Sokak Bizim Dernegi
temsilcisi, Sehir Hatlar1 temsilcisi,
Ulasim AS temsilcisi, Yaya Dernegi
temsilcisi de katildi.

Platform biiyiik bir sans

TOBB Karayolu Yolcu Tasimaci-
lig1 Sektor Meclisi Baskan1 Mustafa
Yildirim, “Bu platform, inaniyo-
rum ki, katilimc1 bir anlayisla so-
runlarin ¢6ziimiine yardimci
olacaktir. Sorunlarin ¢6ziimii icin
biiyiik bir sans. Bu modelin Tiirki-
ye’de 6rnek olmasini istiyoruz ve
tiim yerel yonetimlerde uygulan-
masini bekliyoruz” dedi.

Platform 6rnek tegkil etmeli

ISTAB Bagkani Turgay Giil,
“Toplantida ¢alisma esaslarimizi

IBB Istanbul Ulasim
Platformunu kurdu

iBB Hande Mur... Tanzer Kantik l...

‘Flﬂ

ve sektor taleplerini dile getirme
firsat1 bulduk. Platformun Tiirkiye
genelinde ornek teskil etmesini,
sektoriimiize ve Istanbul’a hayirli
olmasini diliyorum” dedi.

Platform calismalari rahat-
latacak

TOFED Genel Sekreteri Mevliit
Ilgin, “Bu platformun hayata gegc-
mesi, hem IBB’yi calismalarinda
rahatlatacak hem de bizi. Bu plat-
form ile saglanacak en ufak basari
Tiirkiye'deki yerel yonetimlere
ornek teskil edecek. Ben platfor-
mun ¢ok basarili olacagina inani-
yorum” dedi.

Diyalog siireci icin
onemli

Turizm Tasimacilar1 Dernegi
(TTDER) Genel Sekreteri Mehmet
Oksiiz, “Bu platformun katilimci
kapsaminin daha genis tutulmasi
onemli olacak. Bu olusumun, tu-
rizm tasimacilarinin yillardir yasa-
dig1 sorunlarina kisa siirede ¢6ziim
bulunmasini saglayacagina inani-
yorum. Ciinkii orada Istanbul’un
gercek ulasim sorunlar konusula-
cak. Kamu ve sektoriin daha iyi bir
diyalog kurabilmesi adina ¢ok
onemli bir adim atildi. Bu adim
Tiirkiye’'de tiim yerel yonetimlere
ornek olmali” dedi. B

Mevliit
Ilgin

Tiirkiye Otobiisgiiler
Federasyonu (TOFED)
Genel Sekreteri

mevlut.ilgin@tasimadunyasi.com

Istanbul
Ulasim
Platformu
hayirh
olsun

OFED ve TOBB Sektor Meclisi
TBagkanllgl olarak ayri ayri, daha sonra
da ortak miracaatlar ile karayolu
yolcu tasimacihgr sektoriiniin sorunlari ile

diger ulasim alaninda gerek yuk gerekse
yolcu tasimaciligi paydaslari ile uyum
icerisinde ¢oziim saglayabilmek adina is-
tanbul Buytiksehir Belediyesi onciligiinde
bir istisare kurulu kurulmasini talep et-
mistik.

Bu kurulda sektordeki meslek orgtleri,
ihtisas dernekleri ile Biiytiksehir
Belediyesinin bu alandaki ulasim alaniyla
ilgilenen tiim birimlerinin yer almasini iste-
dik. Buyuksehir Belediyesi, daha once
farkli bir yapida, bizi de icine alan bir
ulasim platformu kurulmasina yonelik bir
calisma yapmis. Bu platformun kurulusu
gerceklesti. Once koordinasyon kurulu
olusturuldu. ilk toplanti da 11 Subat 2021
Persembe giinti online ortamda yapild.

Tiirkiye Otobiisciiler Konseyi

Bu toplanti 6ncesinde TOFED ve TOBB
Sektor Meclisi Baskanligi, oradaki sivil
toplum orgtiti ve firmalarin katilimiyla
Turkiye Otobuisctiler Danisma Kurulu’nu
olusturduk. Konsey, istanbul’daki otogarlar,
cep terminalleri, sektore yonelik cikartila-
cak yasa, yonetmelik noktasinda sektoriin
daginik bir yapida hareket etmesi yerine
ortak bir sekilde hareket edilmesi amaciyla
kuruldu. Bu kurulun adini gecen hafta
degistirdik ve Turkiye Otobisciler Konseyi
yaptik.

TOBB Sektor Meclisi Bagkani Sayin
Mustafa Yildirim aktif calismalar yapiyor.
Bazen sektor meclisi bagkani olarak girisim-
lerde bulunuyor. Bu girisimler yapilirken
bunlar TOF girisimi olarak lanse ediliyor
bilerek veya bilmeyerek. Bazen ayni konu-
larda TOFED de girisimlerde bulunuyor. Bu
miracaatlar bazen birbiri ile uyumlu ola-
biliyor bazen de celisiyor. Bunlari 6nlemek
adina, TOBB Sektor Meclisi Bagkani ve
TOFED Baskanindan birinin imzasini tasi-
mayan bir girisimin sektoriin girisimi ol-
madigl konusunda uzlastik. Bu konseyde
40 biytuk firma yer aliyor. Bu olusumu
IBB’ye de bildirdik. IBB’nin platformun ko-
ordinasyon toplantisina da Turkiye Oto-
busculer Konseyi adina katildik. Bu
platformda yolun tim paydaslari var.
Toplantida katilimcilari gortince kendi
adima mutlu oldum. Bu platformda IPRU’-
nun da yer almasi noktasinda talebimiz
oldu, degerlendiriliyor. ilk toplanti tanisma
ve degerlendirme toplantisi oldu.

Platformdan beklentimiz

Bu platformdan beklentimiz sehirler-
arasi ve uluslararasi tarifeli, tarifesiz yolcu
tasimaciliginin sorunlarini aktararak iBB
nezdinde ¢6ztim bulunmasini saglamak.
Toplantida Genel Sekreter Yardimcisi
ibrahim Orhan Demir ve Ulasim Daire
Baskani Utku Cihan katilimcilarin talep-
lerini dinledi. Bu platformun hayata
gecmesi, calismalarda, hem IBB'yi rahatlat-
acak hem de bizi. Bu platform ile
saglanacak en ufak basari Turkiye’deki tiim
yerel yonetimlere 6rnek teskil edecek. Ben
platformun ¢ok basarili olacagina inaniyo-
rum. Kamunun, meslek orgltlerinin ve
taraflarin katilimi ile ortak akil cercevesinde
alinacak kararlar cok 6nemli katkilar
saglayacaktir. istanbul Ulasim Platformu
hayirli olsun. |
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Otobuscuyduler,

Son donemlerde birgok
bireysel otobiisciiniin
sektorden cekildigi, farkl
alanlara adim attigi soyleniyor.
Bu yonelimin de cogunlukla
nakliye tarafina oldugunu
duyuyordum. Yakin donemde
yolcu tasimaciligindan
nakliyecilige gecen Hatayl
Kamil Ezer ve
Kahramanmarash Ahmet Sahin
ile konusma firsati buldum. iki
bireysel otobiiscii neden
otobiisciiliigi birakip,
nakliyeci olduklarini anlattilar.

39 yillik

otobiisciiliik
seriiveni

atayh Kamil Ezer 47 yasinda. 1982
Hylhnda babasi Nedim Ezer’in sek-

tore adim atmastyla, 1987 yilinda
muavin olarak ise baslamis. Kamil Ezer o
donemi anlatiyor: Lider Adana, Liiks
Adana, Pamukkale Turizm, Metro Tu-
rizm’in de yer aldig1 bircok firmada calis-
tim. En son olarak da Liiks Adana
Turizm’de ¢alistim. 1995 yilindan basla-

o
—
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Kamil Ezer

38 yillik otobiisciiliik hayatinin
ardindan 15 Ocak 2021’de bu isi
birakip nakliye isine girdi. Kamil Ezer,
2011 ve 2005 model iki tirtyla ise
baslamanin hazirliklarini yapiyor.

yarak geriye giden otobiisciiliik, 2005 y1-
lindan sonra hepten dibe ¢oktii. Ne kadar
miicadele ettiysek olmadi, ‘aman’ dedik,
‘devam edelim’ dedik, ama olmadi, s1yri-
lamadi geriye gidisinden. Calisma kosul-
lar, baskilar gibi cok zor siirecler yasadik.
Devletin sahipsiz biraktig1 bir meslek oto-
biisciiliik. Meslek orgiitlerinin sahip ¢ik-
masini bekledik, o da olmad. Liiks Adana
Turizm firmasinda Hatay’da yoneticilik
yapiyordum. Kendi otobiisiim de firmada
calisiyordu. En son ‘pes artik ‘dedim ve
otobiisciiliigii de, yoneticiligi de birak-
tim. 15 Ocak’ta bir anda diisiinmeden

 PA,

karar verdim. Bana bu
karar1 aldiran 6ncelikle
pandemi, otobiisciisii-
niin bu zorlu dénemde
de sahipsiz birakil-
masi, cezalar oldu.
Oyle ki, yolcu maske
takmiyor, ben soférleri
yolcunun maske tak-
mas! konusunda uyari-
yorum, ama aksam
otobiise ceza yazildi-
gin1 6greniyorum.
Artik gina geldi, bu
kadar mi, bireyselcinin
sirtina vurulur diye vazgectim bu isten.

Donen tekerin hesabini
bilirim

Kamil Ezer’e, ‘peki, neden nakliye isi
de bagka bir is degil’ diye sordum: “Yil-
larca otobiis tasimaciliginda donen teke-
rin hesabini yapabilen bir insanim. Bana
1 milyon TLlik bir market verseniz, belki
bir giin icinde o marketi batirabilirim.
Oysa bana 10-20 otobiisii teslim edin, ne-
reye gittigini, ne yaptigini, ne gelir getir-
digini, ne kadar masrafi olacagini
oturdugum yerden hesaplayabilen bir in-
sanim. Diisiindiim nakliye isi de tasima
sektori. Yolcu tasimacihigindan yiik tasi-
macilifina gecis yapayim, bunu deneye-
yim dedim. Iki tir aldim. Birisi 2011,
digeri 2005 model. 2008 model Travego
242 otobiisiim duruyor, keyfim geldi-
ginde onu satacagim. Su an aldigim
tirlarin hazirhgimi yapiyorum. Tirlar-
dan biri yurtici, digeri yurtdisi ¢alisa-
cak.”

Ben c¢ok direndim...

Cevresinde ‘otobiisciiliikten ayri-
® lan baska meslektas1 var m1’ sorusunu
da yoneltiyorum: “Hatay’da, son iki
yildir otobiisciiliigii birakip nakliye
isine donen otobiiscii arkadaslarim

nakliyeci oldular...

var. Onlarin arasina en son ben katildim.
Cok direttim, yapayim dedim, ama ol-
madi, koronanin son yiikselisi bana bu
karar1 verdirdi.”

Babam bile uzaklastiramadi
ama

Cocuklarinin bu meslege bakisini da
ogrenmek istedim: “Iki evladim var. Birisi
Konya Selguk Universitesi Saglik Bilimle-
ri'nde, 3’tincii sinifta okuyor. Kizzim da bu
sene liniversite sinavina hazirlaniyor ve
doktor olmak istiyor. Ben onlar1 hicbir se-
kilde bu ise yanastirmadim. Ben babam
tarafindan muavinlik siirecinde ¢ok ezil-
dim. 1987 yilinda babam benim bu ise
girmemi hic istemedi, okumamu istedi,
yapmamam icin de 6zellikle ezdi, ama
maalesef vazgecmedim. Bu sefer basarili
oldum, uzaklastim. Cocuklarimi hi¢ yak-
lastirmadim, okumalarini istedim ve oku-
dular.

Otobiisciiliikte goziim
kalmadi

Kamil Ezer’e, ‘bir daha otobiisciiliige
doner misiniz’ diye de sordum: ““Tilkinin
doniip dolasacagi yer yine kiirkcii diikka-
nidir’ derler ya, hic belli olmaz. Ama ben
otobiisciiliikte g6ziimiin kalmadiginin
farkina vardim. Otobiisciiliikte cok biiytik
miicadeleler verdim, ¢ok zararlar yazdim.
Cok geriye gittim. Son iki yildir otobiisle-
rin fiyatlar1 prim yapti. Daha 6nce 400
bin TL'ye aldim, 150 bine sattim. Bunu
gordiim, yine de inat ettim, ama bu sefer
gonliimiin ¢ok kirildigini hissettim.
Bunun tek nedeni sahipsiz birakilmak.
Birakmak istedigimde, etraftan birakma-
mam yoniinde ¢ok 1srarlar oldu, ama vaz-
gecmedim. Keske bize sahip cikilsaydu.
Su pandemi siirecinde devletimizden bir
yetkili bu sektorii bir kez savunsaydi
keske. Tasima sektoriiniin yaninda ol-
duklarini gérmeyi ¢ok istedim, ama ol-
madi.

Otohiisciilitkk » nakliyecilik » otobusculuk

Kahramanmarash Ahmet Sahin
45 yasinda. Ahmet Sahin’in
otobiisciiliik ve nakliyecilik se-
riiveni daha farkli. O da muavin
olarak baslamis, daha sonra
uluslararasi nakliye isine girmis,
yine otobiisciiliige donmiis; son
karari yine nakliye tarafinda
olmus.

hmet Sahin, bu siirecleri su sekilde

Ai:ﬂattl: “1993 yilinda otobiislerde
uavin olarak basladim. Babam

otobiiscii degildi, amcam otobiis¢iiydii.
Ama kimse beni bu ise yonlendirmedi,
ben bir hevesle girdim. 3 y1l muavinlik
yaptim. Askerlik doniisii tekrar sektore
girdim ama nakliyecilik firsat1 ¢ikt1 ve Av-
rupa’ya gitme imkani oldu. Sertrans Lo-
jistik sirketinde calistim, uzun stire tir
kullandim. 2015 yilinin Mart ayinda Serif
Turhan’in yardimiyla bir otobiis aldik.
Giizel bir sezon gecirdik. Kis sezonuyla
birlikte para kazanamamaya basladik.
2010 model Travego aracimi 2016'nin
Temmuz ayinda sattim. Eyliil ayinda
Mercedes kamyon alarak tekrar nakliye-
cilige dondiik. O giinden bugiine yurtici
nakliye tarafinda ¢alisiyoruz” dedi.

En azindan zarar etmiyoruz

‘Nakliyecilik tarafindan memnun
musunuz’ sorumuzu da cevapladr: “En
azindan nakliye tarafinda otobiisciiliik

Ahmet Sahin 2015 yilinda geri dondiigii
otobiisciiliikte aslinda iyi is yaptiklarini,
ama 2016-17 kis sezonunda, islerin
azalmasiyla aracini satip nakliye
tarafina dondiigiinii anlatti.

gibi zarar etme durumunuz yok. Cok
biiyiik kar edemiyorsunuz, ama zarariniz
da yok. Memnunum. Korona siirecinde
de cok aktif bir siirec oldu. Ambar ceki-
yoruz biz. Kahramanmaras-istanbul hat-
tinda calisiyoruz. Sehrimizde 800 tekstil
fabrikasi var, irili, ufakli. Giinliik nakliye
arag trafigi 200 dolayinda. Burada her fir-
madan parca parca yiik alip yola cikarsi-
niz. Tarladan cikan iirtinleri de toplayip
yola cikiyorsunuz.

Otobiisciiliige doner miyim?

Su anda 0yle bir diisiincem yok.
Zaten otobiislerin biiyiik boliimii park-

» yine nakliye...

larda yatiyor. Pandemi biter, devlet tu-
rizm sektoriine bir tesvik verir, seyahat
kisitlamalar1 da kalkar ve isler hareketle-
nirse diistiniir miiylim, diistiniiriim tabii.
Otobiisciiliik giizel bir meslek. Hangisini
seviyorsunuz derseniz, otobiisciiliik
daha agir basar. Insanlarla iliski igindesi-
niz, saatiniz belli, isiniz belli. Nakliye ta-
rafi cok mesakkatli, cok daha zor bir
siire¢. Arkadaslarim arasinda otobiiscii-
liige devam edenler de, nakliye tarafina
girenler de var.

lyi sofor bulmak zor

Kamyonlarla canli hayvan tasimak
bile zor bir is. Bizim buralarda ‘her sofére
sigir teslim edilmez’ denilir. Gercekten
de ani bir fren yapsa, kamyon icindeki
hayvanlar tist {iste yigilir, zarar goriirler.
Otobiisle tasimacilikta da is hic kolay
degil. Ani fren yaptiginizda biri arkadan
bagirir, ‘yavas kaptan!’, biri bagirir ‘cok
sicak oldu’. Insan iligkileri hep zordur.
Ama su bir gercek ki, nakliye tarafinda
da, otobiisle tasimacilikta da iyi kaptan
bulmak zor artik. Cocuklarimin bu ise hig
meraki yok. Hig ilgilenmiyorlar.

Koprii ve otoban maliyeti agir

Su an icin en biiyiik stkintimiz yiiksek
maliyetler. Bunun icinde, koprii ve oto-
yol maliyeti biiytik yer tutuyor. Kahra-
manmaras-Istanbul hattinda Kartepe
acildi. Adapazari-Akyazi hatti da acgildi.
Biz simdi mecbur olmadikca girmiyoruz,
ama yarin orayl da mecbur ederlerse, bil-

miyoruz. Sabiha Gokc¢en tarafinda oto-
bana girdigimizde ve ¢iktigimizda képrii
ve otoban maliyeti gelis-gidis 900 lira.
Akaryakit maliyeti gelis-gidis 5 bin 500
civarinda. Fatih Sultan Mehmet Képriisii
serbest birakilsa akaryakitta 100 litre fark
eder. Bu da 500 lira eder. Koprii ve oto-
ban zorunlulugu da olmasa maliyet 500
lira daha diiser. 1000 TL ¢cok 6nemli. Ta-
sima maliyeti diiserse bu, {iriin fiyatla-
rina da yansir. Hayat ucuzlar.”

a7 = ’
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Ahmet Sahin 2019 model Ford-Trucks
F-Max araciyla nakliyecilik yapiyor.
Kazancindan da, aracinin
verimliliginden de su an cok memnun.
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Mercedes-Benz Tiirk,
Tiirkiye’de iirettigi
kamyonlarin ihracatindan
elde ettigi gelir ile tlke
ekonomisine katkisini
araliksiz devam ettirirken,
kamyon iiriin grubunda, 2020
yilinda da tartismasiz pazar
liderligini siirdiirdii.

ksaray Kamyon Fabrikasi’'nda

A&reti]en, Subat 2020’de satisa su-
ulan yeni Actros, yilizde 6,3

yakit ekonomisi saglayan MirrorCam
ve Ongoriilii Siiriis Sistemi gibi ileri
teknolojik 6zellikleriyle kisa zamanda
yeni siparislerin alinmasini sagladu.
Mercedes-Benz’in Arocs, Actros ve
Atego modelleri, 2021 y1l1 icin kapsaml
yenilikler sunarak pazarin her segmen-
tinde degisen miisteri beklentilerine
karsilik vermeye devam ediyor.

Satislar artti

Mercedes-Benz Tiirk Kamyon Pa-
zarlama ve Satis Direktorii Alper
Kurt, “Pandemi sebebiyle farkli kosul-
larda tamamladigimiz 2020 yilinda,

s —

Alper Kurt

Tiirkiye i¢ pazarinda kamyon satislari-
miz1 2019’a gore yiizde 141 arttirarak 6
bin 932 adede ulastik ve bir kez daha
Tirkiye kamyon pazarinin lideri olduk.
Aksaray Kamyon Fabrikamiz; ireti-
miyle, isttihdamiyla, Ar-Ge faaliyetleri
ve ihracati ile Tiirkiye'nin ekonomik ve
sosyal kalkinmasina 6nemli katkilar
saglamay stirdiirdii. Sirketimiz, 2020
yilinda Tiirkiye’den ihrag edilen her 10
kamyondan 8’inin liretimine de imza
att” dedi.

Kamyon pazarinin kamu bankala-
rindan yerli {iretim araclara 6zel kredi
desteginin etkisiyle hareketlendigini
soyleyen Alper Kurt, Aralik 2019’da
‘Hepsi bir. O benzersiz’ sloganiyla Tiir-
kiye lansmanini gerceklestiren yeni
Actros’un, pazarin odak noktasi oldu-
gunu acikladi. 2021 yilinda tiim model-

—y

Mercedes-Benz Tiirk Kamyon Uriin Grubu Yoneticileri

Yeni donanimlar, Mercedes-
Benz Tiirk Hosdere Otobiis
Ar-Ge Merkezi’nin
Almanya’daki ekiplerle ortak
calismasi sonucunda
gelistirildi.

ercedes-Benz Tiirk, otobiis
modellerinde; yolcular,
muavinler, kaptanlar,

isletmeler ve miisterilerden gelen geri
bildirimler 15181nda, 2021 y1l1 icin 41
farkli yenilik sunuyor. Odagina insani
koyan Mercedes-Benz Tiirk, giivenli ve
konforlu seyahat deneyimi hedefi
dogrultusunda otobiislerinde sundugu
yenilikleri ile seyahatlerde “Yeni
Standartlar”1 belirliyor. Covid-19
pandemisine kars: gelistirilen yeni
donanimlariyla da daha saglikh
yolculuklar1 garanti ediyor.

Yeni giivenlik standartlar

Simdilik sadece Mercedes-Benz
sehirlerarasi otobiislerinde sunulan
giivenlik donanimlar arasinda Doniis
Asistani, Dikkat Asistani, Doniis far1 ve
Dur & Kalk 6zelligi sunulurken; Park
Sensorii/Asistani ve Yokus Kalkis
Destegi de eklendi.

lerde yenilikler sunacaklarini, miisteri-
lerin beklentilerini en kapsamh sekilde
karsilayarak liderliklerini stirdiirecek-
lerini ifade etti.

Yeni Actros ile yeni
standartlar

Yeni Actros cekici ailesi; yakit eko-
nomisi, teknoloji, glivenlik ve konfor
odakl yapilan standart donanim degi-
siklikleri ile 6n planda. Araglarin motor
giicleri ve performanslar artirilirken,
MirrorCam ve Ongoriilii Siiriis Sistemi
gibi donanimlari, Economy/Power
siirlis programi ve optimize edilmis
arka aks tahvil oranlariyla yakit ekono-
misi saglaniyor.

Yeni Actros’ta geleneksel yan ayna-
larin yerini alan MirrorCam teknolojisi,
seri tiretim kamyonlarda diinyada bir
ilk olma 6zelligini tastyor. MirrorCam,
genis acili kameralar ve yiiksek ¢6zii-
niirliiklii ekranlarla, aynalara kiyasla
cok daha genis bir goriis alani1 sunuyor.

Aracin hizini ve vites gecislerini
hassas bir sekilde ayarlayan Ongoriilii
Siiriis Sistemi ise yilizde 5’e varan yakit
tasarrufu sagliyor.

Teslimatlar hiz kesmedi

Mercedes-Benz Finansal Hizmetler
ile saglanan destekler, satis sonrasi hiz-
metlerin yaygin servis ag1 ve ilgisi ile
Mercedes-Benz’in ikinci el degerini ko-
rumasl gibi faktorler sayesinde kam-
yon teslimatlar1 2020 yilinda da hiz

Mercedes-Benz otobusler

41 farkh yenilikle pazara sunuluyor

Doniis Asistani: Otobiislerin saga
doniislerinde ve siirtiis sirasinda, hem
siirlicliniin hem yayalarin hem de diger
stirliciilerin giivenligine katki saglayan
bu donanim sayesinde; daha giivenli
sollamalar, kalkislarda ve diisiik hizl
suiriislerde kaza riskinin azaltilmasi ve
trafik 1s1klarinda bekleyen yaya ve
araclarin daha iyi algilanmasi
saglaniyor.

Dikkat Asistani: Dinlenmeden
siirlis yapan siiriiciilerin uyarilmasiyla
birlikte siiriis glivenliginin
arttirllmasinin amaclandigi bu
donanim, 60 km/s’in tizerinde
seyredilirken siiriicli davraniglarini
izliyor ve gorsel ve titresimli uyari ile
stirliclinlin mola vermesini 6neriyor.

Doniis farr: 40 km/s’ten diisiik
hizlarda veya sinyal aktif hale
geldiginde devreye
giriyor. Bu anlarda sis
farlar1 doniis far
ozelligine geciyor.
Aydinlatma etkisi
arttiritlirken, siirtict
giivenle ve pratik
sekilde manevra
yapabiliyor.

Dur & Kalk Asistanai: Siiriis
konforuna ve giivenlige katki saghyor.
Arag 2 saniyeden daha kisa siire
hareketsiz kaldiginda otomatik olarak
yeniden hareket edebiliyor.

Antiviral etkili yliksek performansh
partikdil filtreleri standart olarak
sunulan yeni iklimlendirme sistemi
sayesinde otobiislerin icindeki hava,
her iki dakikada bir tamamen
degistirilebiliyor.

Yeni konfor standartlari

Sadece yolcular i¢in degil, otobiis
icindeki herkese daha fazla konfor
donanimi sunuluyor. Tiim yolcu
koltuklarinda standart USB
tinitelerinde akilli telefon, tablet vb.
aletler sarj edilebiliyor.

2+1 koltuk diizeninde, yeni koltuk
ray sistemi sayesinde koltuklarin
yeniden konumlandirilmasi
kolaylasiyor ve deger kayiplarinin
Onleniyor.

Otobiis stiriiciilerinin konforu da
arttirildi. Siirticti konfor paketi ile
surliciiniin yatma yerinde perde yerine
rulo siirgii kapak kullanildi, siirticiiniin
yatma yerine uzun ve kalin bir minder
konuldu. Ayr bir hoparlor, cift USB,
yeni bir evrak cebi, deri direksiyon
simidi ve radyonun konumunun yukari
alinmasi gibi detaylar da bulunuyor.
Anonslar icin kablosuz mikrofon da
standart olarak sunuluyor.

Yeni ekonomik siiriis
standartlar

Ongoriilii siiriis sistemi, otomatik
karoser indirme, lastik basing izleme ve
Eko siiriis asistan1 araciliiyla yiizde
4+’a varan oranda yakit tasarrufu
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kesmedi.

Mercedes-Benz Tiirk yetkili servis
ve bayi agindaki ¢calisanlar Yeni Act-
ros’u yeni egitim modeliyle deneyim-
ledi.

Pandemi nedeniyle egitimler, bii-
tlinsel bir egitim modeli gelistirilerek
hem fiziksel hem de online platform-
larda gerceklestirildi. Tiim Mercedes-
Benz Tiirk kamyon yetkili servislerinin
arac1 deneyimlemesi saglandi.

Bir ay siiren Tiirkiye turunda, Yeni
Actros roadshow ekibi toplamda 6
farkl sehirde 7 lokasyonda miisterileri
ile bulustu.

Giivenilir TruckStore imzasi

Kamyon alaninda 2. el faaliyetlerini
siirdiiren TruckStore markast, 2020 y1-
linda hem i¢ pazar hem de ihracat pa-
zarlarinda faaliyetlerini araliksiz
surdiirdii. TruckStore, ihrag edilen
kamyonlar sayesinde Tiirkiye ekono-
misine de katkida bulundu.

Inovasyon Odiilii’nii kazandi

IToY -Uluslararasi Yilin Kamyonu-
jurisinin verdigi karara gore, elektrikli
gelecegin en yenilik¢i kamyonlar Mer-
cedes-Benz yildiz1 tasiyor. Jiiri, prestijli
2021 Kamyon Inovasyon Odiilii'nii
Mercedes-Benz’in iki elektrikli kam-
yonu olan batarya elektrikli Mercedes-
Benz eActros’a ve yakit hiicreli konsept
arac Mercedes-Benz GenH2 Kamyon’a
verdi. ™

sagliyor. Powershift otomatik sanziman
da standart olarak sunuluyor. MB GO
250-8 Powershift, 8 ileri 1 geri oranh
otomatiklestirilmis bir sanziman
sistemi olarak calisiyor. Yeni sanziman
ile beraber siiriici, vites degistirme ve
debriyaja basma yiikiinden kurtuldugu
icin yola daha fazla yogunlasabiliyor,
siirlis kondisyonu artiyor.

Ongoriilii Siiriis Sistemi (PPC)
sayesinde, yakit ekonomisi ve konfor
alaninda bir diger yenilik de GPS
bilgileri kullanilarak Avrupa ve Tiirkiye
otoyollarinin yiizde 95’ini kapsayan
dijital yol haritalar1. Hiz sabitleme
sisteminde kaydedilen hizin belirli bir
tolerans degerinde iizerine ¢ikabiliyor
veya altina inebiliyor. Arag¢ 80 km/s hiza
ulastiginda, otomatik olarak, 20 mm
alcalan karoser sayesinde hava
sirtinmesinde avantaj saglaniyor. M
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Mercedes-Benz Finansal Hizmetler’den

Kamyon ve otobuis modellerinde
Subat ayina ozel firsatiar

Mercedes-Benz Finansal
Hizmetler, 2020 model
cekici/insaat ve kargo
kamyonlarinda Subat
ayma ozel, kasko ve
servis paketli kampanya
sunuyor.

Mercedes-Benz Finansal
Hizmetler’in, Aksaray tiretimi
Mercedes-Benz 2020 model y1li
Cekici/Insaat ve Kargo
kamyonlari i¢in, Subat ayinda
gecerli olacak servis paketli,
kaskolu finansman kampanyasi

ile kurumsal miisteriler 700.000
TL kredi tutari, 36 ay vade ve %
0,89 faiz orani ile Mercedes-
Benz kamyon sahibi
olabiliyorlar.

2021 model Travego ve
Tourismo otobiislerinde
ise Subat aymna ozel,
1.750.000 TL kredi
tutarina kadar
finansman kampanyasi
sunuluyor.

Mercedes-Benz Finansal
Hizmetler’'in, 2021 model yil1
Travego ve Tourismo otobiis
modelleri i¢in, Subat ayinda
gecerli olacak finansman
kampanyasi ile 1.750.000 TL
kredi tutarina kadar, 2 ay
odemesiz (Ilk 6demesi mayis
ayinda olacak sekilde),

maksimum 48 ay esit taksitli
odeme ve % 0,79 faiz oraniile
yeni bir Mercedes-Benz otobiis
sahibi olmak miimkiin.

Detaylar icin
www.mbfh.com.tr sayfasi
ziyaret edilebilir veya en yakin
Mercedes-Benz bayisine
danisilabilir. H

Otomobil ve Hafif Ticari Araclarda
ozel firsatlar

Otomobil
kampanyalari

Mercedes-Benz Finansal
Hizmetler, Subat ayina
Ozel yeni otomobil
alimlarinda avantajh
finansman secenekleri
sunuyor.

Mercedes-Benz C-Serisi
otomobillerde 335.000 TL
krediye bu aya 6zel, 12 ay, %0
faizli kredi firsatlar1 sunuluyor.

Mercedes-Benz E-Serisi
otomobil sahibi olmak isteyen
miisteriler icin Mercedes-Benz
Finansal Hizmetler, Subat ayina
0zel, 380.000 TL’ye, 12 ay, %0,99
faiz orani firsati1 sunuyor.

Mercedes-Benz B-Serisi icin
ise %0,99 faizli ve 12 ay vadeli,
260.000 TL kredi imkani mevcut.

Mercedes-Benz GL.C
Serisi'nde, 480.000 TL krediye bu
aya Ozel, 36 ay, %1,49 faiz orani
firsat1 sunuluyor.

Yeni Mercedes-Benz GLA
icin ise Subat ayina 6zel, 285.000
TL, 12 ay, %0,99 faizli kredi
imkan1 mevcut.

Mercedes-Benz CLA’da ise
285.000 TL icin, 36 ay vadeli,
%1,49 faizli kredi imkani
sunuluyor.

Hatchback veya Sedan bir
Mercedes-Benz A-Serisi sahibi
olmak isteyenler i¢in ise 260.000
TL krediye, 36 aya kadar %1,49
faiz oran1 uygulaniyor.

Yeni Mercedes-Benz GLB ise
Subat ayinda 335.000 TL, 12 ay,
%0,99 faizli kredi imkani ile
satisa sunuluyor.

Sertifikali Kullanilmis
Otomobiller’de ise Subat ayina
0zel 12 aya kadar %1,63 faiz
firsat1 sunuluyor.

Ayrintili bilgi icin en yakin
Mercedes-Benz bayisi ya da
www.mbfth.com.tr/otomobil
ziyaret edilebilir.

Hafif Ticari Arac
kampanyalari

Mercedes-Benz Finansal
Hizmetler ayricaligiyla, Subat
ay1 boyunca esnek 6deme plani
avantaji ve diisiik aylik
o0demelerle simdi bir Vito sahibi
olunabiliyor. Diisiik ilk satin
alma maliyeti, yiiksek kalite
standartlar, yakit ekonomisi,

arttirilan glivenlik donanimlari,
farkli kullanim alanlarina uygun
genis iirtin yelpazesi ile
segmentinin en iddiali arac1 olan
Vito’ya sahibi olmak isteyen
miisteriler, Mercedes-Benz
Kasko tercih ettigi takdirde,
150.000 TL kredi i¢in, 36 ay vade
ve % 0,99 faiz avantajindan

yararlanabiliyorlar.
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Far ve yagmur sensort,
riizgar savrulma asistani ve serit
takip asistani gibi standart
giivenlik 6zellikleri ile Sprinter’e
sahip olmak isteyen miisteriler,
Mercedes-Benz Kasko tercih
ettikleri takdirde 200.000 TL
kredi icin, 36 ay vade ve %0,99
faiz avantajindan
faydalanabilirler.

Mercedes-Benz Certified
arac¢ alimlarinda, avantajh
fiyatlara ek olarak, Mercedes-
Benz Kasko’ya 6zel, 60.000 TL
kredi icin, 10 ay vade ve %0 faizli
kredi imkant ile ikinci el
alimlarinda da firsatlar devam
ediyor.

Detaylar icin
www.mbfh.com.tr/hafif-ticari-
araclar sayfasi ziyaret edilebilir
veya en yakin Mercedes-Benz
bayisine danisilabilir. H
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Sapkalar

Unyanin en yaratici
distintri olarak
kabul edilen Edward

de Bono’nun gurusu oldugu
“Alti sapkali diistinme
teknigi”nde (sirket ici
egitimlerde bende derin iz
birakmistir), bilginin tek
basina, bir distinme
stireciyle desteklenmedigi
zaman herhangi bir degeri
olamayacagi, zeka katsayisi
yuksek insanlarin ayni
zamanda iyi birer dustintr
olduklari yontindeki iddianin
gecerli olmadigina dikkat
cekilir.

Alti sapkali diistinme
teknigi, degisik renkli
sapkalar ile olaylara farkl
perspektiflerden bakmayi,
analiz etmeyi, sonrasinda ise
beyin firtinasi ile kaliteli ve
dogru bir sonuca ulagsmayi
hedefler. Ben de bu defa bir
olay tzerinde degil de
stlenilen misyon geregi
sapkalarin kullanimi tizerine
birkag s6z etmek isterim.

Bugtin, her birimizin
sartlar geregi birden fazla
farkl sapkasi olabilir. Her
isveren veya yonetici, ayni
zamanda bir baba (veya
anne) ise duruma gore baba
figtirti icin farkli, yonetici
figlirti icin ayn sapkalar
takmasi gerekir. Eger siz,
cocugunuza isinizde sahip
oldugunuz pozisyonla
yaklasirsaniz, ebeveyn-cocuk
iliskisinden faydali bir sonug
elde etmeyi beklemek buytik
bir hayal olur. Calisanlariniza
yaklasma bicimi ile
cocuklariniza ayni sapkayi
takarak davranmak hatali
sonuglar verir. Calisanlariniza
da ancak baba sefkati ile
ama isveren sapkasi ile
yaklasmak dogrudur.

Ornekleri, her alanda
yayginlastirabilir, is
hayatindaki yonetimden
tutun tlke yonetimine kadar
cok genis yelpazede
dilediginiz gibi
kullanabilirsiniz.

Bu siyasetciler icin de
gecerlidir. Siyasetci, eger
iktidara gelmis ve devlet
yonetiminde bir gorev
almissa, tstlendigi gorev
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geregi, siyasetci sapkasini bir
kenara koyarak liyakatli bir
yonetim icin devlet adami
sapkasini takmalidir.
Siyasetcinin, devlet adami
sapkasini takiyor olmasi
herkese ayni mesafede
yaklasmasi, tilke menfaatleri
geregi bir misyon
tstelenmesi, genel olarak
kabul gortrken; bir devlet
adaminin da siyasetgi
sapkasi ile dolasiyor olmasi
hi¢c de makbul bir diistince
olamaz.

Gecenlerde, Ankara
Blytksehir Belediye
Baskaninin, “rozetsiz siyaset”
ifadesini gercekten takdir
ettim. Devlet yonetiminde
gorev alan tim siyasetcilerin,
oy versin vermesin tim
vatandaslarina, ayrim
yapmaksizin yaklagmasi
onemlidir ve gereklidir. Tipki
bir babanin evlatlari arasinda
ayrim yapmamasi gibi...

Bunun tam tersi oldugu
donemlerde, kamu
gorevlisinin -siyasetci olsun
olmasin- siyaset bazli
yaklasiyor olmasi, itici,
igrencg ve insanlari sogutan
bir yontemdir.

Adil davranmak her
yonetici icin cok dogru bir
davranistir. Adalet herkese
gereklidir ve bir glin herkesin
adalete yolu diisecektir. Bunu
akilda tutmak iyi olur ki, gtin
gelir takke duserse kel
gorlinmesin.

Kirkpinar'daki yagli
gureslerde, cazgirlarin
soylemi bu alanda emsal
olacak niteliktedir.

“Pehlivan,

Alta distim diye yerinme,

uste ¢ciktim diye sevinme...
Yenen de pehlivan, Yenilen
de pehlivan.

Gun gelir devran doner...

Ne oldum dememeli, ne
olacagim demeli...”

Bu gtine kadar ne ¢ok sey
gorsek de bildiklerimiz
bilmediklerimizin yaninda
inanin ki cok azdir.

Bugln Ustte olanin yarin
alta dusmeyecegini kim
bilebilir.

Yasayip gorecegiz... H
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Sahibi ve Sorumlu Yaz Isleri Miidiirii: Barig Can BASKAN

Yeni Actros egitimleri 7 lokasyonda yapilda

Genel Yayin Yonetmeni Genel Yayin Danigman / Bagyazar

ercedes-Benz Tiirk tarafindan;
MTﬁrkiye’de ilk defa 2008 yilinda

piyasaya sunulan ve 2010 yilinda
Aksaray Kamyon Fabrikasi’'nda {iretimine
baslanan Actros, Euro 6 motorlarla iiretil-
meye baslandigi 2016 yilindan sonraki en
biiylik degisimini 2019 yilinin sonunda
yasadi. Ustiin yakit ekonomisi ve essiz bir
konfor sunan; érnek niteligindeki giiven-
lik donanimlar ve ileri teknolojik 6zellik-
ler ile donatilan Yeni Actros cekiciler,
“Hepsi bir. O benzersiz.” sloganiyla
2020’'nin basinda Tiirkiye’de satisa su-
nuldu.

Tiim y1l devam eden uygulama egi-

timleri ve Nisan ay1 itibariyla devreye ali-
nan online egitimler ile tiim

Mercedes-Benz Tiirk kamyon yetkili
servislerinin arac1 deneyimlemesi sag-
land.

Mercedes-Benz Tiirk, gerceklestirdigi
fiziksel egitimler ile 7 farkli lokasyonda
Yeni Actros egitim
araci ile 4 bin km’nin
tizerinde yol katede-
rek tiim bayi agina
ulasti. Secilen bu lo-
kasyonlar sayesinde,
diger bayi teskilatin-
dan katihmecilar ko-
naklamaya ihtiyac
duymadan, pandemi
kosullarina uygun
olarak fiziksel egitim-

lere katilabildi. Diizenlenen bu fiziksel
egitimler sayesinde Mercedes-Benz Tiirk
Yetkili Servis ve Bayi agindaki ilgili biitiin
calisanlar yiiksek teknolojili Yeni Actros
cekicilerini deneyimleme sansina eristi.
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Oguzhan Agir Nakliyat, |

guclendi

ilosundaki 100 adet MAN aracin,
F sagladig yiiksek verimlilikten

memnun kalan Oguzhan Agir
Nakliyat, yeni y1l ara¢ yatirimlarinda
yine MAN'1 tercih etti, filosuna 15 adet
yeni MAN cekici katti. Firma, yeni
araclarini térenle teslim aldu.

Ankara Akyurt’taki MAN

Tesislerinde diizenlenen teslimat
torenine Oguzhan Agir Nakliyat adina

15 MAN cekici ile

Yonetim Kurulu Baskani Oktay Kilig,
Nedim Kilig, Serafettin Kili¢, Oguzhan
Kili¢, Bedirhan Kilig, Efe Metehan Kilic,
Melik Vatan Kili¢, Alpay Kili¢c ve Mesut
Bilici ile MAN Kamyon ve Otobiis
Ticaret A.S. adina Bolge Satis
Koordinatorii Ferit Aslan Akman ve
Kamyon Satis Uzmani Engin Karaoglu
katildi.

Scania, Isvec Otoyollarinda
Otonom Kamyonlari Test Edecek

koydugu otonom siiriis projesi

kapsaminda Isve¢'te Sodertilje ve
Jonkoping sehirleri arasindaki E 4
otoyolunda siiriiciisiiz kamyonlar test
etme izni ald1.

S cania, teknoloji liderligini ortaya

Otonom siiriis 6zelligine sahip Scania
araclari, Scania Transport Laboratuvar ile
ticari hizmete girecek ve tiretim
operasyonlari icin gerekli malzeme
nakliyesini gerceklestirecek.

Testler, otonom araclar icin 5 noktali
SAE o6lgegindeki seviye 4'e gore teknolojiyi
kapsayacak sekilde yapiliyor. Bu da
kamyonlarin otonom olarak siiriildiigi,
ancak giivenlik nedenleriyle bir stiriicii
tarafindan denetlenecegi anlamina
geliyor. Otonom siiriisii miimkiin kilan
sensoOrlerden kamyona iletilen bilgileri
izlemek ve dogrulamak i¢in Scania'nin
testleri sirasinda bir test mithendisi de
kabinde yer alacak. Scania’nin halka acik
otobanda, yiik ile gerceklestirdigi bu
otonom siiriis testi Avrupa sinirlarinda bir
ilk olacak. ®

50 adet Tirsan Multi Ride ile

Unal Lojistik
Avrupa yollarinda

irsan, Covid-19’a
I kars1 tiim giivenlik

onlemlerini alarak,
lojistik sektoriiniin 6nde
gelen firmalarindan
Unal Lojistik’e Tirsan
Adapazan Fabrikasi'nda,
Unal Lojistik Yonetim
Kurulu Uyesi Ferhat

Aycicek’in katildig1
teslimat toreni
gerceklestirdi. Tirsan,
Unal Lojistik firmasina
50 adet Tirsan Tenteli
Perdeli Multi Ride
Treyler siparisinin 25
adedini teslim etti.

Unal Lojistik Yonetim

sekilde tasarlanmis ve en
kaliteli saglam sekilde
iretildi. Araclar, yiik
giivenligini tam saghyor,
yiikleme ve baglama
sirasinda da esneklik
sunuyor. Tirsan’in sahip
oldugu genis servis ag1

Unal, Unal Lojistik Genel Kurulu Uyesi Ferhat e fi disi
Miidiirii Biilent Cing6z Unal, “Tirsan araglari e .1rn'1ar'nlza verdigl
ve Tirsan Treyler Satis operasyonlarimizin kaliteli hizmetlerden

Yoneticisi Ozgiir

esnekligini destekler

memnunuz” ded. B
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VAN cazip firsatlaria cekici
sahibi olma imkani sunuyor

MAN’dan yeni cekici
alacaklara 2’li firsat; yiizde
0,99 faiz orani ile
500.000TL’ye kadar kredi ya
da 3 yillik bakim & uzatilmis
garanti hediye

icari araclarin kokli ve giiclii
I markas1 MAN, yeni yilda
miisterilerine birbirinden
cazip firsatlarla cekici sahibi olma
imkani sunuyor. Yap1 Kredi, Tiirkiye
Is Bankas1 ve Garanti BBVA ile
varilan anlasma ile miisterilerine

36 ay vade ve 0,99 faiz oraniyla
500.000TL’ye kadar kredi saglayan
MAN, ayrica finansal destege ihtiyac
duymadan yeni ¢ekici alacaklara da
3 yillik bakim ve uzatilmis garanti
firsatini licretsiz saghyor.

Ustiin nitelikli araglar, satig
sonrasl hizmetler ve finansal
¢oziimlerde sundugu ayricaliklarla
giivenilir ¢coziim ortagl olmaya
devam eden MAN Kamyon ve

Otobiis Ticaret A.S., miisterilerine
yeni yilda da birbirinden cazip
avantajlarla cekici sahibi olma
firsati veriyor.

Bireysel ve kurumsal
miisterilere cazip firsatlar

Kampanya kapsaminda 2021
model MAN cekici sahibi olmak
isteyen miisterilere; Yap1 Kredi,
Tiirkiye Is Bankasi ve Garanti
BBVA’dan 0,99 faiz orani ve 36 ay
vade ile 500.000 TL’ye kadar kredi
imkani saglaniyor.

MAN ayrica finansal destege
ihtiyaci olmayan miisterileri icin de
yeni ¢ekici alimlarinda 3 yillik
bakim ve uzatilmis garanti
secenegini licretsiz olarak sunuyor.

MAN’1n zorlu pandemi
siirecinde miisterilerini diisiinen
birbirinden cazip kampanya
secenekleri; bireysel miisterilerin
yani sira filolarini yenilemek,
giiclendirmek isteyen kurumsal
firmalara da yeni firsatlarin yolunu
aciyor. W

IVECO’nun Antalya’daki

Yeni yetkili satis ve servis
noktasi ANTOTO oldu

3 ton ve tistli kamyon pazarinda

o Jylizde 7’lik pazar payi ile 3.
sirada yer alan IVECO, 2021’e 6nemli bir
isbirligine imza atarak girdi. IVECO,
Antalya ve cevresinde 17 yildir hizmet
veren ANTOTO ile 3S Yetkili Satic1 ve
Servis s6zlesmesi imzaladi.

Hikmet Goksoy: “Antalya
cevresinde 17 yildir hizmet

veriyoruz”

Online olarak gerceklestirilen imza
toreninde bir aciklama yapan ANTOTO
ortaklarindan Hikmet Goksoy, ANTOTO
olarak Antalya ¢evresinde 17 yildir
hizmet verdiklerini hatirlatarak,
“Miisterilerimizi ve IVECO markasini
desteklemek icin bu tesisimize yatirrm
yaptik. Bu is birliginin her iki tarafa da
hayirh olmasini diliyorum” dedi.

Yildirim Tanilkan: “lveco
olarak Tiirkiye’nin en hizli

biiyiiyen markasiyiz”

IVECO Tiirkiye Bayi Gelistirmeden
Sorumlu Genel Miidiir
Yardimcist Yildirim
Tanilkan ise,“IVECO
olarak Tiirkiye’de cok hizl
biiyliyen bir markayiz.
Pazar payimiz1 9 yilda
ikiye katladik. Tiirkiye’'de
3.5 ton ve iistii kamyon
pazarinda yiizde 7’lik
pazar payzi ile 3. siradayiz.
ANTOTO gibi tecriibeli is
ortaklarinin basarimiza

etkisi, katkisi1 biiytiik olacaktir. Bu
dogrultuda IVECO’nun 2021 mottosuna
uygun olarak daima miisterilerimize
yakin olmay1 hedefliyoruz” diye
konustu.

Antoto’nun 3S tesisinde ayni
anda 10 araca hizmet

verilecek

ANTOTO hafif, orta ve agir vasita
segmentlerindeki 3S tesis yatirimiyla
tiim IVECO araclar1 icin miisterilere
satis hizmeti verecek. Tesiste yapilacak
tadilatlarin bitmesine miiteakip, Mart
sonunda Servis ve Parca destegi de
saglanmaya baslanacak. ANTOTO,
yaptig1 yatirimla 17 yillik tesisini
yeniliyor. Yenilenen tesis 1462
metrekaresi kapali olmak tizere 9460
metrekarelik bir alana sahip. Tesiste ayni
anda 10 adet araca hizmet verilebilecek.
Antalya’y1 komsu kentlere baglayan yol
tizerinde kurulu tesis, lojistik
operatorleri icin de ideal bir konumda
bulunuyor. ®
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Sertrans Logistics

40 Renault Trucks aldi

Serirans Loghibay g
L0 et

il Trascks TLbd bralima | '

urt ici ve yurt disinda hizmet
-Y agini genisleten Sertrans

Logistics, giiclinii global
pazara tasimaya devam ediyor.
2020 yilinda gerceklestirdigi
yatirimlar dogrultusunda filosunu
da giiclendiren Sertrans, yeni teslim
aldig1 40 adet Renault Trucks T 460
4x2 X-Low Euro 6 cekicileri,
yogunlukla Avrupa tasimacilik

faaliyetlerindeki rotalarinda
kullanacak.

Covid-19 6nlemleri kapsaminda
diizenlenen yeni araclarin teslimat
torenine Sertrans Logistics Icra
Kurulu Uyesi Batuhan Keles,
Transer Genel Miidiirii Murat
Comert, Sertrans Mali Isler
Direktorii Burak Gezer katilirken
Renault Trucks adina Renault

Lerirans Logistics's
&0 adet
Rensult Trucks 77" toslima,

Trucks Tiirkiye Baskani Sebastien
Delepine, Satis Direktorii Omer
Bursalioglu, Filo Satis Miidiirii Ziya
Colak, Kogaslanlar Otomotiv
Yonetim Kurulu Baskan1 Mahmut
Kocaslan, Genel Miidiirii Mesut
Siizer ile Renault Trucks Finansal
Hizmetler (RTES) Satis ve
Pazarlama Direktorii Ertan Colak
bulundular. B

Yepyeni bir bakis acisi: B4B4C
Ttiketici lojistik
sektorinin
merkezinde

Sertrans Logistics Yonetim Kurulu
Baskani Nilgiin Keles, Echo Summit'te
lojistik diinyasinin merkezine tiiketiciyi
aldiklarini soyledi.

orumluluklarin en iyi
ve stirdiiriilebilir

sekilde yerine
getirilmesinin yolunun
yepyeni bir bakis acis1
kazanmakla miimkiin
oldugunu belirten Nilgiin
Keles, “B2B ve B2C;
hepimizin siklikla telaffuz
ettigi iki kavram. Kiiresel
ticarette yasanan biiyiik
degisimle birlikte bu iki
sektorel tanimlamanin ortadan kalkmasi ve ic ice
gecmis bir siirecin yasanmasi ka¢inilmaz. Yani
giiniin sonunda tiiketicinin (consumer) talep ve
isteklerini anlamadan, daha da énemlisi bu
taleplere uygun ¢oziimleri ortaya koymadan, isi
(business) yonetmek artik miimkiin degil. B2C
icin tiiketici uzun siiredir is modelinin
merkezindeydi. Artik B2B'nin merkezine de
tiiketici geldi veya gelmek zorunda. Iste biz bu
yeni yaklasima B4B4C ‘Business For Business For
Consumer' diyoruz” dedi. B

Renault Trucks T ve D serisi
2021'de de one cikacak .

Renault Trucks, kamyon ve
cekicilerinin yani sira sundugu
toplam coziimlerle pandemi
donemine ragmen biiyiiyen
ticari araclar pazarinda basarili
bir yil gecirdi. Renault Trucks
Tiirkiye Baskani Sebastien
Delepine, “Tiirkiye’de kamyon
pazarinda, giiclii bayi agimizla,
biiyiimeye devam edecegiz. T
serisi uzun yol cekicilerimiz,
sektorde onemli bir yere sahip.
2021 yilinda D serisi dagitim
kamyonlarimiz icin de ayni
basariyr gostermek iizere
odaklanacagiz. Renault Trucks
13 litre T serisi cekicilerimiz,
segmentinde cok 6zel bir
konuma sahip ve lojistik
sektoriinde yiiksek talep goren
araclar olmasiyla Tiirkiye’de de
on plana cikiyor. Bu grafigin
2021 yilinda da devam etmesini
bekliyoruz” dedi.

enault Trucks, kamyon ve
Rgekicilerinin performansini,

tistlin yakat tasarrufunu,
dayanikliliklarini, siirtis konforu ve
giivenligini, sundugu finansal
¢ozlimler ve satis sonrasi hizmetleri ile
optimize ediyor. 2020 yilinda Covid-19
pandemi doneminde yasanan tiim
zorluklara ragmen araglari ve sundugu
satis sonrasi hizmetleri sayesinde
Renault Trucks, filolarin en ideal
toplam sahip olma maliyeti ile
operasyonlarini yiiriitmelerine destek
olmay1 basardi.

16 ton ve iizeri agir ticari arag

Renault Trucks Tiirkiye Bagskani
Sebastien Delepine, 2020 yi1linda 16
ton tizeri ticari araclar pazarini
degerlendirerek; “Ttim diinyada
oldugu gibi Tiirkiye’de de bu yil farkli
dinamikler yasandi. Aslinda ticari

Sebastien
Delepine

wi)

araclar sektoriinde son bes yilda diisiis
gosteren egilim, pandemi siirecinde
bircok etken ile yiikselise gecti. 2020
yili 16 ton lizeri agir ticari ara¢ pazari,
7300 adetten 16 bin 270’e yiikselerek
bir 6nceki yila gore yiizde 122,9
oraninda artt1. 2020’nin ilk iki ay1
yiiksek satis adetleriyle baslayarak
giizel bir y1l olacagi sinyalini verdi.
Ancak Mart 2020 itibariyle Tiirkiye’'de
de Covid-19 pandemi etkileri baslad1
ve tiim diinyada arac iireticilerinin
ortalama iki ay boyunca iiretimlerinin
durdugu bir siirec¢ yasandi. Bu siirecte
ikinci el degerleri de yiikseldi.
Uretimlerin baglamasina ragmen
ikinci el degerlerinin diismemesi,
uygulanan diisiik faiz oranlari ve arzin
da diisiik seyretmesi nedenleriyle
ertelenen talepler, satis olarak yansid.
Bu arada pandemi siirecinde degisen
tliketici aliskanliklar ile lojistigin
oneminin daha da artmasi bu duruma
ayr1 bir ivme katt1” diye belirtti.

Yasanan tiim sikintilara ragmen e-
ticaret basta olmak tizere tiim lojistik
alanlarinda biiytime yasandigina
deginen Delepine, “Ozellikle karantina
doénemi ve calisma sekillerinin
degismesi ile e-ticaret ve eve
teslimatlar biiyiik bir 6nem kazand.
Bu da dagitim alanina yansidi, ancak
lojistikte tiim halkalar ic icedir.
Dolayisiyla tiim zorluklara ragmen
degisen egilimler, lojistigin halkalarina
pozitif talep olarak dondii” dedi.

Miisteri memnuniyeti 6ncelikli

Delepine, “Tiirkiye’de kamyon
pazarinda énemli bir oyuncu olarak
gliclii bayi agimiz ile biiyiimeye devam
edecegiz. Pandemi donemi de dahil
olmak tizere son dort yildir yiikselen
satis grafigimiz bizleri daha da motive
ediyor. Tabii ki en 6nemli
taahhiitlerimizden biri, miisteri

memnuniyeti ve miisterilerimizle
yakin olarak ¢oziimler tiretmek.
Pandemi doneminde de miisteri
memnuniyeti asil dnceligimizdi ve
7/24 hizmet vererek miisterimizin
yaninda olmay1 basardik” seklinde
acikladi.

Dagitim alan1 6nem kazandi

Sebastien Delepine, “Araglarimizin
performansi, yakit tasarrufu ve
avantajli toplam sahip olma
maliyetleri sayesinde Tiirkiye
pazarinda en iyi lojistik ¢oziimleri
sunarak Renault Trucks markasi
olarak 6n plana ¢cikmayi basardik.
Renault Trucks T serisi uzun yol
cekicilerimiz, sektorde 6nemli bir yere
sahip. 2021 yilinda D serisi dagitim
kamyonlarimiz icin de ayni basariy1
gostermek tizere odaklanacagiz. Sehir
ici ve sehirleraras1 dagitim
segmentinde istiin avantajlar sunan D
serisi kamyonlarimizi, yollarda daha
cok gorecegiz” dedi.

13 litrelik cekicilerin basarisi

Delepine, “Renault Trucks 13 litre T
serisi ¢ekicilerimiz, segmentinde cok
0zel bir konuma sahip ve lojistik
sektoriinde yiiksek talep goren araclar
olmasiyla Tiirkiye’de de 6n plana
cikiyor. Bu grafigin 2021 yilinda da
devam etmesini bekliyoruz. T serisi
cekicilerimiz, tistiin 6zellikleri, yiiksek
performansi, yakit tasarrufu ve
konforu ile hem lojistik sirketlerinin
operasyonlarina hem de siiriiciilerin
konfor ve verimliligine katki saghyor”
seklinde aciklad:. ®
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Mercedes-Benz 2021 model otobisleri gérdugliniiz anda, zamanin ilerisinde bir teknolojiyle karsilastiginizi
hissedeceksiniz. Dinyanin saygli duydugu muhendislik, hayrani olunacak detaylar, gliven veren standartlar
ve ekonomik siirtisuin verdigi gonul rahatligl. Mercedes-Benz 2021 model otobusler, isini gelecege tasimak
isteyenler icin simdi yollarda.
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