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.  NMAN, 2020y degeriendirdi
2021 hekientilerini aciklad
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Tasimacilarin 2020 degerlendirmelerini ve 2021 beklentilerini derledik

2019’un iyi gegme5|
sonrasi 2020’ye
yiiksek beklentilerle
giren tasimacilar, once
islerinde sonra da
hiikiimetten
beklentilerinde
aradiklarini bulamadi.

2 021 yilinda as1 basarisinin

¢ok 6nemli oldugunu belir-
tip stirprizlere acik temkinli
bir iyimserlik icindeler.

Tasima Diinyasi, farkli tasima
tlirlerindeki sektor mensuplari-
nin 2020'nin degerlendirmelerini
ve 2021’den beklentilerini acikla-

W% irem Bayram
malariyla yansitiyor. :

Ta§k|n Arnk

Hamza Oztiirk

Sehirlerarasi yolcu
tasimacihg

Kamil Ko¢ Genel Midiirii
Kadir Boysan, Metro Turizm
Genel Mudurii Mehmet Pervaz,
Best Van Turizm Yonetim Kurulu
Uyesi Irem Bayram, Tokat Seya-
hat Yonetim Kurulu Uyesi Mus-
tafa Tekeli...

Turizm tasimacihigi

Turizm Tasimacilar1 Dernegi
Genel Sekreteri ve Mini Tur Yo-
netim Kurulu Bagkan1 Mehmet
Oksiiz, Ege Hakan Turizm Yéne-

Turgay Giil

Servis ve personel Ozel halk

li
Bayraﬁtaroglu

tim Kurulu Bagkan1 Mehmet tasimaci h g1 otobiis
Hakan Ozkarali, SystemTrans- o
port Yonetim Kurulu Baskani ISAROD Bagkam Hamza Oz- ta§|maC|I|g|
Taskin Arik, Aker Otobiis Islet- tiirk, Ankara Servis Araci Isletme- . .
mesi Yonetim Kurulu Bagkani leri Esnaf Odas1 Bagkani Tuncay Istanbul Ozel
Emre Ak, Turse Turizm Yonetim  Elmadagli, ISTAB Baskani Turgay ~ Halk Otobiisleri
Kurulu Bagkani Efe Unver, Via Giil, Giirsel Tur Yonetim Kurulu Esnaf Odast
Transport ve Progo Genel Mii- Bagkani Levent Birant, Ilkem Tu- Bagkani Goksel
diirii Kerem Serkan Coban... rizm Ali Bayraktaroglu... Ovacik...

19 - 20'de

6-16-17-18 -
L& Volvo Tru

Giinsel Group |

28 YILDIR
UKRAYNA
YOLLARINDA

Levent Birant

Tunca
Elmadagh

3

klﬂ'satl§ﬁlé kapat"‘

Kivang
Kizilkaya

tistlendigi Volvo Trucks Kamyon Satis ve Satis
Sonrasi Hizmetler Direktorii Kivang Kizilkaya,
“Buyil 16 ton ve {izeri pazar, 16 bin adet seviyesinde
kapaniyor. Volvo Trucks olarak yili 850 adet ile

Temsa [s Makinalari’'nin distribitérliigiinii

KODNOVA,
servis firmalarini

dijital dontistiime
hazirhyor
8'de

‘rEHIum;L HIZMETLERIMIzZLE
"NiN DORT BiR YANINDA B

2020 buyuk hayal kirikhgu,

2021 umutlarin baslangici

Brisa Pazarlama Direktorii Evren Giizel

100 arachk girketin

Yillik kar1 2 milyon TL

Hiiseyin Oztiirk
yasama veda etti

Diizce Giiven Turizm Kooperatif

Yon. Kur. Bagskan
Yardimcisi Hiise-
yin Oztiirk 25
Aralik 2020 ha-
yata gozlerini
yumdu.

Tiirkay Saltik

sonsuzluga ugurlandi

IH"'

oluman
Holding’'in
urucularindan

Tiirkay Saltik, 24 Aralik
2020 Persembe giinii 85
yasinda vefat etti.
Merhumun cenazesi 26
Aralik 2020 Cumartesi
glinii Zincirlikuyu
Camii'nde kilinan
cenaze namazinin
ardindan Zincirlikuyu

Tirsan’dan Bulung Logistics’e

Mezarhigi'na defnedildi.

27'de

NELER VAR?

01- Ana Sayfa

02- ISTAB, System, EgeHakan, Grandbus
03- Mapar Yeni Yil Kutlamasi
04- MAN Yili Degerlendirdi

05- Bayraktarlar Merkon -
Giirsel Turizm

06- Tuncay Elmadagli,
Ankara Servis Isletmecileri
Odasl Bagkani

07- Otokar Yeni Yil Kutlamasi

08- Kodnova, servis
firmalarini dijital donisiime
hazirliyor

09- Cavusoglu Otomotiv Yeni
Yil Kutlamasi

10- Otobiis Piyasasi

11- Pilaveir Otomotiv Yeni Yil
Kutlamasi

12- TOF Yeni Yil Kutlamasi

13- Metsan Otomotiv Yeni Yl
Kutlamasi

15- Halk Otobiisgiileri Yeni Yil K.
16- 17-18-19-20- Manset
21- Mercedes-Benz Tiirk: Tiirkay
Saltik bassagligi

22- Mercedes-Benz Tiirk:
Hiiseyin Oztiirk bassaghgi
23- MAPAR: Tiirkay Saltik
bassaihi

24- TOF-TTDER-IPRU-TOSEV::
Tiirkay Saltik bassaglig

25- Volvo Yili Degerlendirdi
26- OTAM

27- Brisa Yili Degerlendirdi
28- Ukrayna-Giinsel Group-1
29- Ukrayna-Giinsel Group-2
30- Kamyon Piyasasi

31- Tirsan’dan Bulung

. ] - ' : Logistics’e 100 Treyler -
28 - 29'da kapatiyoruz” dedi. 100 adetlik dev teslimat Ibrahim Seflek’e 30 Treyler
gr Zeki Mustafa Meylut , Cumhur Alpay Korkut Ekrem
onmez Yildirim Ilgin Aral Lok Akin o)
q 0 S zcan
@ o
" o .' . : Bi git 2020! Aceriiziimoglu
Yénetmelik 2020’yi geride 2020'yi nasl gegirdik? Yeni yil yazisi Sehirlerarasi Diiital Déniisi
diizenleme kilavuzu birakirken... 2021'den beklentilerimiz... Otobiislere ZOZ(;Ik?y}p yilda iital Jonusum
Kis Lastigi son haftal..
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2020 yilini geride birakirken,
2021 yilinin sizlere ve tim dlinyaya
saglik, mutluluk ve bereket getirmesini dileriz.

@ ”M Dijital Ulasim Partneriniz

System Transport!
Turizm sektoriine her gesit ara¢ parki
ile hizmet sunan System Transport
Yonetimi ve ¢calisanlari olarak

Yeni Yilinizi kutlar, saglik ve

mutluluk dolu bir gelecek dileriz.

TASKIN ARIK
Yonetim Kurulu Baskani

: www.systemtransport.com.tr
www.istab.org.tr

T e ] Bugiin batdn dertleri bir yana birakn,
D —— a Bugiin gozyaslarini unutun
Bugiin daha saglikli yarmnlar icin
Turizme hizmet treten meslektaslarimizin, : in adina hayata gﬁ’ﬁms-‘-’y in.

is ortaklarimizin ve sayin yolcularimizin 2021 kutlu olsun!
Yeni Yilini kutlar,

saglikh, mutlu ve huzurlu bir gelecek dileriz.

Mehmet Hakan Ozkarall
Yonetim Kurulu Baskani

\

2{le

hakan

TurizZm

! |I F .

www.hakanturizm.com
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4 wwwgrandbuemariielcom / infofgrancbusrmariseloom



Yeni yilda saglikli,
huzurlu, bol kazancli,
sevdiklerinizle ve
ailenizle mutlu
oldugunuz bir yil dileriz.

YALCIN SAHIN
YONETIM KURULU BASKANI




2021 hekientilerini acikiadh

MAN Kamyon ve Otobiis Tica-
ret AS yoneticileri; Kamyon Satis
Direktorii Serkan Sara Otobiis
Satis Direktorii Can Cansu,
ikinci El Satis Direktorii Aydin
Yumrukcal, Satis Sonrasi Hiz-
metler Direktorii Sinasi Ekinci-
oglu, Hafif Ticari Arac Ulke Satis
Miidiirii Cumhur Kutlubay 2020
yilini degerlendirdi ve 2021 bek-
lentilerini, 21 Aralik Pazartesi
giinii diizenlenen online basin
toplantisi ile acikladilar.

HABER: ERKANYILMAZ

Kamyonda beklenti 20 bin

MAN Kamyon ve Otobiis Ticaret
AS Kamyon Satis Direktorii Serkan
Sara: “Pandemiye ragmen bu y1l agir
ticari arac pazari 17 bin 500 adet sevi-
yesinde kapaniyor. Yil yiizde 8 pazar
payl ile kapatacagimizi diistiniiyoruz.
2021 e asiyla ilgili umut verici gelisme-
lerle bashyoruz. Beklentimiz, 2021’de
pazarin yiizde 15-20 daha biiytiyecegi
ve 20 bin adetler seviyesine ulasacagi
yoniinde. Bu y1l, yerli iireticilere, devlet
destekli kampanyalar yapildi. ithal
arac ureticilerini kapsamadi. Buna rag-
men biz kendi glicitimiizle kampanya-
lar, miisteriye 6zel segenekler sunmaya
calistik. 2021 yilinda benzer kampan-
yalar1 yapmaya devam edecegiz.

Yilin Kamyonu

‘International Truck of the Year
2021 - Yilin Kamyonu’ ddiiliine layik
goriilen MAN TGX aracimiza sektor-
den de yogun ilgi oldu. Eyiip Lojistik,
Erhanlar Lojistik ve Egelim Lojistik’e
teslimat yaptik. Miisterilerimizden
ylizde 8 daha diistik yakit tiiketimi ol-
duguna yonelik cok olumlu geri d6-
niisler aldik. 2021 y1li basinda yeni seri
araclarimizi satmaya bashyoruz. Stoklu
olarak da getirmeye baslayacagiz.
Ancak tabii ki, pandemi nedeniyle ali-
sik oldugumuz lansmani yapma sansi-
miz yok. Bir raod show tur planimiz
var, daha az miisteri katihmli organi-
zasyonlar ile online olarak egitimler ve
miisteri bulusmalarn da planlhyoruz.”

Seyahat otobiis pazari
500 adet

MAN Kamyon ve Otobiis Ticaret
AS Otobiis Satis Direktorii Can Cansu:
“2020’ye ¢cok umutlu girdik. Bizim gibi,
yolcu tasimacilarinin da ‘2020 bizim y1-
limiz olacak’ dedigi anda salgin ile kar-
silastik. Eski pazar seviyeleri olmasa da

MAN

28 Aralik 2020

MAN Kamyon ve Otobiis Tic. A.S. 2020-2021 Degerlendirme Basin Toplantisi

AR

Can Cansu
Otobis Satis Direkiony

700-800 adet otobiis satilacak diisiin-
cesiyle stoklarimizi ve siparislerimizi

hazirlamistik. Biz de 180-200 dolayinda

otobiis satariz diyorduk. Fakat ilginctir
ki, biitiin kisitlamalara ragmen otobiis
sektorii 2019’da 355 adet ile en dibi
gormiisken 2020’de 530 adetlere ulasa-
rak yiizde 50 biiytime elde etti. Bu y1l
toplam pazarda gerceklestirdigimiz 99
adetlik satis ile ytizde 21 pazar pay1
elde ettik. iki aks 13 metre seyahat oto-
biis pazarinda ise ylizde 25 gibi paya
ulastik. 10 ay1 kapali bir 2020'de 530
oluyorsa en kotiimser ihtimalle 6 ay1
acik olabilecek bir iilkede 500’den
daha diisiik bir pazar beklemek bize
gercekci gelmedi.”

Ikinci el icin ilging bir yildi

MAN Kamyon ve Otobiis Ticaret
AS ikinci El Satis Direktorii Aydin
Yumrukgal: “Ozellikle Mayis ayindan
itibaren cekiciye olan talep artti. 2020
yilindaki satislarimizin yiizde 75’ini ge-
kici segmenti olusturdu. Sektoriin bir
diger lokomotifi olan insaat grubu ve
damperli araclara olan ilgi ise, yilin ge-
nelinde diisiik seyretti. TGE icin de
takas ve serbest alim satislarina basla-
dik. Bu cercevede takasa aldigimiz
ikinci el MAN TGE koltuklu minibiis
araclarimizin ilk ihracatin1 da Avrupa
pazarina gerceklestirdik.

Sehirlerarasi otobiis pazarinda 2019
Kasim ayinda baslayan hareketlilik,
2020 yilinin ilk iki ayinda da devam
etti. Bu hareketlilik alimlara ve fiyatlara
yansidi. Aslinda bu dort ay otobiisiin
degerini buldugu bir dénem oldu. 20
yildir yasamadigimiz bir donem. Oto-
biiscii aldig1 otobiisten para kazandi.
Ancak Mart ayindan itibaren baslayan
kisitlamalar nedeni ile ikinci el otobiis
pazari da ciddi bir durgunluk icine
girdi ve fiyatlar cok ciddi diistii. Arz
talep dengesi ¢cok ciddi bozuldu. D6-
vizdeki artisla birlikte sifir aracla ikinci
el arasindaki makas acilsa da sifir fiyat-
larinda da bir gerileme var.

2021 Nisan ve Mayzis ay1 ile birlikte

Kamyon Satis Direktord

Sara Aydim Yumrukgal
|kinei EI Satrs Direktéri

s @ e & g

Katilimcilar

ozellikle as1 tarafindaki gelis-
meler cercevesinde, turizmin
ve seyahatlerin daha normal
hale gelmesiyle sektoriin can-
lanacagini diistiniiyoruz.
Umarim sektor Kasim-Subat
donemindeki kadar olmasa
da cikisa gececektir. MAN To-
pUsed olarak ikinci el arac-
larda baslangi¢ yasina
bakilmaksizin 36 ay ve
1.100.000 kilometreye kadar
uzatilmis garanti hizmeti de
sunmaya basladik.”

Pandemi siirecinde kesinti-
siz hizmet

MAN Kamyon ve Otobiis Ticaret
AS Satis Sonras1 Hizmetler Direktorii
Sinasi Ekincioglu: “MAN servisleri;
2020 yilinda COVID-19 6nlemlerini
alarak, yurt capinda kesintisiz hizmet
vermeyi slirdiirdii. Miisterilerimizin
yedek parca, bakim ve onarim gereksi-
nimleri bu yilin zorlu kosullar altinda
sistemli ve 6zverili bir ekip ¢alismasiyla
kargilandi. Bu yil Ispanya’nin Bilbao
kentinden diizenlenen MAN bulusma-
sinda miisteri memnuniyeti perfor-
mans degerlendirmelerinde MAN
Kamyon ve Otobiis Tiirkiye, 22 iilkenin
satis sonrasi hizmetleri arasinda cesitli
kriterlere bagh olarak 6l¢iilen ‘Custo-
mer First’, Tiirkce adiyla ‘Once Miis-
teri’ programindaki basarisiyla
birincilik 6diiliint aldi. Yine MAN biin-
yesinde yetkili servislerin garanti karar-
larinin degerlendirildigi
denetlemelerde Tiirkiye yetkili servis-
lerimizin aldig1 notlar ile diinya birinci-
ligini elde ettik. MAN olarak, orijinal
parcaya iki sene yedek parca garanti
veriyoruz. Tiirkiye'nin cesitli illerinden
egitim icin merkeze gelen teknisyenle-
rin yol zamanlarindan kaybetmemeleri
icin yetkili servislerimizde standart
video konferans ekipmanlari ile dona-
niml yerel egitim béliimlerini kurmus-
tuk. Bolgesel katiliml online egitimleri
baslatmistik. Bu altyapi bize, 2020 y1-
linda biiyiik yarar sagladi.”

Panelvan kamyonet ve
minibiis pazari

MAN Kamyon ve Otobiis Ticaret
AS Hafif Ticari Ara¢ Ulke Satis Mii-
diirii Cumhur Kutlubay: “Yiik tasima-
ciig1 alanindaki panelvan, kamyonet
satislarinda yiizde 120’lere varan artis-
lar s6z konusu. Minibiis tarafinda ise
bu, ytizde 10 oldu. Yilin ilk iki ayinda
gerek talep gerekse de tiretim anla-

Sinas
Sahig Sonrasi

Einciodglu
zmetier Direktdrd

Cumbier Kutlubry
Hahl Ticar Arag Sates MOdUrd

Ispanya’nin Bilbao kentinden
diizenlenen MAN bulusmasinda
miisteri memnuniyeti performans
degerlendirmelerinde MAN Kamyon
ve Otobiis Tiirkiye, 22 iilkenin satis
sonras! hizmetleri arasinda gesitli
kriterlere bagh olarak 6l¢iilen
‘Customer First’, Tiirkce adiyla ‘Once
Miisteri’ programindaki basarisiyla
birincilik ddiiliine layik goriildii.

Plaketi, MAN Kamyon ve Otobiis
Ticaret AS Genel Miidiirii Tuncay
Bekiroglu ald:.

minda hizh bir dénem yasadik. Ancak
tilkemizde Mart ay1 ortalarindan itiba-
ren baslayan pandemi 6nlemleri ile
pazardaki olumlu hava da bir anda son
buldu, durgunluk bagladi. Turizmde
yasanan olumsuzluklar ve ardindan da
okullarin kapanmasi ile durgunluk had
safhaya ulasti. Bu iki gelisme 6zellikle
yolcu tagimaciligi yapan firmalarin ya-
tinm kararlarini ertelemelerine veya
tamamen iptal etmelerine yol act.

Elimizde daha fazla panelvan ve
kamyonet olsaydi satabilirdik. 2021 y1-
lina yonelik siparislerimiz daha ¢ok pa-
nelvan ve kamyonet yoniinde. Soguk
zincir tarafina yonelik de ara¢ sunmak
icin calismalar yapiyoruz. 4x4 arag ge-
tiriyoruz. Bu yil 8 adet getirdik, bir kis-
mini sattik. MAN hafif ticari araclar
segmenti olarak, gelecek yilin ilk ceyre-
ginin gorece yavas bir toparlanmaya
sahne olacagini tahmin ediyoruz. Buna
karsin genel olarak 2021’in, tilkemiz ve
hafif ticari araclar pazari icin giizel bir
sene olacagini diisliniiyoruz.” l




#2 GURSEL

tim insanlik icin
| 'In daha iyi bir yi
olmasi dilegiyle...

Dost ve musterilerimizin
yenl yilini en i¢ten
dileklerimizle kutlar
saghik ve mutluluk dolu
ginler dileriz.

Bayraktarlar Merkon Orta Anadolu Mot Arac. Tic. ve San. AS. Mercedes-Benz Turk A.S. Bayi
Horozluhan Mahallesi Cevreli Sokak No: 2A 42110 Selcuklu, Konya Telefon: 0332 248 23 81 - 82 Faks: 0332 248 23 80
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Servisciye ozel kredi verilmeli

Servisci esnafinin yasadig
ekonomik kayiplarin
giderilmesine yonelik daha
kalici coziimler bulunmasi
gerektigini belirten Ankara
Servis Araci Isletmecileri
Esnaf Odasi Baskani Tuncay
Elmadagli, “Servisciler su an
borclarini 6deyemiyor.
Servisciye acilen bir yil geri
odemesiz, faizsiz kredi
imkani saglanmali. Bu
kredinin alt limiti 30 bin iist
limiti de 50 bin TL olabilir.
Yalniz, bu kredi verilirken
sicil konusunda da bir
diizenleme yapilmasi ve sicile
bakilmamasi gerekiyor.
Servisci borclarini
odeyemedigi icin sicili de
bozuldu” dedi.

ROPORTAJ: ERKAN YILMAZ

nkara Servis Araci [sletmecileri

Agsnaf Odas1 Bagkani Tuncay Elma-

aglh ile Ankara Biiyiiksehir Beledi-
yesi'nin gida yardimi dagitimina yonelik
servis araclarini kullanma karar1 almasi-
nin ardindan bir gériisme gerceklestir-
dik. Bagskan Elmadagli, “Bu adim 28
araclik ve giinliik 450 TL'lik bir kirala-
may iceriyor. Siiresi de 25 giinliik. Cok
kiigiik bir adim olsa da servisciler icin bir
nefes olacak. Bu 28 araclik ve 25 giinliik
iste, 5’er gilinliik periyotlarla araclarin de-
gisimini saglayarak daha fazla servis es-
nafimizin faydalanmasini saglayacagiz.
Baskanimiz Mansur Yavas, ¢ok agir eko-
nomik kayiplar yasayan servis esnafina
yonelik destek taleplerimizi cevapsiz bi-
rakmadi. Servis esnafimiza yonelik ilk
olarak ramazan ayinda 500 servis esnafi-
miza maddi yardimda bulunuldu. Yine 2
bin 500 servis aracimiza {icretsiz panel
takildi. En son olarak da 1255 servis sofo-
riimiize 550 TL maddi yardimda bulu-
nuldu. Odamiza belediye tarafindan 4
bin adet her biri 5 litrelik dezenfektan
gonderildi. Bunun yaninda maske talep-
lerimiz karsilandi. Yine yol giizergah izin

7 Get

o

belgesi ticreti 530 TL iken bu ticret yilizde
50 indirildi. Hi¢ almayan iller de var.
Bizim de talebimiz bu yéndeydi, ama
Meclisten bu sekilde karar cikt1” dedi.

Sicile bakilmadan kredi

Servis esnafina yonelik yapilan yar-
dimlarin sadece nefes aldirdigini ancak
daha kalic1 ¢oztimler saglanmasi gerekti-
gini vurgulayan Tuncay Elmadagl,
“Mevcut kredilerin acilen 2021-2022 egi-
tim-egretim déoneminin baslamasina
kadar ertelenmesi gerekiyor. Nisan-
Mayis-Haziran borglar1 6demesi Ekim
ayinda baslamak tizere 6telenmisti.
Ancak okullar tam olarak acilmadan tek-
rar kapandi. Esnafimiz su anda ¢ok ciddi
magduriyet yastyor. Uzun siiredir hi¢cbir
gelirleri yok. Bor¢larini ve aldiklari kredi-
leri 6deyemiyorlar. Hibe kredisi olursa
giizel olur, olmazsa bile 1 y1l geri 6deme-
siz, faizsiz kredi olursa c¢ok giizel olur.
Bunun alt siniriin 30 bin st sinirinin 50
bin TL olmasi gerektigine inaniyoruz. Bu
noktada sicil konusunun da bir ¢6ziime
kavusturulmasi gerekiyor. Zaten hicbir
geliri olmayan serviscinin, bor¢larin
o0deyemedigi icin sicili bozuldu. Bu kre-
diler sicile bakilmadan verilmeli” dedi.

Esnaf Sandig

Gaziantep Oda Baskani Ismet Oz-
can’in Bag-Kur’lu olarak 6deme yapan
esnafin SSK’llar gibi issizlik 6denegin-
den faydalanmasi gerektigi yontindeki
Tasima Diinyasi’'nda yayinlanan acikla-
malarini okudugunu belirten Tuncay El-
madagl, “Bu ¢ok giizel olur. Ancak daha
once bir esnaf sandigi kurulmasi y6-
niinde bir ¢calisma vardu. Bu tiir durum-

larda esnafa destek cikilmasi saglanabile-
cekti. Bunun kurulusu ertelendi. TESK’in
programinda buna benzer bir sistem
vardi. Kanuni bir ¢alisma yapilmasi gere-
kiyordu. Bunun kanun hiikmiinde bir ka-
rarname ile hayata gecgebilecegini
diistintiyorum.

Bu siirecte en dnemli olan insanlarin
yasamasini, ayakta kalmasini saglayacak
adimlarn atabilmek. Bu tiir diizenleme

- yapilabilir. Bu siirecte magdur olmayan

calisabilen servis esnafi da var. 5 bin TL
ve altinda fatura kesen servisciye bu des-
tegin verilmesi gerekiyor. Isi giicii kotii
olmayan kimsenin de 6ldiim, bittim de-
mesinin anlami yok. Sadece personel ta-
simacilig1 olan servis esnafinin ¢ok fazla
problemi yok. Ama bir personel, bir de
okul yapan servis esnafi var. Ogrenci ta-
rafi bitti. Personelde bir is yapiyor, ancak
sofor maasini ¢ikartabiliyor. Soforii ¢ika-
ramadigl icin soforiin maasini vererek
devam edebiliyor. Aslinda para kazanmi-
yorlar, sadece araclari calismis goriinii-
yor. Obiir tarafta okul tarafi yapan
servisci esnafi cok daha fazla magdur.
Evden calisma Ankara’da ¢ok etkili ol-
madu. Yiizde 20 civarinda arac bosa ¢ikt.
Gegen seferki kisitlamada 50 araglik is 10
araca, 80 araclik is 30 araca diismiistii. Su
an esnek calisma siirecinde ¢ok magdu-

e T
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Ankara Biiyiiksehir Belediyesi
gida yardimi dagitimina
yonelik servis araclarini
kiraladi

Tuncay Elmadagh: “28 araclik ve giinliik

riyet yasanmiyor, ama yiizde 20 bosa
c¢ikan arac sikintisi var” dedi.

Plakalarin askiya alinma
talebi

Aracini satip ¢ikmak isteyenin ¢ok
fazla oldugunu da vurgulayan Tuncay El-
madagli, “Kredisini 6deyemeyen bircok
esnafimiz var. Bu insanlar araclarini sata-
rak bor¢larin1 6deme arayisi icinde. Bu
plaka fiyatlarini da diisiiriiyor. Bizim,
plakalarin askiya alinmasi yoniinde bir
talebimiz var. Bu kararin ilk UKOME top-
lantisinda alinmasini bekliyoruz” dedi.

Yiuz ylize egitim
baslayabilir

2020'nin hem diinya hem de iilkemiz
icin sorunlu bir y1l olarak geride kalaca-
gin1 belirten Elmadagl, “2021’den, ilk
once, Allah’tan saglhk bekliyoruz. Korona
diizelirse bizim bunlar1 konusmamizin
hicbir anlami kalmayacak. Korona biterse
bunlar1 konugmayacak ve isimize donece-
giz. Yine de kredilerimiz 2022’ye ertele-
nirse ¢cok olumlu olacak. Asi ile ilgili
olumlu gelismelerle birlikte somestr tatili

sonrasinda 25 Subat’ta okullarda yiiz yiize
egitimin baslayacagini umuyoruz” dedi. B

450 TL'lik bir kiralamayn iceriyor. Siiresi
de 25 giinliik. Cok kii¢iik bir adim olsa da
servisciler icin bir nefes olacak. Bu 28
araclik ve 25 giinliik iste, 5’er giinliik pe-
riyotlarla araclarin degisimini saglayarak
daha fazla servis esnafimizin faydalan-
masini saglayacagiz.”

Tasimacilik sektoriiniin giicli
ve koklii markasi Turex
Turizm, yilin son ayinda
filosuna 20 adet TEMSA
Prestij SX arac ekledi. Toplam
Prestij SX sayisi 175’e ulasan

firma, 2021’de de TEMSA
markali araclarla filosunu
biiyiitmeyi hedefliyor.

abanci Holding ve Skoda
Transportation’in ana ortagi PPF

Group ortaklig: biinyesine katilan
TEMSA Ulasim Araclari, son olarak Isveg

ve Belcika'ya ihrac ettigi otobiislerle
yurtdisinda ataga gecerken yurticinde de
arac parkini genisletmeyi siirdiiriiyor.
Turizm sirketlerinin yeni yatirimlarla
filolarina biiyiitmeye gitmesiyle birlikte
tercih sebebi olan TEMSA, Sehirici ve
personel tagimaciliginin 6nde gelen
firmalarindan Turex Turizm’in filosuna
20 adet Prestij SX ekledi.

2021’de de yatirim tercihi
Temsa olacak

Teslimat sirasinda agiklamada
bulunan Turex Turizm Yonetim Kurulu
Uyesi ve Genel Miidiirii Celal Kalkan,
“Turex Turizm olarak hizmet ve
yatirimlarimizda en biiyiik 6nceligimiz
mutlak kalite ve yiiksek standartlardir.
TEMSA bu noktada 6nemli
paydaslarimizdan biri. Araglarin isletim
siirecinde ozellikle diisiik yakat tiiketimi,
finansman kosullar1 ve satis sonrasi
hizmetleri tercih sebeplerimizin basinda
geliyor. Yilin son ayinda teslim aldigimiz
araclarla birlikte filomuzdaki Prestij SX
sayisini 175’e cikardik” dedi. 2021 yilinda
da yeni arag yatirimi yapacaklarina
dikkat ceken Kalkan, “80 adet Prestij SX
daha alimimiz olacak” diye konustu.

Midibiis pazarinin lideri:
Prestij Sx

TEMSA Satis ve Pazarlama Genel
Miidiir Yardimcis1 Hakan Koralp,
“Prestij SX aracimiz, gectigimiz yillarda
tasimacilarin en ¢ok tercih ettigi tirtinler
arasinda yer almakla birlikte 29 kisilik
midibiis pazarinin da lider araci
olmasinin gururunu yasiyoruz. TEMSA
Prestij araglarimiz, diisiik yakat tiiketimi,
giiclii performansi ve siiriis konforunun
yani sira yiiksek manevra yetenegiyle
zorlu kosullara uyum saglamasi ve yaygin
servis agiyla da tercih sebebi oluyor.
Tureks Turizm uzun yilar is birliginde
oldugumuz bir firma. TEMSA
tercihlerinden dolay1 biiyiik mutluluk
duyuyoruz. Teslimini gerceklestirdigimiz
20 adet TEMSA Prestij'in firmaya hayirh
olmasini diliyorum"

TEMSA Satis Direktorii Baybars Dag
ise, “Tureks Turizm ile uzun yillardir
stiirdiirdiigimiiz is birliginin artarak
devam ettigini gérmek bizler icin isimizi
dogru yaptigimizin en 6énemli gdstergesi.
Tiirkiye'nin iki kokli firmasi olarak, bu is
birligimizi gelecekte daha da gelistirecek
ve daha nice arac teslim torenlerinde
yine hep birlikte olacagimiza
inaniyorum.” diye konustu. M
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Yonetmelik duzenieme kilavuzu

evzuat, is basarisi aci-
sindan onemli olup ta-
simacilarin kendileri

icin daha iyi bir mevzuat talep
etmeleri ve bunun icin calisma-
lart normaldir. Nitekim bunun
paralelinde mevzuat konusu
ozellikle de yolcu tasimacilari-
nin hep gtindemindedir.

Bazen pek bilingli olmasa
da degisiklik talep ederler. Son
zamanlarda bazilari mevcut
Yonetmelik Gzerinde degisiklik,
bazilari da yeni bir Yonetmelik
hazirlanmasi seklinde degisik
dustincelerin oldugunu biliyo-
rum. Zaten bir belge calismasi
da glindemde. Ben de bu degi-
sikliklere iliskin kendi temel go-
rislerimi yazmak geregini
duydum.

Degisiklik amac ve
kapsami

Yonetmelik hazirlanirken
veya degistirilirken asagidaki
hususlara dikkat edilmesi ge-
rektigini distintiyorum.

1- Yonetmelik degisikligi ile
sadece Tasima Yonetmeligi'nin
yanhs ve eksikligi diizeltilebilir.

2- Tasima Kanunu’ndaki
eksik ve yanlislar Tagima Yonet-
meligi ile giderilemez.

3- Baska kanunlar ve bunla-
rin yonetmeliklerindeki tasima-
cithgi da ilgilendiren yanlig ve
begenilmeyen hususlar yine Ta-
sima Yonetmeligi degisikligi ile
giderilemez.

4- Tasima Kanunu hatta ilgili
diger kanunlara aykiri hususlara
Yonetmelikte yer verilemez.

5- Kanunun yetki vermedigi
hususlar, Yonetmelik ile diizen-
lenemez. Tasima Kanunu’nun
Yonetmelik maddesinde ozel-
likle belirtilen belirli hususlarin
yaninda, “kanunun uygulanma-
siyla ilgili diger esas ve usuller”
dense de bu, her seyin diizen-
lenebilecegi anlaminda yorum-
lanamaz.

6- Tasima Kanunu’nda Yo-
netmelik ile diizenlenmesi 6n-
gorilmeyen hususlar da
gerekirse aciklayici bir bicimde
olmak tizere yer almalidir. Boy-
lece Tagima Kanunu hiikiimle-
rini de kapsayan tam ve bitiin
bir mevzuat olusturulmus olur.

Serbest piyasa

Tagima Kanunu’nda tagima-
cihik faaliyetlerinin serbest reka-
bet ortaminda gerceklesmesi
ongorulmustir. Begenmeyenler
de dahil, buna herkes uymak
zorundadir. Serbest piyasayi
yanlis bulanlar isterlerse kanun
koyucu iradeyi ikna edip bunu
degistirtebilirler. Bu da yetmez
ve bu yolla basarili olamaz-
larsa; yine isterlerse baska bir
iradenin veya ekonomik reji-
min yasal yollarla irade sahibi
olmasini, glicleri yeterse, sagla-
yabilirler. Bu kapsamda asagi-
daki sinirlamalar yapilamaz.

Tagima belgesi, belgelere
kayith tasit, tasima hatlarindaki
tasimaci, tagsimacilarin hatlarin-
daki sefer sayilari ile tasima tc-
retlerinin Bakanlikca stresiz
veya uzun sureli olarak belir-
lenmesi. Ozel hallerdeki gecici
sinirlamalar zaten Kanunda var.

Yukaridaki sinirlamalar ya-
pilacak olursa, bunu belgelerin
ve sinirlanan diger imkanlarin
devri istenecektir. Bu da geri
planda satis demektir. Stiphesiz,
serbest piyasanin bu olmadigi
ve bunlari kapsamadigi iddia
edilebilir. Boyle dustinenleri
biraz ekonomi 6grenmeye veya
uzmanlara danismaya davet
ederim. Bunlarin 6tesinde esas
olan sizin ahladiginiz degil

zeki.donmez@tasimadunyasi.com

kanun koyucu iradenin serbest
piyasadan ne kast ettigidir.
Keske bu anlayis tanim ve acik-
lama olarak mevzuatta yer ala-
bilse. Boylece tartisma biterdi.

Genel olarak soylenen; ser-
best piyasanin kaynaklari bosa
tukettigi, tasimacilikta ise 6zel-
likle akaryakit isglicti ve tasitla-
rin verimli kullanilmadigi,
cevre kirliligi ve trafik yogun-
lugu yaratildigi vs. iddialar
bazen karar vericiler tarafindan
da itibar gortr. Ancak bu da so-
nucu degistirmez. Karar verici-
ler de genel esaslara tabidir. Bu
arada bu ifadelere iliskin kendi
kisisel gortslerim sakh olup, ki-
sisel gortslerime gore bu iddia-
larda bulunmadigimi belirtmek
isterim.

Hak ve menfaat
dengesi

Mevzuatlar, kapsamlarinda
mal ve hizmet tretenlerin bu-
rada ise tasimacilarin hak ve
menfaatlerinin 6tesinde sorum-
luluklarini da belirtirler. Diger
taraftan bunlar tasima hizmetle-
rinden faydalananlarin hak ve
menfaatlerini koruma amacini
da guiderler. Herkes sonunda bir
tuketicidir ve sonunda hicbir
dretici tuketicilere iliskin so-
rumluluklardan 6zel olarak
muaf tutulamaz. Tasimacilari-
mizin “Bizim Bakanhgimiz” ti-
rinden ifadeleri yanlstir.
Bakanlik, tim tlkenin bakanli-
gidr.

Yontem konusu

Eski yonetmeligi bir kenara
atip, yeni bir yonetmelik ile
bunun istenmeyen hususlarin-
dan kurtulunmasi s6z konusu
olamaz. Yeni yonetmelik hazir-
lanacak olsa da eski yonetme-
likteki her hususun
degerlendirilmesi ve aksine
karar verilmedikge yeni Yonet-
melige aktarilmasi gerekir. Bu
kapsamda eski yonetmeligin
tzerindeki degisikliklerle iyiles-
tirilmesi uygun ve yeterli goril-
mese dahi yeni yonetmelik
hazirlanmasinin eskisi tizerin-
den asagidaki anlayisa gore ya-
pilmalidir:

- Yenisine aktarilmayacak
(iptal edilecek) diizenlemeler

- Degistirilerek yenisine ak-
tarilacak diizenlemeler ve bun-
larin degistirilmis sekilleri

- Aynen korunan dizenle-
meler

- Eskisinde hi¢ olmayip ye-
nisine eklenecek diizenlemeler

Sekil konular

Yonetmeliklerin ifade kali-
tesi ile konu ve sekil diizeni; is-
tenilene kolay erisilmesi,
kolayca anlagilabilmesi ve yan-
lis anlamalarin 6nlenmesi baki-
mindan 6nemlidir. Bu nedenle
mevcut tizerinde iyilestirme ya-
pilmasi sonrasinda, eskisinde
var olan yanlslar ile yeni di-
zenlemeler sirasinda olusabile-
cek yanhslarin giderilmesi
gerekir. Buna gore 6nce yeni
Yonetmelik icin gerekirse yeni
bir diizen tasarlanmali ve sonra
bu diizene gore maddeler yer-
lestirilmelidir.

Dr. Zeki
Donmez

Gereksiz
diizenlemeler

Giris, kapsam, ta-
nimlar, dayanak, yi-
rarltk, yuritme gibi
her mevzuatta bu-
lunmasi sart olan
dizenlemeler ile
diger diizenlemelere
esas olacak anlagilir-
lig1 saglayacak ifadeler (yetki
belgesi tirleri, denetim esas-
lar, uluslararasi tagimalarin
kapsami gibi) disinda yaptirimi
olmayan kurallara mimbkin ol-
dugunca yer verilmemelidir.
Yonetmelikler faydali olabile-
cek gibi gerekcelerle her seyin
yazilabilecegi hatirlatma kitap-
ciklari degildir.

Mevzuatlarla ilgili
hususlar

Stiphesiz ki, tagimacilari Ta-
sima Kanunu ve Yonetmeligi
disinda ilgilendiren pek ¢ok
diizenleme vardir ve tasimaci-
lar bunlara uymak zorundadir-
lar. Ancak bunlarla ilgili
ifadelere yer verip tasimacilarin
bunlara uymak zorunda olduk-
larini tekrarlamak kanaatimce
[Gzumsuzdur. Bunlarin bilin-
mesi ve uyulmasi zaten zorun-
ludur. Buna mukabil, ilgisi
bakimindan 6nemli mevzuatin
uygun sekillerde Yonetmelikte
ifade edilmesi faydali olabilir.

Seffaflik

Yonetmelikleri herkese du-
yurmadan ve tartismadan kaci-
narak hazirlamak hicbir sekilde

kabul edilemez. Bunu isteyen-
lerin yaptigi eger sorumsuzluk
degilse iddia sahibinin kendi
yararina gordigu dizenleme-
lerdeki yanlislarin ortaya ¢ik-
masi ve bunlarin
savunulamamasi korkusudur.
Ozellikle de bu tiirden bilgileri
edinmesi istenmeyen Kkisiler-
den, yangindan mal kacirir gibi
diizeltme, tasari ve taslaklarin
saklanmasi mutlaka engellen-
melidir.

Benim bakisim

Bu dustinceler cercevesinde
mevzuat hazirlama veya iyiles-
tirme cabalarina isteyenin ar-
zusuna da bagl olarak, acik
veya gizli destek sunmaya,
katki vermeye hazirim. Savuna-
mayacag|, iyi (!) distncelerin
ortaya cikip hayata gecirileme-
yecek olmasindan korkanlara
bir destegim olamayacag gibi
imkanlar nispetinde karsi cikip
bunlari sergilemek isterim.
Kafar dahil hicbir sey beni
bunlardan alikoyamaz.

Son soz

Mevzuat hazirlama, mev-
zuati kapsaminda hazirlanmis
olmasa da bu yazi 6z itiba-
riyle; bilgim ve tecrtbeler isi-
ginda katki sunmak amacli,
sadece Zeki Donmez kapsamli,
vatandaslik hak ve sorumluluk-
lari dayanakli ve tarafimdan
yuritilen bir Tasima Yonetme-
ligi diizenleme Yonetmeligi
mahiyetindedir, en azindan bir
rehber niteligindedir. B

Not:

14 Aralik 2020 tarih
ve 370 sayili gazetede
yayimlanan “Herkesse
sadece bir belge” adl
yaziya ek:

Gegen yazimda unuttu-
gum belge diizenlemesine
iliskin Yonetmelik degisiklik-
lerini kisaca aktarmak istiyo-
rum.

1- B1 ve D1 belgelerinin
tanimindaki tarifeli kelime-
sinden sonra ve/veya tarife-
siz ifadesi eklenecek.

2- Ozmal karsihigr calisti-
rilabilecek tasit sayisindaki
farkhihklar giderilecek; tim
belgelerde 1 6zmal karsilig
2 veya 3 sozlesmeli uygun
olabilir. Cok belgeli buytik
firmalarda buttn tasitlar ayni
belgeye yazilip tim tasima-
larda kullanilabilecegi icin
eskisine gore cok daha avan-
tajli durum dogacak.

3- Tarifeli belgelere sa-
dece 25 koltuk ve Ustu tasit-
larin yazilmasi ifadesi
kalkacak. Bana gore gerek
yok, ama eger gerekli gori-
[urse tarifeli seferlerde sa-
dece “25 koltuk ve Ulzeri
tasitlar kullanilabilir” sek-
linde yer alabilir. Bu du-
rumda da nereden ciktig
belli olmayan 25 rakaminin
18’e (minibusten sonrasi)
distridlmesi uygun olur.

Sosyal mesafelerin kalktigi, saghkl, mutlu
ve bol bereketli bir yeni yil dileriz.
Yeni yiliniz kutlu olsun.
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dijital donusume hazirhiyor

17 bin 420 aracin yonetim sii-
recini gelistirdigi yazilim sis-
temi iizerinden takip eden
Kodnova Yazilim Hizmetleri,
servis firmalarini dijital donii-
stime hazirlarken ic ve dis et-
kenlerinden kaynaklanan
kayiplarini kontrol altina al-
malarini saghyor. Kodnova Ya-
zilim Hizmetleri, degisen
kosullara istinaden gelisen ih-
tiyaclara giincel coziimler
iiretmeyi, bunu yaparken de
donanim ve kurulum maliyet-
leri olusturmamak iizere tek-
nolojiyi servis sektoriine
entegre etmeyi hedefliyor.

irketlerin giiniimiiz diinyasinda

varliklarini siirdiirmelerinde en

onemli kosul degisen teknolojiye
uydm saglamalari. Iste bu noktada
Kodnova Yazilim Hizmetleri yasanan
degisim siirecine sirketlerin uyum sag-
lamasina 6nciiliik yapiyor. Kodnova Ya-
zihm Hizmetleri sunduklan teknolojik
yapt ile sirketlerin hem maliyetlerini
yonetmesini hem de karhligin artir-
may1 saghyor.

Kodnova Yazilim Hizmetleri yap-
tiklar1 calismalar ve farkliliklarini an-
latiyor:

B Oncelikle sirketinize yonelik
bilgiler verir misiniz, ne zaman
kuruldu ve faaliyet alanimiz nedir?

- Kodnova Yazilim Hizmetleri, 2012
yilinda yolcu tasimacilig hizmeti veren
bir firmanin biinyesinde calismaya
baslayan yazilim ekibi tarafindan, 2017
yilinda kuruldu. Yolcu tasimaciligi sek-
toriinde uzun yillar boyunca deneyim
kazanan ekibin, bilgi ve becerisi ile gii-
niimiiz teknolojisine uygun web ve
mobil tabanh 6grenci tasimacilig, per-
sonel tasimacilig1 ve transfer tasimaci-
lig1 sektoriine uygun yazihim ve
uygulamalar gelistiriliyor.

B Giiniimiizde artik sirketler icinde
dijitallesme olmazsa olmaz kosullar
arasinda yer aliyor. Siz faaliyet
alanmizdaki sirketlere ne gibi
¢oziimler sunuyorsunuz? Servis
alaninda bireysel olarak faaliyet
gosteren tasimacilara yonelik de bir
calismaniz var mi?

- Bizi sektordeki diger yazilim firma-
larindan ayiran en 6nemli 6zelligimi-
zin, sektorii yakindan tanimak
olduguna inaniyoruz. En ¢ok sorun ve
kayip yasanilan durumlarn bilerek,
ozellikle bu konulara egiliyoruz.
Malum, sektor dis etkenlerden oldugu
kadar, i¢ etkenlerden dolay1 da yara ali-
yor. Amacimiz, servis firmalarini hem
dijital doniisiime hazirlamak hem de i¢
ve dis etkenlerden kaynaklanan kayip-
larin1 kontrol altina almalarini sagla-
mak.

Bunun i¢in, detayl raporlama ve
olcme araclari ile isletme durumunu
kolayca goruntuleme ve sektorel pozis-
yon almanin yani sira, cogu noktada
sistem onermeleri ile isletmelere kolay-
lik sagliyoruz. Orneklendirecek olursak;

- Otomatik Cetele Sistemi

- Mobil Yolcu Binis Sistemi

- Mobil Arag Takip Sistemi

- Ogrenci Servis Takip ve Kontrol
Sistemi

- Online Mutabakat Sistemi

- Ogrenci Online Odeme Sistemi

- Glizergah ve Maliyet Optimizas-
yonu

- Otomatik Arag, Giizergah ve Fiyat
Onermeleri

Bireysel tasimacilarin da ihtiyacla-

rina yonelik basit ama kapsamli bir uy-
gulama calismamiz var. Tamamlandi-
ginda paylasmay1 daha uygun
gortiyoruz.

B Bu ¢oziimleri sunmanizi kabul
eden sirketler ne gibi avantajlar elde
edebiliyorlar? Maliyetlerini yonetme
veya diisiirebilme acisindan neler
sunuyorsunuz?

- vita ERP, miisteri taleplerini en
makul bi¢imde karsilamay1 amac edin-
mis bir sistemdir.

Sundugumuz avantajlar 6zetlemek
gerekirse, sunlar sdyleyebilirim;

- Optimize rotalama 6zelligi ile gii-
zergah stirelerinin kisalmasina ve yakit
maliyetinin azalmasina katki saglaya-
rak, isletmenin etkinligini ve verimlili-
gini biiytik 6lctide arttirir.

- Yapay zeka destekli sistem oner-
meleri ile arac, siiriiciivs. gibi isletme
kaynaklarinin etkin ve verimli kulla-
nimi saglar.

- Herhangi bir yer ve zamanda, tek
bir sistem tizerinden gerekli bilgilere
ulagsma imkanini olasi hale getirir. Bu
da iletisim siirecinin iyilesmesine, de-
partmanlar, tedarikciler ve miisteriler
arasi iletisimin gelismesine ve yiiksek
bir bilgi entegrasyonunun saglanma-
sina katkida bulunur.

- Dosya yapisi giivenilir bir yazilim-
dir ve veriler kisisel verilerin korunumu
kapsamina gore islenir.

- Artan etkinlik dolayisiyla azalan
maliyetler s0z konusudur.

- Esnek yapisi sayesinde degisen is
kosullarina kolayca adapte edilebilir.

- Is siireclerinde zaman kaybinin az-
altilmasini, personel tasarrufu ile top-
lam operasyonel ve yonetimsel
maliyetlerin azalmasini ve etkili bilgi
iletisiminin saglanmasini yerine getirir.

- Sistemin en 6nemli avantajlarin-
dan biri de bilgilerin miisteriler, yolcu-
lar ve tedarikgilerle paylasilabilmesidir.
vita ERP sistemi, sirketlerin tiiketici ih-
tiyaclarini daha iyi bir sekilde karsila-
masini saglar ve miisteri
memnuniyetinde ¢ok biiyiik oranda
artis meydana getirir.

- Glizergahlarin gercek mesafesinin,
kacg hareket yapildiginin, araclarin do-
luluk oranlarinin ve toplam maliyetle-
rin kolaylikla hesaplanabilmesi
sayesinde; kontrol edilebilir, 6l¢timle-
nebilir, ngoriilebilir ve finansal ve
operasyonel acidan yonetilebilir stan-
dartlara ulasilmasini saglar.

vita ERP sisteminin getirdigi baska
avantajlar da vardir. Bunlardan bazila-
rini siireclerde standardizasyon saglan-
masl, merkezi denetim imkani, esnek
ve kolay raporlama, birtakim rapor ge-
listirme islemlerinin son kullanici sevi-
yesine indirgenebilmesi, sistemin tiim
kullanicilar tarafindan kolaylikla 6gre-
nebilmesini saglayan dokiimantasyon,
egitim kayitlari, canli destek ile arsiv
sisteminden arac takibine kadar ofis
icerisindeki bircok sistemle entegras-
yon imkani saglama olarak sayabiliriz.

B Bu siirecte sizi farklh kilan
teknolojik ¢oziimler anlaminda da,
yenilikler anlaminda da unsurlar var
mi?

- Yazilim siirecindeki yolculugu-
muza ilk basladigimizda bile, mevcut-
taki yazilimlarin birka¢ adim 6ntinde
basladik. Sektoriin 6ncii firmalarindan
biri ile ¢ciktigimiz bu yolculuk, bize ce-

sitli miisteri beklentilerini yerinde tec-
riibe etme imkani sagladi. Sektoriin ih-
tiyacina, tam olarak sektoriin
gobeginde ve zamanin teknolojisiyle
¢cOzlim sagladik.

Dolayisiyla giinlimiiz kosullarina
ayak uydurmak ve yenilikleri biinye-
mize katmak konusunda sinirsiz sayila-
bilecek bir alt yapiya sahibiz. Yeni
modiiller icin de test asamalar1 konu-
sunda hassas davranarak yavas ama
emin adimlarla ilerliyoruz.

Sektorde ilk olduguna inandigimiz
bazi uygulamalarimiz ise soyle;

- Mobil tabanl arac ve is takip
sistemi

- Mobil Yolcu Binis Sistemi

- Aracici Kontrol Sistemi

- Koltuk Barkodu

- Giizergaha en uygun aracin sis-
tem tarafindan Onerilmesi

- Yolcuya en yakin giizergahin sis-
tem tarafindan 6nerilmesi

- Otomatik Cetele Sistemleri

- Temassiz 6n kayit

- Aracg denetim ve dezenfektasyon
takibi uygulamasi

- U- EDTS Entegrasyonu ile Canli
Transfer Takip Sistemi

- Temash yolcu Raporu

- 7/24 Canli destek hizmeti

B Kac sirkete su an hizmet
sunuyorsunuz ve hedefiniz neler?

- Pandemi siirecinde faaliyetlerine
ara veren firmalar olsa da toplamda 87
sirket, 897 firma ve 103 adet okula do-
layli veya dogrudan hizmet vermekte-
yiz. Toplamda 17.420 aracin hak edisi
her ay vita ERP lizerinden hesaplan-
maktadir.

Hedefimiz, dncelik mevcut miisteri-
lerimizi, yeni gelistirmelerimizle doyur-
mak ve siirdiiriilebilirliklerine katkida
bulunmak. Miisteri sayimizin artis hi-
zindan memnunuz, bu 6l¢tide devam
etmesini umuyoruz.

B Pandemi siirecinde sirketlerin
farkl ¢6ziim talepleri oldu mu? Sizin
bu siirecte yeni ¢coziimler iceren
calismalariniz oldu mu?

- En 6nemli misyonumuz, degisen
kosullara istinaden gelisen ihtiyaclara

giincel ¢cozlimler tiretmek, bunu yapar-
ken de donanim ve kurulum maliyetleri
olusturmamak tizere teknolojiyi servis
sektoriine entegre etmek. Bu misyonu-
muzu pandemi siirecinde hayata gecir-
dik. Olas1 bir COVID-19 riskine maruz
kalan kisilerin belirlenmesi amaciyla,
vita APP Yolcu Mobil Uygulamasi saye-
sinde, ek bir maliyete katlanmadan,
yolcularin arag binisleri ve yemekhane
kullanimlarini kontrol etmek ve aragla-
rin anlik doluluk oranlarini, hangi yol-
cunun nereden, ne zaman, hangi araca
binis yaptigini, hangi koltuga oturdu-
gunu ve kimlerle temas ettigini raporla-
mak iizere gelistirme yaptik.

B Oniimiizdeki siireclere yonelik
ne gibi calismalar icindesiniz, ne gibi
yeniliklerle sirketlerin karsisina
cikmayi planlhiyorsunuz?

- Bir kismi projelendirme asama-
sinda, bir kismi da test asamasinda
olan yeni modiillerimiz var. Calismala-
rimiz tamamlandiginda duyurularini
yapacagiz ve ¢alisma modelimize
uygun olarak, mevcut miisterilerimize
bu gelistirmeleri sistem kullanimlari
dahilinde ticretsiz olarak sunacagiz.

B Faaliyet alanimiz1 genisletme
planiniz varmi, tasimacilik tarafinda
farkl1 modlara yonelik ¢coziimler
sunma konusunda calismalariniz
olacak mi?

- llerleyen donemlerde farkli sek-
torler icin de {irtin ve hizmet sunmay1
hedefliyoruz. Ancak varligimiz siir-
diirdiiglimiiz siirece, servis sektoriine
ve hizmet alan firmalara ¢ok yonlii ka-
zang saglamak {izere uygun ¢6ziim
onerileri sunmaya devam edecegiz.

B Kosullarin giderek zorlastigi bu
donemde dijitallesmeyi veya
teknolojik gelismeyi saglamayan
sirketlerin varligini siirdiirmeleri
noktasinda diisiinceleriniz neler?

- Gelecek ile ilgili emin oldugumuz
ve tartismaya acik olmayan bir sey var,
oda dijital déniistime ayak uydurama-
yan sektorlerin veya sirketlerin yok
olup gidecek veya sekil degistirecek ol-
masidir. Bu sebeple servis tasimaciligl
hizmetini yonetilebilirbir dijital ta-
bana yaymak ve bu hizmeti sirketlere
uygun maliyetler ile sunmay1 amag
edindik.

B En son olarak sizin aktarmak
istediginiz diisiinceler nelerdir?

- Oncelikle sayfanizda bize yer ver-
diginiz icin tesekkiir ediyoruz.

Gelistirmelere ve yeniliklere uygun
alt yapimizin da bize sagladig1 imkan-
lar sayesinde, miisterilerimizden gelen
her tiirlii talep ve 6neriye acik bir
firma olduk. Bundandir ki miisterileri-
mizingelismemizdeki pay1 cok biiyiik.
Bize inandiklar ve giivendikleri icin-
kendilerineictenlikle tesekkiirlerimizi
iletiyoruz. &

120 HAREKET
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Temsa MDY electriGITY
Belcika yollarina cikiyor

altinda faaliyet gosteren TEMSA,

Isve¢’e yaptigi ilk elektrikli otobiis
ihracatinin ardindan bu kez de
Belcika’'da toplu tasima hizmeti veren
OTW sirketine ilk etapta 4 adetlik
otobiis ihracat1 gerceklestirdi. 2021
Nisan ayinda 22 adetlik teslimat daha
yapilacak. Gelen siparislerle bu sayinin
40’a ulasmasi bekleniyor.

Sabanu Holding - PPF Group catisi

TEMSA ve OTW arasinda imzalanan
siparis sozlesmesine gore 6niimiizdeki
Nisan ayinda 22 adetten olusan ikinci
parti teslimat gerceklestirilecek. 2021
yilinin sonuna kadar gelecek devam
niteligindeki siparisler ile Wallonie
yollarina ¢ikacak TEMSA markali
araclarin sayis1 40’1 bulmus olacak.

TEMSA'nin kisa zamanda ciddi bir
ihracat atagina kalktigina dikkat ceken

28 Aralik 2020

TEMSA CEO’su Tolga Kaan
Dogancioglu, “TEMSA’nin kiiresel
pazarda daha fazla s6z sahibi olacag bir
dénemin i¢indeyiz. Bu acidan
Belcika'ya yapilan bu teslimat bizler icin

Karsan’dan
Fransiz SAVAC
Grubu’na
5’inci Jest

arsan, Fransa’nin en biiytiik
B tasimacilik sirketlerinden
AVAC Grubu’na 5’inci Jest
Electric’i teslim etti. Gegtigimiz
donemde firmaya 4 adet Jest
Electric teslimat1 gerceklestiren
Karsan’in 5’inci teslimatinda, Jest
Electric’in olumlu geri dontisler
almasi ve sorunsuz sekilde hizmet

biiytik bir mutluluk ve gurur kaynagi.
Isvec’e, 6 adetten olusan MD9
electriCITY aracglarimizi ihrag etmistik.
Ikinci ihracat rotamizin Belgika
olmasindan dolay1 son derece
mutluyuz. Bir kamu sirketi olan OTW,
toplamda bin 543 aractan olusan toplu
tasima filosuyla yilda 159 milyon yolcu
tasiyor. Tasimacilik hizmetlerinin biiyiik
cogunlugunu otobiisler ile
gerceklestiriyorlar. Bunun yaninda
Charleroi bolgesinde tramvay ve metro
tasimaciligi da yapiyorlar. Adana’da
tirettigimiz araglarimizi Avrupa
Birligi'nin merkezinin bulundugu
tilkeye ihra¢ etmek memnuniyet verici”
diye konustu. B

vermesi etkili oldu.

Fransa’daki Ekonomik Faaliyet
Bolgeleri'ne ulasimi yiizde 100
elektrikli ve sifir emisyonlu Jest
Electric’lerle saglayan SAVAC
Grubu, boylece eko-mobilite
farkindaligina katkida bulunmay1
hedefliyor. B

Bursa ulagimina
Karsan otohiisler

ursa’da ulasim sorununu
B en aza indirmek amaciyla

yol genisletme, yeni yollar,
koprii ve kavsaklar ile rayh
sistem optimizasyonu gibi
calismalari siirdiiren Biiyliksehir
Belediyesi, toplu tasima
araclarindaki konforu en iist
seviyeye cikariyor. Bir siire dnce
124 Nolu Barakfakih Tasiyicilar
Kooperatifi tarafindan alinan 26
adet Karsan mikrobiis hizmete
alinirken, simdi de 94 Nolu
Kumla Tasiyicilar Kooperatifi
tarafindan alinan 16 adet 8,5
metrelik klimali, al¢ak tabanli,

engelli rampali sifir arag filoya
dahil edildi.. ®

@m}
awollarinta

Karsan'dan Romanya'ya §
20 adet elektrikii arac

Bitola Enerjl Santrali'nde 19 Aralik 2020
tarihinde diizenlenen teslimat torenine
Kuzey Makedonya Basbakani Zoran Zaev
katildi. B

nadolu Isuzu’nun Avrupa kalite
AsKtandartlarlna uygun olarak tirettigi
endo’nun ilk teslimati Kuzey
Makedonya’'nin Bitola sehrine yapildi.
CNG motoruyla cevre dostu bir yapiya
sahip olan Kendo, 6 aracla REK Bitola
Enerji Santrali'nde hizmet vermeye

Bolgesel Kalkinma Fonu
destegiyle acilan ihalenin
kazanani olan Karsan, 20
elektrikli aracin da teslimatini
gerceklestirmis oldu. Karsan,

Karsan, Romanya’nin
Dej Belediyesi'ne 14
adet Atak Electric ve

A , basladi.
6 adet IESt dlsj[rlbuto-ru A_I,lado_lu ROM'la §Anadolu Isuzu, gelecegin toplu tasima
Electricteslimati Dej Belediyesi'ne ait toplu trendlerine uygun olarak tasarladigit CNG
. qe tagima sistemlerinin motora sahip ¢evre dostu aract Kendo'nun
ge"?ek|e§tl rdi. modernize edilmesi ilk teslimatini gerceklestirdi. Subat ayinda

Kuzey Makedonya ile imzalanan anlasma
kapsaminda 6 adet Kendo, Bitola
sehrindeki REK Bitola Enerji Santrali'nde
hizmet vermek iizere teslim edildi. REK

kapsaminda Avrupa Birligi
Bolgesel Kalkinma Fonu
destegiyle acilan ihalenin
kazanani olmustu. ®

ej Belediyesi’'ne ait toplu
tasima sistemlerinin

modernize edilmesi
kapsaminda Avrupa Birligi
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2020"y

020 yili, genel olarak
2 bakildiginda, otobiisculuk
tarihi agisindan
gorilmemis bir sekilde
zorluklarla tamamlandi. 2020
yilinda dusuk kapasite ile
calisma, yasaklar, ekonomik
sikintilar, seyahatlerin azalmasi,
salgin nedeniyle yolcularin
toplu ulasimi tercih etmemesi ve
binek otomobile yonelmesi

TOBB Karayolu Yolcu
Tasimacihigi Sektor
Meclis Bagkan

my@tasimadunyasi.com

| gerl

Mustafa
Yildirim

sektordeki yolcu sayisini cok
asagiya cekti. Tabii, haziranda
normallesmeyi bekleyen sektor
mensuplari sezon stirecinde de
hayal kirikhg yasadi.

Ucaklarda ve kent icinde tam
kapasite ile yolculuk yapilirken,
sehirlerarasi otobtslerde ytizde 50
sinirlamasi devam etti. Daha
sonra, taleplerimiz neticesinde
ayni aile bireylerinin yan yana
oturmalarinin saglanmasi
kapasiteyi ytuizde 60 seviyelerine
getirdi, ama bu doluluk bile
maliyetleri karsilamaya yeterli
olmadi. Akaryakit fiyatlarinda
indirim olmasini beklerken, aksine
fiyatlar yiikseldi. Kopri ve
otoyollarda indirim yapilmadi.

Sektor, en derin darbeyi yedigi
bir yil yasadi. Bu durum, sektoriin
2021 yilina ¢ok biytk yaralarla
girmesine neden oldu. Bu sirecte
devletten taleplerimizin bir kismi
karsilandi. Direkt olarak alinan
destekler olmadi.

Turizm tasimacilari tarafinda
ise B2 ve D2 belgesine yonelik yol
belgeleri sorunumuz devam etti.
Ulastirma Bakanligi'ndan B2 ve
D2 belgesi alan grup ve arizi
tasimalar hic ihtiya¢ yokken yol
belgesi sartina tabi tutuldular.

Hatta TURSAB belgesi alinmasi
yoniinde de uygulamalarin da
yapilmasi gindeme geldi.

Bir tasimacinin TURSAB
kartina neden ihtiyaci var, bunu
anlamak mimkin degil. O zaman
D2 ve B2 belgeleri ne ise yariyor?
Belgeli tasimacilara illa bir seyahat
acentesi ile caligmayi kimse
dayatamaz. 2020 yilinda korsan
tasimacilar sorununu da yogun
olarak yasadik. Ozellikle Trakya
tarafinda, olan yolcuyu da korsan
tasimacilar aldr.

2021’e baslarken

2021 yilinin ilk yarisinda da
duistik kapasite ile calismak
zorunda kalacagiz gibi goziyor.
Sektore yonelik beklenen
destekler saglanmazsa iflaslar
baslayacak. Asilar beklenen
sonucu verirse 2021'in t¢ilincl
ceyregine dogru tekrar toparlanma
yasanabilir, ama sektoriin
yaralarini ve ekonomik kayiplarini
sarmasi i¢in daha uzun bir sire
gerekecek.

Acente ve servis ylkinu
sektortin Ustiinden kaldiramazsak
erime devam edecek. internette

ide birakirken...

portallar tizerinden her firmanin
bileti satilabilirken bir acentenin
10 firmanin biletini satabiliyor
olmasi dogru degil. Sehir
iclerindeki acenteler yerine belli
noktalarda biletlerin satildigi
merkezler olugsmali. Bu
merkezlerde aynen havayolunda
oldugu gibi bilet satis bedeli
yolcudan alinmali. Firmalar
acentelere komisyon vermek
yerine acentelerin firmaya pay
vermesi artik glindeme gelmeli.

Servislerin ortak bir sirket catisi
altinda yapilmasi ve hizmet
alanin, aldigi hizmetin bedelini
odedigi bir stirecin hayata gecmesi
gerekiyor. Sektorin, ikram yerine
de otomat makineleri koyarak
servis memuru kullanimina artik
son vermesi gerekiyor. Bunlar,
yapildiginda, otobiisciye aylik 15-
20 bin TL bir maliyet avantaji
saglayacaktir. Atil kapasite
sorununu da ¢6zmek amacli hat
esasinin getirilmesi, her éniine
gelenin istedigi yere hat
agcmamasi, arz talep dengesinin
saglanarak zararina seferin
yapilmasinin 6niine gecilmesi
gerekiyor.

Ben, 2021 yilinda, Ulastirma
Bakanhgr Yonetmelik tizerinde
yapilacak diizenlemeler ile bazi
sorunlarin ontine gecilecegine
inantyorum.

Bu arada Anadolu Otogari
yapimi olumlu bir stirece tasindi.
llgili bakanhklar ve IBB ile gerekli
calismalari strdtrip Anadolu
yakasindaki daginik yapinin bir an
once sona erdirilmesi icin
calisacagiz.

Herkesin yeni yilini kutluyor, 2020 gibi bir yili bir yili bir
daha yasamamak dilegiyle, herkese mutlu ve saglik dolu bir
yil diliyorum. m

istanbul Vergi Dairesi Bagkani Riza Bilgic’e nezaket
ziyareti yaptik, “Hayirli olsun” dileklerinde bulunduk.
Kayit disi tasimalar ve ticaretle ilgili konulari konustuk.

IBB Ulasim Daire Baskani ile iicretsiz servis, ulasim
altyapilari, Anadolu Otogari yapimi konularini
goriistiik. TOF-TOFED ve TOBB Sektor Meclisi’ndeki
arkadaslarla birlikte Ocak ayinda bir calistay
yapilmasina karar verdik. Kisith sayida insanla, iBB
birimleri ile bir araya gelecegiz.

Saglikl yillar, bol kazanclar dileriz.
Yolunuz acik olsun!

/

-L-_-E.-_L—-—-

' ustcﬂ_ TER

Tiim Otobuscuféf'i‘-’ederasyonf

Yonetim Kurulu Baskani

7
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HEP BIRLIKTE
AYNI YOLDAYIZ.

2020 acilarimizla, sevinglerimizle geride kaliyor.
2021 daha fazla saglik, daha fazla seving,

daha fazla kazang getirsin.

Yeni yiliniz kutlu olsun.
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Tel: 0 262 527 45 39 Gsm: 0532 791 09 35
www.metsanotomotiv.com.tr
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2020’yi nasil gecirdik?
2021’den beklentilerimiz...

andemi stirecinin getirdigi yikleri
Pazaltmak adina yil boyunca kamu

tarafiyla gortismelerde bulunduk.
Son olarak, Aralik’ta istanbul Biiyiikse-
hir Belediyesi ile yogun bir goriisme
trafigi yasadik. Once IBB Ulasim Daire
Baskani Utku Cihan, ardindan iBB
Genel Sekreter Yardimcisi Orhan Demir
ile bir araya geldik. Bu gortismelerde
onceligimiz Anadolu yakasindaki otog-
arin yapimi ve isletimi konusu oldu.
Belediye, Anadolu yakasinda otogar
yeri olarak 4-5 yer belirlemis. Biri de
VIAPORT yanindaki arazi. Bu arazi 90
dontim, 40 donimunde otogar projesi
var. Biz, o bolgede otogar yapilmasi
konusunda olumlu gorus belirttik.
Otogari sektortin ve belediyenin kura-
cagi sirket tarafindan isletilmesini de
konustuk. Arsanin mulkiyeti Maliye
Bakanhgi'nda. Bu arazinin devri konusu
var. Maliye Bakanhg ile bu konuyu da
gorusecegiz.

Sehirici acenteler

Gorismemizde, 1600 civarinda se-
hirici acentenin birlestirilerek ilce bilet
merkezleri olusturulmasi gortsiunt dile
getirdik. Bunun da ISPARK'in park alan-
larinda yapilmasi konusu konusuldu. Bir
diger konu tcretsiz servisler oldu.
Bunun da Havaist modeli gibi olusturul-
masi, ancak IETT ve halk otobdslerinin
bilet fiyatlamasi seklinde olmasi

Mevliit ilgin
TOFED Genel Sekreteri

gortstint aktardik. Bu konuda firma
sahiplerinden imza toplayacagiz.
Belediye bu noktada elini tasin altina
koyacak ve licretsiz servisler ticretli
hale gelecek.

Cep terminali, ara duraklar ve konu-
larin timu icin Ocak ayinin 3’tinct haf-
tasinda bir otogar calistayr yapilacak.

Alibeykoy Terminali
kiralar

Yilin son haftasi ISPARK'in isletimini
gerceklestirdigi Alibeykoy Terminali'ne
yonelik goriismek tizere ISPARK Genel
Miuduri Sayin Murat Cakir ve Genel
Mudur Yardimcisi Derya Atacan’i zi-

istanbul Biiyiiksehir Belediyesi Genel Sekreter Yardimcisi
Orhan Demir ile bir araya geldik.

yaret ettik. Burada istanbul Otogari’nda
kiralarin ylizde 75’inin alinmamasi
kararinin Alibeykoy’de de hayata gecir-
ilmesi konusundaki teklifimiz kabul
gordii. Ayrica IBB'nin Istanbul Otog-
ari’ndan Mart ayindan beri otogar cikisi
almadigini, Alibeykoy Terminali’nde
alinan 21 lira tcretin alinmamasini da
talep ettik. Bunu IBB ile goriiseceklerini
ifade ettiler.

Pandemi stireci ve 2020

2020 yilini sektorimiiz cok agir
kayiplarla gecirdi. Seyahat yasaklari,
yltizde 50 doluluk sarti hepimizi zora
soktu. Yiizde 50 doluluk sarti havayol-
una uygulanmadi. Yiizde 18 KDV
havayolunda ytizde 1’e cekilirken talep-
lerimiz sonucunda bu bizde yiizde 8
oldu. Basta TOFED olmak tizere meslek
orgutleri sektortin taleplerini strekli
olarak gtindeme getirdi. Yilin son giin-
lerinde yine Ulastirma Hizmetleri
Genel Miadurt Sayin Murat Bastor ile
belgelerin birlestirilmesine yonelik bir
araya gelindi. 2021 yilinda Ocak-Mart
doénemini kapsayacak bir asgari taban

fiyat yayinlanmasi talebi gtindeme getir-
ildi.

2021 beklentileri

2021 yilinda beklentimiz: yeni
Yonetmelik hazirlanirken veya degisik-
likler yapilirken sektorel mesleki orgiit-

Alibeykdy Terminali ziyareti.

lerin gorislerinin alinmasi ve bir calis-
tay diizenlenmesi. Sektor orgiitlen-
mesinin, sektore giris ve cikislarda s6z
sahibi olunacak bir yapiya kavusmasi.
Toplu Ulasim Yasasi hazirlanirken bu
talebin de yer almasini istiyoruz. Bu
olmaz ise TOBB icinde “Otobusctler
Odasi” gibi yapilanmaya misaade
edilmeli. Yine beklentilerimizden birisi
de akaryakittan alinan OTV’den de-
vletin fedakarlikta bulunmasi. Bir diger
talebimiz de otogarlarin yapiminda ve
isletiminde belediyenin tek yetkili ol-
mamasi.

Belgeler

Bakanlik tasimaciligi belgelendire-
cegim derken ipin ucunu kagirdi ve 53
belge cikarildi. Sektorden para alinma
araci haline gelen bu belgelerden kur-
tulmak gerekiyor.

En biyik beklentimiz pandemi be-
lasinin bitmesi. istanbul Biiyiiksehir
Belediyesi bu siirecte sektore 6nemle
destekler verdi; Nisan-Mayis-Hazi-
ran’da 3 ay kira almadi. Mart ayindan
bu yana c¢ikis ticreti alinmiyor. Mevcut
kiralar ylizde 75 indirimli alinacak.
ASTI'de kiralarda yiizde 50 indirim
haberi geldi. Bunun diger illere de
ornek olmasini bekliyoruz.

2021 yilinda seyahatlerin tekrar yik-
selisi pandeminin seyrine bagli olacak.
Asilarla ilgili olumlu haberler geldikce,
seyahat kisitlamalari kalktikca sektoriin
onu acik olacaktir. Hatta gecmis yazlar-
dan daha iyi bir yaz sezonu gecirilebilir.
Ucakla yolculuk bir aciliyettir. Otobiisle
yolculuk seyahat demektir. Seyahat oto-
bisle yapilir.

Yeni yiliniz kutlu olsun.

Sersala we piroz be. B

Umutlarimiz ve beklentilerimiz
2021’de neler olacak?

2020 kayip yilda son hafta!!!

Asi bulundu... Cin, Almanya,
Amerika, Rusya, Norvec, Turkiye
(calismalar devam ediyor) vb. bircok
tlke asi konusunda belli noktalara geldi
ve bircogunda asilama islemleri
baslamak tzere,

Umutlarimiz;

* Bir an once karabulutlarin diinya
tzerinden kaybolmasi

* Insanlarin normal yasantilarina
yavas yavas adaptasyon olmalari

* Saglikli, mutlu ve huzurlu
yasamamiz

Beklentilerimiz;

* [slerimizin normalleserek tim
sektortin kazanir hale gelmesi...

Bunlar benim nacizane
distincelerim.

Tabii ki beklentilerimiz ve
umutlarimiz bunlarla sinirli degil,
sayfalar almaz. Ancak 6niimiizde giizel
gunler olacak derken yeni haberler
ctkmaya baslayinca kaygilanmamak
mimkiin degil. Mesela; ingiltere'de

Sami .
Aceriiziimoglu

sami.aceruzumoglu@tasimadunyasi.com
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mutasyona ugrayan yeni korona virdsu
nedeniyle, bazi ulkelere seyahat yasagi
karari alindi. Turkiye'nin de aldigi
kararlarda hangi tilkeler var: ingiltere,
Danimarka, Hollanda, Giiney Afrika...

Bu tlkelere uguslar da gecici olarak
durduruldu. Peki, simdi beklentilerimiz
ve umutlarimiz ne olacak?

Yakin zamanda, haberlerde
vizonlardan bahsediliyordu, simdi bu
tlkeleri siralayinca, hatirlarsaniz
Danimarka ve Hollanda milyonlarca
vizonu telef edip topraga gommuisti.
Saglik orgutleri, hastaligin topraktan
suya karisacagini ve ¢ok buytk salgina
sebep olacagini ileri stirerek, topraktan
cikartihp yakilmalari icin senato veya
meclislerden onay alinmasini istedi. Bu
arada, ingiltere de vizon vyetistiren bir
ulke, diye biliyorum. Demem O ki;

Dag gibiydim,

Yoruldum, duruldum, toz oldum.
Bugday gibiydim,

Ezildim, dovuldim, un oldum.

Demem o ki;

Karsindaki su garibin

Bagrindaki acilardan kalan baki,
Hesap kimindir, kimin...

Turkiden alinmis bu ciimleler tam
da bizi yansitiyor: “hesap kimindir,
kimin?”

2019 sonu, 2020 baslarinda
Ustimuzde biriken karabulutlari -alinan
ekonomik ve kisisel onlemlerle-
uzaklastirmak isteyen ve bir o kadar da
zor sartlarda hayatlarini idame etmeye
calisan bizler...

Oturduklari yerde zengin olanlar,
krizi firsata cevirenler, astyr bularak ilk
5’e giren zenginler, zamansiz
kaybettigimiz tanidigimiz, tanimadigimiz
canlar, hayal kuran genclerimiz, yeni
dogan evlatlarimiz, is bulamayan aclik
sinirinda olan insanlarimiz, isini
kaybedenlerimiz, iflas eden firmalarimiz
vb. gibi daha sayamadigim, tiikenen
umutlar... Bu yasadiklarimizi kara bir

sayfa olarak bir daha agmamak tizere
kapatalim. Beklentilerimiz de iyi olur
insallah.

2021 yili sektoriimiizde neler olacak?

e ilk ceyrek; ocak, subat, mart aylar
astlanma ve takibi olarak bakildiginda
yatay gecer

e ikinci ceyrek; nisan, mayis, haziran
astlama basarili olursa...

1- 2020'de araglarini satanlar,
sattiklari rakama geri ara¢ alamayabilir.

2- 2020 yili sonlarina dogru uygun
rakama arac alanlar, karli bir is yapmis
olabilir.

3- 2021 yili yeni arag yatirimlari
duragan gecebilir?

4- 2021 yih, firmalarin yatirrmdan
cok kiralama yapacag bir yil olabilir.

5- Asilama islemleri basarili olup ic¢
ve dis turizm, sehirlerarasi dolasimda
artiglar yasanirsa, ikinci el fiyatlari 2019
yilint yakalamasa da yukari dogru bir
egme kazanabilir.

e Uciincii ceyrek; temmuz, agustos,
eylul aylari; ikinci ceyrekteki asilama
isleminde bir basari olursa, sektoriin
yukariya dogru bir tirmanisi olabilir.

e Dordlinct ceyrek; ekim, kasim,
aralik, ilk ti¢ ceyrekte yasanan olumlu
veya olumsuz hava son ceyrekte, 2022
icin yatirrmlarin yapilip yapilmayacagi
son dtizlik olabilir.

2021 yili diinyamiza ve tlkemize
hayirli olmasini temenni eder, tim
sektorimiize hayirl isler ve basarilar
dilerim. ®
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Adiyaman Gl Aras

Adiyaman Giil Aras
yeni yila Mercedes
Tourismo 16 2+1 arag
yatirimi ile giriyor.
Araclari Mercedes-
Benz Tiirk bayii
Koluman istanbul
Otobiis Satis Miidiirii
Safak Simsek teslim
etti.

diyaman Giil Aras Turizm

Aﬁéﬁnetim Kurulu Uyesi Harun
ing, yeni yatirimla ilgili Tasima

Diinyast'na aciklamalarda bulundu.
Yeni yatirimlarla birlikte filolarindaki
arag sayisinin 33 oldugunu belirten
Harun Ding, “Mercedes tercihimizde
en 6nemli etken yaygin ve kaliteli
servis ag1 ve araclarin diisiik yakat
tiikketimi. Pandemi siireci

sektoriimiizii cok olumsuz etkiledi.
Ancak as1 siireciyle birlikte 2021’'in
daha olumlu olacagini diisiiniiyoruz.

Bizde yolcumuza kaliteli ve giivenli bir

hizmet sunabilmek adina yeni
yatirimlarda bulunduk. Umariz 2021

hem iilkemiz icin hem de sektoriimiiz
icin cok daha olumlu bir sekilde gecer.

Buradan tiim sektdriimiiziin de yeni
yihmizi kutluyorum” dedi.

2021’de 20 adetlik

yenileme yatirbmi

Harun Ding, 2021 yiinda yatirnm
planladiklarini ancak bunlarin
yenileme yatirimi olacagini belirtti:
2021 yilina yonelik yatirim planimiz
filoyu genclestirmeye yonelik olacak.
Burada hedefimiz 20 araclik bir
yenileme yatirimi yapmak.

Tourismo 16 araclar
hayirli olsun

Koluman Istanbul Otobiis Satig
Miidiirii Safak Simsek, “Adiyaman

GULﬂHﬂ.S

Giil Aras Turizm’e yeni
yatirnmlarinda bizi tercih ettikleri icin
tesekkiir ediyoruz. Yeni Tourismo 16
2+1 aracglarimizin hayirli, ugurlu

_ _IsTANBUL o
OTOBUS OZEL HALK OTOBUSU
SAHIPLERI ve ISLETMECILERI

ESNAF ODASI

Tim yolcularimizin, meslektaslarimizin ve

tasimacilara hizmet veren kamu calisanlarimizin

yeni yilini kutlar,
saglik ve hayirli isler getirmesini dileriz.

Géksel OVACIK

“. Istanbul Gzel Halk Otobiisle
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olmasini ve bol kazang getirmesini
diliyorum. Oncelikle bu siirecte en
biiyiik istegimiz; yeni yilda salgin
siirecinin sona ermesi ve saglikli bir

sekilde hayatin devam ediyor olmasi.
Bu vesileyle tiim sektdriimiiziin yeni
yilini kutlar, bol kazanglar dilerim”
dedi. |

Korkut
AKkin

korkutakin@gmail.com

Bi git 2020!

er yenilik biyik umutlarla gelir. Bizler her
H yeniligi yeni yilla 6zdeslestirerek, topluca bir
umut besliyoruz.

Ancak 2020 beklendigi, istendigi, arzu edildigi, talep
edildigi gibi olmadi. Pandemi, depremler, yanginlar ve
tabii ekonomik kriz... Hepsi bir yila sigdi. Siyasi
calkantilarla yasanan sikintilar anmiyorum bile...

Yil bitince sorunlar da biter mi? Bicakla kesilir gibi
olur mu? Yok, sorunlarin da umutlar gibi akiskanligi
vardir ve sizar yanina yoresine. Peki, o zaman ne
yapmak gerekir?

Oncelikle umudu tizmemek gerekiyor. Ardindan da
benzer durumlarla karsi karsiya kalma olasiligina hazirhk
anlaminda dikkatli ve titiz olmak gerekli.

Uzmanlar sorunlarin bitmedigini, artarak devam
edecegini soyliiyor. Tamam, pandeminin hizi bulunan
asilarla kesilebilir. Bunun icin muhakkak asi olunmasi
gerektigi gerek ve yeter sart. Her kim ki, genel anlamda
asl karsitidir, o hem halk hem saglik dismanidir. Hizla
tretilen t¢ asi arasindan birinin tercih edilecegine gore -
tipki otobiisiintiz, eviniz veya bir bagka esyaniz gibi
marka secimi sizin- birinde karar kilacaksiniz. Ayrica
yeni asllar da geliyor.

Burada tzerinde 6nemle durulmasi gereken,
yetkililerin hazirlik ve anlasma yapip yapmadiklari...
ureticilerle zamaninda ihtiyaciniz kadar asi icin
anlagmamissaniz, vatandasin “bana gelecek mi”
kaygisina cevap veremezsiniz.

Bunlarla birlikte hepimizi, Glkenin dort bir yanindaki
herkesi kesin ilgilendiren bir konu da kuraklik ve bagli
olarak susuzluk. Kim ne derse desin, birileri birbirinin
tizerine yikabilir sorumlulugu, ama eski/yeni tim
yoneticilerin sucu var. Dogayi korumadiginiz, iklim
krizini dikkate almadiginiz, kiresel 1sitma sorununa
¢ozlim amagli calismadiginiz igin yasaniyor bu sorun.
Hepsi birbirine bagli oldugu icin kurakhk tarimsal
uretimi dustrecek, tiiketici o trtnleri bulamayacak,
dolayisiyla ederinden daha pahali olacak, hatta belki
ithal edilecek, bu da hepimizi bir kez daha yoksulluk
diizeyine indirecek. Yasam kalitesi diistince insanlarin
mutlu olmasi, refaha ermesi, islerinde basarili, hatta karli
olmasi ¢cok da kolay degildir.

Iste, en tam da bu nedenlerle 2020'nin arkasindan el
salliyor; 2021’i umut, heyecan ve merakla karsiliyoruz.

Her sey layiginca olsun, adil ve sevincle... M

Siz,

o, e, e,
Ao

v/ Araglarimiza ve suriicllerimize 6zen gdsterelim.

+ Pandemi kurallarini eksiksiz
uygulayalim.

v Seferlerimizde bdlge ve
iklim kosullarina dikkat
edelim.

v Kis lastigi takma
zorunlulugunu
unutmayiniz.
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2020 nasil gecti? ELR)
2021
heklentileri

Pandemi donemi ve sonrasi icin...

neler?

Tasima Diinyasi olarak, 2020 yilini geride
birakirken sehirlerarasi tasimacilik,
turizm tasimaciligi, servis tasimacihg ve
ozel halk otobiis tasimaciligi firmalariyla

yili degerlendirdik.

Kamil Ko¢ Genel Miidiirii

Kadir Boysan

B Kamil Kog icin
2020 nasil gecti?
Nasil bir yi1la
giriyoruz?

- 2020 y1li tiim in-
sanlik icin zor bir yil
oldu. Hepimiz sevdik-

lerimizi ve tanmidiklari- e

miz1 Covid-19 salgini
nedeniyle kaybettik.
Yasam seklimizi ve
tercihlerimizi degis-
tirmek zorunda kal-
dik. Sektortimiiz bu
salgindan en fazla et-
kilenen sektorlerden
biri oldu. Yolcu say1-
larimiz yaridan fazla
diistii. Otobiis kapasite ki-
sitlamasiyla bir otobiisten
elde edebilecegimiz gelir
ylizde 60-70 ile limitlendi.
Hijyen gereklilikleri mali-
yetlere eklendi. Sonug ola-
rak maliyetler enflasyon
tizerinde artarken gelirleri-
miz radikal olarak azaldx.
[sletmeler, sermayeden
harcadi, hatta yeni ser-
maye girisi yaparak oto-
biislerin yiirtimesini
sagladi. Biz de sefer yapa-
madigimiz donemde ve-
rimlilik arttiric1 projelere
agirhik verdik.

Boylesine zor bir yilda,
Kamil Kog olarak dnceligi-
miz yolcularimiz, ¢calisan-
larimiz ve is ortaklarimizin
saghg oldu. Is ortaklarimiz
ve calisanlarimizla hizmet
kalitemizi arttirmaya odak-
landik. Artvin’den Tekir-
dag’a, Bodrum’dan
Bartin’a tiim ¢alistigimiz
hatlarda pazar pay1 kazan-
dik.

N 2021’den beklentileriniz
nelerdir? Asi ile birlikte
normallesmenin
yasanmasi durumunda
nasil bir yil
bekliyorsunuz?

- 2021 yilinin Covid-19
salginin kontrol altina alin-
dig1 bir yil olmasini bekli-
yoruz. Asinin etkili olarak
milyonlara ulasmasini
timit ediyoruz. Ben sahsen

aslya inaniyorum. Saglik
Bakanligi’'nin Cin’den ge-
tirdigi SinoVac asisinin
faz3 calismasina denek
olarak katildim. Etkili ola-
cagina inanryorum.

Normallesmeyle bir-
likte, 2021 yaz aylarinda
ciddi bir hareketlilik bekli-
yoruz. Sektoriimiiz bu ar-
tacak hareketliligi
karsilayacak kapasiteye
sahip.

Kamil Koc olarak biz, bii-
yuime odakli strateji uygula-
maya devam edecegiz. Is
ortaklarimizla her bir ilimize
Kamil Koc kalitesini ve stan-
dardini gotiirmek i¢in cali-
sacagiz. Ayni zamanda da
hizmet kalitemizi her yolcu-
muz bizden memnun olun-
caya kadar artirmaya
devam edecegiz.

B Yeni yilda yatirim
planlariniz nelerdir?

- 2019 ve 2020’de ol-
dugu gibi, 2021’de de yati-
rim yapmaya devam
edecegiz. Covid-19 salginin
kontrol altina alinmasi ve
hareketliligin artmasina
paralel olarak Kamil Koc¢
olarak yatirim yaparalk, fi-
lomuzdaki 6zmal araclari-
miz1 yenileyecegiz. Ayrica
yeni is ortakliklar ile hiz-
met kalitemizi hem arttir-
maya hem de memleketin
her kdsesine ulasmak
tizere calismalarimiz
devam edecek. ®

Filolari hem korumalk
2 hem hazirhikh olmak
on planda

Giirsel Turizm, Efe Tur, Izmit Seyahat Ve
Oz Emniyet Turizm Yon. Kur. Baskani

Levent Birant

020’'nin basinda Tasima
2 Diinyasi’'na verdigim r6-

portajda, ‘bizim icin bir
kayip y1l olacak’ demistim, Ha-
kikaten de dedigimiz gibi oldu,
sasirtmadi bizi bu siirec. Tabii ki
bizler krizlere, sikintili siireclere
aliskiniz, ama bdylesini gorme-
dik. 2020 hakikaten ¢ok zor bir
yildi. Oncelikle Allah sagligimiz
muhafaza etmemize yardim
etsin. Birinci 6ncelik o. Bizim
tasimacilik alanindaki yelpaze-
miz ¢ok genis. Universite ve
okullar 8 aydir faaliyet goster-
miyor. Sehirlerarasinda kap-
asite su anda yiizde 10-15
seviyesine diistii. Personel ta-
sima tarafi siirtikleyici bir
durum olusturdu. Orada da
beyaz yaka tarafi azaldi, mavi
yaka tasimamaiz ise artt, ylizde
50 kapasite uygulamasi nede-
niyle. 100 aracla tasidigimiz
personeli, 200 aragla tasiyoruz.
Miisterilerimizin agirhigi temiz-
lik {irlinii ve saglik malzemesi
iireten sirketler. Burada tliretim
hi¢ durmadi. Universite ve
okullardan aciga cikan isi bir
miktar bu sekilde giderdik.
Yurtdisi operasyonlarimizin da

katkisiyla, buradaki kurun yiik-
selisi de olumlu etkiledi ve yili
2019’un cirosuna gore ylizde 7-
8’lik artis ile kapatiyoruz.
Es degerde
degerlendirme
Yapiyoruz

2021 yilinda ¢ok da farkl bir
gelisme beklemiyoruz. Salgin

siireci farklilasarak devam ede-
cek gibi goriiniiyor. 2021’
2020’ye es degerde gorerek bir
degerlendirme yapiyoruz; biit-
cemizi, calismalarimizi tamam-
ladik.

2021 Eyliil ayma kadar okul
tarafinda bir is olmayacagini
diisiiniiyoruz. Okul kismi bizim
islem hacmimizin yiizde 20-25’i
zaten. Sehirlerarasini iyi gor-
miiyoruz, beklentilerimizin al-
tinda gidiyor. 2021 yilinda da
sehirlerarasi tarafin ¢ok iyi ol-
mayacagini diisiiniiyorum. Ta-
simacilik sektorii cok zor bir
donemden geciyor. Mali yapisi
zay1f ve bor¢lanma orani yiiksek
firmalar icin ¢ok zor bir d6-
neme giriyoruz. Kredilerin
odenme zamani geldi. Ciro elde
edemeyen firmalar bunlar nasil
odeyecek. Firmalarin ¢ok ciddi
sikintida oldugunu duyuyoruz,
biliyoruz. Bunlarin da hayata
doniisleri kolay olmayacak. Ku-
rumsal yapisi, sermayesi, orga-
nizasyonu, ekibi, arac yapisi
buna uygun olan firmalar i¢in
2021 ve sonrasinda firsatlar ola-
cagini diistiniiyorum. M

Ankara Ticaret Odasi Meclis Uyesi Ve Tokat Seyahat YK Uyesi
Mustafa Tekeli: Otobiis Camiasi Neler Yapmali!

nin en kotii yiliydi, hem

0zel hem ticari hayatlari-
miz1 olumsuz etkiledi. Esimizi,
dostumuzu ve akrabalarimizi
kaybettik. Cogu hastalig1 atlatsa
da etkileri devam edenler de
cok. Ticari olarak pandemi d6-
neminde kaybolan gelirlerimiz-
den dolayi birikimlerimiz eridi
ve erimeye devam ediyor. Ol-
dukca zorlu giinlerden gectik
ve daha dibini gérmiis degiliz.
Daha kotiiniin gerceklesece-
gine dair emareler de var.

2 020 bircogumuzun hayati-

Firma olarak biz, toplam
yolcu sayimizi yilizde 50 diize-
yinde kaybettik. Sefer sayimiz,
2 ay tamamen kapali olma-
mizla orantili yiizde 30 azald1.
Kapasite kullaniminin yar1 ya-
riya olmasina ragmen ¢ogu
hatta bu yar kapasite bile dol-
madi.

Yaz aylarinda artan binek
arag talebi satis ve kiralama
adetlerini arttirdi. Bunun bir
neticesi olarak da toplu tasi-
maya olan talep iyice darald1.

Sezonu goremedik

Mayis ay1 sonunda beklenti-
miz evlerine kapanan insanla-
rin kendini yollara vuracagi ve
ozellikle sahile giden araclara
talep patlamasi olacagi yoniin-
deydi. Talep patladi, ama binek

araca olan talep patladi. Oto-
biislere yine biiyiik bir talep ol-
madi. 1 Haziran- 30 Eyliil
donemine bakacak olursak da
yolcu sayisindaki daralma
yilizde 60 civarindaydi.

2021 beklentileri

Asi, pandemi ile miicade-
lede cok 6bnemli bir yer tutuyor.

Hepimiz bir umut asiy1 bekliyo-

ruz. Bakanlik 50 milyon doz
asilamay1 Nisan ayina kadar bi-
tirmeyi hedefliyor. Tedarik ve

uygulama sorunlari olmazsa da

2021 sonuna kadar asilanabilir
niifusun ytizde 60-70'i asilan-
mis olacak (18 yas alt1 ve asila-
namayacak durumda olanlar
haric).

Bu durumda bizi en cok et-
kileyecek olan tiniversitelerin
acillmamasi. 65 yas tistii asila-
nanlara seyahat kisitlamalari
uygulanmayacak olursa ancak

o zaman bu yolcularimiz ra-
hatlikla seyahat edebilir hale
gelecek.

Otobiis Camiasi

~ Neler Yapmali?

Maliyet diistiriicti 6nlem-
leri cok 6nce aldik. Bu du-
rumda; genel olarak bakacak
olursak otobiis camiasi neler
yapmali?

1. O-bilet ve biletall gibi
. platformlar tipki yemeksepeti

ve getir benzeri uygulamalar
gibi komisyon almadan calis-
mall.

2. Biiyiiksehirlerde sehirici
servis maliyeti 6nemli bir yiik.
Ozellikle Istanbul'da servis hiz-
metine ara vermek lazim.

3. Firmalar arasi rekabete
ara vererek, yonetmelik iznine
de baglh olarak sefer iptalleri ve
sefer birlestirmeler yapilmal.

4. 31 Temmuz'da biten
Tavan Fiyat Tebligi yeniden ya-
yinlanarak hem otogar cikis fi-
yatlar1 hem de bilet fiyatlarina
yeniden standart getirilmeli.

5. Bilette saglanan KDV in-
dirimi, acentelerin kestikleri
hizmet bedeli faturalari icin de
gecerli olmali.

6. HES kodu ile seyahatin
giivenli seyahat oldugu Ulas-
tirma Bakanlig tarafindan
kamu spotlari ile duyurulmal.
Uvey evlat muamelesine son
verilmeli. ®



2020 nasil gecti? LX)
Pandemi yavasladiginda

2021
bheklentileri
neler?

Metro Turizm Genel Mudiirii
Mehmet Pervaz

duygular icindeyiz. Pandemi sii-

reci herkesin psikolojisini cok
olumsuz etkiledi. Hizmet var, emek
var ama karsilig1 yok. 2020'nin getir-
digi olumsuzluklardan tiim diinya
hala cikabilmis degil. Oysa bu yila
biiylik umutlarla girilmisti. Tam anla-
miyla da yolcu tasimaciliginin para
kazanabilecegi bir kivama gelinmisti.
32 yildir bu sektordeyim, boyle bir se-
zonu hi¢ kimse yasamadi.

2 020’yi geride birakirken karisik

Tedbirler almaya devam

Mart ayinda bu siire¢ basladiginda
bunun daha da biiyiiyecegini ve uzun
siireli olacagini 6ngordiik. 2021 yili
icin de bu yonde 6ngoériimiiz var.
Hala ilac1 bulunmus degil. Asilanma
siireci ¢ok kisa siirede
tamamlanmayacak. Biz bu yiizden
2021 yilina da tedbirlerimizi alarak
giriyoruz. Ozellikle tedbirsiz, plansiz,
programsiz ¢alisanlar, hedeflerini
akisa birakanlar bedelini daha agir
o0detecek. Aldigimiz tedbirlikle 2021
yilinin ilk 3-4 ayinda toparlanmay:
hedefledik.

Bireysel otobiisciiler

Pandemi ile birlikte bireysel
otobiisciilerimize yonelikte “yasat ki,
yasayasin” stratejisi olusturduk.
Onlarin ¢alisma kosullarinin
iyilestirmeye yonelik adimlar attik.
Bireysel otobiisciiler yasayamazsa
bizim yasama sansimiz olmaz. Bizde
araclarini parka cekip tamamen
cikan bireysel otobiiscii olmadi. Tabii
ki siralar1 azaldi. Hatta diger
firmalardan bize gelenler var. Biz bu
noktada ayagimizi daha saglam
bastik. Komisyon alalim, otobiiscii ne
yaparsa yapsin anlayisinda degiliz.

Taban fiyat

Sektorde yikici rekabetin
yasanmasl noktasinda devletin de,
meslek orgiitlerimizin de hatalar1 var.
Taban fiyat yayinlanmadi ve hayata
gecirilemedi. Farkli firmalarda bir
araba 32 kisi gidiyor, 36 kisi donitiyor,
ama sefer zarar clinkii bilet fiyatlar
maliyetin altinda. Bizim bilet
fiyatlarimiz ise bir¢ok firmaya gore
daha iyi seviyede. Otobiisc¢iiniin
yaninda havayolu sektoriinde bir
taban fiyatin yayimnlanmasi da ¢ok
onemliydi ama bu da yapilamad.

Ucretsiz servisi sunma
liiksti yok

Ayrica ticretsiz servisler de ¢cok
ciddi maliyet konusu. Biz son siirecte

hafta sonu yasaklari karar1 gelmeden
yaklasik 40 giin 6nce servisleri
kaldirma karar aldik. Su anda
icretsiz servis bulunduran her firma
zarar yaziyor. Artik bu sektoriin
bedava bir hizmet verme liiksii yok.
Yolcu varken evet, bu belki telafi
edilebiliyordu, ama su an bu
maliyetleri kaldiramaz sektor.
Servisleri kaldirarak kara gectik,
kendimize geldik. Servisler
kaldirildiginda bahsedilen diizeyde
yolcu kayb1 da olmadi. Hesabini
yaptiginda cok ciddi kara gectik.
Burada biz risk alarak hamle yaptik.
Hafta sonu yasaginin olmasi, 6zel
otomobille seyahatin izinle yapilmasi
bize avantaj sagladi. 2021 yazinda o
giinkii sartlar servislerin durumunu
belirleyecek. Ben zarar ederken
icretsiz hizmet vermek istemiyorum,
bu net. Su anda servisin getirdigi
zararlari firmalar yazin elde ettikleri
gelirlerle de kapatamayacaklar.

Seyahatler yine tavan
yapacak

Su hastalik siirecinde, biraz
iyilesme oldugunda, seyahatlerin biz
yeni tavan yapacagini diisiiniiyoruz.
Tirk insanin artik evde tutmak zor
olur. Otobiis bulamaz bu sektor.
Cuma giinii Antalya, Izmir’e hafta
sonu tatili icin gidip, hafta basi
donenler biliyorum. En ¢ok gezen ve
tatil imkani1 yasayan devlet
memurlari. Ayrica iyilesme ile birlikte
en ekonomik ¢6zlim otobiisler
olacak. Oyle 6zel aracla veya ucakla
bir yere gitmek cok da ekonomik
olmayacak. Ikramlariyla, cok
konforlu otobiisleriyle béyle bir
hizmet veren otobiis sektorii de
diinyada yok. Biz de biraz 6zlimiize
dénmeliyiz. B
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gliclenerek ciktigimizi
diistiniiyorum. Biz zorlu

donemlerde giiclii olmayi, miicadele
etmeyi kendimize misyon edindik.
Bu donemde de ayni sekilde
davrandik. Zannediyorum ki, bu
donemi yapabilecegimizin en iyi
sekliyle kapatiyoruz. Yolcu
memnuniyetinde, acentelerimiz ve
tasidigimiz yolcu sayisi agisindan
2020’de ‘elimizdeki malzemeler
esliginde en iyi yemegi ¢cikardik’
diyebilirim. Bunda en énemli etken
cok fazla sahada olduk, sahadan
ayagimizi hi¢ cekmedik. Birazcik el
ele, kol kola calistik. Bu donem, kendi
icimizdeki enerjiyi daha da arttirarak
calistik. Hizmet kalitemizi arttirmak
zorundayiz diye ayaklandik ve bunu
tiim teskilat olarak hepimiz ayni
amaca hizmet ettik ve sonuclarinda
da iyi kapattigimizi da diisiiniiyorum.
Tasidigimiz yolcu sayisi olarak, geri
doniisler aldigimiz yolcu
memnuniyet anketlerine
baktigimizda iyi bir y1l gecirdik.
Yilginlik yasamadik, daha ¢ok
enerjiyle calistik. Tam tersine, bomba
gibi geliyoruz. 2021’e cok hazinz.

Hakikaten tarif edilmesi ¢ok giic,
ama anlasilmasi cok kolay ciinkii
sadece bu siireci biz yasamadik.
Biitlin diinya, biitiin is kollar1
hepimiz ayni durumu yasadik, onun
icin cok bu durumdan da ¢ok da
yakinmanin geregi olmadigini
diistintiyorum.

B est Van Turizm olarak 2020’den

2021 yihindan umutluyum

2021 yilina ¢ok ¢cok olumlu
bakanlardanim. ilk 3 ayimi
saymiyorum. Mart ayindan sonrast
icin gercekten pozitifiz. As1 siireci
bashyor. Giiglii bir niifusumuz var.
Tirkiye'nin turist anlaminda sikintisi
yok. Ulkemize yine turistler gelecek,
biz yine hareket halinde olacagiz.
Yolcu sayimiz artmaya devam
edecek. Bu nadas stireci bizi
giiclendirdji, isimizin kiymetini de
anlamamizi sagladi. Yolcunun ne
kadar kiymetli oldugunu bence
sektor olarak anladik. Ne olursa
olsun sadece kapali dsnemlerde
degil yolcu hareket etmeyi kestigi
anda ne kadar zor duruma
diisebilecegimizi anladik. Bu da
demek oluyor ki, yolcuya daha fazla
deger verecegiz, daha da iyi hizmet
yapmamiz gerekiyor, bunu da
gordiik.

Bu siirecte hepimize yerlesen bir

sosyal mesafe oldu. Bu degismeyen
bir gercek. Bundan sonra daha sosyal
mesafeli yolculuklara hazir olmamiz
gerekiyor. Insanlarin birbirinin 6zel
alanina girmek istemedigi bir
doneme geciyoruz. Yani 2+1
araclarla, bu duruma karst filo alarak,
yillar 6ncesinden uyum saglamaya
baslamistik. Ama bundan sonra da
ivmenin radikal olarak devam
edecegine inaniyorum. Onun
disinda, kisa mesafelerde toplu
ulasim yerine bireysel araclarla
yolculuk gézlemliyoruz. Ne kadar
siirer, bunu ¢ok kestiremiyorum.
Clinkii bir taraftan da diinya
paylasim ekonomisine dogru kayiyor.
Artik arag satin almak degil de arac
kiralamak ya da koltuk kiralamanin
daha mantikh geldigi bir evredeyiz.
Daha ekonomik oldugu anlaminda
degil, daha 6zgiir oldugu
diistiniildiigii icin de bu gelisiyor.
Onun icin bireysel araclarla yolculuk
yapmak ne kadar devam eder onu
kestiremiyoruz. Ama sunu ¢ok rahat
gorebiliyoruz. Bundan sonrasi sosyal
mesafe hayatimizin her alaninda
olacak.

Bizim yurtici ciro kaybimiz ytlizde
28 bandinda. Yurtdisinda yaklasik 7
ay hi¢ calismadigimiz icin ciro
kaybimiz yiizde 55. Ben 2021 yilinda
ya 2019’u yakalayacagiz ya da ytlizde
25 artis olabilecegini 6ngoriiyorum.

Yili 5 adet Tourismo 2+1
arac yatirimi ile
kapatiyoruz

Bu yil i¢in 19 arag yatirrmimiz
oldu. Tabii ki ara¢ alirken ne Best Van
ne de diger firmalar araci 3 ay icin
almiyor. Biz arac1 en azindan 3 yil
kullanmak i¢in aliyoruz. Pandemi
var; her seyi durdurun, seferleri
durdurun, kepenkleri kapatin
mantigini dogru bulmuyoruz. Biz
tam tersi daha da lizerine gitme,
daha iyi hizmet verme, daha iyi arac
olsun, yolcu daha rahat yolculuk
yapabilsin mantini dogru
buluyorum. Onun i¢in yatirimlara ara
vermeden devam ediyoruz 2021 yili
icinde 10 ve lizeri yeni arag yatirimiz
olacak. Son yatirnmimiz filomuzu
biiylitme degil genclestirme adimi
oldu. Yine 85 aracta kalacagiz. Ben
pandeminin sonuna dogru
geldigimizi de diisitintiyorum.
Hepimiz icin dersleri de oldu.
Buradan herkes bir seyler aldi. Daha
giizel giinlerde goriismek dilegiyle. W
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Ege Hakan Turizm Yon. Kur. Baskani

Mehmet Hakan Ozkarali

defa biitiin bir y1li sifir gecir-

digi bir sene. Daha 6nce de
krizler yasadik, ama hicbir kriz bu
kadar uzun siireli ve sonunun
belli olmadig bir kriz degildi.
Yilin ilk aylarinda yeni arac yati-
rimlar1 yapmistim. Ben ticari ha-
yatimda hicbir seyden pismanlik
duymadim. Ama hicbirimiz bu
hastaligin bu kadar uzun siirece-
gini tahmin etmedik. En fazla 4-5
ay siirer, en kotiisii Eyliil ayinda
calismaya baslariz diye diistinii-
yorduk. Hicbirimizin hesaplari
tutmad1. Hepimiz ters kése olduk.

2 020, sektoriin tarihinde ilk

Cirolar yiizde 10’larda

2020’de Antalya, Marmaris,
Bodrum tarafi 3-4 ay hareketlilik
yasadi. Kiiltlir turizmi yapan
bizler sadece Ocak ve Subat ayini
yasadik. Ancak su da bir gercek ki,
bu hastalik daha 6nce basladigi
icin eski Ocak-Subat seviyesi de
yoktu. Bence kiiltiir tarafi 2019
cirolarinin ylizde 10’unu bile elde
edemedi.

Uzakdogulu turistler

2021’de de ilk 8 ayimizi
kaybederiz, belki son 3-4 ay isler
acilir. Giiney Koreli miisterilerim,
disaridan as1 kullanilmayacagini
kendi asilarinin Haziran veya
Temmuz ayinda hazir hale
gelebilecegini, insanlarin as1
olmasinin ise 2021’in sonunu
bulabilecegini soyliiyorlar. Buna
baglh olarak Uzak Dogulu
turistlerin, 6zellikle Giiney Koreli
turistlerin yllsonundan 6nce
Tirkiye'ye gelemeyecegini ifade
ediyorlar.

Kiiltlir turizmi 2021’de
de ayni olacak

Benim gibi kiiltiir turizmi isi
yapanlar icin 2021, 2020’den ¢ok
farkli olmayacak. Ama deniz,
kum, giines isi yapanlarin isleri
haziran itibariyle daha iyi olur. O
taraftaki turist tatil anlayisindan
¢ok vazgecmiyor. Bizim i¢ turizm
bir parca hareketli olur, ama su
kesin: ¢ok parlak bir turizm
hareketliligi olmayacak.
Temennim kiiltiir turizm tarafi
icin Eyliil'de normale donmek.

Kisa vadeli borclanma

Bundan sonraki siirecte
salginlarin yasanma ihtimali daha
da fazlalasti. Salgin 6ncesinde en
biiyiik korkum Istanbul
depremiydi ve Istanbul depremi
bekleniyor. Benim is mantigim,
bundan sonra her zamanki
borclanma miktariin ancak
3/1’ini bor¢lanmak. Bu vade i¢in
de gecerli. 3 arac alip 3 y1l
O0deyecegime 1 arac alir, 1 yilda
o0derim.

Aliskanliklar hemen
degismez

Pandeminin seyahat
aliskanliklarini degistirecegi
yoniindeki diisiincelere
katilmiyorum. Nasil geldiyse 6yle
gider. Insanlar aligkanliklarindan
kolay kolay vazgecmez.
Aligkanligin degismesi cebindeki
parayla ilgili. Hele ekonomik kriz
bu seviyedeyken hic
sanmiyorum. M
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5 oklara karsi...

Kisa vadeli horclanma ve

System Transport Yon. Kur. Bagskani

Taskin Arik

020’ye 2019’un tadiyla
2 girdik. Bu tat damagi-

mizda giizel de bir yer
etmisti. Mart ayinda bagla-
yan pandemiyle icimizde
kaldi. Y1l icinde ha bugiin,
ha yarin islerimiz diizele-
cek diye bekledik. Tabii, bu
beklentimiz de gercekles-
medi. Ayni beklenti sehir-
lerarasi tarafta da olustu.
Haziran ayindan sonra ¢ok
giizel gececek diistincesiyle
yatirim yapanlar oldu.

Doga olaylari

Pandeminin yanai sira,
beni 2020’de doga olaylar
cok fazla etkiledi. Ulkenin
her yerinde kuraklik ile
ilgili sorun giindemde. Bu
beni de korkutan bir siireg.
Bir de 2020 yilinda devletin
bize sahip ¢ikmasi
yoniinde beklenti cok
tavan yapti. Bu zamana
kadar pandemi gibi bir
durumla
karsilasmadigimiz icin
nasil bir reaksiyon
gosterecegimizi de
bilemedik.

‘yiizde 30
borclanma ile
hareket edin’

Pandemi ticaretimizi
nasil yapmamiz gerektigini
de gosterdi. Ekonomistler
‘ylizde 30 bor¢lanma ile
hareket edin’ derdi. Ben de
biitiin yatirimimi bunun
tizerine kurgulamistim.
Hatta 2019’un vermis
oldugu olumlu havaile
yiizde 45-50’lere kadar da
ciktim. Durum boyle
olunca hizli bir reaksiyon
gostererek ytizde 20’ler
civarina, hatta yiizde
10’1ara bile indirdim. Ben
bugiin bu yiizde 10
bor¢lanmanin bile biiyiik
oldugunu diisiintiyorum.
Clinkii hem {iilkenin
jeopolitik durumu, hem
ekonomi, hem de doga

olaylarinin olumsuz
seyrettigi bir siirecte fazla
bor¢luluk dogru degil.
Sonugcta suyun olmadigi
yere turist gelip ne
yapacak? Bundan sonra
ticari hayat Covid-19
sonrasi olarak degisecektir
diye diistiniiyorum. Artik
uzun vadeli calismalar,
bor¢lanmalar, hafi ticari
arac grubunda 24 ay;,
biiyiik otobiis tarafinda 36
ay bor¢lanmalar
yasaniyordu. Biiyiik
otobiiste en fazla vadenin
18-24 ay arasi1 yapilmasi ve
ylizde 60 civarinda
pesinatla arac alinmasi
gerektigini diisliniiyorum.
Bundan sonraki siirecte
herkes kayiplarini yerine
koyma ¢abasi icine
girecektir. Hizmet
alimlarinin daralacagini
diistiniiyorum. Bizim de
biiyiik yatirimlar yaparak
para kazanabilecegimizi
diistinmiiyorum. 2020
yilinda sagma sapan
sekilde para satildi, bu
paralarla araclar alindu.
Cok ciddi ekonomik
hasarlar alindi. Bir sonraki
donemde bunun
sonuclarini gorecegiz.

Pandeminin bize
ogretileri var

Bircok hocadan ders
alarak 6grenemeyecegiz
seyleri bu donemde
ogrendik. Bu 6gretiler
cercevesinde is siireclerimi

ve yatirimlarimi
planladim. Bu saatten
sonra da ogluma ve kizima,
‘paran varsa alacaksin,
yatirim yapmak istiyorsan
riski dagitacaksin’ seklinde
ogiit verecegim. 2020 y1li
yillarca konusulacak
dersler birakti bizlere.

Turizm 3 yil
onceden satin
alinir

Turizmde hareketlilik, 3
yil 6nceden satin alinir.
2021 yiliicin de 2018
yilinda yapildi bunlar.
Bunlarin hepsi su an iptal
oldu. 2021’de anhk
gelismeler yasayacagiz.
Gliclii olanin ayakta
kalacagi bir y1l olacak.
Asilarin yapilmasi,
mutasyon siirecleri ile
arada derede bir y1l olacak.
2020 yilinda 14 milyon
turist geldi. 2021’de ise iyi
¢alisma yapilirsa bu say1 30
milyon civari olabilir.
Biiyiik organizasyonlarin
tilkemize gelmesi icin
politikalar tiretmemiz
gerekiyor. Ama her seyden
Onemlisi saglik ve doga.
Doga olaylari her seyin
Oniine gecmeye basladi.
Bunun 6nlemini bir an
once almamiz gerekiyor.
Bugiin alinmayan
Onlemlerin acisini
cekecegiz. 2022-2023
planlamalarinizi bunun
tistiine kurmaliy1z. H

Aker Otobiis isletmesi Yon. Kur. Baskani
Emre Ak

020’yi saghgi-
mizin ne
kadar 6nemli

oldugunu hisse-
derek, karayolu
yolcu tasimacili-
ginda yer almanin |
ne kadar zor oldu-
gunu bir kez daha
anlayarak ugurlu- '
yoruz. Devletin karayolu yolcu tasima-
ciligina bakisinin nasil oldugunu
anlayarak ve ¢ok biiylik yaralar, darbe-
ler almis sekilde ugurluyoruz. Tiinelin
sonundaki 15181 heniiz gbrememis se-
kilde ugurluyoruz. Sektor bu siirecte
ytizde 80 kayip verdi. Sektordeki firma
sahipleri arkadaslarimla goriistiiglimde
2019 cirolarinin yiize 15 ile 20 arasinda
yapabildiklerini soyliiyorlar. 2021’in ilk
ceyreginden herhangi bir sey beklemek

yanlis, bugiinden c¢ok farkli olmayacak.
Bizim sektor icin ocak-mart donemi
zaten diisiik gecerdi. Bu sartlarla birles-
tiginde herhangi bir beklenti de olma-
masli lazim. 2019’un ilk ¢eyreginin yine
ylizde 10’u civarinda bir gelir ile
2021’in ilk ¢eyregi devam edecek gibi
goriiniiyor. Bunun iizerine ¢ikma sansi
yok.

2019 cirolarinin
yiizde 50’si ancak

Nisan-Haziran dénemi i¢cin umut
beslemek ne kadar dogru, bilemiyo-
rum. Sonucta AB iilkelerinin asilama
programlarina bakiyoruz. Niifusun
biiyiik b6liimiine, 2021 sonunu bula-
cak. Bu planlamalarda ilk hedef kitle
saglk calisanlari ve belli yas tistii kro-
nik hastalig1 olan insanlar. Potansiyel
miisteri saghk ¢alisanlar oluyor, kronik

hastalig1 olanlar bizim miisteri grubu-
muz degil. Kaldi ki, daha yash grubun
seyahat donemi de daha c¢ok kisin. Bu
grupta nisan ve eyliil arasinda miisteri-
miz olmayacak. Pandemi ve bu siirecin
ogrettikleriyle birlikte yeni seyahat
etme aligkanliklar olusunca hareket et-
meye baslayacaklar. 2021, 2020’nin iki
kati civarinda olur. Yani 2019'un yiizde
40-50’si oraninda olur.

Piyasayr domine eden
biiyiikler degil, kiiciikler

Bizim sektor diger sektorlerdeki gibi
giiclii olanin rol model olduguy, giicli
olanin domine ettigi bir sektor degil.
Giicli olan kazancini yukari
cekmek icin hamleler yapar.
Bizim sektorde kii¢iik olanlar
biiyiik olanlarin pacasindan
cekip onu asagiya gelmeye
zorlar. Bu onun kabiliyetin-
den degil daha kiiciik olanin
giinliik diikkan1 agma mali-
yeti daha diisiik oldugu icin
olur. Kiiciik isletme giinii

kurtarma adina piyasada daha uygun
fiyatlarla hareket alani yaratabiliyor. Bu
hareket alanindan yararlanan da tu-
rizm acentesi oluyor. Turizm acentesi
tedarikcisinin karsisina alternatif fiyat-
larla ¢ikip, ‘duruma gore degerlendire-
cegim’ dediginde aslinda elma ile
armudu tartiya koymus oluyor. Boylece
her zaman kiiciikler piyasay1 domine
edenler kiiciikler oluyor.

Su anda seyahat kisitlamalari kalk-
tikca bir seyahat dilinin olustugunu go-
rebilecegiz. Heniiz bir seyahat
ozgtirliigli olusmadigi icin bu dil yok.
Yeni dil olusacak, ama bunun icin de
zaman gerekecek. H
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Kerem Serkan Coban

020 turizm ve tu-
2 rizm servisleri

icin yiizde 80’ler
civarinda ticari kayipla
gecti. Kendimizi, gara-
jimiz1 bir y1l yaslanmius,
sirketimizi bir yil kay-
betmis olarak goriiyo-
ruz. 2020’i belirsizlikler
ve kayiplar yili olarak
ozetlemek miimkiin.
Umudumuz nispeten
2021’1 2020’ye gore
daha az kayiplarin ol-
dugu bir y1l olarak ge-
cirmek. isin agikcasy;
2021 oyle bir belirsiz-
likle geliyor ki, veri
tahmini yapmak
miimkiin degil. 2021
Ocak ay1 2020 veya
2019 Ocak ay1 da degil.
Cilinkii 2021 Ocak
ayinda pandemi siireci
var. Tahminlerin artik
gercekten zor oldugu
bir y1la giriyoruz.

Daha 6nce bir yil-
dan beklentimiz isi-
mizi ytizde 25
iyilestirebilmek yo-
niinde olurdu. Ben

| S
2021’in Mart ayindan
sonra umutluyum,
ama 2021 bizim bek-
lenti yontemlerimizi
degistirdi. 2021’de
beklenti olarak, 2020
gibi erimemeyi planli-
yoruz. Clinkii 2020’de
2019’a gore ylizde 80
kayip yasadik. 2021’de
ise 2019’dan yliizde 30
kaybedersek bu bizi
umutlu kilar. Ben
2021’de as1ile ilgili
olumlu geri dontislerin
alinmasi ile normal-
lesme donemine gire-
bilecegimizi
diistinliyorum. Daha
cok i¢ turizmin 6ne ¢1-
kacagi bir y1l olur. B

Turse Turizm Yon. Kur. Bagskani

Efe Unver

linyada seyahat
edenlerin azal-
dig1, buna bagh

olarak Tiirkiye'ye gelen
turist sayisinda da
diisiis oldugu konu-
sunda hemfikiriz. Tabii,
bu siirecte basta Antalya
olmak iizere Tiirkiye'de
onemli tedbirler alindi.
Ornek vermek gerekirse
sirketimizin ileri gortis
politikasiyla tilke ca-
pinda SAFE TURIZM
sertifikasini alan ve uy-
gulamaya koyan ilk fir-
mayiz. Bu nedenledir ki
yabanci tilkelerin elci-
liklerini tiim iilke adina
Turse AS olarak alnimiz
ak ve gonliimiiz rahat
bir sekilde agirlamis ol-
maktan gururluyuz. Ay-
rica bu siirecte 2020
sezonunda 3,5 milyonu
civari turisti misafir
eden Antalya, Tiirki-
ye’ye duyulan giivenin
sembolii seklinde. Ha-
zirlikli olmamiza ve 6n-
gormemize ragmen
turizm pastasindaki
payin nasil kiictildii-
glinii ve isimizin giderek
zorlastigini sdylemeden
edemeyecegim. Bizler
isimizi severek ve her
zamanki 6zveriliyle yap-
maya devam ediyoruz.
Her zamandki gibi gele-
cege umutla bakiyoruz.

Hicbir seyi
birakmadik

2021 sezonu icin ise
gerek devletimizin almis
oldugu 6nlemler gerek
asi1 calismalari gerekse
geride biraktigimiz ba-

sarili sezon sinavimizin
daha giizel geri donii-
siimlerle sonuclanacagi
seklinde. Halihazirda
Turse ailesi olarak hic-
bir seyi birakmis degiliz.
Soyle ki egitimlerimiz
sezon degerlendirmele-
rimiz ve yeni sezon ha-
zirliklarimiz son siirat
devam ediyor.

Hazirliklara, arag fi-
lomuza 5 adet Neoplan
Tourliner ve 15 adet
Mercedes Vito ilave ede-
rek basladik. Hizmet
sektoriinde egitim ve
inovasyon ¢ok 6nemli.
Bu asamada kis aymni
bos gecirmeyerek, basta
sirket i¢i yoneticilerimiz
olmakla beraber ofis
personeli ve sezonluk
katihmcilarimiza pro-
fesyoneller tarafindan
hazirlanmis online egi-
timler vererek sezona ve
tilkeye katkida bulun-
maya devam ediyoruz.
Hazirdaki partnerleri-
miz ile 2021 yili sezonu
icin gerekli degerlendir-
meler yapildi. Her sezon
oldugu gibi 2021 turizm
sezonu icin heyecani-
miz ve umudumuz katla-
narak artryor. H
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Servls Tasimacilari:

Sehir icinde her tur ulasimi

ISTANBUL

ISAROD Baskani
Hamza Oztiirk

u y1l, ‘kabus mu,
sefalet mi” hangi
kelimelerle anlati-

lir bilmiyorum. Ama 56
yasindayim, boyle bir yil
gecirmedim. 2021’den
en biiytik beklentimiz;
korona illetinden tiim
diinyanin bir an 6nce
kurtulmasi, bizim de bir
an Once isimize done-
bilmemiz. Ne evde ne
de iste huzurumuz var.
3 aylik hibe destegi
aciklandu. Iyi, hos cebi-
mize ekstra her ay 1000
TL girecek ama Ocak
ayinda bandrol alina-
cak, fiyat1 da 1574 TL.
Buradan bir sey ¢ikmaz
ki, yine eksideyiz. Te-
sekkiir ediyoruz, bir
destek verildi, ama ye-
terli mi? Asla degil. Hic-
bir agigimizi
kapatmiyor. Biz ¢alisir-
sak, kimseden bir sey is-
temiyoruz. Tasima
suyuyla degirmen don-
meyecegi icin bize ister-
lerse 5-10 bin 20 bin
hibe verilse de yine biz
bir siire sonra kapinin
esigine bakmaya basla-
r1z.
Bu egitim
donemi bitmistir
Benim i¢in bu egitim
donemi bitmistir.
Mart’ta baslayan
siirecte hep 10 giin
sonra Nisan sonu,
Mayis sonu, Agustos
sonu denildi durdu. Bu
arada servisci esnafi da
uzun soluklu bir is
bakamad. ki arada bir
derede kald1. Bu krizi
firsata ¢cevirenler de
oldu. Yevmiyeleri
diistirmeye basladilar.
Kagithane'den
Sancaktepe’ye gecen yil
380-400 lira olan ticret
bu y1l 220 liraya diistii.

Ilkem Turizm Yoén. Kur. Baskani

Ali Bayraktaroglu

020 y1li icin sdylenecek bir
2 sey yok. Herkes kaybedecegi

kadar kaybetti, bunu yasadik
ve gordiik. Insanlar canini, saglh-
gini, parasini ve hatta umudunu
kaybetti. Simdi bu yasananlardan
gerekli dersleri ¢ikarabildik mi,
onun muhasebesini ¢ok iyi yap-

mamiz lazim.

Bence 2021 yilinin ti¢lincii
ceyregine kadar sikintilar azalarak
devam eder. Okullar acilip hayat
normale dondiiglinde isler

iBB’ye
teklifimiz
Istanbul
Biiyiiksehir
Belediyesi'ne bir
teklif sunduk; sehir
icinde her ne tiir is
varsa servis
araclarini
degerlendirmesini
istedik. Burada
zabita denetimi
olabilir, cenaze isleri
olabilir. ‘Halk
ekmek’ tarafina

lazim oldugunda
servisci kullanilabilir.

Devletten

taleplerimiz

Seyyar asi1
ekipleri
diistiniliiyor.
Filyasyon ekipleri
var. Bunlar
dagitabiliriz. Vefa
destek grubunun
tasinmasini
yapabiliriz ve biz de
evimize bir lokma
ekmek gotiirtiriiz.
Bunun yaninda e-
ticaret dagitimini
servisler vasitasiyla
yaparak dagitim
hizini arttirabiliriz.

Mazot ylizde 5 diistii
diye yevmiyeyi
diistirdiiler. Mazota
yiizde 30 zam geldi,
yevmiye artmadi.
Yilbasinda bile zam
vermeyi
diistinmiiyorlar. Teklif
su: isine geliyorsa
devam et, gelmiyorsa
Allah yolunu agcik etsin.
2021'in yiizde 80’i
Servisci i¢in
baslamadan bitti. B

goniil

omir” |

diizelir. Ama insanligin yasadigi
bu travma diizelir mi? Bence bu
bir miiddet daha devam eder.
Tabii ki, umudumuzu
kaybetmeyelim derim, ¢linkii
hayat bir sekilde devam ediyor.

Ne giizel soylemis
Hz Mevlana:
“Her seye canini stkma ey

Ne bu dertler kalici ne de bu

servis araclariyla yapabiliriz

ISTAB Baskani
Turgay Giil

020 yilinda
2 beklenmedik bir

sekilde biitiin

diinyay: etkileyen Covid-
19 salgini yasandi. Bu
siirec biitiin sektorleri
kot etkiledi. Her seyden
once; saghk
calisanlarimiza bu
siirecte verdikleri
ozverili miicadeleden
dolay1 sektortimiiz adina
tesekkiir ediyorum.

Salgin siirecinde en
agir darbeyi yiyen okul
tasimacilarimiz oldu.
Okul tasimaciligi yapan,
15-17 bin aracin tamami
calisamadi. Personel
tasimaciliginda ise 45-50
bin aracin ytizde 50’si
calisamadi. 2020,
sektoriimiiz adina ¢ok
kotii bir sene olarak
bitiyor. 2020 yil1 uzun
seneler unutulmayacak,
kotii anilara sahip olarak

herkesin aklinda kalacak.

2021’den
beklentimiz

2021’in en azindan
2020’den daha iyi
gecmesini bekliyoruz.
Pandemi siirecinin, en
iyimser tahminle, 2021
Mart-Nisan ayina kadar
devam edecegini
diistintiyorum. Burada
as1 calismalarindan nasil
verim alinacagi da
onemli. En biiytik
temennimiz, asinin bir
an Once bu siireci
bitirecek seviyeye
gelmesi. Okullarin
acilmasi ile ilgili bir
ongoriide
bulunamiyoruz ama
egitim siirecinde hizmet
veren Ogretmenlerin,
okul personelinin ve
servis soforlerinin de
oncelikli asilanmasi
onem tasiyor. Servis
soforleri asilanmadan

sistemin calisir hale
gelmesi cok miimkiin
olmayacak. Ben okul
tarafinda normallesme
déneminin 2021-2022
egitim doneminde
olabilecegini
diistiniiyorum.

Bu siirecte belli
krediler verildi ancak bu
kredilere ya ulagsmakta
sorunlar yasandi ya da
kredi maliyetlerinin
yiiksekligi sikintilar
yaratt.

Bu siirecle ilgili
beklentimiz

1) Sektore 6zel bir
hibe ya da ¢ok diisiik
faizli bir kredinin
verilmesi

2) Pandemi siireci
boyunca Vergi ve SGK
0demelerinin
alinmamasi ya da
pandemi sonrasi faizsiz
olarak taksitle alinmasi

3) Mevcut kredilerin
odemelerinin faizsiz bir
sekilde 6telenmesidir.

Yaklasik 1 yildir
biiyiik sikintilar yasayan
sektoriimiiziin pandemi
doniistinde nasil bir
pozisyonda
baslayacagini
ongoremiyoruz. Kaliteli
is giiclinii kaybetmek
tehlikeli, sektoriimiiz
egitilmis personelini
kaybetmek durumunda
kaldi. Okul tasimacilig1
ile ilgili bu sezona bitti
goziyle bakiyoruz.
Sektoriin toparlanmasi 3
yildan daha fazla zaman
alacak. Biitiin bu
olumsuzluklara ragmen
yine de gelecege umutla
bakiyor, 2021 senesinin
tilkemize ve tim
insanliga saglik ve
mutluluk getirmesini
temenni ediyorum. B




2020 nasil gecti?
2021

hekientileri

Turizm Tagimacilari Dernegi
Genel Sekreteri Ve Mini Tur

Yon. Kur. Ba§kan|
: Mehmet Oks

020 y1li cok zor
2 bir y1l oldu.

Ancak 2021’in
2020’den daha kotii
gecme ihtimali yiik-
sek. Pandemi, seya-
hatlerin seklini de
hizla degistiriyor. Diji-
tallesme de inanilmaz
hiz kazandj, biitiin is
siirecleri ve yagamin
kendisi tamamen diji-
tal bir alan oldu. Sirket
toplantilar1 da artik
yiiz yiize degil, online
gerceklestiriliyor.

Turizm
hareketliligi
anlik gelisecek

Bu siire¢ seyahatle-
rin de degisimini geti-
recek. Eskisi gibi
biiyiik gruplarla tu-
rizm hareketliligi ye-
rine daha kiiciik
gruplarin hareket etti-
gini gorebilecegiz. Bu
arada seyahate ¢ikma
tamamen bireysel bir
sekle doniisecek. In-
sanlar aplikasyon {ize-
rinden ucak biletini
aliyor, havalimanina
iniyor bir arac kirali-
yor, otelini de yine ap-
likasyon tlizerinden
ayarliyor. Acente ve
tasimaci siirecleri bu
noktada eski yerini al-
maktan cok uzak. Tu-
rizm hareketliliginin
anlik gelismeler cerce-
vesinde oldugunu go-
recegiz. Dijitallesme
siireci ile insanlar al-
diklar1 hizmetin bede-
linin ne oldugunu
biliyor. Teknoloji gelis-
tikce bilinclenme de
artti.

Pandeminin eko-
nomide yarattig1 sar-
sint1 bircok insana da
isini kaybettirdi. Her-
kes bu siirecte borcla-
narak yasamini
siirdiiriiyor. 2021 y1-
linda insanlarin ilk he-
defi tatile cikmak
degil, borclarini 6de-
mek olacak. Turizm
tarafinda toparlanma-
nin 2021’de olmasi
miimkiin degil. 2023-
2024’e kadar stirecek.
Bunda da en biiyiik
etken asinin olumlu
sonug¢ vermesi.

Okul ve personel
tarafi

Herkes ¢cocugunu bol-
gesindeki en yakin okula
kaydettirme ¢abasi icine
girdi. Cocugunu okul ser-
vis araci yerine kendi
aractyla okula birakma
orani da artacak. Yani
yiiz ylize egitim baslasa
da kapasite eskisi gibi ol-
mayacak. Personel tara-
finda ise; sirketler evden
calismanin maliyet avan-
tajim gordi, verimliligi
de o6lgebiliyorlar. Evden
calisma siireci pandemi
bitse bile devam edecek.

Tasimaci 2019
borclarini
odeyemedi

Ben bu ise 1986 y1-
linda basladim araba ye-
tistiremiyorduk. 2000’li
yillarda bir gemi gelirdi,
Istanbul’da otobiis bula-
maz baska ilden getirtir-
dik. Simdi ise 10 bin
araclik kapasite yeterliy-
ken, 60 bin arachk kap-
asite var. Bu araglar
nerede is bulabilecek,
belli degil. Tasimacinin
2021’de yeni arag yati-
rimi1 yapabilmesi zor.
2019 borg¢larini 6deye-
medi. 2021, bu borg¢lari
odeme c¢abasi ile gece-
cek. Cok fazla tasimaci
aracini satmak istiyor,
ama alic1 yok. Ben ta-
kasla yeni ara¢ alayim
dedim, bir arac¢ almak
icin 2016 model 3 hafif ti-
cari aracimi vermem ge-
rekince vazgectim. Yiizde
30 pesinatla sifir arac ali-
nirsa 4 arac bile onun
taksitlerini 6deyemez.

Vergiler yiizde
50 indirimli
olsun

Ocak ay1 motorlu ta-
sitlar vergisinin ilk taksi-
tini ddeme zamani geldi.
Ancak bizim tasitlarda
yiizde 50 kapasite sart1
var. Biz niye vergileri
yiizde 100 {izerinden
odiiyoruz? Ayni durum
sigortalar icin de gecerli.
Vergilere de sigortalara
da yiizde 50 indirim sag-
lanmali. @
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dzel Halk Otobiis

s Isletmecileri:

Ucretsiz tasimalar, OTV'siz akaryakit,
gellr destegl ve statii farklihgn taleplerimiz var

Istanbul Ozel Halk Otobiisleri
Esnaf Odasi ve
Ozulas Toplu Tasima A.S. Baskani,

TOHOB Baskan Vekili

oksel Ovacik

Toplu Ulasimda 2021 Hedefleri

Toplu tasima sektoriiniin
daha giiclii bir hale
gelmesi ve sektorle ilgili
olarak izlenecek
politikalari olusturmak,
giindemdeki toplu tasima
kanun tasarisini
degerlendirmek ve acil
ihtiyac duyulan “Toplu
Tasima Kanunu” esaslarini
belirlemek iizere Tiim
Ozel Halk otobiisleri
Birligi (TOHOB)
organizasyonu ile Tiirkiye
genelinde toplu ulasim
hizmeti veren kurumlarla
birlikte konunun
uzmanlari,
akademisyenler,
biirokratlar ve
hukukgularin katilimi ile
Ankara’da bir calistay
gerceklesirdik.

u calistay, amaclarimiz
B dogrultusunda, son derece

verimli ve basaril gecti.
Ozellikle Toplu Tagima Kanunu
konusu detayh bir sekilde masaya
yatirilarak tartisildi.

Bu calistayda, sadece Toplu
Tasima Kanunu degil, sektoriin
biitiin ihtiyag ve sorunlari
tartisildi. Burada Hiikiimetimiz
tarafindan belediyelere, sadece
toplu tasimada kullanabilecekleri
ek biitce saglanmasi, Ucretsiz

Tasima Kanununun yeniden
diizenlenmesi ve kart sahiplerine
gelir durumuna gore serbest binis
hakki verilmesi gibi 6nerilerde
bulunuldu.

Kanuna baglansin

Insanlarin temel
ihtiyaclarindan biri olan toplu
tasimada, ozellikle sabah ve
aksam calisan ve egitim goéren
insanimizin hareket halinde
oldugu zirve saatlerde iicretsiz
uygulamadan kaynaklanan keyfi
binislerin 6zellikle pandemi
sartlar1 da g6z 6niine alinarak
engellenmesi, toplu tasima
konusunda farkli bakanliklar
tarafindan yirtitiilen is ve
islemlerin, kanunla diizenlenerek
tek bakanlik koordinasyonunda
ylriitiilmesi konusunda
mutabakat saglandi.

Toplu tasimanin artik bir
kanuna baglanmasi lazim, ¢iinkii
icinde barindirdig: aktorler cok
fazla. Cikarilacak kanunun temel
ilkelerinin ardindan
yonetmelikler ile her ilde, o ilin
sartlarina uygun standartlar
olusturulmalidir.

Vergi indirimleri
konulmali

Kamu hizmeti yapan kentici
toplu tasima sektorti icin vergi
indirimleri ve tesvikler ortaya
konulmalidir. Akaryakit aliminda
0zel bir indirim toplu tasima
niteligini arttiracaktir. Toplu
tasimay1 desteklemek adina 6zel
ve kamu toplu tasima yatirimlari
tesvik edilmelidir. Yasal
diizenleme ile toplu tasima

sektoriine yapilacak yatirimlara
kaynak sunacak yeni kanallar
acilmalidir.

Toplu Ulasim Yasasi

Ucretsiz tasimalar, OTV’siz
akaryakat, gelir destegi ve statii
farklilig1 konularn sektoriin
talepleridir; 2021 yilinda da bu
hedeflerimizi gerceklestirmek
icin gayret gosterecegiz.

TOBB Karayolu Yolcu
Tasimaciligi Sektor Meclisi ile de
yaptigimiz toplantilar ile de bu
konular giindeme getirdik. Ayrica
“Toplu Ulasim Yasas1” ¢ikarilarak
Ulastirma ve Altyapi Bakanliginin
sorumluluk alanindaki, 4925
sayili Kanunla belgelendirilen
tasimalar birbirinden
ayristirllmali ve sektor
temsilcilerinin istek ve talepleri
yerine getirilmelidir.

[stanbul’da uzun bir siire
tizerinde calistigimiz Yeni sistem
surdurtlebilir bir hizmet ve
isletmecilere gelir garantili hak
edis saglamasi yoniiyle ¢cok
onemli olmasi ile birlikte toplu
ulasim ag1 icinde, kaynaklar1 daha
verimli kullanacak ve maliyetleri
diisiirecek bir sistem olacaktir.

Isletmeciler, gelecek kaygisi
yasamadan huzurlu bir ¢calisma
gerceklestirecektir. Bu sistemi
2020 yilinda hayata gegirdik. 1
Aralik itibari ile sistem basladi.
Yeni yilda takip ederek sistemde
olabilecek aksakliklar1 da
giderecegiz.

Hedefimiz toplu ulasimi daha
gliclii bir hale getirmektir.

Yeni yilimiz1 kutluyor, saghkl
giinler temenni ediyorum. W

Ozel toplu ta§|ma esnafma uc aylik odeme

nkara Biiyiiksehir
Belediye Meclisinin
1dig1 karar

sonrasinda toplu tasima
hizmeti veren 6zel toplu
tasima araclarina
akaryakit desteginin
ardindan nakdi destek de
saglandu. 1k ti¢ aylik
dénem icin merkezde
hizmet veren 6zel toplu
tasima araclarina giinliik
400 TL, cevre ilcelerde
hizmet veren
kooperatiflere bagh 6zel toplu
tasima araclarina ise glinliik 120
TL nakdi destek yardimi yapilda.
Boylece toplu tasima esnafina, 21
Aralik 2020 tarihinde yaklasik 10
milyon TL nakdi yardim destegi
saglanmais oldu.

Ankara Biiytiiksehir Belediye
Baskani Mansur Yavas,
Baskent’te ihtiyac sahibi
vatandaslar basta olmak izere
tim toplum kesimlerine zor
zamanlarinda destek olmaya
devam ediyor.

Pandemi stirecinde

vatandaslar kadar esnafi da yalniz
birakmayarak sosyal belediyecilik
anlayisiyla destek projelerini
hayata geciren Baskan Yavas,
cesitli meslek grubu calisanlari ile
is yerlerini kapatan ya da isleri
azalan esnafi da unutmuyor.

Ankara’da sosyal dayanisma
kampanyalar baslatarak tiim
Tiirkiye’ye 6rnek olan Baskan
Yavas, daha 6nce nakliyecilere,
kagit toplayicilarina, taksicilere
ve serviscilere gelir destegi

"8 verilmesini saglarken

. simdi de Baskent’te toplu
tasima hizmeti veren 6zel
‘% toplu tasima araclarina
nakdi yardimda bulundu.

Baskan Yavas’a
tesekkiir

18 Temmuz-15 Ekim
2020 tarihlerini kapsayan
nakdi yardimi almaya
baslayan Ozel Toplu
Tasima Esnafi, Bagkan
Yavas’a tesekkiir
mesajlarini ilettiler.

Ankara Ozel Halk Otobiisii
Esnaf Odasi resmi sosyal medya
hesabindan yapilan paylasimda
ise, “Son derece zor giinler
geciren esnafimiza, Ankara
Biiyiiksehir Belediyesi tarafindan
gelir destegi verilmeye basland.
Can suyu olan 6demelerin
yapilmasini saglayan ABB
Baskanimiz Sayin Mansur Yavas,
grup baskan vekillerimiz ve
meclis tiyelerimize tesekkiir
ederiz” denildi. B



BASSAGLIGI

Mercedes-Benz Bayil Koluman Motorlu Araclar
Tic. ve San. A.S.nin de bunyesinde bulundugu
Koluman Grubu Yonetim Kurulu Baskani ve
saygideger buyugumuz

Turkay Saltik.

vefatini buyuk uzuntu icinde ogrendik.
Merhuma Allah'tan rahmet, kederli ailesine
ve sevenlerine bassagligi ve sabirlar dileriz.

Mercedes-Benz Turk A.S.




BASSAGLIGI

Duzce Guven Seyahat
Yonetim Kurulu Baskan Yardimcisi

Hiiseyin Oztiirk:

vetatini buyuk uzuntu icir

Merhuma A
ve sevenlerl

lah'tan ra

met,

de ogrendik.

cederl| allesine

ne bassagligl ve sabirlar dileriz.

Mercedes-Benz Turk A.S.




BASSAGLIGH

Koluman Motorlu Araglar
Tic. ve San. A.$.’nin de binyesinde bulundugu
Koluman Grubu Yonetim Kurulu Baskani ve
saygideger is insan

Turkay
Saltik.

vetfatl, tarafimizdan derin Gzuntu ile
karsilanmistir.

Merhuma Allah’tan rahmet,
sevenlerine, bassagligi ve sabirlar dileriz.

info@ m om

YALCIN SAHIN
YONETIM KURULU BASKANI
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BASSAGLIGI

Mercedes-Benz Bayii Koluman Motorlu Araclar

Tic. ve San. A.S.’nin de bunyesinde bulundugu

Koluman Grubu Yonetim Kurulu Bagkani ve
saygideger is insani

Turkay Saltik.

kaybetmenin derin GzUntdsu icerisindeyiz.
Merhuma Allah’tan rahmet, ailesine,
sevenlerine sabir ve bassagligi dileriz.

Mustafa Yildirbm

YoOnetim Kurulu Baskani

Koluman Grubu

Yon. Kur. Baskani

Tiirkay Saltik sonsuzluga ugurlandi

ercedes-Benz’in en biiyiik
yetkili bayilerinden,
Mercedes-Benz Tiirk

A.S.‘nin en biiytik yerli ortag:
Koluman Holding’in
kurucularindan Tiirkay Saltik, 24
Aralik 2020 Persembe giinii 85
yasinda vefat etti. Merhumun
cenazesi 26 Aralik 2020 Cumartesi
giinii Zincirlikuyu Camii'nde
kilinan cenaze namazinin
ardindan Zincirlikuyu
Mezarligi'na defnedildi.

Tiirkay Saltik, kayinbiraderi
Mustafa Koluman ile birlikte 1965
yilinda miimesillik ve ithalat
alaninda ¢alismak tizere Koluman
sirketini kurdu.

Koluman 1984 yilinda
Otomarsan’a ortak oldu. Koluman
Mercedes-Benz’in Tiirkiye'de
yeniden yapilanmasi sirasinda
otomotiv sektoriinde 6nemli bir
sorumluluk aldi. Koluman
Motorlu Araclar Mercedes-Benz
Tiirk’iin ana bayilerinden olup
Mercedes-Benz marka araclarin

Diizce Giiven Turizm
Kooperatif Yonetim Kurulu
Baskan Yardimcisi

Hiiseyin Oztiirk
yasama veda etti

tizce Guiven Turizm
D Kooperatif Yonetim Kurulu
Baskan Yardimcisi Hiiseyin
Oztiirk 25 Aralik 2020 hayata gozlerini
yumdu. Merhum Hiiseyin Oztiirk’e
Allah’tan rahmet sevenlerine ve
Diizce Giiven Turizm calisanlarina

bassaghig diliyoruz. m

= 4
!

satis ve satl sonrasi servis
hizmetleri vermesinin yani sira
arag iist yapisi ve montaj isleri

yapiyor.

Tiirkay Saltik,
kaymnbiraderi ve is
ortag1 Mustafa
Koluman'in,
7 Temmuz
2016’da vefatinin
ardindan
11 Temmuz’'da
Tarsus ve
Mersin’de yapilan
cenaze toreninde
= bir konusma

- yapmisti.
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Sumer Yigci
Yonetim Kurulu Baskani

BASSAGLIGI

Mercedes-Benz Bayii Koluman Motorlu Araglar
Tic. ve San. A.S.’nin de binyesinde bulundugu
Koluman Grubu Yénetim Kurulu Bagkani ve
saygideger i insani

Turkay Saltik

Hakk’in rahmetine kavusmustur.
Merhuma Allah’tan rahmet,
kederli ailesine, sevenlerine, sabir ve bassagligi dileriz.

Fatih Tamay

IPRU Baskani

IPRU

INTERMATIONAL PASSENGER
ROAD TRANSFORT UHIOW

BASSAGLIGI

Mercedes-Benz Bayii Koluman Motorlu Araglar
Tic. ve San. A.S.’nin de binyesinde bulundugu
Koluman Grubu Yénetim Kurulu Bagkani ve
saygideger is insani

Turkay Saltik:

kaybetmenin acisini yasiyoruz.
Merhuma Allah’tan rahmet,
kederli ailesine, sevenlerine, sabir ve bassagligi dileriz.

Latif Karaali

Yénetim Kurulu Bagkani
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Volvo Trucks 2020’yi
850 cekici satisi ile kapatiyor

Temsa is Makinalar’’nin
distribitorligiinii tistlendigi
Volvo Trucks Kamyon Satis ve
Satis Sonrasi Hizmetler
Direktorii Kivang Kizilkaya,
“Bu yil 16 ton ve iizeri pazar,
16 bin adet seviyesinde
kapaniyor. Volvo Trucks
olarak yili 850 adet ile
kapatiyoruz. Pazar payimiz
da yiizde 7,4 seviyesinde
oldu. 2021 yilinda ise yiizde
15 civarinda biiyiime ile 18
bin adetlik bir pazar
beklentimiz var, biz de yiizde
7 ve daha iistii bir pazar payi
bekliyoruz. Yeni iiriinlerimizi
de Nisan veya Mayis ayinda
tanitmayi planhiyoruz” dedi.

distribiitérligiinii Temsa Is

Makinalar1’nin yiiriittiigii Volvo
Trucks Kamyon Satis ve Satis Sonrasi
Hizmetler Direktorii Kivang Kizilkaya
2020 y1li pandemi siirecini ve gelecek
hedeflerini 24 Aralik Persembe giinii
diizenlenen online toplantida
degerlendirdi.

2 017 yali itibariyla Tiirkiye

Emin adimlarla ilerliyoruz

2021’e yonelik umutlu olduklarin
dile getiren Kamyon Satis ve Satis Son-
ras1 Hizmetler Direktorti, basin toplan-
tisinda Volvo Trucks isbirligiyle ilgili
sunlar aktardi: “Isvec’in giiclii markasi
Volvo Trucks ile 2017 yilinda stratejik
bir igbirligine imza attik ve 3 yili geride
biraktik. Temsa is Makinalari olarak
teknolojiye yatirim yapan ve oyunun
kurallar1 yeniden belirleyen Volvo
Trucks’in genis tirtin gamini Tiirki-
ye’deki miisterilerle bulusturmak he-
defimizdi ve bunu basardik. Cift haneli
pazar paymna dogru emin adimlarla gi-
diyoruz. Eyliil ayinda adetsel anlamda
rekor seviyeye ulastik. Tiirkiye cekici
pazari ylizde 150 biiylime kaydetti. 35
yillik satis ve sonrasi hizmetler bu bii-
yiimemizde 6nemli etken, bu biiyii-
mede 7,4 pay elde ettik.”

Vazgecilmez yapan
4 unsur

Volvo Trucks’1 vazgecilmez yapan 4
unsurun oldugunu belirten Kivang Ki-
zilkaya, “Bunlardan birincisi gtivenlik.
Giivenlik denince akla gelen ilk marka-
lar arasindayiz. Bunun altyapisinda
cok ciddi ar-gemiz var. Otomotiv sek-
torline emniyet kemerini kazandiran
marka olmak bizim bakis agimizi da
gosteriyor. Ikinci unsur; miisterilerimi-
zin araclarinin maksimum stirede cali-
sir durumda olmasini saglamaktaki
basarimiz. Bu konuda sektorde lider
konumdayiz. Volvo Trucks miisterileri
periyodik bakim disinda servise ugra-
miyorlar. Hem yurticinde hem de ulus-
lararasi tarafta 7 giin 24 saat
miisterilerimizin yanindayiz. 3'tincii
unsur; yakit ve performans. Biz terzi
usulii olarak araclarimizi piyasaya su-
nuyoruz. Miisterilerimizin yol kosulla-
rina, tasima kapasitesine gore
ayarliyoruz. En uygun komponetli
araci sunuyoruz. Bu da ¢cok verimli bir
performans saghyor. 4’tinciisii de sofor
arkadaslarimiz ¢ok iyi biliyor: Konfor”
dedi.

Noktalarimizin sayisi
artacak

Daha fazla hizmet noktas1 agmaya
yonelik yapilanmalarinin oldugunu ak-
taran Kivanc Kizilkaya, “Bizim en
biiyiik glicimiizii satis sonrasi hizmet

ve yetkili saticilarimiz olusturuyor. 10
yetkili servisimiz ve 2 yetkili satici
olmak iizere 12 hizmet noktamiz var.
2021 yilinda bir bayimiz hem satis hem
satis sonrasi olarak hizmet verecek.
Bunun disinda iki yeni daha yetkili ser-
vis aramiza katilacak. Miisterilerimize
daha fazla yerlerde hizmet verebilece-
giz” dedi.

En basindan beri sdylemlerinin
miisterinin ¢oziim ortag1 olmak oldu-
gunu vurgulayan Kizilkaya, “Bu anlayis
dogrultusunda miisterilerimize yonelik
olusturdugumuz mavi kontrat hizmeti.
Yaptigimiz satislarin yiizde 57 civari
mavi kontrath. 1000’inci mavi kontrata
ulastik. Bu kontrat ve randevu sistemi
cercevesinde araclarin bakimlarinin
hepsi yetkili servislerde yapildigi icin
ikinci elde de 6nemli bir art1 deger ya-
ratiyor. Pandemi siirecinde yedek
parca stok yapisina cok dikkat ettik.
Parca bulunurluk seviyesi su anda da
ylizde 95. Gergek bir hizmet sirketi
olma yolunda devam ediyoruz. Volvo
Finans ile finansman ¢6ziimleri ile kre-
dilerde avantajli imkanlar sunuyoruz.
Satis agindaki organizasyon yapimizi
takas ve ikinci el konusunda ihtiyaca
cevap verebilecek sekilde kurguluyo-
ruz. Yol yardim ve iletisim hatti ile {ic-
retsiz siirticii egitimi gibi
hizmetlerimizle de miisterimizi des-
teklemeye devam ediyoruz. Tiim bun-
larin yani sira; Volvo Trucks Action
Service hizmetimizle, uluslararasi nak-
liye yapan araclarin Avrupa sinirlari
icinde ariza yasamasi durumunda da
yanindayiz. Miisterilerimize her alanda
art1 deger yaratmayi hedefliyoruz”
dedi.

18 bin adetlik pazar

Bu yil 16 ton ve {izeri pazarin, 16
bin adet seviyesinde kapandigini belir-
ten Kivang Kizilkaya, 2020 ve gelecek
yila yonelik sunlar séyledi: “Mart-
Nisan aylarinda 2019’a gore bir diisiis
vardi, Hazirandan sonra pazar ¢ok hizli
toparlandi. Temmuz ayinda ytizde
442’1ik bir biiylime oldu. Gegen seneye
gore hacim, 4,5 kat biiylidii. Su anda
normal seyirde devam ediyor. Gecen
seneye gore biz yilizde 75 biiytidiik.
Kasim ayinda 122 adet ¢ekici satisimiz
var. Y1l 850 adetlik bir satis ile kapati-
yoruz Bunu bir kez 3’tincii havalimani
yapiminin basladig1 2014 yilinda yasa-
mistik. 16 ton tizeri pazarda cekici gru-
bunun yiizde 70 agirhig var. Kamyon ve
insaat grubu ise yiizde 30’larda. Miiste-
riler filo biiytitmekten ziyade filo yeni-
lemeye gittiler. Ikinci el degerlerinin
artmasi arag yenilemesini de getirdi.

2021’de yenileme ve filo biiylimeleri-
nin yiizde 10-15 civarinda olacagini,
pazarin da 18 bin adetler seviyesinde
olacagini diisiinliyoruz. Biz de yine
ylizde 7’ler tistiinde bir pazar pay1 he-
defledik. Cift haneli pazar paylarina
ontimiizdeki iki veya {i¢ y1l icinde ulas-
mak istiyoruz.”

Faiz artislar

Kizilkaya, faiz artislarinin uluslar-
arasi nakliyeciyi cok olumsuz etkile-
meyecegini ama yurtici tarafinda
olumsuzluk yaratabilecegini belirterek,
“Faiz artiglar uluslararasi nakliyecinin
istahini1 kapatacak gibi gériinmiiyor.
Bu noktada Volvo Finans ve Volvo
Trucks olarak biz faize nasil destek ve-
rebilecegimizi planliyoruz” dedi.

ikinci el ve yeni
kampanyalar

2020 yilinda ikinci el pazarinda ¢ok
yiiksek hareketlilik yasandigini aktaran
Kivang Kizilkaya, “Sabah alip ve 6gle-
den sonra satisin1 yaptigimiz ikinci el
araclar oldu. Su an ikinci eldeki seviye
yavas yavas yerine oturdu, Haziran ve
Temmuz’'daki gibi hizh degil. Boyle
devam edecegini diistintiyorum. 2021
yilinda yeni kampanyalar planliyoruz.
Ozellikle yilin ikinci ¢eyreginden sonra
araclarin bircogunu mavi kontratla bir-
likte satma yoniinde bir diistincemiz
var, bunu tartistyoruz. Firma sahipleri
sadece soforlere, isleriyle ilgilensinler
araclar bize kalsin istiyoruz. Mavi kont-

—

Kivang Kizilkaya,
Tiirkiye’nin 16 ton ve lizeri
pazarinda gercek
potansiyelin hala gerisinde
olundugunu belirterek,
“Pazarin gercek seviyesi 25
bin adetler. Her yil bu
seviyeye dogru yavas yavas
yiikseliyor” dedi.

rat misterilerinin ytizde 65-70 filo,
ylizde 30'u da perakende miisterisi.

Elektrikli kamyonlar

2021 yilinda Avrupa’da elektrikli
versiyonlarin tanitimi yapilacak ve yil-
sonunda ticarilesecek. Ulkemizde elek-
trikli ve cevreci araclara uygun altyapi
saglanmasi halinde saglanacak tesvik-
lerle miisterilerimizi elektrikli ve oto-
nom araclarla bulusturabiliriz. Biz
kendimizi bu yénde programlamaya
basladik. Sifir karbon salinimi Av-
rupa’da bir numaral 6ncelik. Aslinda
Volvo Trucks olarak tasimaciligin gele-
cegini de planliyoruz. Vera ismini ver-
digimiz arac Isve¢ Terminali'nde
denenmeye basladi. 10 y1l icerisinde
zorlu kosullara ve uzun yol tasimacili-
gina yonelik, daha uzun menzile sahip
elektrikli ve yakat hiicreli elektrikli
kamyonlar da satisa sunacak. Bu siire-
cin ikinci yarisinda ise hidrojen yakit
hiicreli elektrikli kamyonlarin satisina
baslanmasi planlaniyor. 2040 yilina ka-
darsa, Volvo Trucks iiriin yelpazesinin,
fosil yakit kullanmayan kamyonlardan
olusmasi hedefleniyor” dedi. ™
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Trafikte 2020 hedefi:

Turkiye 31.07.2012 tarihli “Karayolu Trafik
Giivenligi Stratejisi Eylem Plani” ile trafik
olimlerini 2020'ye kadar 2010'un yarisina
indirmeyi hedefledi. 2020 sonunda bu hedef
yakalanacak. Bu hedefe ulagsmak icin Kis Lastigi
onemli bir ara¢ oldugu icin stratejik plan
hedeflerinden birisi 2015 yili sonuna kadar Kis
Lastigi mevzuatinin Trafik Kanunu’na girmesiydi.
Bu hedef iki yil gecikmeyle ve 6zel otomobiller
disarda birakilarak gerceklestirildi.

KHK ve Kis Lastigi:

9.2.2017'de yayinlanan KHK’da 2918 sayili
Trafik Kanununa eklenen 65/A maddesi ile kisin
ticari araclara Kis Lastigi zorunlulugu getirildi.
Ulastirma ve Altyapi Bakanliginin 1.4.2017
tarihinde yayinladig tebligde M+S Lastigi Kis
Lastigi olarak yorumlandi ve sehirlerarasi
otobuslerde sadece ceker dingilde M+S Lastigi
olmasi yeterli goraldu.

M+S Lastigi:

“Her havada ve her yolda gidebilir” diye
pazarlanan SUV’larin tim tekerlerinde, kamyon
ve cekicilerin ceker dingillerinde M+S lastikleri
fabrika cikisi olarak takiliyor. Her arag veya lastik
ureticisinin kendi standartlarina gore tretilen ve
uluslararasi bir teknik mevzuati olmayan M+S
lastikleri, Almanya haric, Orta Avrupa
mevzuatlarinda “kis sartlar icin uygun lastik”
sayiliyor. M+S lastiklerinin bir sertifika veya
standardi yok. Cok iyi olan istisnalar oldugu gibi,
siparis Gizerine yaz lastigi tizerine M+S logosu
vurulmus uzakdogu mali olanlari da var.

AB ve Kis Lastigi:

AB’de Kis Lastigi zorunlulugu konusunda
ortak bir karar yok; daha cok ulusal kararlar var.
Almanya 1.1.2018’den itibaren motosiklet dahil
tiim araclara 3 tepeli dag icinde kar tanesi
(3PMSF) logolu Kis Lastigi zorunlulugu getirirken,
Kuzey Avrupa tlkeleri Kis Lastigi ve belirli
yollarda civili kis lastigi istiyor. AB’de Kis Lastigi
taniminda tek bir goris var; 3PMSF.

Kisin Bolu’nun dogusu Orta Avrupa
degil:

Ocak ve Subat aylarinda i¢ ve Dogu
Anadolu’da buzlanma nedeniyle ne yazik ki ciddi

= Alpay Sehirlerarasi
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Otohuslere
Kis Lastigi

ve Oluimlu sehirlerarasi otobtis kazalari oluyor.
1.4.2017 tarihli teblige gore sehirlerarasi
otobuslerin sadece ceker dingillerinde yeterli
gortilen M+S lastikleri kazalar 6nlemeye
yetmiyor. Clinkd:

- ic ve Dogu Anadolu’nun iklimi M+S’in
yeterli gortldigu Orta Avrupa’dan daha sert, kisin
Bolu’nun dogusu Orta Avrupa degil, Kuzey
Avrupa iklimine daha yakin,

- 7°C altinda lastigin sertlesmesi sonucu
azalan yola tutunmayi artirmak icin Kis Lastigi
karisimindaki gibi kaucuga Silika karisimi gerekli,

- Kis Lastigi otobiisiin tiim tekerlerine
takilmali. Kis lastiginin sadece ceker dingile
takilmasi gitmesine, tim tekerlere takilmasi
gitmesine ve durmasina yariyor.

2020-2021 kasi icin acil iki oneri:

- Bolu’nun dogusuna gidecek sehirlerarasi
otobuslerin birinci ve tg¢tinct dingillerine yeni,
ceker dingiline yeni veya kaplama 3PMSF (3
tepeli dag icinde kar tanesi) logolu Kis Lastigi
takilmali,

- Ceker dingilde kaplama lastik kullanilacaksa
lastik yanaginda Kis Lastigi logosu ve ECE R 109
tip onay1 damgasi aranmali ve gecerliligi mutlaka
denetlenmeli.

Kis Lastigi = 3PMSF
“M+S” # Kis Lastigi
Kis Lastigi = Risk Yonetimi

www.kislastigi.com
www.3pmsf.com

lg:krem
- Ozcan

ekrem.ozcan@tasimadunyasi.com

Dijital Doniisiim

// ijital dontisim” en az

D pandemi kadar duydu-

gumuz bir kavram,

degil mi? lyice kaniksadik da..
Glndelik hayatimizda da babaan-
nemiz whatsapptan sevgilerini
gonderiyor, facetime’dan gorintli
konusma yapiyor, torununu da gor-
mek istiyor; “Getir"den market si-
parisini yapiyor. Tek ihtiyac,
yazilari rahatca okuyabilecegi, to-
rununu rahatca gorebilecegi biyiik
ekranli bir telefon. Sektorlerimizde
de durum benzer. QR kodla firma-
larimiza girislerden, maskeyi tak-
may! unuttugumuzda uyaran yapay
zekali kameralara kadar. Dijital do-
niisiim, en az pandemi kadar bir
gercegimiz...

Dijital dontstimiin de ilk fazi,
tim calismalarimizda oldugu gibi,
ihtiyaclarimizin belirlenmesi ve
analizi. Bu kapsamda Bilisim Va-
disi, Dogu Marmara Kalkinma
Ajansi (MARKA) ve TOSB inovas-
yon Merkezi 6rnek bir projeye
imza attilar: “Firmalarda Dijital
Dontisiim Analiz Programi”. Lans-
mani TOSB’da diizenlenen prog-
ramda TOSB dyesi 6 firmaya dijital
donuisiim analiz calismasi yapila-
cak. ilk is, danismanlarla firma yet-

kilileri bir araya gelecekler ve 6nce
dijital doniistim tizerine egitim sag-
lanacak. Ardindan saha inceleme-
leri ve sonrasinda da firmanin
dijital dontistim ihtiyag analiz
programi cikartilacak. Projenin ilk
programina dahil olan firmalar;
Cavo, Birinci, Egebant, Sistem Tek-
nik, Alba ve TOSB’un kendisi.
Ocak ayinin ilk haftasi firma ziya-
retleri ve saha incelemeleri ile basg-
layacak program, coklanabilir
glizel bir deneyim olacak.

Otonom Araclarda
5G’nin Rolii

3G, 4G, 4.5G derken..5G"yi de
sik kullanir olmaya bagladik. Peki,
nedir otomotiv sektoriiyle daha
cok anilir olan 5G? Ayrica ‘Oto-
nom Araclarda 5G'nin Roli" nedir?
Iste bu sorularin yanitlarini 5G'nin
teknik tarafindaki yetkilileriyle go-
risecegimiz bir webinar var. Webi-
nari TOSB inovasyon Merkezi ve
OTAM'in koordine ettigi, Baglantili
ve Otonom Arag Kiimelenmesi et-
kinligi olarak, kiimelenme tiyele-
rinden Turkcell verecek. 30 Aralik
14:00'te zoom (izerinden verilecek
webinara linkedin sayfamda yayin-
ladigim linkten erisebilirsiniz. W

Y.L BARATI VR
TEH SOLCIN B Ak i)

TOSB inovasyon Merkezi Genel Koordinatorii Ekrem Ozcan, MARKA Genel
Sekreteri Dr. Mustafa Copoglu, TOSB Yonetim Kurulu Baskani Dr. Mehmet
Dudaroglu, TOSB lovasyon Sorumlu Yénetim Kurulu Uyesi Omer
Burhanoglu, Bilisim Vadisi Genel Mudiiri Serdar lbrahimcioglu

OTAM VENTU

Otomotiv Teknolojileri
Arastirma Gelistirme Merkezi,
OTAM, kurumsal girisim
sermaye kolu OTAM Ventures'i
hayata gecirdi. Otomotiv
teknolojilerindeki yenilikleri
degerlendirmeye ve yatirnm
yapmaya odaklanmayi

otomotiv sektoriindeki bilgi birikimi,
deneyimini ve networkiinii bu

RES KURULDU

Hedefimiz otomotivdeki
doniisiimde aktif rol oynamak

Yaptiklart modernlesme yatirimlari
ile cirolarim 5 kat arttirdiklarini belirten
Ekrem Ozcan, OTAM Ventures ile
otomotivdeki doniisiimde aktif rol

oynamak istediklerini sdyledi. “OIB,
OSD, TAYSAD ve ITU Vakfi'nin ortak

istiraki olarak kurulan OTAM, 2018
yihinda da yiizde 100 ITU Vakf sirketi

saglayacak OTAM Ventures,
mobilite coziimleri sunan
erken asama startuplara
yatirim hedefiyle kuruldu.

elisim ve biiyiimenin en 6nemli
Gunsurunun gunumiiz

diinyasinda farklihk yaratan yeni
bilgilere ve teknolojilere sahip olmak
oldugunu belirten OTAM Genel
Miidiirii Ekrem Ozcan, “OTAM
biinyesinde kurulan OTAM Ventures ile
otomotiv sektoriindeki bilgi
birikimimizi, deneyimimizi,
networkumuzu yeni teknolojiler, is
modelleri sunan startuplar ile
bulusturmay hedefliyoruz. OTAM
Ventures ile bu olusumlara sermaye
destegi vermeyi ve boylece onlarin

bulunuyor” agiklamasini yapan Genel
Miidiir Ekrem Ozcan, “Otomotiv
sektoriinde bu say1 simdilik bir elin
parmaklar1 kadar. OTAM olarak biz de
sektorde ilk 5, genel kategoride ilk 30
firma arasina girmis bulunuyoruz” dedi.

Bilgi birikimi ve sermaye destegi

OTAM Ventures ile erken asama
startuplara yatirim yapmay1
planladiklarini belirten Ekrem Ozcan,
“Diinyadaki yeni ekonomik diizen,

olusumlarda bulusturmak istiyoruz.
Boylelikle hem OTAM vyetkinliklerini
doniisen teknolojiler dogrultusunda
artirirken hem de yenilik¢i startuplarin
basarili olmalarina katkida bulunmay1
hedefliyoruz. Yatirim yaptigimiz
startupa, urlinlerinin ticarilesmesinde,
kanal ortakliklar1 kurulmasinda, miisteri
bulunmasinda, sektorel bilgi birikiminin
paylasilmasinda katkida bulunmay ve
en 6nemlisi stratejik bir ortak olarak
sirketlerin gelecegine yon vermeyi
hedefliyoruz” dedi.

Basarili girisimciler oncelikli

OTAM Genel Miidiirii Ekrem Ozcan,
otomotivin giinlimiizdeki doniistimii
dogrultusunda yatirim planladiklar
alanin mobilite ¢6ziimleri oldugunu

olarak calismalarina devam ediyor. 2018
yilinda OTAM’a yaptigimiz
modernlesme yatirimi sonrasi 3 vardiya
hizmet vermeye baslamistik. Bu donem
icerisinde ciromuzu 5 katina ¢ikarmay1
basardik. Simdi sira bu biiytimenin
yaninda, kurumsal girisim sermaye
kolumuzu da kurarak otomotivdeki
doniistimde aktif rol oynamak. ilgili
startuplara yatinm yaparak hem OTAM
olarak yetkinliklerimizi aritrmak hem de
yenilikg¢i startuplarin basarili olmalarina
katkida bulunmak hedefimiz” dedi. m

Goriismeler basladi

Otomotiv sektoriindeki
doniisiimiin, diinyadaki ekonomik
doniisiim gibi teknoloji ve
inovasyon temelinde yiikseldigini

gelisimine katki saglayarak daha biiyiik

vurgulayarak 6nceliklerini aciklad:

aciklayan Ozcan, “OTAM’1 bu

katma degerler elde etmeyi
hedefliyoruz” dedi.

30 sirket arasina girdi

“Ulkemizde kurumsal girigim
sermaye kolunu kurmus 27 firma

teknoloji ve inovasyon temelinde
yiikseliyor. En degerli kaynak artik yeni
bilgi ve bu bilgiyi yeni teknolojilerle
bulusturacak olusumlar. OTAM
Ventures ile OTAM'1n sermaye destegini
bu olusumlara saglamak ve OTAM'1n

“ITU Cekirdek ve Otomotiv
[hracatcilar Birligi'nin (OIB) isbirligiyle
otomotiv 6zelinde gelistirilen

dontiisiime adapte edecek,
tilkemizde de onciiliik edecek

girisimciler bagta olmak tizere, TOSB
Inovasyon Merkezi, Bilisim Vadisi gibi
merkezlerin degerlendirmelerinden

sekilde yapilandirmaya devam
ediyoruz. Su an gériismeye
basladigimiz 3 teknolojik girisim
var” dedi.

gecmis basarih girisimciler 6nceligimiz.”
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100 arachk sirketin

Yillik kar1 2 milyon TL

Brisa Pazarlama Di-
rektorii Evren
Giizel, Tirkiye’deki
en iyi filo hizmet ce-
sitliligine ve her
miisteri segmentine
uygun hizmet ga-
mina sahip oldukla-
rina deginerek,
“Toplam 15 bin 354
kayith filo miisteri-
miz var. 94 kisilik
Profleet saha ekibi-
miz ile bugiine
kadar 3,5 milyon km
yol kat ederek diin-
yay1 100 kere turla-
dik, toplam 4
milyon lastik 6l-
¢limii ve 243 bin
286 miisteri ziyareti
gerceklestirdik. Bri-
sa’nin sundugu tiim
hizmetlerden fayda-
lanan 100 arachk
bir filonun yillik or-
talama kar1 2 milyon
TL oldu” dedi.

risa Pazarlama Di-
rektorii Evren
Giizel, sektorel ba-

sinla online toplantida bir
araya gelerek Brisa'nin yii-
riittiigii calismalar ak-
tardi. 2020 yilindaki lastik
pazarini da degerlendiren
Giizel, gelecege yonelik
beklentileri de aktardi.

Lastik pazar
daraliyor

Diinya agr ticari arag
lastik pazarinin yiizde
2020’yi ylizde 11 daralma
ile kapatacagini 6ngor-
diiklerini belirten Brisa
Pazarlama Direktorii
Evren Giizel, Tiirkiye agir
ticari ara¢ pazarindaki du-
rumu da acikladi: “Pan-
demi etkisiyle, 2020 yilin1
ylizde 11 diisiisle 182 mil-
yon adet ile kapatmas1 6n-
goriilen diinya agir ticari
lastik pazarinin gelecek 5
yilda toparlanarak yillik
bazda ylizde 4 artigla 227
milyon adede ulasacagi
ongoriiliiyor. Ikinci en
biiytik ticari ara¢ parkina
sahip Tiirkiye pazarinin,
2020 yilinda yasanmasi
ongoriilen ytizde 7 daral-
maya ragmen onumiiz-
deki 5 y1l icinde yillik
bazda yiizde 3 biiylime ile
2,4 milyon adede ulagsmasi
bekleniyor” dedi.

3 lastikten biri Brisa

Brisa’nin agir ticari
tirtin grubunda 2020 y1-
linda giiclii bir perfor-
mans sergiledigini de
aktaran Evren Giizel, “Bri-
sa’nun sundugu tiim hiz-
metlerden faydalanan 100
araclik bir filonun yillik or-
talama kar1 2 milyon TL
oluyor. Bridgestone, Lassa
ve Dayton markalariyla
Tirkiye lastik pazar lideri
Brisa, 2020 yilinda akilli
hizmetleri, tirtin ¢esitliligi
ve sahadaki giiclii varhig
ile agir ticari arag lastik
pazarinda giicli perfor-
mansini devam ettirdi. Pa-
zarda her 3 lastikten
birinde tercih edildi.

Mobilite doniisiime
onciiliik

Brisa’nin sektordeki
mobilite doniisiime 6ncii-
liik yaptigini belirten
Evren Giizel, “ Pandemi-
nin de etkisiyle otomotiv
sektort, elektrikli ve oto-
nom araglar ile baglanabi-
lirlik teknolojileri
etrafinda yeniden sekille-
nirken ticari aracglarda
rota optimizasyonu, pla-
tooning gibi teknolojiler
hizla 6nem kazandx. Filo-
larin tiim operasyon mali-
yetlerini asag1 ¢eken tiriin
ve hizmetler, pazarda her
zamankinden daha fazla
talep goriiyor. Bu siirecte
cevik is modelleri ve yeni
nesil teknolojilerden fay-
dalanma anlaminda
onemli deneyimler kaza-
nan Brisa, yeni normalin
mobilite acisindan getir-
digi doniisime Onciiliik
etmeye hazirlaniyor” dedi.
Dijital Filo
uygulamasi

Dijital Filo, Brisa'nin
suirekli gelisen ve son tek-
noloji tirtinler iceren, her
ticari ara¢ segmentine
uygun dijital hizmet gama.
Brisa miisterileri filo ana-
lizi, lastik incelemeleri,
kaplama analizi, hurda so-
runlar gibi Brisa'nin yap-
t1g1 saha ¢alismalarini
seffaf bir sekilde anlik go-
rebiliyor ve sahadaki so-
runlardan aninda
haberdar olabiliyor.

Brisa, 2020’de, saha-
daki basarili uygulamala-
rindan biri olan Filofix yol
yardim hizmetinin ¢ok
daha gelismis versiyonunu
kullanima a¢ti. Brisa miis-
terileri Dijital Filo mobil
uygulamasi sayesinde yal-
nizca bir telefonla 7/24 yol
yardim hizmetini alabili-
yorlar. B

S

Evren Giizel

Brisa'da
Ust Duzey
Atama

Brisa Pazarlama Direktorii
Evren Giizel, yeni
olusturulan Pazarlama ve
Uluslararasi Pazarlar
Genel Miidiir Yardimcisi
gorevine atandi.

ridgestone Corporation ve
B Sabanci Holding ortak

kurulusu, Tiirkiye lastik
pazari lideri Brisa’'da iist diizey bir
atama gerceklesti. 2017 yilindan
itibaren Pazarlama Direktorii
gorevinde 6nemli basarilara imza
atan Evren Giizel, yeni olusturulan
Pazarlama ve Uluslararas: Pazarlar
Genel Miidiir Yardimcisi gorevine
atandi. Giizel, 1 Ocak 2021 itibar1
ile yeni gorevine baslayacak.

Evren Giizel

Evren Giizel, Galatasaray
Universitesi Uluslararasi Iligkiler
boéliimiinden mezun olduktan
sonra Birmingham Universitesi
Avrupa Birligi boliimiinde yiiksek
lisans egitimini tamamlamigtir. Is

hayatinin baslangicinda ITO e
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YENI YIL YAZISI

er yeni yil dncesi
insanlar, gelecek yil
icin Uimit vaat eden

sozler ile hem kendilerinin
hem de temasta olduklari
kisilerin motivasyonlarini
yukseltmeye calisir.

Son derece anlamli olan
bu davranis, 3Taralik gtintint
yilin son giind; 1 ocakta ise
yeni bir baslangi¢ olduguna
inantldigi icin yapilir.

s

En bastan belirttim. Her
yilbasi, radikal bir degisikligin
olacagina inaniyoruz. Ancak
kendi adima soylemeliyim ki,
en ¢ok dumura ugramam
2000 yilinda oldu. Dijital
kiyamet senaryolarinin
havada ucustugu bir gtine
yatip da sabah degisen hicbir
seyin olmadigini gérmek
buyik hayal kirikhg idi.
Bugtin kullandigimiz Giines yine her zamanki gibi

takvim, Romalilar devrinde dogmustu, hayat tim
Julius Sezar déneminde Misirh olaganligr ile devam
bir bilgine siparis edilmisti. ediyordu.
Baslangi¢ olarak Ocak ayi En son boyle bir yaziyi
secilmis 365 giin 12 aya gecen yilbasi 6ncesi, kendi
boliinmis tek aylar 31 cift istegimle degil ama adet
aylar ise 30 giin olarak yerini bulsun diye yazdigimi
planlanmust. biliyorum. Birakin iyi

O gtin de, bugtinden — gijeklerin gerceklesmesini;
farksiz yonetici guctin kendini 1 aolimiz icin facia bir yil
her seye muktedir gorme oldu. itiraf etmeliyim ki bu

€gosu meycut 'd'.‘ S'Pa”§' yazimin utancini tasiyorum.
yerine getiren bilim insani 9 T
o Eger benim gibi bir insanin

muhtemelen yaranmak icin : ,
olmali, temmuz ayina, Julius dilekleri kabul olsa‘yvdl, basta
Sezar’a ithafen july, agustos bu hastallktan.ve diger bazi
ayina da Sezar'dan sonra tacl, tagsiz mikroplardan
gelen ve halen iktidarin kurtulmayr ¢ok isterdim.
ba§|nda olan imparator 2020 faciasindan sonra
Agustus’un ismini vermeyi hicbir sey degismese de 2021
uygun bulmustu. icin glizel dilekler dilemeye

Ancak o iyi bir astronomi  devam edelim. Umidimizi
ve iyi bir matematikg¢i olsa da hep y[jksek seviyede tutmaya
hesap edemedigi bir ayrint devam edelim. Buna
isin bitiminde sunum yaparken ihtiyacimiz var ciink.
imparator Agustos’un Umitsizlik gelismeye manidir.
goztinden kagmamisti. insanlik ise siirekli gelismeye

Sezar'in ay 31 gun, buna” mecburdur. Ancak bu
karsilik kendi ay1 ise 30 giin L o
gelisimin erdemli insanlar

olarak planlanmisti. Halbuki tarafindan yapilmasini

ﬁgg;iugirsgéz;nd;n.jdih; beklemek de hakkimizdir.
Sezar’in ayi ondan fazla Nedense, ginimuzde ¢6zim
olacakt. olarak sunulan bazi icatlarin
Buna itiraz edince, ister uzun vadede baska sorunlari
istemez beklentisine uygun getirecegi endisesini tagiyan
degisiklik hemen yerine insanlarin sayisi epeyce artti.
getirildi. Zaten eksik olan Hakim gticlere hakimiyet
Subattan bir giin calinarak yetmemeye; sahiplenme
Imparatorun gonli hos edildi. duygusu daha agir basmaya
Boylece dizilim siyasetcinin - pagladi. Sahip olan, kimin
yasayacagina, kimin

beklentisi dogrultusunda
yeniden giincellendi. ki 31 gjacasine karar verebilecegini
saniyor. Yaratma ozelligi

ceken ay pes pese geldi.

Sonrasinda ise cift aylar 31 olmavan insanin ldirme

ceker oldu. 2020 yildir da laye .
yetisinin pek gelismis
oldugunu zaten biliyoruz.

boyle devam ediyor.
Bu hikayeyi okuduktan
sonra insan icadi olan her 2020 y'ldfr devam eden
normalin yerine dogrularin
yasanacagl bir donemin

seyin cok da 6nemli
olmadigina inandim. Gindn

baslamasini cani gonilden
isterim. M

sartlarina gore yapilmis ve
bazi defolarina
ragmen hala bu

takvimi . .
kullanmaya www.tasimadunyasi.com
devam ediyoruz. _

Hal a, YIId an ﬁ facebook.com/tasimadunyasi ! 4__ twitter.com/tasimadunyasi

artan 6 saatleri




28 )) Ukrayna

28 Aralik 2020

1992 yilindan beri
Ukrayna’da yolcu
tasimacihg
sektoriiniin onde
gelen sirketleri
arasinda yer alan
Giinsel Group
Yonetim Kurulu
Baskani Selami Giiner
ile goriistiik. Selami
Giiner, Ukrayna
yolculugunun nasil
basladigini, hangi
noktaya geldigini ve
Ukrayna’daki otobiis
tasimaciligini, Tasima
Diinyasi okurlari icin
anlatti.

ROPORTAJ: ERKAN YILMAZ
FOTO: NAIM ARIOGLU

krayna haberimizde Giinsel
l l Group Yonetim Kurulu Baskani
Selami Giiner’e ulasip roportaji
gerceklestirmeme TOFED Genel Bas-
kan Yardimcis1 Hasan Kurnaz ve Serif
Turhan yardimci oldu. Fotograflar ise
Naim Arioglu ¢ekti. Uciine de katkilar
icin cok tesekkiir ediyorum.

Bavul ticareti doneminde
basladi

Giinsel Group Yonetim Kurulu
Baskam Selami Giiner, Ukrayna yol-
culugunun nasil basladigini su sozlerle
anlatti: “1992 yilinda bavul ticareti ile
Ukrayna-istanbul arasinda baslayan
tasimacilik siirecimiz glintimiizde or-
taya c¢ikan firsatlar ve pazar talepleri
neticesinde, Ukrayna icinde yolcu ve
kargo tasimaciligina dontstii. O do-
nemde Ukraynalilar yurticinde oto-
biisle seyahate pek sicak
bakmiyorlardi, genelde trenle yolculuk
yapiyorlardi. Kiev Otogari’'ndan kalki-
yorduk, ama yolcu yok veya ¢ok az
oluyordu. Tiirk pratik zekasiyla aracla-
rimiz1 tren garinin 6niine cekip, biiyiik

ldir Ukrayna yol

Giinsel Group

el e

ovS—"

safe icin belirlenen bilet tic-
reti 15 dolar civarinda. Akar-
yakit daha 6nce ucuzdu, ama
su an Tlrkiye seviyelerinde.
Dolar kuru nedeniyle daha da
pahali oldugu aylar oldu.”
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50’ye yakin
otoblisiimiiz var

Ukrayna’da, tasimacilik
sektoriinde tek Tiirk sirketi
olduklarini belirten Selami
Giiner, “50’ye yakin otobiisti-
miiz var. Ayrica sehirlerarasi
kargo tasimacilig1 da yapiyo-
ruz. Kamyonlarla birlikte 100
araclik bir filoya sahibiz. Filo-
muzda MAN ve Mercedes
araclar bulunuyor. Son ¢ yil-
dir Mercedes arag yatirimi
yapiyoruz. Araclar da Tiirki-
ye’den alip Ukrayna’ya getiri-
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Selami Giiner

tabelalarla sefer diizenledigimiz yerleri
yazdik. Once sasirdilar, ‘gercekten
sefer yapryor musunuz’ diyenler oldu.
Buradaki araclar ¢ok eski ve ¢cok yip-
ranmistl. Yaptigimiz bu tanitim
olumlu sonug verdi ve biz yolcu al-
maya basladik. Tren garindan yolcu
alip otogara getirince, diger firmalarin
da dikkatini cekti ve onlar da basladi.”

Otogarlar ozellestirildi

Ukrayna’da otobiis biletlerini o do-
nemde otogar isletmesinin kestigini
anlatan Selami Giiner, “Sirketler kendi
biletlerini kesemiyordu. Biz de, bunu
kirmak i¢in Bakanlhiga baski yapmaya
basladik; boyle olmamasini, mutlaka
bir diizenleme getirilmesi gerektigini
anlattuik. Otogarlar o donemde 6zel is-
letmeler elinde degildi, Ulastirma Ba-
kanlhgi yonetiyordu. Kamunun
yonetiminde en son Kiev Otogari kal-
mistl. O da 2020 Mart ayinda 6zellesti-
rildi, 5 y1l boyunca 6zel sirket
tarafindan isletilecek. Onceden otogar
cikis iicreti yoktu, biletlerden komis-
yon aliniyordu. Ozellestirilince bilet
komisyonu kalkt, ¢ikis ticreti alintyor”
dedi.

500 km mesafe 15 dolar

Selami Giiner, bilet fiyatlarina y6-
nelik su bilgileri verdi: “500 km’lik me-

yoruz. Filomuzun yas
ortalamasi 8” dedi.

Hat ihaleleri oluyor

Ukrayna’da yolcu tasimacilig1 ya-
pabilmek icin dncelikle lisans alinmasi
gerektigini belirten Giiner, “Calisabil-
mek i¢in lisans aliyorsunuz. Ama sefer
diizenlemek icin hatlarla ilgili saatlerin
ihalesi oluyor, ihaleye girerek bir hatta
belirli bir saati aliyorsunuz. O saatte
baska firma sefer yapamiyor. Burada
kalkis saatiniz, ugrayacaginiz sehirdeki
saat ve son duraktaki yere varis saati-
niz belli. Bu saatler arasinda seferinizi
gerceklestiriyorsunuz. Bu ihale daha
once 3 yillikt1 yeni diizenleme ile 5 yila
cikardilar” dedi.

Pandeminin sektore etkisi

Pandemi nedeniyle Ukrayna icinde
yolcu kisitlamasi olmadigini, ancak
sefer sayilarini azalttiklarini belirten
Giiner, “Pandeminin basladig1 do-
nemde seferler 3 ay durdu, Haziran ay1
ile birlikte yeniden basladi. Ancak nor-
mal dénemlere gore yolcu sayimiz ¢cok
diisiik. Yurtdisi seferlerde ise ytizde 50
yolcu kisitlamasi var” dedi.

arinda

UKRAYNA

Dogu Avrupa'da yer alan iilke 50
milyonluk niifusa sahip. Ancak Avru-
pa’ya serbest dolasim hakkinin veril-
mesi ile bunun 35 milyon civarina
geriledigi ifade ediliyor. Baskent Ki-
ev’in niifusu ise yine resmi rakamlara
ve 2019 verilerine gore 2 milyon 950
bin, ancak bunun da 4,5 milyon civa-
rinda oldugu s6yleniyor. Kiev Metrosu
diinyanin en biiyiik metrolarindan
biri. Ayrica otobiis, tramvay, troleybiis
gibi vasitalar kullanarak da ulasim
saglanabiliyor.

Otobiiscii olmak cok zor

Ukrayna’da mi, Tiirkiye’de mi oto-
biis¢ii olmak zor sorusunu yonelttim
bu kez... Yanit acik ve netti: “Yasanan
bu pandemi siirecinde her ikisinde de
otobiiscii olmak ¢ok zor. Yolcu tasima-
cilig1 en zor donemlerinden birini ya-
styor. Ama normal bir siire¢ icin
degerlendirirsek Ukrayna’da otobiis-
ciilik yapmak daha zor. Mevzuat, izin-
ler, ihaleler daha zor. 5 yil ihale ile
aldiginiz hatti bir sonraki ihalede raki-
binize kaptirabilirsiniz. Siz bu hatt1 ha-
zirlamis, ona vermis olabilirsiniz.
Tamamen ihale komisyonunun alacagi
karar bu. Fakat bu durum yeni diizen-
leme ile degisti. 5 yillik siirenizin bit-
mesine 3 ay kala evraklarinizi tekrar
giincelleyip, verirseniz otomatik ola-
rak, o hatty, tekrar size veriyorlar. Bir
hat i¢in aldiginiz saatle ilgili 6dedigi-
niz licret ¢ok yiiksek degil, ama sizin o
hatt1 gelistirmek adina harcadiginiz
emek, kurdugunuz diizen ¢ok
onemli.”

Devami 29. sayfada
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Korsan tasimacilar sorun

Ukrayna’da Tiirk otobiisciisiiniin
derdi yine korsan tasimacilar: “7-8 yildir
korsan tasimacilik ¢ok artti. Cok biiytik
miicadeleler verdik, gerekli yerlerle yazis-
malar da yapiyoruz, ama korsanlar baz
yerlerden aldiklar desteklerle calisabili-
yorlar. Korsan tasimacilar istedikleri sa-
atte kalkiyor, dontiyorlar ve cok fazla
miidahale ile karsilasmiyorlar. Bunun ha-
ricinde bizim gibi diizenli calisanlara mii-
saade edilmiyor, kalkis ve varis saatiniz
belli. Onceden ayni hatta rakip firma ile
kalkista aramizda 2 saat varken degisti,
yarim saat sonraki saati alip kalkis yapan
var. Biz de yolcuyu ¢cekmek icin kampan-
yalar yapiyoruz. Ayni hatta ayni saatte 4-5
ara¢ kalkmasindan ¢ok daha verimli bir
calisma sistemi bu.”

Havayolu cok pahali

Selami Giiner, demiryolu ve havayolu
tasimaciligina yonelik bilgiler de verdi:
“Sehirlerarasina belli hatlarda hizli trenler
koydular. Kis sezonunda tren yogun talep
goriiyor. Otobiis bilet fiyatlarina gore de
ylizde 20 daha pahali. Havayolu bilet fi-
yat1 yerine gore otobiis biletine gore 10
kat daha pahali olabiliyor. Biz Tiirki-
ye’deki otobiisciilere gore bu acidan daha
sanshyiz. Tiirkiye’de havayolu tasimaci-
lar1 otobiis firmalari ile rekabet ediyor.
Ayrica onlar 6tv’siz yakit aliyorlar.”

Minibiis hatlari da satiliyor

Kent icinde metro ag1 ¢cok geliskin, ol-
mayan yerlerde de calismalari var. Mini-
biis hatlar da satiliyor. Bir firma ihaleye
girip sehir icindeki bir hatt1 aliyor, Esen-
ler-Topkapi hatti gibi. Bagka kimse calisa-
miyor. Burada sehirlerarasi gibi saat
uygulamasi yok. Hatta tek firma calisiyor.
Biz de bir donem Ukraynali arkadaslari-
mizla bir hat aldik, 250’ye yakin minibiisle
calistirdik ama daha sonra devrettik.

Giinsel C Group

Ukrayna’da otobusculuk T klye’den zor

Altyapi problemli

Ukrayna’da yol sartlar agir. Yol altya-
pis1iyi degil. Uzun siiren kis mevsimi bu
sartlar1 daha zorlu hale getirmekte. Mev-
cut hiikiimet yollarin yapimina yonelik iyi
biitce ayirdi. Altyapinin iyilesmesine gore
yatirim planimizi olusturacagiz. Koétii yol
maliyetlerimizi arttiriyor, yedek parca an-
laminda da sorun yasatiyor.

Bakimini biz yapiyoruz

Tiirkiye’de imkéanlar daha genis as-
linda. Tirkiye'de otobiiscii sadece kendi
isine odaklanabiliyor, oysa burada A’dan
Z’ye biz ugrasiyoruz. Arabanin bakimina
yonelik atolyeniz olmak zorunda. Servis
ve bakim cok yetersiz. Araglarin bakimini
biz yapiyoruz, stokta yedek parca tutuyo-
ruz. Burada, araclarimiz bakim yerinden
ciktig1 anda, evraklarina yetkili kisi kase
vuruyor. Soforlerin tansiyonu 6l¢iiliiyor,
alkol kontrolleri yapiliyor.

Filomuzda 2+1 de, koltuk arkas1 ekran
ve diz mesafesi genis otobiislerimiz var.
Ukrayna’da sehirici servisler yok, ama ha-
valimani-otogar servislerimiz var. Arag
icinde pandemi 6ncesinde ikram da veri-
yorduk, pandemi ile kaldirmak zorunda
kaldirdik. Sadece su veriyoruz. Internet-
ten bilet satisina yonelik portallar var.
Sehir i¢cinde kargo ofislerimiz var, ayni za-
manda bilet de satiyoruz.

Umutlarimiz biiyiik

2019 yilinda 500 bin civarinda yolcu
tasidik. 2020 yilinda yolcumuz yaridan
daha fazla diistii. Ukrayna icinde 3 ay ca-
lisamadik, yurtdisina 6 ay sefer yapama-
dik. Su an yurtdisina basladik, ama yiizde
50 kisitlama nedeniyle yolcu sayis1 diisiik.

2021 yilina yonelik umutlarimiz biiytik.
Ast ile ilgili olumlu haberler geliyor. Asila-
manin hayata gecmesi ile insanlar bu psi-
kolojiyi atip, korkuyu yenip tekrar
seyahate yonelecekler. 2021 icin, Mart
ayina kadar 6ngoriide bulunamiyoruz.
Mart ayindan itibaren cografyamizda nor-
mallesme olursa, belki seyahat anlaminda
hizli bir yiikselisi yasayabiliriz. Bu vesi-
leyle de herkesin yeni yilin1 kutluyorum. H

Su anda Ukrayna Cumhurbagskani olan Volodimir Zelenski,
2018 yilinda Giinsel Turizm ile yolculuk yaparak seyahat
konforuyla tanismisti.

Altyapi problemli

Ukrayna’da yol sartlar1 agir. Yol altyapisi iyi degil. Ama yollarin yapimina
yonelik iyi biitce ayirdilar. Altyapi iyilesirse bizde yatirim planimizi ona gore
olusturacagiz. Kotii yol maliyetlerimizi arttiriyor, yedek parca anlaminda da
sorun yasatiyor.

Kiev Otogari
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985 yilindan bu yana basta Hizh
1 Tiiketim Mallar (FMCG) ve

Kimyevi Maddeler Lojistigi
alaninda attig1 basarili adimlarla
adindan sik¢a soz ettiren Alisan
Lojistik, yilin son yatirnmini Koluman
Grup sirketlerinden Hama ile yapti. Iki
sirket arasindaki is birligi kapsaminda
Mercedes Benz marka Actros 1845
cekiciler Alisan Lojistik filosuna katild

Gelecege Yatirim Yapiyoruz

Mercedes Benz Actros 1845 LS tipi
Euro 6 normlarinda ADR donanimli

yolunda. Senelerdir hepimizin
giindemi, daha ¢ok demir yolunu,
deniz tasimaciligini ve dolayisiyla
intermodal tasima modlarini
kullanmak. Yeni yilda da bu alanlarda
gelismek, tilke capindaki cografi
biliytimemizi stirdiirmek, filomuzu
genclestirmek, VAS operasyonlarinda
yenilikler yaratmak, teknolojik
altyapimizi giiclendirmek gibi
hedeflerimiz var” diyen Ozekin,
2020'nin son giinlerinde filoya katilan
son model c¢ekicilerle 2021 hedefleri
dogrultusunda ilk adimlar: atmis

ALISAN FILOSUNU HAMA II.E

yeni cekicilerin teslimat téreninde

HAMA Genel Miidiirii Kenan Cetin ile
birlikte hazir bulunan Alisan Lojistik

Icra Kurulu iiyesi Ayhan Ozekin,

kuruluslarinin 35. yilin1 kutladiklar

2020 yilinda da biiytime hedefine
ulastiklarim belirtti. “Yurticinde
islerimizin biiyiik cogunlugu kara

olduklarini da s6zlerine ekledi.

Alisan Lojistik Bizim icin
Giivenilir Bir Is Ortagidir

Tiirkiye'nin en biiyiik operasyonel

agir vasita kiralama sirketi olan
HAMA'nin Genel Miidiirii Kenan

Cetin, s6z konusu teslimatin HAMA

icin degerini su sekilde acikladi:
“Uzun yillardir giivene dayal bir is
ortakligimiz bulunan Alisan Lojistik ile
operasyonel kiralama olarak siiren
projemizin giderek kusursuz bir
ishirligine doniismesi ve seneyi yine

yeni bir yatirimla kapatarak Alisan
Lojistik gibi genis operasyon
kabiliyetine sahip bir markanin, bizi
tercih etmesi bizim ve is modelimizin
basarisinin gostergesi oluyor.”

Ata Petrol 8 adet IVECO
S-WAY cekici aldh

IVECO’nun 2020 yilinda
satis faaliyetine baslayan
Trabzon yetkili saticisi 8
adet S-WAY AS440S48 T/P
cekiciyi Ata Petrol
Insaat’a teslim etti.

ecmisi 1950' 1i yillara
Gdayanan Ata Petrol Insaat,
bugiin insaat sektoriiniin
onemli oyuncular arasinda yer
aliyor. Tiirkiye'nin farkl illerinde
faaliyet gosteren Ata Petrol’iin
2003 yi1linda baslayan
yatirimlari petrol, yap-sat, dere
1slahi, HES, toplu konut vb.
hizmetlere kadar uzanda.
Trabzon’da Armutcuoglu’nun
yeni tesisi Oniinde gerceklesen
torene Ata Petrol sahibi Ali
Haydar Bas, IVECO Bolge Satis

Miidiirii Deniz Cetinkaya,
Armutcuoglu SSH Miidiiri Ali
Armutgu, Armutguoglu Satis
Danigsmani Akin Cesur, ipek Inan
katildi.

Ata Petrol firma sahibi Ali
Haydar Bas daha 6nce filolarinda
IVECO ¢ekici bulunmadigini, yeni
araci dikkat ceken kabinini
begendikleri i¢in ve yakit
ekonomisi konusunda olumlu
yorumlar aldiklari icin tercih
ettiklerini ifade etti.

IVECO Bolge Satis Miidiirii
Deniz Cetinkaya, Armut¢uglu'nun
yeni yapilanmasi ile artik daha
giiclii oldugunu, satis sonrasinda
da Ata Petrol’e en iyi hizmeti
vereceklerine inandigini ifade etti.

IVECO Trabzon yetkili saticisi
Armutguoglu, 8 adet S-WAY
cekiciyi Ata Petrol’e teslim etti. W
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OPET istasyonlari

Kargo paketieri de
teslim edecek

OPET, pandemi doneminde
artisa gecgen e-ticaret
aligverislerinin kargo teslimati
konusunda yeni bir hizmete
basladi. OPET, Kargopark ile
yaptig1 isbirligi ile kargo teslimati
konusunda mesai saatleri icinde
evde bulunmadiklari, igsyerlerine
kargo teslimati yapilmasina izin
verilmedigi veya pandemi sonrasi
temas konusunda hassasiyeti

arttig1 icin sorun yasayan
tiiketiciler icin paketlerine 7/24
kolayca ulasabilecekleri bir
¢Ozum getiriyor.

Ultrakargo projesi
[stanbul’daki 5 OPET
istasyonunda baslayacak.
Projenin ¢ok yakinda Ankara,
[zmir, Antalya, Bursa, Kocaeli gibi
biiyiik sehirlerde 150 lokasyona
yayginlastirilmasi hedefleniyor. B

Ihracatin
‘acr’ var

Tﬂrkiye’nin ila¢ ihracat1 2020 yilinin

Ocak-Ekim déneminde, gecen yilin

ayni donemine gore ylizde 19 artis
gosterdi ve tim zamanlarin 10 aylik
donem rekorunu kirdi. Diinyanin bir¢ok
noktasina ila¢ tasimacilig: gerceklestiren
Fevzi Gandur Logistics’in is Gelistirme
ve Ozel Projeler Direktorii Ralph
Hemmerling, bu rekorun, Tiirkiye’'nin
saglik alaninda diinyanin en biiyiik 10
ekonomisinden olma hedefi icin 6nemli
bir adim oldugunu vurgulada.

Tirkiye'nin ila¢ ve medikal pazarinda
kiiresel capta 14’tinctii sirada yer aldigini
belirten Hemmerling, 2023 yil1 hedefinin
ise ilk 10 oldugunu hatirlatti: “Tiirkiye’nin
‘ilaclar’ kategorisindeki Ocak-Ekim
dénemi ihracati 861,5 milyon dolara ¢ikti
ve 10 aylik donem ac¢isindan rekor kirdi.
Ilag ithalati ise yiizde 8,2 azalarak 2 milyar
61 milyon dolara diistii.” W
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Teknolojik tiriin ithalati

“Tasimalarimiz
ylizde 60 artt1”

020 yilinin ilk on ayinda bilgisayar ithalati, gecen
2y111n ayn1 donemine gore ylizde 77,1 artarak;, 1

milyar dolar sinirina geldi. ISD Logistics CEO’su
Korkut Koray Yalca, ithalatin gecen yila gore yaklasik
iki kat artarak 945 milyon dolara ulastigini dile getirdi.
Uzmanlik alanlarindan birinin de elektronik esya
tasimacilig oldugunu ifade eden Yalga, “Sirket olarak
teknolojik iiriin ithalati tasimalarimiz da yaklagik
yiizde 60 diizeyinde artt1” dedi. Bu artista, uzaktan
egitim ve uzaktan calisma uygulamalarinin 6nemli
etkisi oldugunu ve tasima oranlarinda da yiizde 60
diizeyinde artis yasandigin kaydetti.

IVECO’dan Sitnak’"a

. Korkut Koray
' Yalca

VECO’nun Istanbul yetkili

saticilarindan Istanbul Fiat satigini

gerceklestirdigi 50 adet S-WAY
AS440S48 T/P c¢ekiciden 10 adetini Sittnak
Uluslararasi Nakliye firmasina teslim etti.

Sittnak Uluslararasi nakliye A.$'nin 50
Adetlik S-way yatirim plani kapsaminda
S-WAY cekici teslimatlar1 devam ediyor.
Firmanin Catalca merkezinde yapilan
teslimat torenine IVECO Tiirkiye adina
agir vasita bolge satis miidiirt Yusuf

Pekel, Sittnak Uluslararasi nakliye firmasi
sahipleri Ahmet Kinaci ve Melih kinaci
ayrica satin alma midiirii Murat Culhaci
katilirken, Istanbul Fiat adina firma sahibi
Cem Ar1, genel miidiir Hikmet Yilgor ve
agir vasita satis miidiirii Alper Akbay
katild. Sittnak yetkilileri 6zellikle yakit
verimliligi, Avrupa’da bulunan genis
servis ag1 ve km maliyetinin diisiik olmasi
sebebiyle yatirnmlarini1 IVECO S-WAY
cekici tizerine yaptiklarini ifade ettiler. M



Tirsan’dan Bulung Logistics’e

100 adetlik dev teslimat

Uluslararasi lojistigin
onde gelen firmalarindan
Avusturya merkezli
Bulung Logistics,
Tirkiye’deki
operasyonlarina yonelik
filosunu 100 adetlik
Tirsan araci ile
giiclendirdi. Firma,
yapmis oldugu dev
teslimat ile filosuna 100
adet daha Tirsan Tenteli
Perdeli Multi Ride treyler
ekledi.

1rsan, lojistik firmalarimin ilk
I tercihi olmaya devam ediyor.
Treyler teslimatlarina araliksiz
devam eden Tirsan'in Adapazari

fabrikasinda gerceklestirilen teslimat
torenine; Bulung Logistics Genel
Miidiirii Savas Kasap, Filo Yonetim
Uzmani Ergilin Gengoniil, Tirsan
Treyler Satis Koordinatorii Ertugrul
Erkog ve Satis Temsilcisi Orkun Demir
katildi.

Duydugumuz giiven sonsuz

Teslimat toreninde aciklamalarda
bulunan Bulung Logistics Genel
Miidiirii Savas Kasap, “Firmamiz
Avusturya merkezli olup, hizl ve
giivenilir sekilde Tiirkiye’den ve
Avrupa’dan kara tasimaciligi ve
intermodal tasimacilik hizmeti
vermektedir. Filomuzda, EURO-6
normlu araclar kullanarak, demiryolu
ve karayolu tasimacilhigl
kombinasyonu ile ¢cevreye duyarh
tasimacilik gerceklestirmekteyiz. Yurt
dis1 operasyonlarimizda oldugu gibi
Tiirkiye operasyonlarimizda da Tirsan
araclarini tercih ettik. Tirsan
tirtinlerinin basarili performansi,
yiiksek ikinci el degeri, firmamiza

sagladig kaliteli, hizl satis sonrasi
hizmetler ve Tirsan’a duymus
oldugumuz sonsuz giiven,
yatirnmlarimizda ilk tercihimiz olarak
Tirsan markasini secmemizde biiytik
rol oynuyor” dedi.

Savas Kasap Bulung Logistics’in
hedeflerine dikkat cekerek,“
Firmamiz, pazardaki cevre dostu
ulasim siireclerini operasyonlarina
entegre etmeyi amaclayarak,
miisterinin ihtiyaclarini stirdiirtilebilir
bir sekilde karsilamay1 hedefliyor. Bu
noktada Tirsan Tenteli Perdeli Multi
Ride treylerler, operasyonlarimiza
ihtiyacimiz duydugumuz her ¢c6ztimii
ve verimliligi bize eksiksiz
saglamaktadir” aciklamasinda
bulundu.

44 yildir, miisterilerimizin
ihtiyaclari icin gelistiriyoruz

Tirsan araglar1 hakkinda bilgi veren
Tirsan Treyler Satis Koordinatorii

Ertugrul Erkoc, “Tirsan olarak, 44
yildir miisterilerimizin ihtiyaglari i¢in
gelistiriyor, tiretiyor ve 55’ten fazla
tilkeye ihracat gerceklestiriyoruz.
Bulung Logistics’e daha 6nce yapmis
oldugumuz yurt disi teslimatlarinin
yani sira bugiin burada Tiirkiye
operesyonlarini da giiclendirmek
adina, 100 adetlik Tirsan Tenteli
Perdeli Multi Ride araclarimizin
teslimatlarini gercgeklestiriyoruz.
Tirsan Perdeli Multi Ride araclarimiz
tren yiikleme ve farkl cekicilerle de
kullanim olanag saglayan, ¢cok
fonksiyonlu siispansiyon ozelligine
sahip. Bu sayede is ortagimiz,
intermodal tasimalarinda aracta
bulunan tren yiikleme sistemi
opsiyonu ile miisterilerine daha
kaliteli ve hizli hizmet
saglayabilecektir. Ayrica araglarimizda
bulunan Lastik Tasima Sertifikasi ile
Bulung Logistics’e operasyonel
cesitlilik avantaji da sunmaktayiz”
dedi. ®
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ibrahim Seflek, iic
jenerasyondur oldugu gibi
ara¢ yatirbminda tercihini
yine Tirsan’dan yana
kullanarak, filosunu 30 adet
Tirsan Tenteli Perdeli Maxima
Plus T.SCS X+ treyler ile
guclendirdi.
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irsan'in Adapazari fabrikasinda
I gerceklestirilen teslimat tore-
nine; ibrahim Seflek Yonetim
Kurulu Bagkani ibrahim Seflek ve Trey-
ler Satis Yoneticisi Osman Keles katihm

gosterdi.

ibrahim Seflek Yonetim Kurulu
Baskani ibrahim Seflek, “1993 yilinda
dedem Ibrahim Seflek tarafindan ku-
rulan firmamizin, Tirsan ile 27 yildir
surdurdugu basarili is birligini
bugtinde devam ettirmekteyiz. Treyler
yatirirmlarimizda tartismasiz ilk tercihi-
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miz her zaman Tirsan. Tirsan araclari,
dayaniklihg, hafifligi ve esnekligi ile fi-
lomuza verimlilik ve hiz kazandiriyor.
Ote yandan sahip oldugu genis satis
sonrasl hizmetleriyle de tiim operasyo-
nel sureclerimizde her zaman ve her
kosulda yanimizda” dedi.

Ibrahim Seflek, “Mtisterilerimize
yurt ici tanker tasimaciligl, gida tasi-
macilig1 ve Avrupa tilkelerine esya tasi-
macilig1 hizmeti vermekteyiz”
ifadelerini kulland.

Teslimat toreninde teslimati yapi-
lan Tirsan Tenteli Perdeli Maxima Plus
T.SCS X+ treylerler hakkinda bilgi
veren Tirsan Treyler Satis Yoneticisi
Osman Keles, “Tirsan araglarinin
sahip oldugu seviyeli cat1 kaldirma sis-
temi ile musterimiz, aracin icinde
maksimum seviyede ytik tastyabilecek-
tir. Ayrica treylerler Gimruk Mevzuati
kurallarina tam uyumu sayesinde,
uluslararasi ytik tasimaciligi gercekles-
tiren musterimiz icin dogru
cOzumdur” dedi. B



